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CAPITOLO 1
1 PRINCIPI CONTABILI INTERNAZIONALI

1. INTRODUZIONE

Il fenomeno della globalizzazionel, intesa come forma di crescente integrazione
delle economie nazionali, ha avuto inizio in tempi relativamente recenti ed ha subito
una brusca accelerazione soprattutto nel corso dell’ultimo decennio, complici
I’accresciuta apertura agli scambi internazionali, la sempre maggiore sensibilita
all’andamento dei mercati finanziari ed un forte sviluppo tecnologico. In tale
scenario, le aziende hanno assunto connotati sempre pill internazionali agendo quali
operatori economici di un mercato con dimensioni globali e non piu legato ad un
circoscritto ambito territoriale, trovandosi in concorrenza con altri competifor che
interagiscono nel medesimo contesto economico, pur se localizzati in aree
fisicamente remote.

In ambito europeo |’interconnessione economico-finanziaria tra i diversi Paesi s1 &
presentata in maniera particolarmente accentuata a causa di fisiologiche condizioni
geografiche, le quali hanno favorito ulteriormente il processo d’integrazione in
discussione.

Il contesto sopra descritto ha accelerato notevolmente il processe di

! Qulle definizioni di “globalizzazione” si vedano: 1.E. STIGLITZ, La globalizzazione e i suoi
oppositori, Torino, 2002; R. ROBERTSON, Globalizzazione, Trieste, 1999; 1. CLARK,
Globalizzazione e frammeniazione. Le velazioni internazionall nel XX secolo, Bologna, 2001; U.
BECK, Che cos’é la globalizzazione. Rischi e prospetiive della societd planetaria, Roma, 1999, Con
riferimento ai riflessi della globalizzazione economica sull’ordinamento giuridico e sul rapporto fra i
diversi ordinamenti giuridici (nazionalf) si vedano tra gli altri M.R. FERRARESE, Le istituzioni della
slobalizzazione, Bologha, 2000; P. GROSSL, Globalizzazione, diritto, scienza giuridica, in Foro
ftaliano, 2002, V, ¢. 151 ss., F. GALGANO, La globalizzazione nello specchio del diritto, Bologna,
2005; S. CASSESE, Universalita del divitto, Napoli, 2005.



armonizzazione contabile’ peraltro gid avviato in ambito europeo nel 1978 con
’emanazione della prima Direttiva sui conti annuali delle societd di capitali, nel
perseguimento dell’obiettivo, posto dal Trattato istitutivo della CEE del 25 marzo
1957, di creare un mercato comune’.

Il rinnovato interesse per tale tematica, culminato con l’adozione — in ambito
comunitario — dei principi contabili internazionali, nasce come tentativo di dare una
risposta alle esigenze sempre pill pressanti che il processo di globalizzazione
economica ha imposto. Da un punto di vista pratico, ’adozione di un linguaggio
contabile comune avrebbe, infatti, agevolato l’accesso ai mercati finanziari
internazionali delle imprese con vocazione transnazionale, evitando i costi di
compliance contabile, dovuti alla necessita di elaborare una pluralitd di bilanci redatti
secondo i differenti principi contabili esistenti nel Pacse di origine ed in quelli di

quotazione4. Inoltre sotto un profilo economico pitt generale, bilanci redatti secondo

% Con D’espressione “armonizzazione contabile” si indica il processo attraverso il quale vengono
eliminate le differenze elie legislazioni nazionali derivanti da singole norme (cfr. in fal senso B.
CARUSO, Armonizzazione dei divitti e delle legislazioni nella Comunita europeq, in Enciclopedia
Giuridica, T, Roma, 1993, 2). Giova precisare che intorno al significato di “armonizzazione
contabile” si & sviluppato un notevole dibattito. Alcuni autori (J.S.W. TAY — RIH. PARKER,
Measuring International harmonization and standardization: a reply, Abacus, Vol. n. 28, N, 2, 1992)
hanno notato un utilizzo disinvolto di tale terminologia, evidenziande il rischio di generare confusione
ed equivoci. Per un approfondimento del concetto di “armonizzazione contabile” si vedano: L.G. VAN
DER TAS, Measuring harmonisation of financial reporting practice, Accounting and Business
Research, Vol. 18, N. 70, 1988; A RICCABONI — R. DI PIETRA, Il processo di armonizzazione
contabile in Halia dopo il recepimento della IV Divettiva Comunitaria, un’analisi empirica, in Rivisia
dei Dottori Commercialisti, 1996, p. 13 ¢ ss. Per uno studio comparatistico in matetia di
contabilizzazione si veda per tutti . MANFREDI, Il processo di globalizzazione contabile nelle
economie in ipersviluppo. Il caso Cindia, Napoli, 2011,

* 11 coordinamento a livelle comunitario delle politiche commerciali ed economiche dei vari Stati
membri, uniformando le regolamentazioni vigenti, si presentava quale passaggio obbligato, finalizzato
a potre le basi per una crescita competitiva dell’intero sistema produttivo europeo. In questa ottica, i
criteri di redazione dei conti e la comparabiliti dei bilanci delle imprese assumevano, indubbiamente,
un rilievo assolutamente centrale. Tale processo di armonizzazione ha preso avvio gia negli anni 70
allorquando la Commissione europea ha emanato la *“quarta direttiva societaria” e la “settima direttiva
societaria”, relative rispettivamente ai conti individuali e consclidati. Per un approfondimento sul
punto si vedano per tutti A. LOLLL, II regolamento di adozione dei principi contabili internazionali
TAS/IFRS, in Le nuove leggi civili commentate 2003, p. 785; L. MARCIII, M. ALLEGRINI,
L’evoluzione dei principi contabili in Italia, in “Revisione Contabile”, n. 50, 2° bimestre 2003, p. 66,

* L utilizzazione delle informazioni contabili, in un contesto caratterizzato dal crescente ricorso agli
scambi internazionali, pud avvenire in modo efficace se si tiesce a definire un linguaggio contabile
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regole uniformi ed uguali per i diversi Stati membri contribuiscono a rendere piu
efficiente 1”allocazione delle risorse finanziarie nel mercato dei capitali.

E noto, infatti, che la capacitd di tali mercati di svolgere la loro funzione di
allocazione efficiente delle risorse dipende fortemente dalla completezza e dalla
qualita delle informazioni disponibili e, tra queste, le informazioni di bilancio hanno
una posizione di preminenza’.

Un corpus di principi contabili condivisi e accettati da una pluralita di Stati
consente, dunque, la comparabilitd dei bilanci di imprese appartenenti ai predetti

Paesi e redatti in base alla normativa vigente nei rispettivi ordinamenti legislativi,

evitando cost le asimmetrie informative, favorendo la comprensione delle

informazioni contenute in tali documenti e agevolando la selezione degli
investimenti maggiormente remunerativi e, dunque, meritevoli di un’allocazione di

capitaleé.

condiviso, cio¢ basato su una serie di principi comtabili di generale accettazicne. Rispetto a tale
esigenza si pone, invece, una situazione internazionale che resta caratterizzato dalla presenza di
differenti norme contabili e, dunque, di comportamenti difficilmente confrontabili. Per le societd
fortemente orientats sui mercati esteri, per le societa multinazionali, per le societd mudtilisted, tale
situazione comporta la gestione di una complessitd che determina il sostenimento di costi
supplementari dovuti alla presenza delle differenze suddette (compliance costs). In tal senso si veda.
R. DI PIETRA, Armonizzazione e standardizzazione contabile tra globalizzazione e localismo, in
Quaderni Senesi di Economia Aziendale e di Ragioneria, Serie Interventi n. 85, Siena, 2003.

* 11 bilancio pud essere descritto come un insieme di informazioni raccolte ed elaborate al fine di
rappresentare, in maniera veritiera e corretta, la situazione patrimoniale economica e finanziaria della
societd. Il documento di bilancio dovrebbe esprimere non soltanto lo status attuale dell’azienda, ma
tispecchiare ¢id che & stato I’andamento passaio, oltre ad indicare I'orientamento futuro dei flussi
finanziari e dei cicli economici che caratterizzano atdvitd stessa ed esporre i risultati ottenuti
dall’amministrazione. Quindi I’applicazione dei principi contabili per la redazione dei bilanci
rappresenta un passo importante ed inevitabile per assicurare la completa comprensione del bilancio
da parte dei suoi destinatari, vale a dire i vari soggetti legati alle aziende (investitori, dipendenti,
finanziatori, clienti, azionisti}. Per i dovuti approfondimenti si vedano tra gli altri: A. QUAGLI,
Bilancio di esercizio e principi contabili, 111 edizicne, Totino, 2004; S. MANFREDI, L evoluzione del
sistema contabile italiano, dal modello civilistico ol paradigma IAS/IFRS, Roma, 2008 p. 11 ss; M.
LACCHINI, R. TREQUATTRINI, / principi di redazione del bilancio di esercizio nel paradigma
IAS/AFRS, Padova, 2007, p. 2 ss; P. PETROLATI, L’ armonizzazione contabile nell Unione europea.
Scenari ed impatti, Bologna, 2002 p. 9 ss.

§ Iesigenza per le imprese di confrontarsi con un ambiente fortemente concorrenziale all’interno del

quale implementare strategie pestionali atte a garantirne la sopravvivenza, in concomitanza con un

ampliamento della possibilitd di accedere al capitale di rischio consequenzialmente legato alla stessa
internazionalizzazione in atto, ha infatt poste in evidenza il ruolo centrale rivestito dall’informativa
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1l presente lavoro ¢ infatti strutturato in modo da chiarire il passaggio da una
legislazione preminentemente nazionale ad una avente carattere di sovranazionalita
(principi Tas/Ifrs). A tal fine occorre da subito considerare che, a partire dal 1°
gennaio 2005, determinate categoric di societd italiane elaborano i bilanci di
esercizio secondo i principi contabili internazionali IAS/IFRS approvati dallo JASB
(International Accounting Standard Board)' e recepiti dal legislatore comunitario.

L’individuazione dell’esatta collocazione degli IAS/IFRS all’interno del sistema
delle fonti del diritto italiano, a sua volta, consente di verificare la reale portata
innovativa del recepimento degli IAS/IFRS all’interno di atti comunitari aventi
valore normativo.

Al riguardo, occorre evidenziare che integrale giuridicizzazione dei principi
contabili rappresenta una novita per il sistema italiano, dove i principi contabili
nazionali — che pure continuano ad applicarsi alla maggioranza delle societa italiane
— sono comunemente qualificati alla stregua di best practice ¢ sono privi, di per sé, di

valore vincolante®,

estema fornita dalle aziende al complesso dei portatori di interessi, primi tra tutti gli investitori
Istituzionali, Cfr. per tutti M. LACCHINI, Corporate governance e bilanci d'impresa nella
prospettiva di riforma, Torino, 2002, passim,

"1 principi contabili internazionali elaborati fino al 30 marzo 2001 sono identificati con la sigla TAS
{International Accounting Standards), mentre la sigla IFRS (fnternational Financial Reporting
Standards) contraddistingne 1 principi elaborati a partire dal 1° aprile 2001, La denominazione IAS
permane anche per 1 principi, elaborati primma del mese di aprile del 2001, che sono oggetto di
uccessiva revisione (¢ il caso, ad esempio, degli TAS 16, 36 ¢ 38); se, tuttavia, 1 principi non sono
semplicemente aggiornati, ma sono oggetto di completa revisione, assumono la denominazione di
IFRS (ad esempio, lo IFRS 3 ha sostitujto lo TAS 22). Nel corso del presente lavoro, si utilizzerd la
sigla IAS/IFRS per identificare genericamente il corpus dei principi contabili internazionali. 11
cambiamento nel nome dei principi & conseguenza dei mutamenti organizzativi che hanno interessato
I’ente deputato alla loro elaborazione: a partire dal 1° aprile 2001, infatti, 'ente cui era demandata
I’elaborazione dei principi contabili internazionali, lo TASC (Infernational Accounting Standards
Commitiee), & stato sostituito dallo TASB (International Accounting Standurds Board). Anche le
interpretazioni ufficiali dei principi contabili internazionali, talora menzionate nel testo, hanno mutato
la propria denominazione a seguite della trasformazione dello JASC in IASB: le interpretazioni
ufficiali degli IAS, infatti, eranc note come SIC (Standing Interpreiations Committee), mentre quelle
degli IFRS somo identificate con la sigla IFRIC (Imternational Financial Reporiing Interprefations
Committee).

¥ La dottrina aziendalistica e quella commercialistica si sonc occupate a fondo delle peculiarita degli
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La ricostruzione della natura del sistema IAS/IFRS, inoitre, ¢ funzionale
all’analisi dei riflessi derivanti dalla redazione del bilancio secondo i principi
internazionali in sede giudiziale. Particolare attenzione, in tale contesto, viene
dedicata ai problemi interpretativi derivanti dalla compehetrazione dei diversi
sistemi, ¢ alla ricostruzione dei criteri e dei soggetti ai quali ricorrere per colmare
eventuali lacune normatix)e o per dirimere eventuali contrasti in ordine alla corretta
applicazione dei principi contabili IAS/IFRS.

Con lo svolgimento di questa propedeutica indagine, il presenie lavoro afﬁ*ontera
la problematica relativa al trattamento contabile riservato alle immobilizzazioni
materiali secondo il principio contenuto nello IAS 16.

Lo IAS 16 definisce gli immobili, impianti ¢ macchinari come quelle attivita
materiali che:

— sono possedute dall’impresa per essere utilizzate nella produzione o nella
fornitura di beni e di servizi, per usi amministrativi, o per affittarle ad
altri;

— sono destinate ad essere utilizzate per pill esercizi.

1 principi contabili internazionali prescrivono che affinché un’attivita sia rilevata

TAS/AFRS e delle differenze contenutistiche tra questi ultimi e i principi contabili nazionali. Tra i
numerosi contributi sul tema, si segnalano: M. CARATOZZOLO, Principi contabili internazionali
(diritto commerciale e diritto tributario), in Enc. Dir, Annali, Milano, 2007, 909 p. ss; ID., Gli
IAS/IFRS e la rappresentazione contabile delle operazioni stracrdinarie, in Societda, 2006, 1515 ss.; G
E. COLOMBO, Il regime civilistico degli utili e delle riserva da adozione degli IAS/IFRS, in Societa,
2006, p. 1337 ss; V. MACCHIA, Classificazione e valutazione in bilancio dei titoli di partecipazione,
in Dir. fall e delle Soc. comm., 2006, p. 643 ss; G. STRAMPELLL, Le riserve da fair value: profili di
discipling e riflessi sulla configurazione e la nawra del patrimonio netto, in Riv. soc., 20006, p. 242 ss;
A. GIUSSANI, La compatibilita fra i principi contabili internazionali IAS/IFRS e quelli nazionali, in
Riv. Dott. comm., 2003, p. 339 ss; P. MORETTL, Finalita e destinatari di un bilancio 14S, in Corr.
trib., 2004, p. 2593 ss; G D’ABRUZZO e A. D'UGO, [ nuovi lineamenti strutturall del bilancio di
esercizio nella disciplina dei principi contabili internazionali, in Boll. trib., 2005, p. 1269 ss; A.
PRENCIPE e P. TETTAMANZI, I4S/IFRS e principi nazionali a confronto: il trattamento delle
partecipazioni gi fini del bilancio consolidato, i Riv. Dott. comm., 2005, p. 833 ss; A. PALMA ¢ E.
ROCCA, I bilancio della banche secondo gli IAS/IFRS, in Il controllo nelle societd e negli enti, 2006,
p. 193 ss.




in bilancio come immobilizzazione materiale, debbano essere soddisfatte le seguenti
condizioni:
1) si deve avere la probabilitd che I'impresa godrd di futuri benefici
economici generati dal bene;
2) I"impresa & in grado di determinare il costo del bene in modo attendibile.

Tuttavia, mentre per la disciplina italiana al fine di iscrivere int bilancio un’attivita
& necessario il passaggio del titolo di proprieta, secondo gli IAS ¢ sufficiente anche la
sola esistenza di contratti preliminari, promesse di vendita o compromessi; ovvero si
prende in considerazione il momento in cui i rischi e i benefici legati al bene sono
trasferiti all’impresa.

Le problematiche principali nella contabilizzazione di immobili, impianti e
macchinari riguardano la determinazione del momento per la rilevazione delle
attivitd, la determinazione dei loro valori da iscrivere e degli ammortamenti che
devono essere rilevati in relazione ad essi, Il presente principio richiede che un
clemento di immobili, impianti ¢ macchinari sia rilevato come attivith quando
soddisfa il criterio di definizione e di rilevazione di un’attivita esposto nel quadro
sistematico per la preparazione e la presentazione del bilancio.

In relazione a quanto suesposto, lo scopo dell’elaborato de quo sard quello di
analizzare 1 due principi con cui si procede alla contabilizzazione delle
immobilizzazioni di cui supra: il metodo del costo e quello dell’importo
rideterminato (fair vglue).

Con il primo istituto si procede alla contabilizzazione degli impianti, dei
macchinari e degli immobili, iscrivendone sul bilancio il rispeitivo costo d’iscrizione

al netto degli ammortamenti ¢ delle eventuali perdite di valore registrate.
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Con riferimento al secondo metodo lo IAS 16 prevede che, I’'immobilizzazione
materiale, successivamente all’iscrizione iniziale, possa essere stimata all’importo
rideterminato, ossia avendo riguardo alla valutazione del valore sempre al netto degli
ammortamenti e delle eventuali perdite di valore rilevate’.

L’oggetto dell’indagine che verrd condotta di seguito vertera essenzialmente
sull’analisi concernente 1’ affrancamento del fair value dagli effetti ricavabili dalla
nozione di prezzo di mercato, in questo modo si & normativizzato un criterio coerente
e scevro da condizionamenti attribuibili a temporanee dinamiche di mercato e vincoli
soggettivi, cosl da quantificarne il concorso all’attivitda gestionale in misura
maggiormente rispondente alla realtd economica d’azienda e dunque alle esigenze

dei fruitori della comunicazione economico-finanziaria'’.

® Si deve da subito considerare che si tratta infatti di una metodologia di valutazione che si connota in
ragione di peculiaritd distintive aderenti in minor grado al principio generale della prudenza proprio
della dotirina economico-aziendale italiana, risultando di non immediata comprensione a causa della
loro recente diffusione e scarsa formalizzazione, nonché in conseguenza di una continua revisione di
ordine estensivo tale da renderne complessa la circoscrizione puntuale, anche sul piano semantico. In
tal senso, la stessa locuzione impiegata per Pindicazione del criterio in esame, “fuir value”, si
manifesta “suscettibile di interpretazioni ¢ traduzioni discordanti, le cui implicazioni non si limitano
al piano teorico, ma investono anche la sfera operativa”, a causa delle difficolta insite
nell’attribuzione di un significato preciso che ne rispecchi la logica intrinseca, potendosi elaborare a
tal fine molteplici interpretazioni ugualmente caratterizzate da un certo margine di soggettivita, Il
termine ‘fair” & stato dungue variamente inteso quale sinonimo di “corretto”, “non fuorviants”,
“conforme al quadro normative”, “neutrale”, senza che i tentativi finalizzati a fornirne un chiarimento
si prestassero ad una definizione esaustiva e completa, per il quale fine sembrersbbe preferibile una
sorta di aggregazione degli stzssi volta a cogliere gli aspetti e le implicazioni di maggiore rilevanza
insiti nel criterio in questione, per cui questo giungerebbe a configurarsi “come valore adeguato,
capace cioé di esprimere, senza privilegiore particolari classi di stakeholder ed in maniera
tendenzialmente oggeltiva e verificabile, il potenziale valore di un componente del patrimonio,
tenendo conto sia delle condizioni di mercato sia delle caratteristiche specifiche del singolo bene nel
momento ¢ nelle condizioni assunti o viferimento per la sua valutazione”. Quest’ultima accezione
consente di individuare i caratteri sostanziali del fair value, cosi come sono andati delineandosi nel
corso del tempo, attraverso il progressivo ampliamento dell’ambito di applicazione e del contenute ad
esso attribuiti, e quali emergono dall’analisi del Principio Contabile Internazionale n. 16, che nel
paragrafo 6 definisce il juir value come “i corvispettive al quale un’attivitd potrebbe essere
scambiata, o una passivitd estinta, in una libera transazione tra parti consapevoll e disponibili”, Pet
approfondimenti si vedano sul punto: P. L. MARCHINL, [ fair vaiue. Prospetiive di applicazione,
Roma, 2004, p. 24; M, PIZZO, I fuir value nel bilancio d esercizic, Padova, 2000, p. 10; M. CISL X
contenuto di documenti obbligatori di bilancio secondo gli IAS-Il conio economico, in Impresa c.i., n.
7-8/2003. '

19 Pare opportuno precisare, a tale proposito, come inizialmente la nozions di fair value fosse ritennta
sostanzialmente coincidente con quella di valore di mercato. Cid in quanto una delle prime definizioni
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Un altro tema molto importante che sara trattato nel presente lavoro concerne
’analisi degli International Accounting Standard 17 e 40 aventi ad oggetto
rispettivamente il trattamento del leasing finanziario e del leasing operativo e il
trattamento degli investimenti immobiliari. Al fine di comprendere meglio I’oggetto
della trattazione & bene specificare cosa sia il leasing e quali norme regolamentative
gono state introdotte a livello internazionale.

1l contratto di leasing viene classificato come finanziario se trasferisce benefici e
rischi derivanti dalla proprieta, in caso contrario si parla di leasing operativo“. Tra
gli elementi positivi del leasing finanziario rilevano i proventi derivanti dalla
rivalutazione del macchinario o del bene o della realizzazione del valore residuo e
comunque un utilizzo redditizio durante la vita del macchinario. Di contro, i rischi,
comprendono l'eventualitd di una capacitd produttiva non a pieno utilizzata oltre
all'obsolescenza tecnica del bene.

Un bene in leasing viene normalmente inquadrato come finanziario se il contratto
trasferisce automaticamente la proprieta del bene al locatario al termine del contratto
stesso, oppure, se il valore attuale dei pagamenti minimi dovuti & almeno pari al fair
value del bene locato, oppure, se la durata del coniratto ¢ vicina alla vita economica
attesa del bene, oppure, se i beni dati in locazione sono talmente particolari che il

loro utilizzo non pud essere trasferito senza rilevanti modifiche.

del criterio, cosi come elaborata dall’ A1.C.P.A. (dmerican Institute of Certified Pubblic Accountants),
ne forniva una descrizione quale “importo di denaro da scambiare qualora le attivita fossero ricevute
in transazioni monetarie, oppure la misura approssimativa dei prezzi di scambio in trasferimenti nei
quali il denaro o suoi equivalenti risultino assenti” (cfr. P. L. MARCHINL, I fair value. Prospetiive di
applicazione, cit., p. 22). La progressiva riformulazione del concetto prodotta nel corso del tempo ¢
pervenuta, da ultimo, a quanto esposto all’interno dello TAS n. 16 ha determinato il definitivo
scostamento di esso dal market value in ragione del riferimento a condizioni di neutralita estranee alle
dinamiche di quest’ultimo, considerato in via residuale un parametro, ancorché determinante.

U 11 Jeasing pud essere definito come un contratio per mezzo del quale il locatore trasferisce al
locatario il dititto all'utilizzo di un macchinatio o comunque bene per un periodo di tempo stabilito,
dietro pagamento unico o in serie. Vengono ricondotti allo IAS 17 i contratti di leasing propriamente
detti e in generale tutti i contratti di affitto in senso lato.
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Lo TAS 40 si applica invece agli investimenti immobiliari, intendendosi con tale
denominazione lo sfruttamento da parte del proprietario o del locatario del diritto di
proprieta su un immobile, un fabbricato o parte di esso. La finalitd economica viene
soddisfatta per: percepire canoni di locazione; - per ’apprezzamento del capitale
investito; per perseguire entrambi gli obiettivi.

Un investimento immobiliare deve essere rilevato come attivita solamente se: - &
probabile che i benefici economici futuri che sono associati all’investimento
immobiliare affluiranno all’entita; -il costo dell’investimento immobiliare pud essere
valutato attendibilmente.

Alla luce di quanto sopra, occorre considerare che, in modo opposto a quanto

indicato nello las 16, non potranno esser considerati investimenti immobiliari i beni

~detenuti per la fornitura di beni o servizi, per la produzione, per scopi amministrativi,

per la vendita o a utilizzo durevole. A tal proposito, e per un miglior confronto con lo
las 16, potrebbe esser opportuno analizzare il caso in cui una societda dovesse
possedere una palazzina i cui primi piani sono destinati alla locazione mentre
Iultimo & occupato dagli uffici della direzione; in tal caso per contabilizzare
correttamente I'immobile in esame, si dovra scorporare dal valore complessivo della
palazzina il valore dei piani in locazione, che saranno contabilizzati secondo lo Tas

40, e del piano destinato a scopi amministrativi, a cui invece si applichera lo Ias 16.

2. IL PROCESSO DI ARMONIZZAZIONE CONTABILE
EUROPEO

La strategia di armonizzazione messa in atto dall'Unione Europea, come illustrato
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in precedenza, ha avviato un processo indirizzato non a emettere nuovi principi, ma a
recepire i principi giad internazionalmente riconosciuti emanati dallo IASB
(International Accounting Standards Board)*™%.

Lo IASB! & un ente privato con sede a ILondra ¢ i suoi principi contabili sono
denominati IAS (International Accounting Standards). A partire dal 1° aprile 2001 i
principi di nuova elaborazione sono identificati con la sigla IFRS (International
Financial Reporting Standards). Questi principi costituiscono la sola alternativa
valida ai principi statunitensi, tra 1’altro molto criticati.

I principi contabili internazionali sono stati oggetto di revisione, anche a seguito
di richieste da parte dell'Unione Europea e attualmente costituiscono un insieme
completo e solido di principi di informativa finanziaria, da cui sono state inoltre
eliminate alcune alternative concesse in sede di valutazione delle poste di bilancio,
per evitare comportamenti difformi da parte delle diverse aziende.

Tale processo di armonizzazione ha preso avvio gia negli anni 70 allorquando la

21 principi contabili nazionali hanno svolto a partire dal 1975, anno in cui mediante I’emanazione del
Dp.r. 136/75 & stato previsto Iistituto della certificazione, un fondamentale ruolo integrativo e
interpreiativo delle disposizioni in materia contabile. Nell’ordinamento giuridico nazionale, infatt, 1
Principi Contabili ricoprono un ruolo “secondario” rispetto alla legge, ma allo stesso tempo
fondamentale per oftenere un’applicazione omogenea ed uniforme delle disposizioni normative in
materia. Nel corso degli anni i Principi Contabili hanno acquisito sempre maggiore autorevolezza sino
ad essere raccomandati dalla CONSOB (Comitato Nazionale per le Societd e la Borsa), (uale
integrazione delle norme codicistiche. Grazie inoltre all’infervento della Commissione Paritetica
prima, ¢ dell’OIC (Organismo Italianc di Contabilitd) adesso, molte delle impostazioni e degli
approcel dello JASB sono gia stati recepiti e applicati a livello nazionale. Dal novembre 2001, i
principi contabili non sono pitt redatti dalla Commissione Nazicnale dei Dottori Commercialisti ¢
Ragionieri, ma dai Comitato Tecnico deil’Organismo Italiano di Contabilitd (OIC) che nasce appunto
dalla necessita di fondare un organismo deputato all’emanazione di regole comtabili che, essendo
dotato di un’ampia rappresentativita politico istituzionale, possa costituire un utile e autorevole punto
di riferimento sia in chiave nazionale che internazionale. Per approfondimenti su tale organo si veda
per tuiti G. CERIANI, B. FRAZZA, Alcune osservazioni sulla proposia dell'OIC per il recepimento
delle direttive UE 65/01 e 51/03, Aracne Ed., 2007, passim,

5 F stato costituite nel 1973 con la denominazione TASC (International Accounting Standard
Committee) da organismi professionali di Canada, Australia, Francia, Germania, Giappone, Messico,
Olanda, Regno Unito, Trlanda e Stati Uniti d’America. Nel marzo 2001 lo IASC si & trasformato in
fondazione ed ha costituito lo IASB. Cfr. L. MARCHI, M. ALLEGRINI, I'evoluzione dei principi
contabili in Italia, cit., p. 67.
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Commissione Furopea ha emanato la “quarta direttiva societaria” " e la “settima

direttiva societaria”'®, relative rispettivamente ai conti individuali e consolidati'®

nonché la Direttiva sull’abilitazione delle persone incaricate al controllo dei conti

annuali (Ottava Direttiva)'’, Infine, completano il quadro legislativo comunitario in

Y Direttiva 78/660/CEE del Consiglio del 25 luglio 1978, pubblicata sulla Gazzetta Ufficiale delle
Comunitd suropee del 14 agosto 1978, n. L 222 relativa ai conti annuali di taluni tipi di societa.
Dall’esame dei considerande di tale strumento comunitario emergono le finalitd ¢ le motivazioni a
favore di una uniforme e condivisa disciplina di bilancio da parte degli Stati membri. In particolare,
viene dichiarata la volontd di procedere ad un “(...) coordinamento delle disposizioni nazionali
riguardanti la struttura ed il contemito dei conti annuali (...) per proteggere gli interessi tanto dei soci
come dei terzi {...)”, essendo riconosciuto che Uattivith d’impresa “(...) si estende spesso oltre i limiti
del territorio nazionale (...)”, con una conseguente necessitd di stabilire “(...) condizioni giuridiche
equivalenti minime quanto all'estensione delle informazioni finanziarie che devono essere fornite al
pubblico da parte di societd concorrenti (... Il vero grande merito della IV Direttiva & stato quello
di “codificare” alouni postulati di bilancio, che, fino a quel momento, pur essendo stati elaborati da
tempo dalla dottrina contabile internazionale, non erano stati recepiti in molti degli ordinamenti
giuridici dei Paesi europei (o lo erano stati solo parzialmente). Allo stesso tempo, la IV Diretiva,
tramite una disciplina rigida delle informazioni supplementari da inserire nella nota integrativa
(prevista come obbligatoria), garantiva, entro certi limiti, il raggiungimento dell’obiettivo della
comparabilith tra i bilanci delle imprese europee. Si veda a tal propositc FONDAZIONE LUCA
PACIOLL L’armonizzazione contabile nell’Unione ewropea, Studio n. 4 del 13 maggio 2002 in
bt fwww.fondarionelucapacioli.it/downloads/DOC_2002 13 Armonizzazione%20UE.pdf, p. 5
secondo cui: “Tra questi postulati o principl generali vale la pena ricordare il quadyo fedele e corretto
(true and fair view), la continuitd operativa (going concern), la competenzq economica, la costanza di
struttura del bilancio e dei principi di valutazione negli esercizi, il divieto di compensazione tra le
singole voci del bilancio, la presenza di informazioni omogenee e quindi comparative”. Per una
panoramica sulla quarta direttiva si vedano alirest: C. CARAMIELLO, Note sui conti annuali delle
societd commerciali secando # cowntenuic della Quarta Divettiva CEE, in Rivista del Dottori
Commercialisti, 1979; F. DEZZANI, Il bilancio desercizio e la IV Direttiva CEE, in Rivista dei
Dottori Commercialisti, 1979, AAVV.,, La contabilith delle imprese e la IV Direttiva CEE, Milano,
1980; S. SARCONE, 11 bilancio annuale delle societd e la Quarta Direttiva CEE, Bari, 1983; G.
NANULA, I bilancio d’esercizio delle societd in attuazione della Quarta Direttiva CEFE, Milano,
1981; G. E. COLOMBO — G. OLIVIERL, X bilancic d’esercizio e consolidato, in Tratiato delle societa
per azioni, diretto da Colembo e Portale, V1L, Torino, 1994; E. COLUCCI — F. RICCOMAGNO, I
bilancio di esercizio e il consolidato, Padova, 1995,

15 Direttiva 83/349/CEF del Consiglio del 13 giugno 1983, pubblicata sulla Gazzetta Ufficiale delle
Comunith europee del 18 luglio 1983, n. L 193 relativa ai conti consolidati.

% La IV e la VII sono le principali direttive emanate dall’Unjone Europea in tema di bilanci. Pin
particolarmente la prima versione deila TV direttiva, pubblicata nel 1971 e fortemente influenzata dal
diritto societario tedesco, si occupava delle regole di valutazione e della forma e pubblicazione del
bilancio. L’ingresso del Regno Unito e dell’Irlanda nell'Unione Europea nel 1973 ha portato
all’emanazione di una seconda versione della direttiva nel 1974 1 cui elementi innovativi erano
Pintroduzione del concetto di “frue and fair view” e la concessione di una certa flessibilith per la
presentazione del bilancio. Nessuno degli aspetti traftati nella IV direttiva venne completamente
standardizzato dagli stati membri, ma in ogni caso il tentativo e la volonta di armonizzazione erano
evidenti e accolii con favore dagli siakeholders. Cfr. sul punto C. NOBES e R. PARKER,
Comparative International Accounting, Prentice Hall — IX Ed., 2006, p. 227; E. ABATE, R. ROSSI E
A, VIRGILIO, JAS/IFRS — US GAAP — Principi contabili italioni, confronto e differenze, EGEA,
2008. '

7 Direttiva 84/253/CEE del Consiglio del 10 aprile 1984, pubblicata sulla Gazzetta Ufficiale delle
Comunitd europee del 12 maggio 1984, n. L 126 relativa all’abilitazione delle persone incaricate del
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materia contabile la Direttiva applicabile alle imprese bancarie (Direttiva
86/635/CEE dell’8 dicembre 1986), relativa al bilancio d’esercizio e al bilancio
consolidato delle banche e degli altri intermediari finanziari, e la Direttiva
applicabile alle imprese assicurative (Direttiva 91/674/CEE del 19 dicembfe 1991),
relativa al bilancio d’esercizio e al bilancio consolidato delle imprese di
assicurazione',

Nel quadro sopra descritto, la Quarta Direttiva riveste un ruolo fondamentale,
avendo disciplinato la struttura ed il contenuto dei conti annuali, gli elementi della
relazione sulla gestione, 1 criteri di valutazione delle poste contabili, nonché il regime
di pubblicita cui & soggetto il bilancio”. In particolare, essa ha avuto il merito di
“codificare” alcuni postulati o principi generali del bilancio che, fino a quel
momento, costituivano mere claborazioni della dottrina contabile ¢ non norme di
legge®. Inoltre, tramite una puntuale disciplina deﬂe informazioni supplementari da
evidenziare nella nota integrativa (documento essenziale ed obbligatorio del bilancio,
unitamente allo stato patrimoniale ¢ al conto economico), la Quarta Direttiva
garantiva, entro certi limiti, una comparabilita dei bilanci delle imprese europee.

Tali direttive, tuttavia, non hanno prodotto il risultato sperato: le numerose

opzioni concesse ai legislatori degli Stati membri e le lacune normative su alcune

controllo di legge dei documenti contabili.

18 Tali direttive contengono un certo aumero di dercghe alla quarta e alla settima direttiva, onde tener
conto delle caratteristiche particolari delle istituzioni in oggetto.

' Per una panoramica sulla quarta direttiva si vedano: C. CARAMIELLO, Note sui conti annuali
delle societd commerciali secondo il contenuto della Quarta Direttiva CEE, in Rivista dei Dottori
Commercialisti, 1979, F. DEZZANI, Il bilancio d’esercizio e la IV Direitiva CEE, in Rivista dei
Dottori Commercialisti, 1979; AAVY., La contabilitd delle imprese e la IV Direttiva CEE, Milano,
1980; S. SARCONE, /I bilancio annuale delle societa e la Quarta Direttiva CEE, Bari, 1983; G
NANULA, i hilancio d’esercizio delle societd in aftuazione della Quarta Direttiva CEE, Milano,
1981; G. E. COLOMBO — G. OLIVIERL, I bilancio d’esercizio e consolidato, in Tratiato delfe societd
per azioni, diretto da Colombo e Portals, VII, Torino, 1994; E. COLUCCI — F. RICCOMAGNO, 1
bilancio di esercizio e il consolidato, Padova, 1993,

% i veda infra nel II° capitolo del presente lavoro.
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questioni contabili non hanno permesso di uniformare sufficientemente 1 variegati
sistemi contabili nazionali*!; inoltre, la Germania ha previsto solo un‘attuazione
parziale del principio della “true and fair view”, che nell’intento del legislatore
comunitario qostituiva il principio cardine in materia di legislazione contabile®.

Registrata I’incapacita delle direttive di fronteggiare la sfida dell’armonizzazione
dei sistemni contabili in ambito UE, & stato anche evidenziato®™ come tale processo
non. possa esaurirsi entro i confini europei. Infatti, la crescente richiesta di capitali di
rischio, determinata sia dal fenomeno della “new economy”, sia dalle imponenti
privatizzazioni attuate da alcuni Stati membri, ha reso necessario il ricorso alla
quotazione di un numero sempre maggiore di societd curopee.

E’ nata cosi, per le societa, ’esigenza di muovere i propri orizzonti oltre oceano,

dal momento che il mercato finanziario pitl appetibile, perché pit sviluppato e

2 robiettivo sotfeso alle disposizioni comunitarie & stato quello di migliorare ¢ uniformare, quanto
pitt possibile, le informazioni presenti nei bilanci delle imprese UE, sulla base di principi contabili di
generale accettazione. Se da un lato, infatti, la trasparenza e la qualiti delle informazioni presenti nei
bilanci, costituisce una garanzia nei confronti tanto ded soci come dei terzi dall’altro, 'uniformitd di
tali informazioni rappresentava il presupposto essenziale, non solo della confrontabilita di tali bilanci,
ma del miglioramento quali-quantitativo del mercato finanziario europeo. Lo sviluppo di un mercato
finanziario efficiente e concorrenziale non poteva, infatti, prescindere da un’informazione chiara,
veritiera, comparabile e corretta nei confronti di tutti 1 soggetti; informazioni sulla base delle quali
soci o 1 terzi sono in grado di comprendere chiaramente le condizioni d’equilibrio di ogni azienda,
anche se operante in un Paese diverso. L’emanazione delle direttive di cui sopra ha rappresentato,
quindi, il primo tentativo di rendere uniformi e comparabili i bilanci europei, sia sotto 1’aspetto della
redazione, ovvero dell’iscrizione e della valutazione delle poste contabili, sia sotte quello della
presentazione di tali poste. In particolars, le materie regolamentate dafla IV direttiva CEE hanno
riguardato la struttura e il contenuto dei conti annuali (stato patrimoniale, conto economico e nota
integrativa), il contenuto della relazione sulla gestione, i criteri di valutazione nonché il regime di
pubblicita cui & assoggettato il bilancio. In tal senso E. LAGHI — 8. MICOSSI, /I ruolo dei principi
contabili internazionali nella determinazione del reddito d’impresa: profili economici, in Quaderni di
Giurisprudenza Commerciale n, 264, Milano, 2004, per i quali “(...) [esistenza di tali opzioni, che
trovano ovigine nelle profonde differenze delle prassi e delle regole contabili applicate nei Paesi
dell’UE, ha permesso agli Staii membri di conformare le norme di attuazione alle convenzioni
giuridiche, contabili e fiscali proprie di ogni singolo Paese favorendo un recepimento “morbido”
della discipling comune europea (...)".

2 Cfr. A. LOLLL, I regolamento di adozione dei principi contabili internazionali IAS/IFRS, in Le
nuove leggi civili commentate, 2003, p. 785; C. CAMPANINI, Saggio sul contenuto del bilancio
d’esercizio nella dotiring tedesca, Bologna, 1966. :

3 M. PAGANO, A. ROELL E 1. ZECHNER, The geography of equity listing. Why do companies list
abroad?, CSEF working paper n. 28, 2001, p. 10; P. ANDREI - AM. FELLEGARA, Analisi
comparativa dei criteri di recepimento della IV Direttiva CEE in ftalia, Francia e Spagna, Milano,
1993,
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conveniente, & certamente quello nord americano®*. Tuttavia il diritto del mercato
mobiliare statunitense impone oncrosi obblighi di disclosure, e proibisce alle societa
straniere la vendita di valori mobiliari agli investitori statunitensi nonché la
quotazione degli stessi nei mercati americani, qualora tali societa non redigano un
bilancio secondo gli U.S. GAAP, o non procedano ad una riconciliazione tra i propri
principi e quelli statunitensi>”.

In ragione di tale limite & sorta ’ulteriore esigenza di creare un sistema che possa
esser riconosciuto dalla SEC come “equivalente” a quello americano, in modo da
evitare che le societa europee siano gravate dei suddetti oneri. L’opportunitd di
ovviare a tale inconveniente ha indirizzato la Commissione europea verso una
radicale inversione di tendenza: si & deciso di abbandonare lo strumento delle
direttive e di utilizzare quello del regolamento (in quanto direttamente applicabile ed
efficace in futt i suoi elementi), col quale investire di efficacia i principi
internazionali elaborati dallo IASC, caratterizzati da una pedissequa similitudine con
oli US GAAP?.

In veritd, tale soluzione, seppur necessaria, & risultata alquanto sofferta proprio

perché non spontanea. Infatti, nonostante il ruolo marginale rivestito dallo TASC nel

processo di armonizzazione (perché troppo lontano dalla cultura contabile di civil

** A testimonianza di tale tendenza basta riportare 1 dati forniti dalla World Federation of Exchanges.
Infatti secondo I"analisi svolta da tale organismo, nel 2003 la capitalizzazione delle borse statunitensi
rappresentava il 46% di quella mondiale, mentre il totale delle borse europee raggiungeva solo il 26%;
vieppil quanto afla raccolta di capitali di rischio mediante i mercati regoiamentati per il 54% questi
confluivanc mnelle bhorse americane, mentre il totale raccolto dalle borse dell’Uniome Europea
ammontava al 29%. I dati sono disponibili sul sito www.fibv.com. Per un approfondiemento
dottrinario si veda per tutti P. ONIDA, Moderni sviluppi della dottrina nordamericana e gli studi di
economia aziendale, Milano, 1970, passim.

3 Cft. A. FRADEANT, La globalizzazione della comunicazione economico-finanziaria IAS/IFRS E
XBRL, Milano, 2005, p. 18.

% Lrutilizzo del regolamento & sicuramente pil adatto per I'efficacia totale e immediate con la quale si
sovrappone agli ordinamenti nazionali, a differenza della direitiva, che invece permette un
recepimento differito a livello locale. Cft. AAVV., Il bilancio secondo i principi contabili
internazionali IAS/IFRS — Regole e applicaziowi, Torino, 2008,
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law), I'incapacitd da parte dell’UE di adottare propri principi in grado di convergere
con quelli statunitensi, ha reso necessario rivolgersi allo standard setter londinese”.

Tuttavia, al fine di rendere il processo il pitt indolore possibile per il “vecchio
continente”, & stata prevista una graduale introduzione delle nuove regole contabili,
nonché la predisposizione di un meccanismo di “omologazione” che esclude la
diretta e immediata vigenza di quanto approvato dallo JASC?,

Alla luce di tali considerazioni, la Commissione Europea decise di dare avvio al

processo di armonizzazione contabile e, con una serie di comunicazioni pubblicate

tra il 1995 e il 1999, traccid un percorso a tappe, definendo un piano di azione nel
settore dei servizi finanziari. In particolare, con la comunicazione n. 508/95/CEE
intitolata “Armonizzazione contabile: una nuova strategia nei confronti del processo

di armonizzazione internazionale™

, fu dato avvio ad un nuovo piano di attivita,
esprimendo 1’intento di voler contribuire attivamente al “(...) processo Internazionale

di armonizzazione gid da tempo in aito in sede di International Accounting

Standards Committee (IASC) N Analizzato a definire una serie di norme contabili

4 peraliro, anche Pipotesi di una radicale revisione delle Direttive vigenti avrebbe ugualmente
comportato lunghi tempi di attuazione, non compatibili con le esigenze di maggiore flessibilita e
rapiditda imposte da uno scepario fimanziario internazionale sempre pitt  globalizzaio e
tecnologicamente avanzato. Alla Conferenza sull’avvenire dell’armonizzazione delle norme contabili
nell’Unione Europea, organizzata dalla Commissione Furopea nel 1990, i partecipanti si erano
espressi con chiarezza contro la riduzione del numero di opzioni previste dalle direttiva e I"adozione
di nuovi testi legislativi in un futuro prossimo, riconoscendo la necessita di tener conto deghi sforzi di
armonizzazione intrapresi ad un pitt ampio livello internazionale, Cft. in tal senso la Comunicazione n.
359/00/CEE intitolata “La sirategia dell”UE in materia d'informazione finanziaria: la via da seguire”
in cui si evidenzia che “(...) L'Unione europea non intende produrre un corpus distinio di principi
contabili, Una scelta di quesio tipo sarebbe incompatibile con la tendenza alla globalizzazione dei
mercati finanziari e metterebbe a vischio la capacita delle imprese europee di reperire capitali nei
mercati dei paesi terzi. Pertanto, un insieme di principi internazionalmenie riconosciuti sembra essere
la base piit adeguata per I'informativa finanziaria delle'Unione ewropea {...)”.

% Qi fa riferimento alle procedure di enforcement e di endorsement previste dal regolamento
1606/2002. Per approfondimenti sul punto si veda sul testo del presente capitolo.

¥ Cfr, sul punto COMMISSIONE EUROPEA, drmonizzazione contabile: una nuova strategia nei
confronti del processo di armonizzazione contabile internazionale, COM 935, (508), 1995.

3 Lo LAS.C. (nternational Accounting Standards Committee) &, come ampiamente noto, l'organisnio
indipendente di emanazione della professione contabile che dal 1973, anno della sua fondazione, ha
svolto l'importantissima funzione di statuire ptincipi contabili a vocazione internazionale di elevata
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accettabili per i mercati finanziari di tuito il mondo (...)” e di volere, nel contempo,
“(..} preservare [ risultati raggiunti in materia di armonizzazione a livello

comunitario (...)""

. Infatti, 1 conti redatti conformemente alle direttive e alle leggi
nazionali di attuazione non soddisfacevano le norme piti rigorose prescritte in Paesi
extra europel e, in particolare, gli standard imposti dalla Securities and Exchange
Commission (SEC) negli Stati Uniti; inoltre, era riscontrabile un sempre piu

massiccio ricorso da parte dei global players a norme contabili messe a punto senza

aloun apporto europeo™.

gualitd tecnica, gli LA.S. (International Accounting Standards), al fine di pervenire alla trasparenza ed
alla comparabilita degli strumenti di comunicazione finanziaria delle imprese, perseguendo al
contempo la ricerca dell'armonizzazione contabile internazionale. Tall principi attengono alla
interpretazione, predisposizione ¢ redazione dei criteri contabili che sovrintendono alla redazione del
bilancio di esercizio ¢ del bilancio consolidato, assumendo la specifica ottica dell'investitore ovvero il
connotato di un orientamento primaric al mercato finanziario. Trattandosi di una entitd priva di un
autonomo potere regolamentare legislativamente riconosciuto, trae la propria forza dalla elevata ed
indiscussa autorevolezza della propria produzione contabile, oltre che dalla volontaria applicazione
che dei suoi principi fanne in modo sempre pin esteso le imprese operanti in un elevato e crescente
numero di Paesi di tutti i continenti. Si ricordi che, a seguito di un complesso processo di
riorganizzazione approvato dalla Taternational Federation of Accountants (LF.AD.), a partire dal
giorno 1° aprile 2001 lo 1.A.S.C. & stato sostituito dallo LA.S.B. (International Accounting Standards
Board), che ha a sua volta completamente ereditato i progetti in corso del primo. Per un
approfondimento sulle problematiche contabili delle diverse fonti si vedano per tutti: M. LACCHINI,
R. TREQUATTRINI, op. cit., p. 11-13; . MANFREDI, op. cit., p. 11 ss.

31 Va sottolineato che, a livello internazionale, esistono due diversi modelli di riferimento: i Gaap,
vigenti negli Stati Uniti d’America, in Canada ¢ nei Paesi dell’America latina e gli Tas (oggi, Ifrs)
ossia il corpus dei principi approvati dallo IASC (oggi, IASB) applicato in Europa. In particolare, la
sigla GAAP (General Agreed Accounting Principles) identifica 1 principi contabili statunitensi. Tali
principi non sono costituitl esclusivamente dai documenti emanati dal FASB (Financial Accounting
Standard Boards), ma anche da altri documenti emanati dagli crganismi che hanno preceduto tale
organi, ossia " APE (Accounting Principles Board) ed il GAP (Committee on Accounting Procedure)
nonché da documenti emanati da altri organismi aventi potere in materia di emanazione di norme
contabili quali ' A L.C.P.A. (dmerican Institute of Certified Public Accountants) e la 8. E.C. (Securities
Fxchange Commission). 1/elaborazione dei principi contabili americani ebbe inizio dagli anni *30, in
seguito alla creazione della S.E.C., la Commissione americana per i Titoli e la Borsa. A tale
organismo, creato per effetto del crollo della Bersa di New York del 1929, fu affidato, fra !’altro, il
compito di elaborare un insieme di principi da osservarsi nell’elaborazione e formazione dei bilanci
delle sccietd quotate nella Borsa valori. La S.E.C. rinuncid, perd, all’elaborazione diretta degli
standard contabili, demandando tale compito ad associazioni di professionisti contabill, i cd. Certified
Public Accountants (CPA), sulla base delle garanzie da quest’ultimi offerte in termini di serietd e
competenze, Tali organismi, pur evolvendosi nel corso del tempo, hanno sempre fatto riferimento,
direttamente o indirettamente, alla pitl grande associazione professionale americana, PA.LCPA. A
tale organizzazione, che conta attualmente pil di 330.000 membri, fa capo il FASB, costituito nel
1973 e tuttora operante con riferimento all’elaborazione di standard contabili di generale accettazione,
% Conformemente a tale Comunicazione, la Commissione portd avanti un’attivitd di promozione dei
principi TAS/IFRS tra gli Stati membri ¢ le societd europee. Proprio a tale attivitd di moral suasion si
deve il riconoscimento, antecedentemente all’intreduzione del Regolamento n. 1606/2002, dei principi
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Naturalmente, con 1’adozione degli Ias/Ifrs si presupponeva una preventiva
verifica di compatibilita con le direttive contabili*, al fine di evidenziare e risolvere,
se possibile, gli eventuali conflitti riscontrati. In particolare, tale compito fu
assegnato al Comitato di contatto sulle direttive contabili, organo istituito ai sensi
dell’art. 52 della Quarta Direttiva®,

Nel maggio del 1999 la Commissione Europea defini, con la comunicazione 1.
232/99/CEE denominata “Piano d’azione per i servizi finanziari”, le iniziative
comunitarie da intraprendere con riguardo alla raccolta dei capitali nell’Unione e
all’informativa finanziaria. I presupposti fondamentali per la creazione di un unico
mercato finanziario europeo venivano ancora una volta individuati nella trasparenza,
nella comparabilith e nell’attendibilitd dei bilanci, pena uno scoraggiamento degli

investimenti di tipo finanziario in ambito europeo. Inolire, si sottolineava

TAS/IFRS da parte delle legislazioni nazionali di alcuni Stati membri, tra cui I'Italia. Ci si riferisce, in
particolare, all’art, 117, co. 2°, del decreto legislative 24 febbraio 1998, n. 58 (cd. Testo Unico della
Intermediazione Finanziaria). I GAAP sono pil analitici, pill dettagliati dal punto di vista della
disciplina e delle norme tecniche previste, per questo si caratierizzano per essere abbastanza rigidi ma,
al tempo stesso, sono una guida molto precisa e quindi molte utilizzata dalle imprese per la redazione
dei bilanci. Gli TAS/IFRS sono considerati pitt flessibili, poiché caratterizzati da un minore grado di
dettaglio e di precisione nella previsione degli obblighi e delle regole, che richiedono maggiori sforzi
in sede interpretativa. Sul punto si veda il contributo di P. ONIDA, I/ bilancio d’esercizio nelle
imprese e la sua “standardizzazione” e “certificazione”, in Rivista dei Dottori Commercialisti, 1974,
p. 223, il quale afferma che i principi contabili americani esprimono *(...) soltanto convezioni o regole
sviluppatesi con ’esperienza, ritenute wtilmente applicabili ai fini di un’attendibile informazione per
il controllo delle aziende, ma aventi per loro natura validité limitata, potendo essere diversi nello
spazio e mutevoli nel tempo (...)".

% Come rilevato dalla stessa Commissione nella Comunicazione n. 508/95/CEE, anche gli Stati
membri dovranno compiere lo stesso esercizio di verifica della compatibilita per quanto concerne la
loro legislazione nazionale. Infatti, “(...) poiché le legislazioni nazionali non recepiscono tutte le
opzioni offerte dalle diretiive, uno IAS conforme alle direitive potrebbe essere invece contraria ad wna
legge nazionale (...)”.

¥ Lrart, 52 della quarta direttiva, rubricato “Comitato di contatto”, recita quanto segue: “(...) E
istituito presso la commissione un comitato di contatto, con il compito: A) di agevolare, fatii salvi gli
articoli 169 e 170 del tratiato, un'applicazione armonizzata della divettiva mediante regolare
concertazione in particolare sui problemi concreti della sua applicazione; B) di consigliare, se
necessario, la commissione sui complementi e sugli emendamenti da apportare alla presente direttiva.
Il comitato di contatio & composio da rappresentanti degli stati membri e della commissione. Esso @
presieduto da un rappresentanie della commissione. La segreteria é tenuta dai servizi della
commissione. Il comitato & convocato dal proprio presidente, di sua iniziativa o o richiesta di uno dei
membri (..)".

% COMMISSIONE EUROPEA, Servizi finanziari: messa in atto del quadro di azione per i servizi
finanziari: piano d'azions, COM (1999) 232, 1999,
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nuovamente 1’urgenza di individuare dei principi contabili generalmente accettati
sulla base dei quali redigere i bilanci, in sostituzione dei principi contabili adottati a
livello dei singoli Stati membri. Anche nell’ambito di tale Comunicazione la
Commissione riconobbe come principi pitt idonei quelli elaborati dallo IASB,
ipotizzando un loro possibile utilizzo in sostituzione delle regole dettate dai principi
contabili nazionali*®,

Successivamente, in occasione dell’incontro di Lisbona del 23 e 24 marzo 2000,
la “strategia finanziaria” in esame ottenne l'avallo ufficiale da parte della
Commissione Europea, la quale sottolined 1’importanza del settore dei servizi
finanziari come motore della crescita e dell’occupazione e ribadi la fondamentale
importanza della trasparenza, comparabilita e attendibilitd dei bilanci predisposti
dalle societd europee al fine di creare un unico mercato finanziario in Europa®’.

Tt Consiglio, infine, individud nel 2003 la data ultima per completare il processo

di integrazione dei servizi finanziari®®. Nello stesso senso si orientd la

¥ Cfr, A, ZURZOLO, I tempi e i protagonisti dell’applicazione dei principi contabill internazionali
IAS/IFRS, in Rivista dei Dottori Commercialisti, 3, 2003,

T 11 Conpsiglio Europeo straordinario del 23 e 24 marzo 2000 & noto per aver approvato la cd.
“strategia di Lisbona”, volta a rilanciare il processo di completamento del mercato unico, stabilendo
*ambizioso obisttive di rendere 1'Unione Europea, entro il 2010, (...} 'economia basata sulla
conoscenza pitt competitiva del mondo (..)",

* gi veda a tal proposito COMMISSIONE EUROPEA, Proposta di regolamento del Parlamenio
europes e del Consiglio relativo all'applicazione di principi contabili intemazionali, COM (2001}, 80,
13 febbraio 2001, In termini pill precisi, questo atto legislativo prevede che, a partire dall'esercizio
avente inizio il giorno 1° gennaio 2005 o in data successiva, le societd che sono soggette
all'ordinamento giuridico di uno dei Paesi membri i cui titoli, alla data di riferimento del bilancio,
sono ammessi alla negoziazione in un mercato regolamentato comunitario devono redigere i loro
bilanci consolidati in conformitd ai principi contabili internazionali adottati nell'Unione Eurcpea a
seguito dell'apposita procedura. Gli Stati membri possono poi ampliare l'ambito soggettive di tale
prescrizione, permettendo o obbligando le medesime societd a redigere anche i loro bilanci di
esercizio nel rispetto di tali principi internazionali. Cosi come, al contempo, gli Stati membri possono
altresi permettere o consentire anche alle societd diverse da quelle i cui titoli sono ammessi alla
negoziazione in un mercato regolamentato comunitario fa redazione dei loro bilanci consolidati e/o di
esercizio in senso conforme agli stessi principi internazionali. Infine, gli Stati membri possono anche
consentire che 'applicazione dei principi contabili internazionali possa essere differita all'esercizio che
comincia il giormo 1° gennaio 2007 o in data successiva da parte delle societd i cui ttoli di debito
soltanto sono quotati in un mercato regolamentato comunitario ovvero da parte di quelle i cui titoli
sono quotati in un Paese extracomunitaric e che a tale fine hanno utilizzato principi contabili
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Comunicazione n. 359/00/CEE intitolata “La strategia del’UE in materia

d’informazione finanziaria: la via da seguire™

, nella quale venne ribadito che la
confrontabilitd dei bilanci avrebbe assicurato la salvaguarda di ogni investitore, dei

creditori o di chiunque altro soggetto interessato all’andamento della societd oltre che

garantito la realizzazione di un mercato unico, efficiente ¢ stabile. Nello stesso

documento venne inoltre ufficializzata la preferenza per i principi Ias/Ifrs, a discapito
dei principi GAAP, mediante il riconoscimento dei primi in sede IOSCO e da parte
del Comitato di Basilea®.

La decisione della Commissione va, pertanto, contestualizzata in un generale
quadro di apprezzamento dei principi contabili las/Ifrs da parte di una pluralita di
organismi, incluso il FASB, ’ente deputato all’elaborazione dei principi GAAP, con

il quale lo TIASB concluse, nel settembre del 2002, un protocollo d’intesa per la

riconosciuti intemazionalmente a partire da un esercizio che inizia prima della pubblicazione del
regolamento in oggetto sulla Gazzetta Ufficiale delle Comunitd Europea. A tale scopo la proposta di
regolamento istituisce un meccanismo di omologazione fendorsement} che & finalizzato a dotare ghi
LA.S. del necessario riconoscimento legale e che & costitnite da due livelli complementari, uno
tecnico ed uno politico, facenti capo al Comitato di Regolamentazione Contabile (Accounting
Regulatory Committee). Questa procedura, sovrintendendo all'adozione da parte dello LA.SB. di
nuovi principi contabili e delle relative interpretazioni, mira quindi ad evitare che st creino situazioni
di incompatibilita fra questi e la realtd delle imprese comunitarie. Per di pin, stimola la pattecipazione
attiva dell'Unione Europea al processo di emanazione dei medesimi principi e ne promuove il generale
coordinamento.

¥ La Comunicazione, approvata dal Consiglio ECOFIN del 17 luglio 2000, & alla base della proposta
di regolamento (CEE COM 2001/80) che sfocerd nel Regolamento n. 1606/2002, ovvero il
?rowedimento principale relativo all’applicazione dei principi contabili internazionati TAS/IFRS.

Y In particolare, in data 17 maggio 2000, la IOSCO, terminando la valutazione degli IAS/IFRS, ha
raccomandato ai suoi membri di permettere agli emittenti multinazionali di utilizzare tali principi per
la redazione dei lore conti (I0SCO, Working Group no. 1, Report of Technical Committee del 16
gingno 2000). Inoltre, nell’aprile dello stesso anno, anche it Comitato di Basilea, 1'Organizzazione
internazionale che raggruppa ghi organi di vigilanza delle banche, ha emesso un rapporto in cui
esprime if proprio sostegno ai principi internazionali dello IASB con impatto significativo sugli enti
creditizi  (Rapporte del Comitato di Basilea aprile 2000, consultabile sul sito
www.bis,org/publ/bebs70.pdfoframes=1). Inoltre, per comprendere al meglio 1'urgenza che ha
caratterizzato il periodo precedente all’adozione del modello IAS-IFRS, si consideri anche la
posizione del Consiglio Eurcpea, il quale, ribadendo la posizione gia fatta propria dalla Commissione,
pone l'accento sulla circostanza che l'efficienza del mercato dei capitali deve andare a vantaggio di
tutte le imprese europee, ed in particolare di quelle di piccole e medie dimensioni; fissa nel 2005 il
termine ultimo per la sua piena attuazione; e, soprattutto, sollecita espressamente che sia assicurata la
piena comparabilitda dell'informativa contabile delle sccietd, cfr. CONSIGLIO EUROPEOQ DI
LISBONA, Conclusioni della Presidenza, 23-24 marzo 2000,
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promozione della convergenza delle rispettive norme contabili.

La Comunicazione dinanzi citata espresse infine I’impegno della Commissione ad
elaborare due proposte normative: la prima, da presentarsi entro il 2000, relativa
all’adozione di un provvedimento teso ad introdurre 1’obbligo, per le societa europee
quotate, di redigere i bilanci consolidati attraverso utilizzo degli las/Ifrs™'; la
seconda, da presentarsi entro il 2001, riguardante ’approvazione di una Direttiva
volta a modificare la quarta e la settima direttiva, al fine di adeguarle alle nuove
esigenze imposte dall’adozione in ambito europeo degli las/1frs™.

In particolare, tale procedura di adozione comunitaria sancisce ’attribuzione ai
principi contabili internazionali di una specifica ¢ determinante qualificazione: quella
di essere idonei a rispettare il principio del true and fair wiew affermato dalla IV

direttiva, ossia di essere atti a consentire la rappresentazione veritiera ¢ corretta del

* F importante ribadire che it Consiglio presentd una proposta di regolamento il 7 giugno 2002 nella
versione, immodificata, che gid era stata approvata dal Paclamento Europeo nella sessione del 12
marzo 2002 e, con la relativa pubblicazione, & divenuto il regolamento (CE) n. 1606/2002 del 19
luglio 2002 relativo all'applicazione di principi contabili internazionali. Come tale, esso & obbligatorio
in tutti 1 suoi elementi ed & direttamente efficace in ogouno degli Stati membri. A tale scopo la
proposta di regolamento istituisce un meccanismo di omologazione (endorsement) che & finalizzato a
dotare gli I.A.S. del necessatio riconoscimento legale ¢ che & costituito da due livelli complementari,
uno tecnico ed uno politice, facenti capo al Comitato di Regolamentazione Contabile (decounting
Regulatory Committee). Questa procedura, sovrintendende all'adozions da parte dello LAS.B. di
nuovi principi contabili e delle relative interpretazioni, mira quindi ad evitare che si creino sitnazioni
di incompatibilita fra questi e la realtd delle imprese comunitarie.

® Daltronde, di fronte ad un quadro di riferimento costituito dalle due Direttive, la Commissione
prese atto della necessitd di renderlo invece dinamico ed aperto alle modifiche imposte dalia
dinamicith ambientale. Cid anche al fine di evitare che nelle maglie larghe delle opzioni lasciate ai
singoli Paesi membri le imprese siano aulorizzate a fare ricorso nella preparazione dei propri conti
annuali a corpi di principi contabili ticenosciuti a livello internazionale, come gli I.A.3., ma anche gli
U.S. GAPDP, pur nei limiti in cui sono compatibili con le direttive contabili, determinando cosi di
fatto una decettiva sovrapposizione nelle informazioni contabili da loro provenienti. & questo, ad
esempio, il caso dell'Ttalia, che con l'art. 117, d.1l.g. 58/1998 (Testo unico delle disposizioni in materia
di mercati finanziari), ha consentito aile societd che hanno emesso strumenti finanziari quotati in
miercati regolamentati italiani o di altri Paesi dell'Unione Furopea e in mercali di Paesi
extracomunitari di redigere il proprio bilancio consclidato utilizzando principi contabili riconesciuti in
ambito internazionale, compatibii con quelli delle direttive comunitarie e accettali nei Paesi
extracomunitari. Oppure, ancora, & il caso della Francia che analogamente con l'articolo 6, 1, 98-261,
ha indicato gli LA.S. ai fini della redazione dei bilanci consolidati delle imprese quotate sn mercati
internazionali, consentendo in via transitoria I'tilizzo degli U.S. GAPP. a condizione che siano
tradotti in francese. Per approfondimenti si veda P. PETROLATL, op. cit., p. 28 ss ¢ supra nel testo del
presente paragrafo.
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risultato economico, patrimoniale ¢ finanziario della gestione di impresa, di
contribuire alla realizzazione del bene pubblico europeo, nonché di rispettare i
requisiti di comprensibilita, rilevanza, affidabilitd e comparabilita di cui l'informativa
contabile deve essere provvista ai fini della sua utilita nell'ottica dei rispettivi
destinatari ed utilizzatori*’. Cio significa riconoscere che, sebbene sia accettabile che
l'elaborazione tecnica dei principi contabili sia riservata all'organo che ¢ emanazione
della professione contabile internazionale, vale a dire lo I.LA.S.B., la competenza a
delineare il diritto contabile comunitario deve spettare esclusivamente alla
Commissione Europea, unitamente al Parlamento Europeo ed al Consiglio.

Giunti a questo punto dell’indagine, ¢ prima di analizzare dettagliatamente le fonti
comunitarie in materia di armonizzazione contabile, & bene considerare che non é
casuale la scelta operata dalla Commissione di utilizzare congiuntamente entrambi
gli strumenti legislativi a sua disposizione. Infatti, uniformandosi al principio
generale della sussidiarieta, ha cosi tenuto conto che diverso & l'impatto che questi
produrranno nei confronti dei naturali destinatati, diretti ed indiretti®. In effetti,
l'avere adottato la forma della direttiva per l'introduzione del criterio valutativo del
Jair value ed invece quella del regolamento per l'introduzione degli I.A.S., testimonia

innanzitutto l'urgenza con cui mira ad addivenire all'allincamento delle regole di

*® Per un approfondimento sulla situazione italiana coeva all’adozione della IV Direttiva, si vedano
per tutti; M, LACCHINI, Modelli teorico comtabili e principi di redazione del bilancio, Torino, 1994,
p. 29-55; G. ZANDA, Bilancio d’esercizio e qualitd dell'informazione esterna d'impresa, in Atti della
tavola rotonda “Contabilita e bilancio: uno schema conceftuale”, Roma, 1977, p. 4; F
D’ATBSSANDRO, Conclusioni del convegno “La nuova discipling di bilancio d’esercizio in
attuazione della IV Direttiva Cee, in Dottori commercialisti, 1992, p. 50 ss.

* B’ appena il caso di mettere in luce che nella specifica materia della disciplina della informativa
contabile delle imprese la Commissione Europea aveva sempre preferito fino a questo momento le
direttive ai regolamenti, dietro pressione in tale senso da parte dei Paesi membri. Le direttive infatti
richiedono almeno 18 mesi per la toro adozione nazionale e lasciano maggiore spazio agli stessi
nell'implementazione del diritto comunitario; purtroppo petd ¢id spesso si fraduce in una
differenziazione su base nazionale di trasposizioni ed interpretazioni, come il caso delle direttive
contabili ha chiaramente manifestato. Cfr, in generale: F. CAPELLI, Le direttive comumnitarie, Milano,
1983; A. FERRANTE, La natura giuridica deila divettiva dettagliata, in Dir. com. scambi int., 1979,
p- 299 ss; F. TORIELLO, I principi generali del diritto comunitario, Milano, 2000.
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disclosure curopea alla migliore prassi internazionale in materia di informativa
contabile al fine dell'accrescimento del livello qualitativo dell'informativa destinata
ai mercati finanziari. In secondo luogo, permette di evincere che la previsione del
fair value come criterio valutativo complementare, non alternativo al costo storico, €
invece concepits, se non come meno prioritaria nell'ottica dell'armonizzazione
contabile, certamente perd di portata pit delicata sul piano degli effetti. Si tratta cioe
della possibile lesione che potenzialmente pud causare a carico di uno dei capisaldi
della disciplina societaria comunitaria, ovvero la tutela dell'integrita del patrimonio
sociale a favore dei soci e dei creditori, per il tramite della distribuzione dei (soli)

profitti realizzati.

2.1. LA DIRETTIVA CE n. 65/2001

Come accennato in sede introduttiva, il primo passo verso la politica di
armonizzazione a livello comunitario & stato compiuto con l'emanazione della
Direttiva Ce n. 65/2001%° che modifica le Direttive n. 78/660/Cee (quarta direttiva),
n. 83/349/Cee (settima direttiva) e n. 86/635/Cee (banche ed altre istituzioni
finanziarie) al fine di consentire la valutazione degli strumenti finanziari, detenuti a

scopo di negoziazione e disponibili per la vendita, non pit al costo storico, ma al

45 11 Ttalia la Dircttiva 2001/65/CE & stata recepita atiraverso il Decreto Legislativo 30 dicembre 2003
n. 394 la cui applicazione decorre dal 1° gennaio 2005, La necessita di dover mtrodurre
nell’ordinamento italiano entro il 2003 le nuove disposizioni comunitarie creava non pochi problemi
al legislatore nazionzale. 1l recepimento della direttiva, infatti, si collocava prima dell’applicazione del
Regolamento  1606/2002/CE, relativo  all’adozione dei principi contabili internazionali, e
dell’ implementazione a livello nazionale della Direttiva 2003/51/CE riguardante i bilanci delle societd
che non applicheramo gli TAS e seguiva di poco le modifiche apportate alla normativa di bilancio dal
D.Legs. 17 gennaio 2003 n. 6 in materia di riforma societaria.
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“fair value” (“‘valore equo”)46. Tuttavia, fino al maggio 2011 non veniva fornita una
definizione di fair value, in quanto era previsto che esso dovesse determinarsi
facendo riferimento al valore di mercato dello strumento finanziario ovvero, laddove
il valore di mercato non fosse facilmente individuabile, al valore che risulta da
modelli e tecniche di valutazione generalmente accettati’’. In particolare, il par. 1,
lett. a) prevedeva che il fair value venisse determinato facendo riferimento “al valore

di mercato per gli strumenti finanziari per i quali € possibile individuare facilmente

11 criterio di fair value, o “valore equo” secondo la sua letterale traduzione, viene definito dal
regolamento 2086/2004 come “il corrispettivo al quale un’atfivitd pud essere scambiata, o una
passivitd estinta, in una libera transazione fra parti consapeveli e disponibili”. La definizione pone
I'accento sugli elementi di consapevolezza e disponibiliti dei contraenfi, intendendo con cid
sottolineare i caratteri di volontarietd e spontaneitd dell’operazione conclusa, la cui violazione esclude
la possibilitd di qualificare il prezzo pattuito come “valore equo™. La direttiva 65/2001 & a riguardo
pill specifica, in quanto all’arti. 42-fer fornisce i seguenti criteri per la determinazione del valore equo:
a) valore di mercato, per gli strumenti finanziari per i quali & possibile individuare facilmente un
mercato affidabile; qualora il valore di mercato non sia facilmente individuabile per uno strumento,
ma possa essere individuato per i suoi componenti o per uno strumente analego, il valore di mercato
pud essere derivato da quello dei componenti o dello strumento analogo; o b) valore che risulta da
modelli e tecniche di valutazione generalmente accettati, per gli strumenti per 1 quali non sia possibile
individuare facilmente un mercato affidabile; questi modelli & tecniche di valutazione deveno
assicurare una ragionevole approssimazione al valore di mercato, Gli strumenti finanziari che non
possono essere valutati in maniera affidabile mediante uno dei metodi descriti, devono valutarsi
secondo gli altri criteri di valutazione previsti dalla direttiva agli artt. da 32 a 42. Cfi. sul punto P.
MORETTI, Rilevazione iniziale e rideterminazione dei cespiti secondo il principio IAS 16, in
Corriere Tributario, n. 31/2003, p. 2433 nonché supra sul testo del presente paragrafo.

* Preme sottolineare di nuovo come la direttiva 65/2001 abbia introdotto, con la previsione del fair
vahie, un riferimento valutativo del tutto nuovo in ambito comunitario, dal forte carattere innovativo,
A tal proposito basta ricordare come il sistema tradizionalmente adotfato dalle direttive contabili
prevedeva invece 'utilizzo del costo storico (ossia di acquisto o di produzione), che solo in casi
eccezionali poteva esser sostituito da altri valori. In particolare, era consentito di derogare al costo
storico in tre ipotesi: - adozione del costo di sostituzione, ossia di un sistema valutativo basato su
valori correnti (entry values); - utilizzo dei valori per 1” inflazione; - applicazione delle rivalutazioni
per le immobilizzazioni materiali e finanziarie, E importante sottolineare come le direttive contabili
lasciassero liberi i legislatori nazionali di adottare o meno le suddette possibilita di deroga: infatti, ad
essmpio in legislatore italiano al momento del recepimento non ha accolto né il costo di sostituzione,
né il sistema di correttivi per inflazione, bensi ha recepito la possibilitd di applicare le rivalutazieni
delle immobilizzazioni limitandola ai solf casi previsti da apposite leggi di rivalutazione monetaria per
quanto riguarda la rivalutazione monetaria, mentre nei soli casi eccezionali ex art. 2423 c.c. in
relazione alla rivalutazione economica. Cft. 1. VACCA, L'impaito degli IAS sul principio di
derivazione dei vedditi d’impresa dalle risultanze di bilancio, in Corriere Tributario, 2007, p. 3559, il
quale rileva come gli IasIfrs non privilegino la “prudenza” {che degrada dal range di principio
cardine del sistema contabile a principio avente pari dignitd rispetto a tutti gli altri che assistono la
redazione del bilancio), ma la “competenza”, la quale mira a rilevare le performance (positive e
negative) dell’impresa. Dello stesso Autore vedasi sul punto anche: Gli TAS/IFRS e il principio della
prevalenza della sostanza sulla forma: effetti sul bilancio e sul principio di derivazione nella
determinazione del reddito d’impresa, in (Atti del Convegno “TAS/IFRS: la modernizzazione del
diritto contabile in Italia. Roma 23-24 novembre 2006) in Quaderni di Giurisprudenza Commerciale
n. 308, Milano, 2007,
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un mercato affidabile’™,

Nel maggio 2011, tuttavia, lo TASB ha dato vita all’IFRS 13, in base al quale la
valutazione del fair value non avverrd piu prendendo a riferimento un importo
neutrale, ricavato senza assumere il punto di vista del venditore o dell’acquirente, ma
prevederd un prezzo preciso, da incassare al momento della vendita dell’attivita
contabile o da versare per il trasferimento di una passivitd. Tutto cido vuol significare
un concetto preciso. In effetti, grazie all’IFRS 13, & possibile ora determinare il fair
value applicando una misurazione pit affidabile dell’asset in questione. Nel dettaglio
i livelli fissati sono sostanzialmente tre: il primo ricomprende le quotazioni nei
mercati attivi, il secondo dipende da attivitd o passivita di mercati anche inattivi, cioe
quelli in cui le quotazioni sono rare ¢ i volumi d’affari non siano tali da rendere
possibili gli scambi in qualsiasi momento, mentre il terzo livello, di tipo gerarchico,
prendera in esame gli input non osservabili. Va comunque precisato che I'intero
sistema diventerd pienamente attivo solo dagli esercizi sociali iniziati nel 2013.

La Direttiva non specifica quali sono gli strumenti finanziari interessati dal fair

* Anticipando considerazioni che si potranno desumere dallo studio del presente capitolo, occorre
considerare 1°opinione di M. PIZZO, Il “fair vaiue” e il bilancio d’esercizio, Padova, 2000, p. 31, che
osserva: “(...) i sostenitori del fair value attribuiscono allo stesso | seguenti pregi: - la capacita, a
differenza del costo storico, di prevedere i futuri cash flows associati all’elemento valutato e quindi
una sua maggiore rilevanza informativa; - la comparabilita. Infatti, dal momento che tutte le atiivita e
passivita sono valutate con riferimento ad una stessa data, rispetto alla quale, in base a parametri di
mercato, sono determinati i cash flows attesi, gli importi che ne derivano risuliano omogenei ¢
confrontabili. Al contrario, nel costo storico, operazioni simili sono valutate in modo eterogeneo,
perché nella loro valutazione si rifletiono costi e vicavi sorti in momenti e condizioni diversi; - la
funzionalité ad una corretta analisi della performance aziendale. Infatti, il fair value riflette tutte le
condizioni economiche maturate alla data della valuiazione, pertanto offre una visione piit aggiornata
rispetio al costo e pondera aspetii ed eventi da quest’ultimo trascurati; - la limitazione, quando
applicato estensivamente, di manovre tese a favorive politiche di stabilizzazione dei risultati o, piit in
generale, di bilancio. Infatti, nel caso del mantenimento di un sistema ancorato ai valori di scambio
originari, il management, spostando nel tempo la realizzazione o estinzione di alcune operazion,
puo riconoscere anticipatamente o rinviare al futuro la registrazione di utili o perdite; - la coerenza
con i modelli di gestione dei rischi che si basano, crmai guasi esclusivamente, su valori corventi. Di
conseguenza, il fair value non solo & maggiormente espressivo della dinamica dei rischi, ma pud
avvalersi di dati gic presenti nel sistema informativo aziendale con evidenti economie e con un grado
di padronanza del criterio via via crescente; - I'avvicinamento tra utile di bilancio e risultato della
gestione, con una conseguente maggiore capacitd del primo di esprimere la performance aziendale

(.
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value,* indicando perd le attivita e le passivita finanziarie per le quali ¢ esclusa
'applicazione di tale criterio di valutazione:
a) strumenti finanziari non derivati detenuti fino a scadenza;
b) prestiti e crediti originati dall'azienda e non detenuti a scopo di
negoziazione;
¢) partecipazioni in imprese controllate, collegate e joint venture;
d) azion proprie;
¢) contratti che prevedono un corrispettivo condizionato nell'ambito di
un‘operazione di aggregazione aziendale;
50

f) altri strumenti finanziari che richiedono una diversa contabilizzazione™,

Come si evince dai “considerando”, la Direttiva ha 1’obiettivo di ampliare i criteri
P

# La nozione di strumenti finanziari e derivati, non viene fornita dalla direttiva 65/2001, ma si pud
ricavare dai principi contabili internazionali, in particolars dagli IAS 32 e IAS 39. Secendo Ia
definizione fornita nel regolamento 2237/2004, nell’ambito della disciplina dello IAS 32, uno
strumento finanziario & qualsiasi contratto che dia origine ad una attivitd finanziaria per una entitd e a
una passivitd finanziaria o ad uno strumento rappresentative di capitale (qualsiasi contratte che
rappresenti una quota ideale di partecipazione residua nell’attivitd dell’entith dopo aver estinto tutte le
sue passivitd) per un’alira entitd. Una attivitd finanziaria & qualsiasi attivitd che sia: (a) disponibilitd
liquide; (b) uno strumento rappresentativo di capitale di un’alira entitd; (c) un diritto contrattuale a
ricevere dispenibilitd liquide o un’alira attivitd finanziaria da cn’altra entitd o a scambiare attivith o
passivita finanziarie con un’altra entit alle condizioni che sono potenzialmente favorevoli all’entita;
(d) un contratto che satd o potrd essere estinto tramite strumenti rappresentativi di capitale dell’entita.
Una passivitd finanziaria & qualsiasi passivitd che sia: (a) un’obbligazione contrattuale a consegnare
disponibilith liquide o un’altra attivitd finanziaria a un’altra entitd o a scambiare attivita ¢ passivitd
finanziarie con un’altra entitd alle condizioni che sono potenzialmente sfavorevoll all’entitd; (b) un
confratto che sard o potrd essere estinto tramite strumenti rappresentativi di capitale dell’entitd. Il
principio contabile suddivide le attivitd finanziarie in quatire categorie: « investimenti detenuti fino a
scadenza (held to maturity); » finanziamenti e crediti “originati” dall’impresa non a scopo di trading
{(ossia quelli che non sono creati con intenzione di essere immessi sul mercato finanziario nel breve
termine); * attivith finanziarie al fair valie rilevato a conto economico (held for trading); = attivith
finanziarie “disponibili per la vendita”. Invece il regolamento 2086/2004, recante 1" endorsement dello
1AS 39, fornisce la nozione di strumento finanziario derivato, definendolo come quelle strumento
finanziario ¢ contratio che presenta le seguenti caratteristiche: a) il suo valore cambia in relazione al
cambiamento di un tasso di interesse, prezzo di uno strumento finanziario, prezzo di una merce, tasso
di cambio in valuta estera, indice di prezzi o di tassi, merito di credito o indici di credito o altra
variabile prestabilita; b) non richiede un investimento netto iniziale o richiede un investimento netto
iniziale che sia minore di quanto sarebbe richiesto per altri tipi di contratie da cui ¢i si aspetterebbe
una risposta simile a cambiamenti di fattori di mercato; ¢) é regolato ad una data firtura.

%0 Con riferimento alla determinazione del fair value di un bene, lo IAS 16 prevede che il fair value &
rappresentate generalmente dal valore di mercate degli stessi beni (marke! value) determinato
mediante utia perizia effettnata normalmente da periti professionalmente qualificati. I principio
internazionale non dispone peraltro un obbligo in merito all’utilizzo di un perito indipendente per
effettuare ia rivalutazione dei cespiti. Cfr. P. MORETTL, op. cit., p. 2433.
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di valutazione delle poste di bilancio prevedendo che gli Stati membri dell’'UE
possano consentire o imporre I’adozione del principio della valutazione al fair value
per talune categorie di strumenti finanziari, quali, in particolare, i contratti derivati.
Secondo la direttiva 1’adozione del principio del fair value pud riguardare sia i
bilanci consolidati che quelli d’esercizio. L’art. 42-bis, infatti, consente agli Stati
membri di circoscrivere il campo d’applicazione della modifica limitandolo ai soli
conti consolidati.

Tuttavia, nel momento in cui si & dovuta recepire la direttiva e quindi scegliere se
introdurre o meno 1’adozione del fair value per la valutazione degli strumenti
finanziari, si & aperto un dibattito a livello nazionale: in particolare parte della
dottrina’" ha evidenziato come il recepimento della direttiva da un lato sarebbe stato
inutile per le piccole imprese, mentre dall’altro lato avrebbe creato problemi di
coordinamento con tutio 1’impianto contabile preesistente. Il prevalere di tale ordine
di considerazioni ha portato all’emanazione del D. Lgs. 394/2003, che ha introdotto
il criterio del fair value solo a livello di informazione integrativa, senza prevedere né
’obbligo né la facoltd di utilizzare il fair value per la valutazione delle poste di

- )
bilancio™?,

51 8i vedanc tra gl altri: M. CARATOZZO01.0, L'introduzione del Fuir Yalue nella IV e VII direttiva
comunitaria: una prima valuazione, in Le Societd 2002, p. 1340; S. ADAMO, L’ informazione di
bilancio delle societd non quotate e la modernizzazione delle divettive contabili, in Rivisia dei dottori
commercialisti, 2004, p. 833.

" A tal proposito occorre considerare lart. 42 quinguies della direttiva de quo che prende in
considerazione e informazioni che deveno essere riportate neila nota integrativa. Qualora sia stata
applicata la valutazicne al fair value degli strumenti finanziari, la nota integrativa del bilancio deve
riportare: a) ghi assunti fondamentali su cui si basano 1 modelli e le tecniche di valutazione, qualora il
fair value sia stato determinato sulla base di modelli e tecniche di valutazione; b) per ogni categoria di
strumenti finanziari, il fair vaiue, le variazioni di valore iscritte nel conto economico, nonché quelle
imputate alla riserva intestata al fair value; ¢) per ciascuna categoria di strumenti finanziari derivati,
informazioni sull’entita e sulla natura depli strumenti, comprese le condizioni significative che
possono influenzare 1importo, le scadenze e la certezza dei flussi finanziari futuri; d) una tabella che
indichi le variazioni della riserva intestata al fuir value intervenute nell’esercizio, Qualora, invece, non
sia stata applicata la valutazione al fair value degli strumenti finanziari, la nota integrativa deve
riportare: a) per ciascuna categoria di strumenti finanziari derivati, il fair value e informazioni
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In particolare, il decreto ha introdotto il nuovo art. 2427-bis c.c. e il nuovo art.
2428 c.c., co. 2°, n. 6-bis, 1 quali prevedono una serie di obblighi informativi a livello
di nota integrativa e di relazione sulla gestione. Quanto alla nota integrativa, devono
fornirsi informazioni circa ’entitd e la natura di ogni categoria di strumenti finanziari
derivati insieme al relativo fair value; mentre per quanto riguarda le
immobilizzazioni finanziarie, ove siano iscritte ad un valore superiore al fair value,
devono indicarsi entrambi i valori ¢ la motivazione per cui non si ¢ considerato il
minor valore (art. 2427-bis c.c., co. 1°).

Quanto alla relazione sulla gestione, & invece richiesto di indicare gli obiettivi e le
politiche future della societa in ordine alla gestione del rischio finanziario e il livello
di esposizione relativamente al rischio di prezzo, di credito, di liquidita e di
variazione dei flussi finanziari (art. 2428 c.c., co. 2°, n. 6-bis ).

11 Decreto, cosi come la Direttiva, non si occupa di definire né la nozione di
strumento finanziario e valore di mercato derivato, né quella di fair value, facendo a
tal riguardo espresso richiamo ai principi contabili internazionali. Piuttosto, il
legislatore italiano si & occupato dell’indicazione dei criteri per la determinazione del
fair value ai suddetti fini informativi, prevedendo quanto segue:

a) in linea generale la valutazione va fatta con riferimento al valore di
mercato dello strumento finanziario;

b) laddove non vi sia un mercato affidabile di riferimento, deve utilizzarsi il

sull’entitd e sulla natura degli stessi; 1) per le immobilizzazioni finanziarie contabilizzate per un
importo superiore al fair value, il valore contabile ed il fair value delle singole attivitd o di
raggruppamenti di attivitd ed i motivi per i quali il vaiore contabile non & stato ridotto, compresi gli
elementi che inducono a ritenere recuperabile il valore contabile. Il par. 4 dell’art. 42-quinguies
aggiunge all’art, 46, par. 2 della TV direttiva, relativo al contemuto della relazione sulla gestione, la
lett. £), volta a richiedere alle societa che fanno un uso rilevante di strumenti finanziari, I'illustrazione:
degli obiettivi e delle politiche della societd in materia di gestione del rischio finanziario, compresa la

* politica di copertura per ciascuna principale categoria di operazioni attese cui si applica un sisiema

contabile di copertura, e dell’esposizions della societa al rischio di prezzo, al rischio di credito, al
vischio di liquidita e al rischio di variazione dei flussi finanziari.
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valore di mercato derivato, ossia si prende a riferimento il valore di
mercato di uno dei componenti dello strumento o di uno strumento
collegato;

c) se ne_:a.nche il valore derivato & ragionevolmente individuabile, allora
occorre calcolare il valore risultante da modelli e tecniche di valutazione
generalmente accettati,

d) ove anche tale criterio non porti ad una valutazione plausibile, deve farsi
uso del costo storico (art. 2427-bis c.c., co. 3% ¢ 4y,

In tal senso 1’influsso anglosassone ha portato a ritenere “tnadeguata™ la logica di
bilancio fondata sull’appostazione del valore storico delle immobilizzazioni
(denominata  conservatism), dall’altro D’azione della prassi professionale
internazionale ha condotto alla convinzione che il valore corrente, soprattutto per i
beni intangibili, sia maggiormente espressivo della realtd economico-finanziaria
d’impresa e pit idoneo a rappresentare il concorso dei beni immateriali alla

produzione del reddito.

3} La Commissione Europea ha ritenuto che, in pratica, gli strumenti finanziari per i quali la direttiva
avrd conseguenze pil dirette saranno le attivith e le passivitd finanziarie detenute a fini di
negoziazione, quali cbbligazioni contrattuali e titoli che vengono frequentemente acquistati & venduti
allo scopo di ricavare un profitte dalle fluttuazioni dei prezzi a breve termine (che si tratti di strumenti
regoziati in borsa o di strumenti cosiddetti “over the counter”. Poiché questi strumenti vengono
acquistati ¢ venduti pit volte nel breve periodo, 1 profitti e le perdite sono da considerarsi
effettivamente “realizzati”; di conseguenza, viene accettato che in tal caso le variazioni del fair value
possano essere contabilizzate nel conte economico. L'art. 42-gquater della direttiva stabilisce che lo
variazioni del fair value di una voce debbano essere contabilizzate di norma nel conte econcmico
dell’esercizio. Il medesimo articolo prevede che gli Stati membri possano altresi autorizzare o imporre
che la variazione del valore di un’attivitd finanziaria disponibile per la vendita, diversa da uno
strumento finanziario derivato, sia imputata direttamente nel patrimonio netto, nella riserva intestata al
Jair value. TLe variazioni del valore delle atiivita e passivitd finanziarie che siano state contabilizzate
direttamente nella riserva per il fair value devono essere tolte da tale riserva al momento della loro
realizzazione ed imputate nel conto economico. Sul punto si vedano: M. LACCHINI, R.
TREQUATTRINI, ep. cit., p. 103 sg; G MELIS, A. MELIS, A, PILL, [ postulaii della prudenza e della
competenza nella redazione del bilancio d’esercizio: normativa italiana ¢ principi contabili lasb, in
AA V.V, Lanalisi degli effetti sul bilancio dell'introduzione dei Principi Contabili Internazionali
IAS/IFRS, Vol, 1, Roma, 2007, p. 110 ss; G. ALBERTINAZZI, Sostanza e forma nel bilancio
d’esercizio, Milano, 2002, p. 277; M. LACCHINI, Modelli teorico-contabili e principi di redazione
del bilancio, Torino, 1994, p. 9 ss.
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Nell’impostazione dei principi contabili internazionali, dunque, il costo storico (di
acquisizione o di produzione) — cui la tradizione aziendalistica italiana, prima ancora
di quella giuridica, affidava, e affida tuttora, la valutazione delle attivita nello stato
patrimoniale — & soltanto uno dei parametri utilizzabili per misurare il capitale
aziendale e non, come nel caso italiano, il parametro di riferimento™.

Per quanto riguarda la definizione di strumenti finanziari derivati, il co. 2°
dell’art. 2427-bis c.c. specifica che vengono considerati tali anche gli strumenti
collegati a merci che conferiscono ad entrambi 1 contraenti il diritto di procedere al
pagamento per contanti o mediante altri strumenti finanziari, eccetto il caso in cui il
coniratto sia destinato sin dalla sua conclusione al soddisfacimento di esigenze di
acquisto, vendita o utilizzo della merce previste dalla societd, e la cui esecuzione
avvenga mediante consegna della merce. In pratica la norma esenta i contratti
stipulati non a fini speculativi dagli obblighi informativi previsti.

In definitiva, pud dirsi che la scelta del legislatore italiano ¢ stata piuttosto
prudente e tradizionalista, in quanto nella sostanza ha escluso 1’introduzione del fair
value nella valutazione dei bilanci e il connesso impatto ché essa avrebbe avuto
sull’impianto di regole e principi che informano i bilanci delle medie e piccole

imprese55.

* Peraltro, le indicazioni sopra riportate sono confermate dal Framework, documento di informativa
sufla situazione patrimoniale, sul risultato economico ¢ sulle variazioni della struttura finanziaria
dell’impresa, dal quale emergono le finalitd del bilancio, tra cui — principalmente — quelia di fornire
alle diverse categorie interessate strumenti per le decisioni economiche. Il Framework non & un
principio contabile e non definisce principi di valutazione, né obblighi di informativa per nessun
aspetto particolare. Esso ¢ un insieme di regole generali utili per interpretare ¢ applicare i principi
esistenti. Tra gli obiettivi del Framework vi &, inoltre, quello di assistere lo TASB e gli organi
nazionali che statujscone i principi contabili, nello sviluppo di nuovi principi e neil’attuazione dei
progetti di convergenza dei principi nazionali e internazionali. In altri termini, esso costituisce il
quadro concettuale elaborato dallo TASB, che contiene le scelte di fondo da questo effettvate in ordine
alla funzione del bilancio e alle regole contabili applicate nei singoli principi. Vale la pena ricordars
che esso non & opgetto di alcun recepimento mediante il meccanismo di omologazione dei principi
Tas/Ifrs. Cfr. sul punte P. PETROLATI, op. cit, p. 49-63,

511 criterio della prevalenza della sostanza sulla forma, non essendo opzionale, si pone come la
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2.2, IL REGOLAMENTO CE n. 1606/2002

Una volta formalizzata la preferenza per il sistema degli las/Ifrs occorreva
valutare ¢ scegliere lo strumento pit idoneo per il recepimento di tali principi nel
sistema comunitario. Gli Ias/Ifrs, infatti, sono principi emanati da un organismo
avente natura privatistica, non collegato in alcun modo con le istituzioni comunitarie.

Per garantire la certezza giuridica agli utilizzatori di tali principi contabili,
occorreva integrarli nel quadro legislativo comunitario in materia di informativa
finanziaria®®, Era pertanto necessario evitare le problematiche cui avevano dato luogo
le direttive nella fase di recepimento, e occorreva altresi mantenere una forma di
controllo di legalita e di sorveglianza costante sulla produzione di regole adottate da
un organismo esterno.

Con riferimento al primo dei due punti sopra citati, la Commissione optd per una

procedura semplificata di recepimento normativo dei principi las/Ifrs gia esistenti

caratteristica peculiare di molti dei nuovi criteii contabili, la raric ad essi sottesa. In altri termini, un
criterio non opzionale e non evitabile, proprio perché costitutivo dell’essenza stessa dei nuovi principi
contabili. In questo senso, 1 principi contabili internazionali Tas/Ifrs presentano alcuni elementi di
discontinuita rispetto al sistema degli standard contabili venutosi a creare nell'Unione Europea a
seguito dell’emanazione delle Direttive contabili. Infatt, secondo I'impostazione del codice civile,
come modificaio a seguito del recepimento delle direttive da ultimo citate, il riferimento al costo
storico e la rilevanza del principio della prudenza non consentono di evidenriare, se non in casi
eccezionali, il valore creato nell’esercizio nelle attivitd patrimoniali, ma non ancora realizzato. Il
prudenziale rinvio del recepimento di utili non realizzati, a paritad di altre condizioni, da un lato
comprime il reddito d’esercizio, dall’altro non evidenzia potenziali valori patrimeniali. 8i tratta,
infatti, di vna configurazione di reddito e di patrimonio attenta a garantire gli stakeholders, che nen
hanno immediato potere decisionale sulle scelte di bilancio {creditori, dipendenti, pubblica
amministrazione) e che sono interessati alla soliditd patrimoniale ed alla continuita aziendale, contro i
rischi della distribuzicne di utili solo presunti o contingenti, che possone vanificarsi con la successiva
conclusione delle operazioni in corso. Cfr. sul punte: 8. ADAMO, L’ informazione di bilancio delle
societd non quotate ¢ la modernizzazione delle direttive contabili cit, p. 831; A, BONICELLI e R.
PARISOTTO, Iniroduzione dei principi contabili inmternazionali 148, in Impresa c.i. 2003, p. 1783; P.
PISONI e D. BUSSO, Le differenze tra il bilancio attuale e il bilancio redaito con gli IAS: prevalenza
della sostanza sulla forma e principio di prudenza in presenza del fair value, in Impresa c.i. 2004, p.
1890; J. BLOCH -L. SORGATO, L’applicabilita interna dei principi IAS e del “substance cver
Sform™, in Corriere Tributario, 2002, p. 2600 ss.

% Cfr. M. CASO, Le operazioni di gestione straordinaria. La rilevazione contabile secondo i principi
145, Milane, 2002, p. 4 ss secondo cui: “(...) Da un punto di vista politico infatti non é ipolizzabile
che la redazione dei principi contabili da wtilizzare in Ewropa sia delegata incondizionatamente ed
irrevocabilmente ad wn’organizzazione privata — la fasc Foundation — nei confronti della quale
1"Unione Europea nown ha la possibilita di esercitare alcuna forma di controllo o influenza (...)".
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mediante lo strumento del regolamento comunitario®’

, in quanto provvedimento
avente portata generale, obbligatorio in tutti i suoi elementi e direttamente
applicabile in ciascuno degli Stati membri.

In relazione, invece, al meccanismo di controllo, fu introdotto un sistema di
omologazione dei principi Ias/Ifrs, finalizzato a verificare il rispetto di specifici
requisiti propri di una informativa adeguata e significativa (endorsement)sg.

L’obiettivo di tale sistema non era quello di riformulare o sostituire gli Ias/Ifrs, ma
di sovrintendere all'adozione di nuovi principi ed interpretazioni, intervenendo solo
nel caso di loro contrasto con 1 principi dettati dalla legislazione comunitaria® .

La Commissione, dunque, sottopose al Consiglio una proposta di Regolamento
che il Parlamento Buropeo approvd in data 19 luglio 2002. 11 Regolamento in
questione, il n. 1606/2002%° (c.d. “regolamento Ias/Ifrs”), contiene alcune norme
generali che fissano le basi legali ed istituzionali per la successiva e progressiva

adozione, in ambito comunitario, dei principi contabili internazionali, attraverso

. . r .61
I’emanazione di successivi Regolament16 .

7 La scelta sulla tipologia di provvedimento da adottarsi per rivoluzionare il diritto contabile ricadde
sulla figura del regolamento comunitario, in quanto strumento recante disposizioni direttamente
applicabili nei confronti degli Stati membri. Peraltro, Per un inquadramento generale della natura e
delle carafteristiche del Regolamento comunitario si vedano G. L. TOSATO, Regolamenti comunitari,
in Ene. Dir., vol. XXXIX, Milano, 1988; T. BALLARINO, Regolamenti comunitari, in Enc. Giur.,
vol. XXVI, Roma, 2000.

%8 Per approfondimenti si vedano tra gli altri: A. ZURZOLO, I tempi e i protagonisti dell’ applicazione
dei principi contabili internazionali TAS/IFRS, in Rivista dei Dotiori Commercialisti 2003, p. 471; A.
LOLLL, I regolamento di adozione dei principi contabili internazionali IAS/IFRS, in Le ruove leggi
civili commentate 2003, p. 785.

% T’art. 1 ed i diversi considerando del Regolamento enunciano le ragioni storiche e politico-
economiche, nonché gl obiettivi che giustificano 1'obbligo, per alcune categorie di imprese, di
adottare i principi Tas/Ifrs nella redazione dei conti. In particolare, si chiarisce che ’obiettivo ¢ quello
dell’armonizzazione dell’informazione finanziaria presentata dalle societd soggette al diritto di uno
Stato membro e quotate in mercati finanziari dell’Unione Europea, (...} al fine di garantive un
elevato livello di trasparenza e comparabilité dei bilanci e, in ultima analisi, raggiungere un efficiente
Sfunzionamento del mercato comunitario dei capitali e del mercato interno (...)".

% Regolamento (CE) n. 1606/2002 del Parlamento Europeo ¢ del Consiglio del 19 luglio 2002 relativo
all’applicazione di principi contabili internazionali, pubblicato sulla Gazzetta Ufficiale delle Comunita
europee deli’11 settembre 2002, n. L. 243,

51 Anche nei considerando iniziali del provvedimento vengeno evidenziate le motivazioni a
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Il Regolamento n. 1606/2002 prevede, in particolare, 1’obbligo per le societa
quotate UE di presentare i loro bilanci consolidati in base ai principi dello IASC, al
piu tardi dal 2005 ex art. 4 il medesimo obbligo vale anche per le societd che si
preparano a chiedere 1’ammissione alla negoziazione dei loro titoli®®, Tl
Regolamento, inoltre, lascia agli Stati membri la possibilita di consentire o imporre
I’applicazione degli IAS sia alle societd quotate nei loro bilanci d’esercizio, sia alle
societd non quotate, nonché alle societa attive in settori particolarmente importanti
come quello bancario o assicurativo, indipendentemente dal fatto che siano quotate o
meno.

Le uniche eccezioni ammesse dal Regolamento rispetto alle tempistiche sopra
citate sono previste nelle disposizioni transitorie di cui all’art. 9. Relativamente alle
societa i cui titoli siano negoziati in un 1ﬁercat0 regolamentato, europeo o di un Paese
terzo, e che applicano — antecedentemente all’11 settembre 2002 — un’altra serie di

principi contabili riconosciuti internazionalmente, gli Stati membri potevano differire

fondamento della preferenza attribuita allo strumento del Regolamento, precisando che gli obblighi di
informazione contabile stabiliti dalle Direttive contabili “(...) non possono garantire ['elevato livello
di trasparenza e comparabilita dell’informativa finanziaria da parte di tuite le socieia comunitarie |
cui titoli somo negoziati in mercati pubblici, che costituisce una condizione necessaria per creare un
mercato dei capitali integraio operante in modo efficace, agevole ed efficiente (...)”. In sostanza,
viene mostrata una “(..) cerfa “delusione”, o comungque I'insoddisfazione nei riguardi dello
strumento della direttiva, fino ad ollora wtilizzate tn maniera esclusiva ai fini dell’armonizzazione a
livello ewropeo del diriito contabile (...)".Cit. sul punto S. FORTUNATO, Arimonizzazione contabile
Jra sovranitd nazionale e globalizzazione, in Rivista delle Societa, 1999, p. 328 ss.

62 Pih precisamente, 1’art. 4 del Regelamento n. 1606/2002, dispone che “(...) Per ogni esercizio
finanziario avente inizio il 1 gennaio 2005, o in data successiva, le societa soggette al diritto di uno
Stato membro redigono i love conti consolidati conformemente ai principi contabili Internazionali
adottati secondo la procedura di eui all'articolo 6, paragrafo 2, qualora, alla data del bilancio, i loro
titoli siano ammessi alla negoziazione in un mercato regolamentato di un qualsiasi Staio membro, ai
sensi dell'articolo 1, paragrafo 13, della divettiva 93/22/CEE del Consiglio, del 10 maggio 1993,
relativa ai servizi di mvestimento wnel settore dei valori mobiliari (...)”. Per approfondimenti si veda A.
FRADEANI, La globalizzazione della comunicazione economico-finanziaria IASAFRS E XBRL,
Milano, 2005, p. 28.

63 Per le societd i cul titoli negoziati in uno dei mercati regolamentati dell’Unione europea sono
esclugivamente titoli di debito, o che hanno titoli quotati in un Paese terzo nel quale sono obbligate a
redigere il bilancio consolidato secondo altri principi contabili aventi un riconoscimento
internazionale, 1’obbligo di fedigere il bilancio consolidato in base ai principi IAS/IFRS omologati
dalla Commissicne poteva essere posticipato — su opzione del singolo Stato membro — all’esetcizio
che inizia a partire dal 1° gennaio 2007.
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I’applicazione dei principi las/His al 1° gennaio 2007. La medesima proroga poteva
essere concessa alle societd aventi titoli di debito ammessi alla negoziazione in un
mercato regolamentato dell’Unione Europea.

Il regolamento Tas/Ifrs fissa alcuni principi relativi al procedimento di adozione e
di utilizzo dei principi contabili internazionali, oltre ad istituire e regolamentare il
meccanismo giuridico - istituzionale per la progressiva adozione dei principi
contabili internazionali. Con riguardo al primo punto, Iart. 3, co. 2°, dispone che gli
Tas/Ifrs possano essere adottati solo se rispettosi di taluni principi fondamentali. Piu
specificamente, essi (a) non devono contrastare con il principio di rappresentazione
veritiera e corretta della situazione patrimoniale, di quella finanziaria nonché del
risultato economico della socicta (principio di “true and fair view), (b) devono
contribuire all’interesse europeo e, infine, (¢) rispondere ai criteri di comprensibilita,
periinenza, affidabilita e comparabiliti richiesti dall’informazione finanziaria
necessaria per adottare le decisioni economiche e valutare I’idoneita della gestione™.

Relativamente all’omologazione dei principi contabili (endorsemenr)65, che si
svolge in un duplice livello, va evidenziato che I’art. 6 del Regolamento in esame

rubricato “Procedura di comitatologia” prevede listituzione di un comitato di

regolamentazione  contabile, IARC  (Comitato di  Regolamentazione

Qi tratta dell'interesse delle imprese aventi sede in Furopa e soggette al diritto di uno degli Stati
membri a non subire pregiudizi nella competizione con imprese soggette ad altri ordinamenti per via
della diversita o della inidoneitd allo scopo dei criteri adottati per la rappresentazione ¢ la
documentazione contabile dell’attivita e dei beni dell’impresa. Cfr. A. LOLLI, La nota integrativa nel
bilancio d’ esercizio delle S.p.a., Milano, 2003, p. 97,

% Da un punto di vista giuridico-sostanziale, |’endorsement & una procedura di omologazione,
effettuata da un organo amministrativo (la Commissione), sulla base di una duplice valutazione, di
legittimita e di opportunita. E appenz il caso di precisare, al rignardo, che 1’omologazione avviene
nella fase istruttoria del procedimento legislativo (parere di ARC ed EFRAG), e non in quella
decisionale (approvazione del Regolamento da parte della Commissione). Si vedano sul punto: A.
GIUSSANI, La compatibilita fra  principi contabili internazionali IAS/IFRS e quelli nazionali, in Riv.
Dott. comm.,, 2003, p. 539 ss; T. TEDESCHINI, Omologazione, in Enc. Dir., vol. XXX, Milano, 1980,
p. 86 ss
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Contabile/dccounting Regulatory Committee) composto dai rappresentanti dei varl
Stati membri e presieduto da un rappresentante della Commissione europea. L’ARC,
che ha il compito di garantire la piena trasparenza e responsabilitd nei confronti del
Consiglio e del Parlamento europeo, ¢ pienamente ascrivibile al genus dei comitati
della “comitologia” istituiti in base all’art. 202 del Trattato CE per affiancare la
Commissione nell’attuazione del diritto comunitario derivato®.

Il secondo livello di endorsement, invece, ¢ affidato ad un organismo tecnico
avente natura privatistica, 'EFRAG (Furopean Financial Reporting Advisoring
Group). L’EFRAG, in particolare, valuta la compatibilita dei principi IAS/TFRS con
le disposizioni comunitarie in tema di bilancio (IV e VII Direttiva) e,
conseguentemente, riferisce alla Commissione il risultato di questa valutazione. Da
un punto di vista formale, i pareri del’EFRAG non sono vincolanti per la
Commissione®’.

L’ARC, dunque, una volta acquisito il parere tecnico dell’EFRAG — obbligatorio,
ma non vincolante — e quello del Parlamento europeo, relativo alla regolarita formale
del procedimento, approva o respinge, a maggioranza qualificata, I’omologazione del
principio contabile.

La Commissione non pud apportare modifiche o aggiunte alla versione del

principio contabile approvata dall’ ARC, ma pud decidere, in base al parere emesso

% A tal proposito, occorre considerare che il giudizio in primo livello, tanto di rigetto che di convalida
del principio contabile internazionale, deve riguardarlo netla sua interezza e non pud interessate una
sola parte di esso. L'unica deroga al principio menzionato & riferita all’accettazione dello stesso da
parte dello Standing Interpretations Commitee, ovvero dell'International Financial Reporting
Inierpretations Commiree. Per 1 dovuti approfondimenti si veda P. PETROLATI, op. cit., 71-82 ed in
patt. la nota n, 51. Si deve ricordare inoltre che, con la Decisione n. 512 del 20086, il Consiglio
Europeo intende avocare a sé e al Parlamento Europeo il diritto di veto sui Regolamenti attuativi con i
quali la Commissions omologa 1 principi contabili ¢ le interpretazioni emanati dallo TASB. Tale
riforma & volta a rafforzare la partecipazione del Parlamento nel processe di omologazione degli
TAS/IFRS e dei SIC/IFRIC sia in termini di informazione che di competenza.

5 Sul ruolo dell’EFRAG nel procedimento di endorsement, si veda U. MARINELLI, Ruolo e compiti
dell’EFRAG Financial Reporting Advisory Group, in Riv. Dott. comm., 2003, p. 487 ss.
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dai propri servizi legali, di “stralciame” delle parti (c.d. “carve out™®,

A seguito della decisione della Commissione, il principio & omologato e viene
pubblicato nella Gazzetta Ufficiale dell’Unione Europea sotto forma di
Regolamento. Per maggiore precisione, il principio contabile ¢ contenuto in un
allegato al testo del documento (un po’ come avviene per il decreto legge convertito,
che & formalmente allegato alla legge di conversione). Ciascun principio omologato ¢
tradotto e pubblicato in tutte le lingue ufficiali della Comunita®.

1l medesimo procedimento di omologazione pud avere ad oggetto tanto i principi
contabili TAS/IFRS, quanto le loro interpretazioni (SIC™/IFRIC), o le successive
modifiche approvate dallo IASB ed aventi ad oggetto principi gia omologati.

Il Regolamento TAS/IFRS stabilisce anche, in via generale, i parametri in base ai
quali va svolto il giudizio di omologazione. L’art. 3, par. 2, infatti, stabilisce che i

singoli principi internazionali possono essere recepiti nel diritto comunitario solo se

% B quello che & successo nel caso dell’omologazione dello IAS 39, che, come noto, ¢ avvenuta
previo “carve out” (stralcio) delle regole relative all’opzione per la contabilizzazione generalizzata
degli strumenti finanziari al far value e delle disposizioni relative ad alcune operazioni di copertura.
Come noto, tuitavia, la discrepanza tra IAS 39 e IAS 39 omologato si & annullata a seguito della
decisione del Board di rivedere il principio contabile secondo le indicazioni della Commissione,
sostituendo ’obbligo di contabilizzazione generalizzata degli strumenti finanziari al fair value con
una mera facoltd (c.d. “fair value option™). Questa modifica ha consentito alla Commissione di
omologare anche le parti dello TAS 39 che erano state inizialmente stralciate. Significativa & anche la
vicenda dell’TFRIC 3, relativo alla contabilizzazione delle emissioni inquinanti: in questo caso, infatti,
il parere marcatamente negativo dell’EFRAG ha indotto lo IASB a ritirare I'interpretazione poce dopo
averla approvata.

% 11 meccanismo di endorsement ha riguardato, inizialmente, Papplicabilitd dei principi Ias/Ifrs
elaborati dallo TASB ¢ gia osistenti alla data di entrata in vigore del Regolamento Tas/Ifrs (11
settembre 2002). Tale verifica, ai sensi dell’art. 3, co. 3°, andava compiuta entro i 31 dicembre 200Z.
Il blocco di principi Tas/Tirs gid esistenti & stato cosi introdotto nell’ordinamento comunitatio,
congiuntamente ai relativi documenti interpretativi (Sic), mediante il Regolamento n. 1725/2003, i1
quale — in particolare — ha recepito i documenti approvati dallo IASB alla data di entrata in vigore del
Regolamento 1. 1606/2002, con eccezione degli Tas 32, Financial Instruments: Disclosure and
Presentation, e 39, Financial Instruments. Recognition and Measurement, nonche delle relative
interpretazioni, in quanto oggetto di revisione in corso da parte dello IASB. Al Regolamento n. 1725 ¢
poi seguito il Regolamento n. 707/200463, con il quale & stato recepito L'Ifrs |, First-time Adoption af
International Financial Reporting Standards, in materia di prima adozione dei principi contabili
internazionali, sostituendo cosi il documento interpretativo Sic 8, Firsi-Time Application of IASs as
the Primary Basis of Accounting, precedentemente accolto dal medesimo Regolamento del 2003 e
riguardante fa stessa materia,

70 La siglia SIC & I’acronimo utilizzato per indicare lo Standing Interpretations Commitiee - Comitato
permenente di interpretazione dello IASB. Tale organo emana documenti interpretativi degli TAS.
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non contrastano con “il principio del quadro fedele” (rappresentazione veritiera e
corretta) che fonda il sistema introdotto dalla IV e dalla VII Direttiva, rispondono
all’interesse pubblico europeo e soddisfano 1 criteri di comprensibilita, pertinenza,
affidabilitd e comparabilitd per ’adozione di decisioni economiche ¢ la valutazione

dell’idoneita della gestione.

2.3. LA DIRETTIVA CE n. 51/2003

La direttiva de quo costituisce la pil incisiva modifica apportata alle direttive
contabili in prospettiva IAS/IFRS. Infatti, a differenza della direttiva 65/2001 — che
si era focalizzata solo sul criterio di fair value — questo provvedimento introduce
modifiche di carattere generale, che coinvolgono sia la struttura del bilancio che i

criteri di valutazione’>.

" Le tre condizioni devono verificarsi congiuntamente, ma la corrispondenza tra i singoli principi
contabili e la clausola generale della rappresentazione veritiera e corretta, cui va riconosciuto valore
preminente rispetto agli altri principi, va verificata nel complesso, e nen con riferimento a ogni
singola norma delle Direttive. I”endorsement, pertanto, si basa su una verifica di “compatibilita
allargata” tra principi contabili ¢ Direttive comunitatie. Alla uce di quanto sopra & opportuno rilevare
che, a seguito della procedura di endorsement, entranc a far parte dell’ordinamento giuridico
comunitario e nazionale non solo i principi contabili ma anche le relative interpretazioni. Cid
evidenzia un importante cambiamento rispette all’impostazione adottata relativamente al recepimento
della Quarta Direttiva: infatti, in tale occasione, il Legislatore nazionale aveva recepito
nell’ordinamento i criteri di valutazione delle posie contabili e le dispesizioni tecniche contenute nelle
direttive contabili, lasciando al di fuori dell’impiante giuridico i principi contabili (nazionali)
pubblicati dal Consiglio Nazionale dei Dottori Commercialisti,. Questi ultimi avevano un ruolo
meramente interpretativo e integrativo della norma di legge e, pertanto, erano subordinati al Codice
Civils e alle altre leggi speciali vigenti in tema di bilancio, Diversamente, gli ITAS/IFRS ¢ le relative
interpretazioni hanno forza di legge in quanto contenuti in uno o pilt Regolamenti comunitari, con la
conseguenza che essi sono soggetti al gindizio della Corte di Giustizia Buropea.

" 1a direttiva in questione interviene sulle norme in materia di schemi di bilancio, sui principi
generali di bilancio e su molti criteri di valutazione, iscrizione e presentazione dell’informativa di
bilancio. Piy specificamente, viene prevista 1'introduzione di nuovi documenti (rendiconto finanziario
& prospetto delle variazioni di patrimonio netto), la predisposizione dello stato patrimoniale secondo la
distinzione delle voci di caratters corrente da quelle non correnti, I’applicazione del principio della
prevalenza della sostanza sullaforma nonché 1'adattamento delle norme del codice civile a talune
disposizioni contenute negli standards las/Ifrs. Per approfondimenti si vedano tra gli altri: M.
CARATOZZOLO, Le modifiche alla IV e VII direltiva per consentire l'applicazione dei principi
IASC, in Le Societd, 2003, p. 143 ss; D. BUSSO — P, PISONI, Direttiva n. 2003/51/CE del 18 gingno
2003 modifiche al bilancio ed al bilancio consolidato nella prospettiva del passaggio agli I4S, in
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Nello specifico la direttiva si compone di una parte obbligatoria, di carattere
precettivo nei confronti dei legislatori nazionali, e di una parte opzionale, il cui
recepimento & lasciato alla libera scelta degli Stati membri,

Le disposizioni la cui attuazione deve considerarsi obbligatoria sono riconducibili
a tre gruppi di regole: a) con riferimento alla relazione sulla gestione dei conti
annuali e consolidati™, la direttiva & volta a specificare che ’informativa contenuta
nel documento deve avere ad oggetto un fedele rendiconto dell’andamento e dei
risultati dell’attivitd della societd, mediante la specificazione anche dei “principali
rischi e incertezze” e avvalendosi, laddove necessario per wuna maggiore
comprensione del quadro fornito, di “indicatori sia finanziari che non finanziari”,
comprese le “informazioni sull’ambiente e il personale”. In sostanza la dircttiva
specifica la portata del carattere di analiticita che gia 'art. 2428 c.c. atfribuiva e
ancora atiribuisce al documento in questione, introducendo elementi di analisi
strumentali al documento (ovvero la specificazione dei rischi e incertezze, e I'uso di
indicatori finanziari e non) e il criterio per il loro utilizzo (quello di necessarieta in
relazione alla finalitd del quadro fedele e analitico della sitnazione finanziaria ed
economica); b) un’altra regola riguarda ’espressa previsione della relazione di
revisione, da redigersi secondo il seguente schema standardizzato: - un paragrafo
introduttivo che individua il bilancio sottoposto a revisione legale e specifica il
quadro delle regole di redazione adottate dalla societd; - una panoramica sull’attivita

di revisione svolta e I'indicazione dei principi di revisione applicati; - il giudizio sul

Impresa Commerciale Industriale, n. 11,2003, p. 1714 ss.

7 §i tratta di un documento redatto dagli amministratori contestualmente al progetto di bilancio, con il
quale riferiscono all’ assemblea sui risultati dell’esercizio e dell’attivitd svolta e presentano
osservazioni e proposte relativamente al bilancio e alla sua approvazione. Per approfondimenti si
vedano: A. PROSAVOLI, La modifica alla disciplina del bilancio e | principi contabili internazionali
TAS/IFRS, in Rivista dei Dottori Commercialisii, n. 3, 2003; G. ZANDA, Bilancio defle societd.
Lineamenti feorici e wmodelli di redazions, Torino, 2007, passim; M. LACCHINI, R.
TREQUATTRINI, op. cit., p- 44 ss ¢ la bibliografia ivi contenuta.
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bilancio, nel quale deve indicarsi se vi & stata violazione delle regole contabili e del
principio di rappresentazione veritiera e corretta della situazione patrimoniale e
finanziaria e del risultato dell’esercizio™; ¢) in merito alle regole di consolidamento
la direttiva in esame abroga lart. 14 della Settima dir. soc., che consentiva
I’esclusione dall’obbligo del consolidamento delle imprese controllate svolgenti
attivita talmente diverse che la loro inclusione avrebbe contrastato con la clausola
generale di rappresentazione veritiera e corretta della situazione del gruppo. Ci si € in
tal modo conformati ai principi internazionali, in particolare allo IAS 27 che in
situazioni del genere include ’impresa nell’area di consolidamento, richiedendo perd
che vengano fornite informazioni aggiuntive in merito ai differenti settori di attivita
delle imprese del gruppo.

Quanto alle disposizioni di carattere facoltativo, viene attribuita aglhi Stati membri
la facoltd di autorizzare o prescrivere le seguenti innovazioni contabili: a)
I’inclusione di prospetti aggiuntivi rispetto allo stato patrimoniale, conto economico
¢ nota integrativa. Tali ulteriori documenti sono il prospetio delle variazioni degli
elementi patrimoniali del netto ¢ il rendiconto Ffinanziario™. Al riguardo pud dirsi
che quanto al primo prospetto gia Uart. 2427, lett. 7- bis c.c. (introdotto dal D. Lgs.
6/2003) prevede la redazione di appositi prospetti in cui indicare origine, possibile
utilizzazione o avvenuto utilizzo di tutte le poste di patrimonio netto. In merito al

secondo, il codice civile non prevede alcun simile adempimento informativo, che

™ Nello specifico la direttiva precisa quattro tipi di giudizio, ossia giudizio senza rilievi, giudizio con
rilievi, giudizio negativo o, se il revisore si trova nell’impossibilitd & esprimere un giudizio, una
dichiarazione di rifiuto di emettere un giudizio,

" Per approfondimenti in merito afle diverse configurazioni di rendiconto finanziario si rinvia a: M.
ALLBGRINI, Modelli di rendiconto finanziario: un'indagine empirica, in Amministrazione &
Finanza, n. 4, 2000; M. BERTON], “Rendiconto finanziario”, in 8. Azzali (a cura di), Trasparenza dei
bilanci e tutela del risparmio nei gruppi aziendali, MoGraw-Hill, 2007; 8. BRANCIARI, F
MERCURL, /I rendiconto finanziaric nella prassi delle soctetd quotate: dai principi nazionali agli
IAS/IFRS, in Revisione Contabile, n. 75, 2007
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pero viene disciplinato dal principio contabile nazionali OIC 12, il quale statuisce
che il mancato utilizzo del suddetto prospetto da parte delle imprese di maggiori
dimensioni costituisca violazione del principio di frue and fair view'®; b) 1'adozione
di un nuovo schema di Stato patrimoniale, in cui le voci sono classificate secondo il
binomio corrente - non corrente’ . In tal modo la direttiva introduce lo stesso criterio
di classificazione previsto dagli IAS/IFRS (che lo prevedono in alternativa al criterio
di liquidita), che si affianca ai sistemi a “sezioni contrapposte” (ossia quello adottato
dal sistema italiano vigente) e a “forma scalare” previsti dalla Quarta direttiva.
Quanto al sistema di classificazione delle voci di bilancio, il codice civile prevede
il cosiddetto mefodo misio, in cui le voci dell’attivo sono classificate in base alla loro
“destinazione economica”, mentre per quanto conceme le passivita il criterio
utilizzato ¢ quello di “provenienza”; ¢) ’adozione dello statement of performance o
rendiconto delle prestazioni, in luogo dello schema di conto economico previsto daila
Quarta direttiva. La differenza fondamentale tra i due documenti contabili risiede nel
fatto che lo statement of performance — peraltro previsto anche dagli IAS/IFRS —
contabilizza anche ricavi € costi non realizzati o subiti, anche se non ne tiene conto ai
fini del calcolo del risultato economico dell’esercizio; al contrario nei sistemi
continentali il principio di prudenza impone ['iscrizione delle suddette componenti in
una riserva di patrimonio netto e il loro storno al conto economico solo nel momento

in cul sono realizzati’; d) Iintroduzione del principio della prevalenza della

6 Cfr. sul punto T. SUPERTI FURGA, Passato e presente del bilancio d’esercizio: verso un bilancio
intellegibile, in Rivista dei dottori commercialisti, n. 6, 1988; M. PIZZO, Il fair value nel bilancio
d’esercizie, Padova, 2000, p. 7 ss.

7 Cfr. per tutti G. ZANDA, Lineamenti di economia aziendale, Roma, 2006, p. 70.

® Per approfondimenti si vedano: G. MELIS, I postulati della prudenza e della competenza nella
redazione del bilancio d'esercizio, in Gruppo di studio e attenzione AIDEA, L'analisi degli efferti sul
hilancio dell'introduzione sul bilancio dei principi contabili IAS/IRES - vol 1. Rorma, 2007, p. 115 ss;
M. LACCHINI, R. TREQUATTRINI, op. cit., p. 50 ss; M. LACCHINI, R. TREQUATTRINI, Ascesa
e declino del principio di prudenza nel sistema coniabile Haliano. riflessioni critiche, in Rivista
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sostanza sulla forma, impone che nella valutazione di un’operazione deve darsi
maggior peso alla sostanza economica dell’affare piuttosto che alla sua forma
giuridica™, A tal proposito il D. Lgs. 6/2003 ha introdotto analogo principio
modificando I’art. 2423-bis ¢.c. ma, come si vedra nell’apposita sede, ben diverso ¢ il
peso che tale principio ha nell’ordinamento italiano e in quello comunitario; €)
applicazione del fair value anche nella valutazione di attivita diverse dagli strumenti
finanziari ¢ di imputazione della differenza di valore tra un esercizio e 1’altro
direttamente in conto economico. In riferimento a tale previsione le differenze con i
sistemi contabili di tipo continentale sono evidenti: basta pensare al fatto che, come
detto prima, nell’ordinamento nazionale il fair value non viene ancora utilizzato se
non per fornire un’informazione integrativa sugli strumenti finanziari; f)
climinazione della previsione che consente di rivalutare le immobilizzazioni
matetiali, immateriali e finanziarie solo in presenza di appositi provvedimenti
normativi nazionali che disciplinano le modalitd di rivalutazione. In tal modo le
rivalutazioni di elementi patrimoniali verrebbero liberate dalle stringenti limitazioni
legislative, tipiche dei sistemi contabili dal carattere marcatamente “prudenziale”go.
La direttiva appena descritta doveva esser recepita entro il 31 dicembre 2004;
tuttavia il legislatore ha adempiuto all’obbligo solo in seguito alla condanna da parte
della Corte di Giustizia europea (8 marzo 2007), attraverso ’emanazione del D. Lgs.

32/2007, 1l decreto, le cui disposizioni si applicano a partire dai bilanci 2008, si

occupa di recepire solo la parte obbligatoria della direttiva tralasciando invece

italiana di ragioneria e di economia aziendale, 1. 7-8, luglio-agosto, 2002, p. 341 ss.

? Cfr, per tutti M. LACCHINI, R. TREQUATTRINI, op. cit., p. 74 ss.

% per i dovuti approfondimenti si vedano tra gli altri: P. MORETTL, L’ applicazione dei principi IAS
nell’ ordinamento italiano, in Corr. Trib, 2004, p. 2359; C. SOTTORIVA, Verso I’ adozione dei
principi contabili internazionali; modificate le divettive contabili sui conti annuali e consolidati, in Le
Societd: rivista di diritto e pratica commerciale, societaria e fiscale 2003, p. 1153; S, FORTUNATO,
La modernizzazione delle direltive contabili e i principi contabili internazionali (IAS/IFRS),in Le
Societq: rivista di diritio e pratica commerciale, societaria e fiscale, 2006, p. 1070,
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I’introduzione delle previsioni facoltative, le quali sicuramente sono maggiormente
innovative e di difficile inserimento.

In particolare, quanto alla relazione di revisione il decreto ha modificato gli artt.
2409-ter c.c., 41 del D. Lgs. 127/1991 e 156 del D. Lgs. 58/1998, riproducendo nella
sostanza quanto detto nella direttiva. Stessa sorte & toccata alla disciplina della
relazione sulla gestione, il cui contenuto ¢ stato ampliato in conformitd a quanto gia
detto sopra (artt. 2428 c.c.; 40 del D. Lgs. 127/1991; 3 del D. Lgs. 87/1992; 94 ¢ 100
del D. Lgs. 209/2005). Quanto all’abrogazione dell’art. 14 della Settima dir. soc,, il
decreto ha operato la soppressione della corrispondente norma nazionale, ossia il 1°
co. dell’art. 28, D. Lgs. 127/1991%,

In ordine alle prospettive future, ad oggi ["unica testimonianza del tentativo di
recepire anche le disposizioni facoltative della direttiva, & rappresentata dal progetto
0.1.C.% elaborato nell’ottobre 2006. 1l documento propone una copiosa serie di
modifiche al codice civile ¢ al T.U.F., relativamente alle seguenti regole: a) Struttura
e contenuto dei documenti di bilancio. Le maggiori novitd sono rappresentate
dall’estensione generalizzata dell’obbligo di redigere un autonomo “prospetto delle
voct del patrimonio netto” e un “rendiconto finanziario”. Inoltre viene stravolta la

struttura dello stato patrimoniale con la riduzione delle voci ¢ con la sostituzione del

8 Cfr. sul punto F. MAZZINI, L’ armonizzazione con i principi IAS operativa a partive dai bilanci
2008, n Guida al Diritto 2007, p. 25; C. SOTTORIVA, L'aftuazione della direttiva 2003/51/CEE con
il D, Lgs. n 32/2007, in Le Societd: rivista di diritto e pratica commerciale, societaria e fiscale 2007,
p. 637; G. VERNA, Novita in tema di bilanci e delle redazioni che lo corredano, in Le Societd: rivista
di diritto e pratica commerciale, societaria ¢ fiscale, 2007, p. 267.

2 1'0IC (Organismo Italiano di Contabilitd) & una fondazione nata nel 2001 per soddisfare l'esigenza
di costituire uno standard setter nazionale dotato di ampia rappresentativita, portatore delle istanze
nazionali in materia contabile. L'attivita dell’organismo si esplica nello svolgimento di tali compiti : -
emanare i principi contabili per 1a redazione dei bilanci ai quali non si applicano i principi contabili
internazionali; - dare il proprio contributo durante la fase di applicazione in Italia dei TAS/IFRS,
operando in sinergia con IEFRAG, lo IASB e gli aliri standard setter europei; - collaborare con il
legislatore nell'emanazione della normativa in materia contabile; - promuovere la cultura contabile.
Per approfondimenti si veda P. PETROLATI, op. cit., p. 121-124.
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criterio della liquiditd crescente con quello di liquiditd in relazione al ciclo
produttiv083. Lo schema di stato patrimoniale mantiene invece stessa struttura e
classificazione, ma il suo contenuto viene semplificato con 1’eliminazione di alcune
voci (ad esempio quelle di “valore e costi della produzione™). La semplificazione dei
due tradizionali documenti contabili, porta all’arricchimento e al maggior dettaglio di
informazioni nella nota integrativa; b} Principi di redazione. Sotto tale profilo si
assiste ad un importante mutamento della gerarchia, infatti, il principio di prevalenza
della sostanza sulla forma viene anteposto a quello di prudenza e dunque soggiace
solo al criterio del going concern (prospettiva della continuazione dell’attivita).
Inoltre il principio secondo cui dal bilancio devono risultare solo gli utili realizzati
viene temperato dalla nuova esigenza di dar conto di possibili utili derivanti da
valutazioni al fair value®; ¢) Criteri di valutazione. La scelta & quella di mantenere
come criterio generale quello del costo storico, consentendo perd di derogarvi con
riferimento alle immobilizzazioni, alle partecipazioni in controllate e collegate e altre
voci, che dunque possono esser valutate al fair value. 1l fair value & invece imposto
per la valutazione degli strumenti finanziari detenuti per negoziazione e per quelli
disponibili per la vendita®.

Come si evince dalla breve analisi svolta, il progetto, laddove recepito, porterebbe
ad un radicale stravolgimento del sistema contabile nazionale: proprio per tale
motivo gli addetti ai lavori sono piuttosto cauti e stanno analizzando i possibili

impatti di una simile riforma, in modo da stabilire se sia o meno il caso di introdurla

83 Qecondo tale criterio le attivitd e le passivita si dividono in “correnti” e “non correnti” a seconda che
il loro realizzo sia previsto o meno entro il normale ciclo operativo dell” impresa.

¥ Cfr. per tutti M. LACCHINL, Modelli teorico contabili e principi di redagione di bilancio, cit., p. 75

sg, in part. p. 87.

8. FORTUNATO, La modernizzazione delle direttive contabili e i principi contabili internazionali
(IAS/IFRS),in Le Sociefd: rivista di diritto e praiica commerciale, societaria e fiscale, 2006, p. 1070.
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nel contesto contabile vigente.

2.4. CENNI SUI REGOLAMENTI Ce N. 1725/2003 E N. 707/2004
ED IL RECEPIMENTO DEGLI TAS SECONDO L’IFRS 1

Momento fondamentale del lungo iter che ha condotto all’introduzione del
modello contabile TAS/IFRS, & rappresentato dall’emanazione del regolamento
1725/2003%, con il quale la Commissione ha adottato tutti i principi contabili
internazionali esistenti al 14 settembre 2002, fatta eccezione per i seguenti: IAS 32
“Strumenti finanziari: esposizione nel bilancio ¢ informazioni integrative”, IAS 39
“Strumenti finanziari: valutazione e rilevazione” e le relative interpretazioni (SIC 5,
SIC 16, SIC 17)87. Tale esclusione & stata decisa sulla base della considerazione che
si trattava di principi troppo innovativi ed in relazione ai quali era in corso un
significativo processo di revisione, sicché & parso pitl opportuno posticipare la loro
adozione al momento in cui tali modifiche sarebbero state ultimate®. Cid & avvenuto
attraverso I’emanazione dei regolamenti 2237/2004 e 2086/2004, per I’adozione dei
quali si ¢ optato per il sistema dell’omologazione parziale, che consente di stralciare
le parti ancora in corso di modifica e appfovare solo quelle definitive. Tale scelta ¢
stata dettata dalla necessita di rispettare il termine per 1’adozione dei principi fissato

il 1° gennaio 2005.

8 Pubblicato sulla Gazzetta Ufficiale dell Unione Europea, serie L del 13/10/2003, n. 1. 261,

7 11 Regolamento n. 1725/03/Ce completa il contenuto del precedente Regolamento n, 1606/02
identificando 1 principi contabili internazionali (e le relative interpretazioni) che dovranno essere
osservati nella redazione dei bilanci d’esercizio e consolidati. In sostanza, adotta tutti i principi
contabili emanati dallo JASB al 13 ottobre 2003, ad eccezione dello TAS 32 e TAS 39 e le relative
interpretazioni SIC (Standing Interpretations Commitiee).

# Sul punto si vedano: P. BISONI e D. BUSSO, L'unione ewropea indica gli 14S da utilizzare dai
bilanci 2005, in Il fisco 40/2003; FONDAZIONE LUCA PACIOLI, Gii IFRS nell’economia e nei
bilanci delle imprese. L armonizzazione contabile nell’Unione Euvopea, Studio n. 4, Documento n. 13
del 22 maggio 2002, p. 24 ss; F. ROSCINI VITALL Informazioni a tutto campo nel bilancio 14S.
Disamina delle principali indicazioni fornite dalla Guida operativa 2 dell’Oie, in Guida alla
Contability e Bilancio, Bilancio Ias, del 2 aprile 2007, p. 7 ss.
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Gli IAS approvati con tale regolamento sono stati successivamente oggetto di
revisione da parte dello IASB. Questo aggiornamento ha comportato la soppressione
di alcuni principi adottati in precedenza, nonché 'integrazione, nei singoli prineipi,
di numerosi documenti interpretativi. Da parte sua, la Commissione ha adottato una
serie di regolamenti®”, volti a rendere efficaci tali ““mprovements” sul piano
comunitario.

Per 1 legislatori degli Stati membri il passaggio agli IAS/IFRS ha posto,
innanzitutto, una serie di problematiche relative all’iscrivibilita e alla valutazione di
alcune poste di bilancio, derivanti proprio dalle differenze tra le metodologie previste
dai principi contabili nazionali e quelle previste dagli TAS/TFRS.

Nell’intento di fronteggiare tale fase di transizione la Commissione ha adottato il
regolamento 707/2004, con il quale il SIC 8 viene sostituito dall’'TFRS 1. Tl

documento — di concerto con lo IAS 1 e il Framework™™ °'- illustra le tecniche

% Si tratta dei regolamenti n. 707/ 2004; n. 2086/2004; n. 2236/2004; n. 2237/2004; n. 2238/2004; n.
211/2005; n. 10073/2005; n. 1751/2005; n. 1864/2003; n. 1910/2005; n. 2106/2005; n. 108/2006; n,
708/2006; n. 1329/2006; n. 610/2007; n. 611/2007.

M Si tratta del “Framework for the preparation and presentation of financial statement”, un
documento approvato nel 1989 dallo IASC e contenente le linee guida per la corretta applicazione dei
principi contabili internazionali da parte degli operatori.

*! In sintesi, si pud affermare che il fine generale del Framework & quello di definire natura, funzioni e
fimiti del bilancio d’esercizio, in modo da selezicnare un sistema logico di obiettivi da cui far
discendere un corpus coerente di principi contabili. La finalitd principale (o clausola generale)
attribuita al bilancio redaito secondo i principi contabili internazionali si ricava appunto dal
Framework ¢ dallo TAS 1 — Presentation of Financial Statements, ¢ coincide con la funzione
informativa o, meglio, con 'utilitd delle informazioni contabili ai fini decisionali. Si legge, infatti, nel
Framework che 1o scopo del hilancio & quello di “fornire informazioni sulla situazione patrimoniale,
sl visultato economico e sulle variazioni della struttura finanziaria dell’impresa, utili ad un’ ampia
gamma di utilizzatori per prendere decisioni in campo economico” (LASB, Framework, paragrafo 12
8 IAS 1, paragrafo 7). Gli scopi che lo IASB assegna al Framework sono quelli di: - assistere it Board
dello TASB nello sviluppo dei prossimi principi contabili internazionali e nella revisione degli attuali;
- assistere il Board dello IASB nel promuovere 'armonizzazione dei principi contabili e¢ delle
procedure relative alla predisposizione dei bilanci, favorendo una traccia per ridurre il numero delle
tecniche contabili alternative ammesse dai principi contabili internazionali; - assistere gli organismi
che redigono i principi contabili nazionali nel loro lavoro; - assistere i redattori dei bilanci
nell’applicazione dei principl internazionali e nell’affrontare argomenti che devono ancora formare
oggetto di un principio contabile internazionale; - assistere i revisori nel valutare la conformita ai
principi contabili internazionali; - assistere gli utilizzatorl deil bilanci nell’interpretazione delle
informazioni contenute nei bilanci predisposti in conformitd ai principi contabili internazienali; -
fornire a coloro che sono interessati al lavoro dello TASB informazioni circa la redazione dei prineipl
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contabili da utilizzare nel momento della prima adozione degli IAS/IFRS da parté
delle imprese che fino al 2005 hanno redatto conti annuali in base ai principi
contabili nazionali: si tratta della c.d. FTA (First Time Application)™.

Nello specifico lo IAS 1 & volto a definire dei criteri che consentano la
comparabilita del bilancio IAS/IFRS, tanto con i bilanci precedenti della stessa
impresa, quanto con i bilanci di altre imprese; inoltre ’obiettivo & anche quello di
presentare “bilanci redatti a scopi generali”93, ovvero che soddisfino le esigenze
informative di tutti gli utilizzatori’®. A tal fine il principio indica i documenti che
compongono il bilancio — tra i quali assumel particolare rilievo il prospeito
riepilogativo dei movimenti de? patrimonio — e attribuisce maggiore importanza al
principio di “frue and fair view”, il cui raggiungimento & presunto per i bilanci
conformi agli IAS/IFRS”.

Lo stesso scopo & ribadito sostanzialmente anche nel Framework, laddove

(paragrafo 12) si afferma che ’obiettivo & quello di offrire “informazioni in merito

alla situazione patrimoniale-finanziaria di un’impresa, utili ad un’ampia serie di

contabili internazionali. Per un approfondimento si vedano: R. DI PIETRA, La cultura contabile nello
scenario internazionale, Istituziont, principi ed esperienze, Padova, 2002, p. 172 ss; D. BALDUCCI,
I Bilancio d’esercizio. Principi contabili nazionali e internazionali IAS/IFRS, Milane, 2007, p. 110,
111; G. ZANDA, I bilancio delle societa, cit., p. 203 ss; S, MANFREDI, L evoluzione del sistema
contabile italiano, cit., p. 21 ss.

2 1o 1AS 1, relativo alla presentazione del bilancio, richiede che siano esposti nel bilancio i dati
comparativi almeno dell’esercizio precedente, pertanto le societd che redigono il bilancio in
conformita ai principi contabili internazionali devono adeguarsi anche a tale disposizione applicando
di conseguenza P'IFRS 1. Quest’ultimo si applica , infatli, a tutte le aziende che utilizzano gli
IAS/AFRS a partire dall’l gennaio 2004 in avanti, o da data anteriore nel caso in cui I’azienda decida
di anticipare la transizione.

" Vedi TAS 1 par. 2.

* Tn realtd tra tutti gli stakeholder quelli maggiormente tutelati dal sistema IAS/IFRS sono gli
investitori, sia aftuali che potenziali. Sul punto si consulti R. DI PIETRA, Ragioneria internazionale e
“armonia” contabile, Padova, 2000, p. 8, 144, 145; R, F. FREEMAN, Strategic management. 4
stokeholder approach, Marshfield, 1984, p. 24

% Cfr, G D’ABRUZZO, E. PUCCI, Introduzione ai principi contabili internazionali, in Boll. Trib,
2004, p. 969; M. LACCHINI, Modelli teorico contabili e principi di redazione di bilancio, cit., p. 23-
29.
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utilizzatori nel processo di decisione economica”™®. In particolare, i principali temi
affrontati  dal documento sono le cosiddette caratteristiche qualitative

(comprensibilita®’, significativita®, attendibilita” e comparabilita'®

) e 1 concetti di
patrimonio netto ¢ conservazione dello stesso.

Passando ad analizzare ITFRS 1, esso impone alle societd che passano

all’adozione dei principi contabili internazionali di “predisporre uno stato

% Si vedano per tutti: G. ZANDA, M, LACCHINL T. ONESTI, La valutazione delle aziende, Torino,
1992, p. 46 ss.

77 A mente di tale caratteristica, il bilancio deve esser redatto in modo da risultate pronfamente
comprensibile agli utilizzatori, laddove con il termine utilizzatori si fa riferimento a soggetti aventi
una cultura contabile medio-alta. Dunque il contenuto del principio & nel senso di richiedere non un
bilancio elementare o eccessivamente esplicativo di ogni voce, ma un rendiconto che sia facilmente
intelligibile per lettori esperti. Per approfondimenti si veda per tutti M. LACCHINI, R.
TREQUATTRINI, op. cit., p. 57-58. Il ¢c.c. prevede come principio speculare quello di chiarezza,
inserito nell’art. 2423 c.c. insieme a quello di rappresentazione veritiera e corretta. Il contenuto dei
due principi di chiarezza e comprensibilita & pressappoco coincidente, ma 1'effettiva incidenza pratica
& diversa in quanto diverso & il contesto in cui sono collocati. Meatre in un bilancio redatto secondo le
prescrizioni del codice civile un simile criterio & volto a verificare una corretta applicazione delle
regole stringenti imposte, nel caso del bilancio IAS/IFRS (in cui invece non vi sono schemi rigidi e
obbligatori e le regole valutative lasciano largo spazio alla discrezionalitd dei redattori) il criterio di
comprensibilitd costituisce un’importante clausola di salvaguardia che consente di frenare eventuali
abusi da parte degli amministratori.

% In particolare tale principio sta alla base della necessitd di indicare nei prospetti aggiuntivi,
soprattutio nella nota integrativa, tutte quelle informazieni che sono omesse o comunque trascurate
nella compilazione degli schemi di stato patrimoniale e conto economico e la cui completa ignoranza
potrebbe pregiudicare un informazione comprensibile, ¢ quindi utile, per gli stakeholder. Clr. M.
LACCHINI, R. TREQUATTRINL op. cit., p. 63-66; G. SAVIOLL, 17 bilancio di esercizio secondo i
principi contabili nazionali e internazionali, Milano, 2004, p. 84; A, TRADEANL, La globalizzazione
della comunicazione economico-finanziaria IAS/IFRS E XBRL, Milano, 2005, p. 73. Inoltre, & bene
ricordare che, nell’ordinamento italiano, it codice civile non include il eriterio significativita tra i
principi di cui all’art. 2423-bis ma lo utilizza solo come parametro di riferimento per I'indicazione di
alcune informazioni in nota integrativa { art. 2427 n. 6-bis e 10, c.c.). Sul punto si veda aliresi M.
MASTROGIACOMO, Le deroghe ai criteri di valutazione nella [V Direttiva comunitaria e nel
progetto della legge di attuazione, in Rivista dei Dottori Commercialisti, n. 5, 1989.

? S tratta del principio probabilmente pill complesso e rilevante nell’ambito del sistema IAS/IFRS,
pertanto lo TASB si & premurato di redigerlo in modo piu approfondito, mediante la previsione delle
seguenti sottocaratteristiche: 1) Presentazione fedele. Il principio impone l'wtilizzo di un modus
operandi scevro da valutazioni incoerenti rispetto ai fatti aziendali: evidente la sua affinitd col
principio di rappresentazione veritiera e corretta previsto dafl’art. 2423 c.c.; 2) Neutralita. Nell’ambito
del Framework il principio & diretto a vietare un uso “speculativo” del bilancio da parte degli
amministratori, ossia un utilizzo dell’informazione contabile al fine di indurre il pubblico dei
investitori verso determinate decisioni economiche. Cfr, M. LACCHINI, R, TREQUATTRINI, op.
eit., p. 66-67; G. FERRERO, I complementari principi di “chiarezza”, "veritd” e della “correttezza”
neila reduzione del bilancio d’esercizio, Milano, 1991, p. 10-17 & 27 ss.

1% Tale principio si configura mediante due tipi di accezioni: da una parte assicura che 1 bilanci siano
confrontati con quelli redatti da altre imprese, dall’altra assicura che i bilanci redatti dalla stessa
impresa possano essere confrontati con quelli redati negli anni passati. Per un approfondimento si
veda per tutli M, LACCHINI, R. TREQUATTRINI, op. cit., p. 67- 69.
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patrimoniale di apertura in conformita agli TAS/IFRS alla data di passaggio agli
stessi”®'. Cio vuol dire che nell’esercizio di prima adozione degli IAS/IFRS il
bilancio deve esser redatto come se fosse stato sempre redatto in conformita agli
stessi, quindi rilevando retroattivamente le rettifiche derivanti dal passaggio ai
principi contabili internazionali. In particolare il documento prescrive che lo stato
patrimoniale di apertura sia redatto osservando le seguenti prescrizioni: 1)
indicazione di tutte le attivitd e passivita la cui iscrizione ¢ richiesta dagli IAS/IFRS e
storno delle voci non riconosciute dai principi come attivitd o passivita; 2)
riclassificazione delle poste di bilancio secondo i prineipi internazionali; 3)
valutazione di tutte le attivitd e passivitd secondo gli IAS/IFRS. Le differenze
positive o negative conseguenti all’applicazione delle suddette regole devono
imputarsi a patrimonio netto'%,

Da ultimo I’'TFRS 1 stabilisce due tipologie di esenzioni: a) 1’esenzione facoltativa
dall’applicazione di alcune disposizioni contenute negli IAS/IFRS. Essa riguarda
situazioni in cui i costi sostenuti per conformarsi alla regola internazionale
potrebbero superare 1 benefici apportati agli utilizzatori; b) ’esenzione obbligatoria

dall’applicazione retroattiva di alcuni [AS/IFRS. Essa invece ¢ volta a evitare

valutazioni soggettive e retroattive di operazioni che nell’esercizio precedente erano

1 1 a necessita di redigere, per finalith comparative, anche i bilanci antecedenti la formale entrata in
vigore delie nuove disposizioni in base ai principi contabili internazionali determina,
comprensibilmente, una serie di rettifiche che possono derivare dall’esigenza di inserire, togliere,
riclassificare attiviti o passivitd patrimoniali ovvero dall’esistenza di diversi criteri di valutazione in
rapporto a taluni clementi dell’attivo e del passivo. L’inserimento di elementi patrimoniali puo
conseguire, ad esempio, all’applicazione dei principi contabili internazionali rignardanti le operazioni
di leasing finanziario o strumenti derivati, la loro eliminazione pud, invece, rendersi necessaria in
rapporto a fondi di ristrutturazione che non rispettanc i rigidi criteri previsti dallo IAS 37. Le rettifiche
ascrivibili a diversi criteri di valutazione possono emergere in rapporto al passaggio dal costo storico
al fair value per la valutazione di alcune voci del patrimonio. Cfr, M. CASO, Certezze ed inceriezze in
vista della prossima transizione agli IAS, in Rivista dei Dottori Commercialisti, n. 4, luglio-agosto
2003, p. 933; M. LACCHINI, Modelli teorico-contabili ¢ principi di redazione del bilancio, Torino,
1994,

W2 Cfr. M. NESSI, Bilancio IAS: principi di redazione e conseguenze per le impresein Il fisco
23/2004; G. D'ABRUZZO ¢ E. PUCCL, op. cit., p. 974,
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ancora in corso, ma il cui esito ora & noto!®®,

Per quanto concerne il modello facente capo ai principi contabili internazionali,
questo risulta composto dai seguenti prospetti: stato patrimoniale, conto economico,
prospetto relativo alle variazioni delle poste del patrimonio netto, rendiconto
finanziario, note esplicative, relazione degli amminisiratori e bilancio sociale ©
ambientale (entrambi facoltativi ¢ non disciplinati dagli IAS/IFRS).

Lo stato patrimoniale ha la funzione di rappresentare la situazione del patrimonio
alla data di chiusura dell’esercizio, a tal fine esso si suddivide in tre parti ideali:
attivita, passiviia € pairimonio netto.

Quanto al suo contenuto, lo TAS 1 prevede uno schema minimo obbligatorio per

tutte le imprese104

che, in sostanza, costituisce lo scheletro essenziale del prospetto:
infatti, ne viene richiesta 1’integrazione con voci aggiuntive e risultati intermedi
laddove cid sia “rilevante per la comprensione della situazione patrimoniale-
finanziaria di un’entitd” (IAS 1, par. 69) o qualora lo richieda un prihcipio contabile
internazionale (IAS 1, par. 75)!% Inoltre il par. 68 precisa che: ulteriori voci devono

essere aggiunte se la loro dimensione e natura ne rende opportuna un’autonoma

collocazione; I'ordine ¢ la descrizione delle voci possono essere modificati in

193 fy. P. PISONI, F. BAVA & D. BUSSO, Regolamento (CE) n. 707/2004 del 6 aprile 2004: adozione
dell'TFRS 1 per il passaggio agli IAS nella redazione del bilancio, in Impresa c.i. 2004, p. 590.

194 11 contenuto minimo dello stato patrimoniale & costituito dalle seguenti voci: a) immobili, impianti
& macchinari; b) investimenti immobiliati; ¢} attivitd immateriali; d) attivith finanziarie (categoria
residuale); ¢) partecipazioni contabilizzate con il metodo del patrimonio netto; £) attivitd biologiche;
g) rimanenze; h) crediti commerciali e altri crediti; 1) disponibilitd liquide e mezzi equivalenti; j)
debiti commerciali & altri debiti; k) accantonamenti; 1) passivitd finanziarie (categoria residvale); m)
passivitd e attivitd per imposte correnli; n) passivitd e aitivith per imposte differite; o) quote di
pertinenza di terzi, presentate mel patrimonic netto; p) capitale emssso e riserve attribuibili ai
possessori di capitale della controllante. Per una disamina di tale documento contabile si vedanc per
tutti M, LACCHINI, R. TREQUATTRINIL, op. cit., p. 58 ss; S. MANFREDI, op. cit., p. 21 ss.

195 A tal proposito pud farsi I'esempio dello IAS 16, il quale suddivide la voce immobili, impianti e
macchinari in terreni, fabbricati, macchinari, navi, aerei, avtoveicoli, mobili, atirezzature & macchine
d’ufficio. Pet approfondimenti si veda infra capitola 11T del presente lavoro.
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relazione alla natura e afle dimensioni dell’impresa’®.

Molto importante & la distinzione contenuta nello stato patrimoniale fra le attivita
le passivita ed il patrimonio netto. Le prime sono costituite dalle risorse controllate
dall’impresa, risultato di operazioni svolte in passato, dalle quali sono attesi benefici
futuri economici per I'impresa'”’. Le seconde sono invece costituite da obbligazioni
attuali dell’impresa nascenti da operazioni svolte in passato il cui regolamento
portera alla fuoriuseita dall’impresa di risorse economiche che costituiscono benefici
economici.

Il patrimonio netto & invece un elemento derivato, in quanto consiste nella
differenza tra tutte le attivita e tuite le passivita, suddivisa in utili, riserve e capitale
sociale.

Secondo gli IAS, le poste dello stato patrimoniale devono di norma essere

classificate seguendo il criterio finanziario che distingue attivita correnti'®® da attivitd

1% Radicalmente diverso & il prospetto di stato patrimoniale predisposto dall’art, 2424 c.c., il quale si
articola in uno schema complesso e analitice di voci, assolutamente rigido e obbligatorio. A titolo
esemplificativo, possono illusirarsi le seguenti differenze relative alla rappresentazione in bilancio di
singele poste: -~ Lart. 2424, co. 3°, c.c. prevede che in calce allo stato patrimoniale vengano inseriti i
conti d’ordine, con 1'indicazione delle garanzie presiate, sia direttamente che indirettamente, nonché
dei rischi e degli impegni assunti dall’impresa e dei beni di terzi presse I'impresa. Contrariamente o
1AS 1 non prevede apposite voci dello stato patrimoniale corrispondenti ai conti d’erdine e, invece,
richiede 'indicazione delle suddette informazioni nelle note di bilancio. - L'art. 2424 c.c. distingue
due voci in relazions agli utili: quella degli wili d’esercizio e quella degli wtili portati a nuovo. Invece
i principi contabili internazionali inglobano entrambe le voci in quella degli wéili accumulati. - Lo IAS
1 prevede specificamente la voce partecipazioni contabilizzate con il metodo del patrimonio netto
mentre nel codice civile tali partecipazioni vengono classificate tra le immobilizzazioni o Iattivo
circolante (in base alla lore destinazione). Peraltro la contabilizzazione col metodo del patrimonio
netto & ammessa dal codice solo per quelle rientranti tra le immobilizzazioni, - In relazione al
patrimonio netto va osservato che, contrariamente a quanto previsto dall’art. 2424 c.c., il sistema
TAS/TFRS ne prevede un’autonoma cellocazione al di fuori della classe delle passivitd. Per un
ragguaglio sulle summenzionate differenze si vedano tra gli altri: M. NESSL, Bilancio 14S: principi di
redazione e conseguenze per le imprese, in 1] fisco23/2004; G. D'ABRUZZO e L. PUCCI, op. cit., p.
966.

197 Dalla definizione emergono due elementi principiali: a) il fatto che sono ritenute attivitd anche gli
elementi che apportano un “potenziale” afflusso di risorse seppur “indiretto” all’impresa, purché
derivante da operazioni o fatti anteriori rispetto alla data di chiusura dell’esercizio; b) la mancanza del
requisito di tangibility, posto che & sufficiente che 1"impresa abbia il controllo sostanziale della riscrsa
e che se ne sia assunta i relativi rischi e bedefici. Cfr. 8. MANFREDI, op. cit., p. 46.

19 Tn particolare un’attivitd viene considerata corrente quando rientra in una delle seguenti categorie: -
attivitd possedute per la vendita ed il consumo che si prevede vengano realizzate nel normale
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non correnti'®. In presenza di un «ciclo operativo» chiaramente identificabile, tale
distinzione fornisce informazioni particolarmente wutili ai destinatari del bilancio,
distinguendo le attivita nette continuamente circolanti come capitale circolante da
quelle usate per le operazioni a lungo termine dall’impresa. Per ciclo operativo si
intende «il tempo che intercorre tra ’acquisizione dei materiali che entrano nel
processo e la loro realizzazione come disponibilitd liquida o come strumento
finanziario prontamente convertibile in disponibilita liquida»'°.

In alternativa alla distinzione corrente/non corrente (criterio finanziario), le
attivitd e le passivita possono essere classificate in base al criterio della liquidita, che

permette di esporre le poste patrimoniali in base al loro diverso grado di liquidita''.

svolgimento del ciclo operativo. Rientrano in tale insieme le rimanenze e i crediti commerciali
venduti, realizzati o comungue utilizzati nell’ambito del normale ciclo operativo, ¢ cié anche qualora
l’effettivo percepimento del beneficio economico da essi derivante viene realizzato oltre I’esercizio
amministrative di riferimento. - attivitd possedute principalmente per essere negoziate o che
commungue si suppone vengano realizzate entro dodici mesi dal termine dell’esercizio di riferimento.
In tale categoria rientrano gli strumenti finanziari e tutte le attivith finanziarie destinate alla
negoziazione, nonché gran parte dei ratei attivi, A differenza della categoria precedente, per tali
tipelogie di attivitd si richiede che I'impresa preveda un loro effetlivo realizze entro 1'esercizio
successive, altrimenti le si deve classificare come non correnti. - attivitd consistenti in denaro o altro
mezzo equivalente liberamente utilizzabili: si tratta del denaro di cassa, dei conti correnti bancari, dei
depositi a vista e delle attivita finanziarie ad essi equivalenti (ossia investimenti finanziari a
brevissimo termine).

199 1 a categoria delle attivitd non correnti & definita come residuale, infatti sono qualificate come tali
tutte le attivitd non classificabili tra quelle correnti. Per esclusione possono pertanto classificarsi come
non correnti le seguenti attivitd: le attivitd materiali corrispondenti alla voce immobili, impianti e
macchinari; le attivitd immateriali quali avviamento, il know how e gli altri intangibles a vita
indefinita; le altre attivitd operative ¢ finanziarie realizzabili oltre ['esercizio successivo, come ad
esempio crediti relativi ad operazioni non riconducibili nel normale cicle operativo e le partecipazioni
detenute non a fini di negoziazione.

W01 definitiva, il sistema del ciclo operativo prevede che tuite le attivitd e le passivita legate al ciclo
operativo sono considerate correnti a prescindere dal momento in cui sono effettivamente realizzate o
estinte; le altre componenti attive sono considerate correnti selo se si suppone un lore realizzo entro
dodici mesi; invece per le altre passivitd si guarda al momento in cui la loro estinzione ¢ dovuta,
indipendentemente dal momente in cui si prevede verranno pagate. Sul punto si vedano: P, PISONI e
D. BUSSO, Le differenze tra il bilancio aituale ed il bilancio redatto con gli IAS: lo stato
patrimoniale, in Impresa cd 2004, p, 572; P. MORETTI, State pairimoniale e conto ecomomico
secondo i principi IAS, in Corr. Trib. 2004, p. 2901; P. PISONI ¢ M. CAMPRA, I prospetti di bilancio
secondo gli IAS: stato patrimoniale e conto economico, in fmpresa c.i. 2004, p. 432; P. PISONI, M,
CAMPRA, Societd quotate: come cambia il bilancic con ['utilizzo degli IAS:alcuni spunti
significativi, in Impresa c.i. 2004, p. 225.

I Nella nuova versione dello IAS 1 (revisionato nel 2003) si & manifestata una chiara preferenza per
la presentazione delle poste patrimoniali attraverso la distinzione cotrente/non corrente; essa deve
trovare sempre applicazione, a meno che il criterio alternative della liquiditd non si dimostri piu
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In alternativa al criterio del ciclo operativo, le poste contenute nello stato
patrimoniale possono essere inserite in base al criterio di liquidita, a tal proposito lo
IAS 1 distingue tutti gli elementi, sia attivi che passivi, di stato patrimoniale in
relazione alla loro attitudine a trasformarsi in denaro o altro strumento prontamente
convertibile in denaro entro dodici mesi dalla data di chiusura dell’esercizio del
bilancio.

Lo IAS I, specularmente a quanto previsto per lo stato patrimoniale, presuppone
un contenuto minimo obbligatorio anche per il conto economico, caratterizzato
anch’esso da essenzialitd e, per certi versi, addirittura da incompletezza''%.

Tale lacunosita (resa ancor pil rilevante dall’assenza persino della voce sui costi
operativi) viene compensata dalla previsione di una serie di clausole generali con le
quali & disciplinata I’integrazione dello schema obbligatorio di partenza. In
particolare, il par. 75, nei casi di seguito elencati, prescrive 1inclusione di voci
addizionali, intestazioni e risultati parziali: - quando richiesto da un principio
contabile internazionale; - quando reputato necessatio per rappresentare fedelmente
la situazione patrimoniale-finanziaria dell’impresa. Inoltre, ogni qual volta “la
significativit, la natura e la destinazione dei componenti di ricavi e costi” lo
richieda, & necessario includere voci addizionali o modificare le definizioni o
I’ordine delle voci previste al fine di consentire una migliore comprensione del

. .. . . 1
risultato d’esercizio ¢ delle prospettive economiche future 12

efficace nel trasmettere informazioni significative ed attendibili.

2 11 contenuto minimo del conte economico secondo la normativa dello IAS 1, & previsto dal
paragrafo 8 che prevede le seguente voci: a) ricavi; b) oneri finanziari; ¢) quota dell’utile o della
perdita derivante dalla valutazione secondo il metodo del patrimonio netto delle partecipazioni in
societd collegate e joint venture; d) utile o perdita prima delle imposte rilevato in occasione della
cessione di attivitd o estinzione di passivita atiribuibili ad attivith operative cessate; €) imposte sul
reddito; £) utile netto o perdita netta dell’esercizio.

3 Gono evidenti le differenze rispetto al prospetio di conto economico previsto dal codice civile, il
quale pure adopera la forma scalare di presentazione, ma predispone uno schema estremamente rigido
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Per quanto concerne le nozioni dei costi e dei ricavi, il Framework stabilisce che 1
primi sono definibili come gli incrementi di beneficio economico di competenza
dell ‘esercizio amministrative”, che si manifestano sotto forma di nuove attivita o di
aumeﬁto di valore di quelle preesistenti o di diminuzione delle passivita, € che si
concretizzano in “incrementi di patrimonio netto, diversi da quelli connessi alle
contribuzioni da parte di coloro che partecipano al capitale”. 1 costi, invece,
vengono definiti come “decrementi nei benefici economici di competenza
dell’esercizio amministrativo”, che si sostanziano in uscite finanziarie o riduzioni di
valore di attivitd o aumento delle passivita, e che determinano “decrementi di
patrimonio netfo, diversi da quelli connessi alle distribuzioni a coloro che
partecipano al capitale 14

In linea generale pud evincersi come in ambito IAS/IFRS, il risultato economico
dipenda non solo dagli effetti positivi o negativi delle operazioni aziendali svolte ma
anche dalle intrinseche e latenti modificazioni di valore subite dai beni posseduti e
dai rapporti ancora in essere, e ¢id proprio al fine di preservare la specifica attitudine
del bilancio a fornire informazioni utili agli investitori'®,

Lo IAS 1 si occupa della disciplina relativa alla classificazione dei costi,

prevedendo due possibili tipologie di analisi: una basata sul criterio della natura dei

e obbligatorio che concede poco spazio alla discrezionalitd degli amministratori, Cf. sul punto: M.
NESSI, Bilancic I4S: principi di redazione e conseguenze per le imprese, in Il fisco 23/2004; G. F.
CAMPOBASSO, Manuale di diritto commerciale, Torino, 2004, p. 282.

1% Ta differenza rispetto al modello contabile nazionale & molto evidente: basta considerare che i
principi contabili internazionali qualificano come ricavi (costi) le plusvalenze (minusvalenze), anche
non concretamente realizzate, ma semplicemente rilevate a seguito dell’applicazione di criteri
valutativi orientati verso valori correnti; nel sistema nazionale, invece, il principio di prudenza impone
una cautela, forse eccessiva, per la contabilizzazione delle compenenti positive di reddito. Per uno
studio sulla disciplina del conto economico si veda per tutti S. MANFREDI, op. cit., p. 46-48.

13 gi vedano per approfondimenti: A. PAOLINI, L’oggerto della rilevazione periodica. Il reddito di
esercizio ed il capitale di funzionamento, in L. MARCHI, Infroduzione alla contabiliti d’impresa.
Obiettivi, oggetto e strumenti di rilevazione, Torino, 2003, p. 67; L. MARCHL, Evoluzione dei principi
contabili e dei criteri di valutazione. Dal costo al fair value, in Revisione contabile 2004; N. DI
CAGNO, Informazione contabile e bilancio d’esercizio. Modello contabile e bilancic d'esercizio,
Bari, 2004, p. 371.
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costi, 1’altra sulla loro destinazione. Tale classificazione pud esser svolta sia nel
prospetto di conto economico che nelle note al bilancio, ma secondo i principi
internazionali & preferibile esporla direttamente nel conto economico. Quanto alla
scelta del criterio "impresa & lasciata agsolutamente libera di scegliere quello che
meglio rappresenti gli elementi che hanno dato origine al risultato economico
dell’esercizio, tenendo perd in considerazione la forma di organizzazione aziendale e
le tipologie di beni efo servizi offerti.

Secondo il criterio per natura, i costi sono raggruppati in funzione alla tipologia di
fattore produttivo cui fanno riferimento e non secondo la finalita cui sono indirizzati
nell’ambito del sistema produttivo dell’impresa. Questa forma di classificazione &
piuttosto semplice e, quindi, maggiormente indicata per le imprese di dimensioni
minori; inoltre presenta il vantaggio di consentire un’agevole previsione dei flussi
finanziari futuri.

Con 1l criterio concernente la destinazione detto anche metodo del “costo del
Vendﬁto”, consiste nella classificazione dei costi secondo la loro funzione
nell’ambito dell’attivita aziendale. Tale modello classificatorio ¢ . considerato
preferibile in termini di significativitd dell’informazione fornita, sebbene al
contempo presenti il difetto di poter dar origine a valutazioni arbitrarie, derivanti dal
notevole grado di discrezionalitd lasciato ai redattori del bilancio. Inoltre, poiché una
simile classificazione non fornisce alcuna informazione circa le prevedibili
“gvoluzioni finanziarie” dell’impresa, laddove sia adoperato il criterio di
destinazione, ¢ imposta D’altra indicazione d’informazioni sulla natura dei costi,
comprese le svalutazioni, gli ammortamenti e 1 costi del personale.

Una rilevante differenza di struttura che caratterizza il sistema contabile italiano
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da quello internazionale pud rinvenirsi, inoltre, sulla differenziazione degli elementi
ordinari e straordinan di reddito. Infatti, a seguito del controllo apportata allo JAS
uno nel 2003, non & piu consentita la distinzione, sia in conto economico sia nelle
note al bilancio, tra elementi ordinarie e straordinarie di reddito: cid perché si ritiene
che ogni forma di operazione attuata dall’impresa debba ritenersi inerente alla sua
attivita aziendale e quindi ricompresa in un’unitaria computazione deli’utile
d’esercizio .

Contrariamente il codice civile espressamente prevede una voce di conto
economico denominata “provent{ e oneri straordinari”, in cui sono iscritti tutti 1 costi
e 1 ricavi caratterizzati dall’essere estranel alla gestione ordinaria dell’impresa,
nonché quelli che costituiscono I'effetto di variazioni dei criteri di valutazione.
Dunque in conformita a quanto disposto dal principio nazionale n. 12, per ricavo (o
costo) straordinario si fa riferimento ad un elemento non connotato da eccezionalitd o
anormalitd, bensi caratterizzato dall’essere conseguenza di operazioni non
ordinarie'"’.

Da ultimo va evidenziato che il par. 85 impone all’impresa di indicare in conto

economico, o in alternativa nelle note al bilancio, "importo dell’utile per azione,

U6 Cf, per tutti G. ZANDA, I bilancio delle societé, cit., p. 219 ss.

YT dunque ben evidents il diverso approceio adottato dai due sistemi: nell’ordinamento italiano si
presta grande attenzione alla distinzione tra la redditivitd derivante dall’attivita tipica dell’azienda e il
profitio scaturente da attivitd solitamente non poste in essere e che guindi possono rappresentare un
unicum nell’ambito dell’intera esperienza aziendale dell’impresa. Diversamente in ambite IAS/IFRS
nen si ritiene pit necessario distinguere componenti reddituali che differiscono in termini di frequenza
e dunque di potenziale e prevedibile ripetizione negh esercizi futuri. Si registra in dottrina una disputa
in merito all’effettiva portata del caratiere di straordinarietd. In particolare vi & chi, come Zappa, si
basa sul concetto di non ahitualita; altri, come Amodeo, che si focalizza sul carattere di estraneita alla
gestione; altri ancora, come il De Dominicis che invece individuane il discrimine fondamentale la
periodicita. A tal proposito vedasi AVI, Straordinarietd vs estraneitd all’attivitd dei componenti di
reddito: Il passato, il presente e il futuro, Roma , 2006, p. 9, nonché G. D’ABRUZZO ¢ E. PUCC],
Introduzione ai principi contabili imternazionali, in Boll. Trib. 2004, p. 969, P. PISONI ¢ M.
CAMPRA, Societd quotate. come cambia il bilancio con utilizzo degli IAS: aleuni spunti
significativi, in Impresa ¢ 1. 2004, p, 225,
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ossia la frazione di utile spettante ad ogni azione ordinaria''®. E evidente, anche in

tale norma, la gia pit volte ripetuta finalita di tutela informativa degli investitori,

tipica dei principi contabili internazionali'".

Per quanto concerne invece il rendiconto finanziario’™®, lo IAS 1 sancisce
’obbligatorieta del cosiddetto “Cash flow statement”, il cui contenuto e criteri di
redazione sono disciplinati dallo TAS 7%,

Nello specifico, il rendiconto finanziario disciplinato dai principi contabili
internazionali contiene la presentazione dei flussi finanziari avvenuti nell’esercizio

122

mediante la classificazione in attivitd operative, di investimento e finanziarie =, Per

flussi finanziari si fa riferimento alle variazioni di liquidita, quindi alle entrate ¢ alle
uscite di disponibilita liquide e ai mezzi equivalenti'®.

Per quanto riguarda la forma del rendiconto finanziario, lo IAS 7 prevede due

diverse tipologie di redazione: a) i metodo diretto, il quale prevede una

U8 Inoltre viene prescritta anche I"indicazione del cosiddetto “wtile per azione diluito”, il cai importe
viene calcolato dividendo 1'utile d’esercizio oltre che per le azioni ordinarie anche per gli strumenti
finanziari che possono trasformarsi in azioni ordinarie.
9 Cfr. M. NESSI, Bilancio IAS: principi di redazione e conseguenze per le imprese, in Il fisco
23/2004; P. PISONI e M. CAMPRA, I prospetii di bilancio secondo gli IAS: stato patrimoniale e
conto economico, in Impresa ¢ .i. 2004, p. 432; P. PISONI e M. CAMPRA, Societa quotate: come
cambia il bilancio con D'utilizzo degli IAS: aleuni spunti significativi, in Impresa ¢ 0. 2004, p. 225; P,
MORETTI, Stato patrimoniale e conlo economico secondo i principi IAS, in Corr. Trib. 2004, p. 2901;
G. D'ABRUZZ0 e E. PUCCI, Introduzione ai principi contabill internazionali, in Boll. Trib. 13/2004,
. 969,
£ Tale documento & volto a rappresentare i flussi finanziari che hanno avate luoge o che si
manifesteranno in un arco di tempo di tempo prestabilito, mediante la predisposizione di informazioni
sulle variazioni dell’attivo netto della societd, della sua selvibilith e liquiditi, nonché della sua
capacitd di influire sul volume e sulla tempistica dei flussi finanziari.
I perun approfondimento sullo TAS 7 si veda per tutti S. MANFREDI, op. cit., p. 30 ss.
122 1, attivita operativa & una categorie residuale, che comprende tutte le principali attivitd generatrici
di ricavi dell'impresa e le altre altivitd di gestione che non sono di investimento o finanziarie.
Lattivitd di investimento comprende tutti gli investimenti finanziari non rientranti nelle disponibilita
liquide equivalenti, nonché la compravendita di attiviti immobilizzate. L'attivitd finanziaria
costituisce 1’insieme di operazioni che incidono sulla dimensione ¢ composizione del patrimonio netto
& dei finanziamenti ottemuti dall'impresa (ad esempio incassi derivanti dall’emissione di aziomni,
obbligazioni, cambiali o titoli a reddito fisso).
per disponibilita liquide si fa riferimento a-cassa e depositi a vista, mentre per mezzi equivalenti si
intendono gli investimenti finanziari a breve termine e ad alta liguiditd che sono prontamente
convertibili in valori di cassa & che sonoe soggetti ad un irrilevante rischio di variaziene del lore valore,
Non & dunque considerato flusso finanziario il capitale circolante, le cui variazioni non costituiscono
dunque oggetto di valutazione nell’ambite del rendiconto finanziario.
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rappresentazione dei flussi finanziari attraverso 1’indicazione delle principali
categorie di incassi e di pagamenti lordi. Tale sistema ¢ ritenuto preferibile in quanto,
a differenza dell’altro, fornisce informazioni utili anche per la stima dei flussi
finanziari futuri; b) # metodo indiretto, nel quale invece il reddito d’esercizio €
rettificato dalle operazioni di natura non monetaria, da qualsiasi differimento o
accantonamento di precedenti o futuri incassi o pagamenti operativi, e da elementi di
ricavi o costi connessi con i flussi finanziari derivanti dall’attivita di investimento o
finanziaria'®,

Nell’ambito finanziario dei principi contabili nazionali, ’OIC 12 prevede
espressamente 1’inserimento del prospetto di rendiconto finanziario in nota
integrativa con la finalita di fornire quegli elementi di natura finanziaria che non
sono ottenibili dalla mera analisi comparata dei prospetti di stato patrimoniale e di
conto economico. In particolare I’OIC 12 predispone tre tipologie di rendiconto
finanziario volte a mostrare la natura dei flussi finanziari e il loro rapporto con i
flussi economici: a) prospetto redatto in termini di variazioni di capitale circolante
netto'>>; b) prospetto che espone le variazioni nella situaziome patrimoniale e

finanziaria in termini di liguiditd;, c) prospetto che espone flussi di disponibilita

" Ta disciplina civilistica non prevede alcun prospetto obbligatorio, né criteti particolari, per la
rappresentaziene della situazione finanziaria della socista limitandosi a preserivers la sola indicazione,
in nota integrativa, delle movimentazioni delle immobilizzazioni (art. 2427 n. 2) e delle variazioni
nella consistenza delle voci dell’atiive e del passivo (art. 2417 n, 4). Dunque a differenza che per la
situazione pairimoniale e per 11 risultato economico, per la situazione finanziaria non & previste in
ambito nazionale alcun prospetto ad hoc: si & infatti ritenuto che la specifica indicazione di alcune
voci di stato patrimoniale (ad es. la suddivisione di crediti o debiti in relazione all’esigibilita),
aggiunta alle suddette informazioni da includere in nota integrativa siano sufficienti per disegnare il
quadroe finanziario della societd. Tustavia, in dottrina vi ¢ chi ritiene che anche nel nostro ordinamento
sussista I’obbiigo di redigere il rendiconto finanziario e, cid, sulla base dell’interpretazione estensiva
delf’art, 2423 c.c., co. 3°, il quale prevede che “se le informazioni richieste da specifiche disposizioni
di legge non sono sufficienti a dare una rappreseniazione veritiera ¢ corretta, si devono fornire le
informazioni complementari necessarie allo scopo”. A tal riguardo cfr. F. DALLA SEGA, /f
rendiconio finanziario, in A, PALMA, Il bilancio di esercizio, Milano, 2003, p. 516.

% Dunque, a differenza dei principi contabili internazienali, 1'OIC 12 prevede la possibilitd di
analizzare in rendiconto finanziario anche il capitale circolante netto, ossia le attivitd nette a breve o
corrent.
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liguide. Tale modello, pur partendo dalle variazioni della situazione patrimoniale ¢
finanziaria, si distingue dal precedente per la maggiore attenzione prestata ai flussi
derivanti da tali variazioni.

In conclusione pud dirsi che in forza della disposizione di cui all’OIC 12, la
disciplina contabile nazionale non ¢ poi tanto difforme dagli standard comunitari;
infatti, il su citato “rendiconto finanziario che espone flussi di disponibilita liquide” —
seppur previsto nella sola modalitd del metodo indiretto — si avvicina molto allo
schema di cash flow statement previsto dallo JTAS 7128,

Per quanto concerne invece il prospetto delle variazioni delle poste nel netto,
assume un diverso rilievo nell’ambito dei due sistemi contabili essenzialmente con
riguardo alla sua obbligatorieta: in particolare, mentre negli IAS/IFRS costituisce un
documento autonomo ¢ separato, cui viene attribuita notevole rilevanza,
contrariamente nel codice civile viene solo previsto tra le informazioni da inserire
all’interno della nota integrativa seppur, come richiede il principio contabile
nazionale n.12, nella forma di prospetto.

La motivazione di-un tale scostamento tra le due discipline deriva dal fatto che, a
differenza delle regole contabili nazionali, i principi internazionali prevedono

127 o 4 s s .
sicché 91 & reso necessario

continue e rilevanti rettifiche al patrimonio netto
predisporre un documento ad hoc, volto a rendere maggiormente comprensibile la

dinamica patrimoniale-finanziaria e I’andamento economico dell’azienda.

26 Cfr. G SAVIOLL [ bilancio di esercizio secondo i principi contabili internazionali ed
internazionali, Milano, 2004, p. 156; F. DEZZAN], G. FERRERO, P. PISONI ¢ S. PUDDO, Le analisi
di bilancio. Indici e flussi, Milano, 2003; P. ANDREI, # rendiconto finanziario, in 8. AZZALL Il
bilancio consolidato secondo i principi contabili internazionali., Problemi applicativi. Soluzioni
operative. Potenzialita informative, Milano, 2002, p. 154; R. M. VISCONTL, /I rendiconto finanziario
secondo lo IAS 7, in Impresa c. i 2007, 1358; R. M. VISCONTL, Le diverse tipologie di rendiconto
[finanziario previste dal principio contabile OIC 12, in mpresa c. i 2007, p. 1625,

12T A tal proposito basta citare le variazioni di valore derivanti da valutazioni al Jair value, o ancora
agli effetti derivanti dal mutamento dei principi contabili.
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In particolare lo TIAS 7 specifica che la finalita del prospetto in esame consiste nel
consentire agli stakeholder un apprezzamento della capacitd dell’impresa a “produrre
disponibilita liquide o equivalenti e la tempistica e il grado di certezza della loro
generazione” e quindi una valutazione piu approfondita della “dimensione e
tempistica dei flussi finanziari”**®.

Quanto al contenuto del documento in esame, lo IAS 1 prescrive 'indicazione
delle seguenti informazioni: - L’utile o la perdita netta del periodo; - Ogni posta di
costo o ricavo imputata a patrimonio netto e il loro ammontare totale; -~ L’effetto
complessivo dei cambiamenti di principt contabili e la correzione di errori
determinanti; - Le operazioni sul capitale con gli azionisti e le distribuzioni di
capitale agli azionisti; - Il saldo degli utili o perdite accumulati all’inizio
dell’esercizio ed alla data di riferimento del bilancio ed 1 movimenti dell’ esercizio; -
La riconciliazione tra il valore contabile di ciascuna classe di azioni, della riserva
“sovrapprezzo azioni” e di ciascuna riserva all’inizio ed al termine dell’esercizio,
specificando e distinguendo ogni movimento.

Nell’ambito della disciplina nazionale, il codice civile richiede che vengano
fornite, in nota integrativam, le seguenti informazioni relative al patrimonio netto: -
le variazioni nella consistenza delle voci di patrimonio netto (art. 2427 c.c., n. 4).
Tale prescrizione viene puntualizzata dal principio contabile nazionale n. 12, il quale
prescrive l'indicazione delle seguenti informazioni: 1 valori delle singole voci
all’inizio dell’esercizio; il dettaglio dei movimenti (incrementi, decrementi e

trasferimenti); i singoli valori alla fine dell’esercizio; - la composizione della voce

altre riserve (art. 2427 c.c., n. 7); - il valore nominale e il numero di ciascuna

128 §i veda per tutti S. MANFREDI, op. cit., p. 50-51.
29 Cfr. B. LAGHIL, La nota integrativa e linformazione esterna d'impresa, Torino, 1999; S.
MANFRED, op. cit., p. 53-54.
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categoria di azioni della societd, il valore nominale e il numero delle nuove azioni
della societa sottoscritte durante ’esercizio (art. 2427 n.17)"°,

Dal punto di vista contenutistico le differenze non sono cosi marcatamente
evidenti, sicché la differente portata informativa dei due prospetti & essenzialmente
dovuta alla loro diversa collocazione all’interno del conto d’esercizio™,

Un ulteriore prospetto di bilancio, tanto per 1 principi internazionali quanto per il
sistema contabile nazionale, ¢ rappresentato dalle note esplicative (nota integrativa
nell’ordinamento italiano), ossia da una serie di informazioni aggiuntive volte a
specificare le logiche valutative e le regole di redazione utilizzate nonché ad offrire
ulteriori informazioni sull’impresa rendicontata.

Per quanto riguarda il modello TAS/IFRS, lo IAS 1 si limita a fornire indicazioni
relativamente alla struttura delle note in esame e alcuni contenuti, quali:

— informazioni sull’azienda, ossia [’indicazione della denominazione,
dell’indirizzo, della forma giuridica, della natura e del luogo di
svolgimento dell’attivithy, dell’appartenenza ad un gruppo e i dati della
holding;

— dichiarazione di conformita dei prospetti di bilancio ai principi contabili

internazionali: tale dichiarazione & ammessa solo nel caso in cwi vi sia

stata 1’osservanza di tutti i principi IAS/IFRS ¢ delle rispettive

1 Tnoltre, il Principio contabile nazionale richiede le seguenti ulteriori informazioni: - classificazione
delle riserve secondo la rispettiva distribuibilitd; - composizione della voce riserve di rivalutazione,
volta a evidenziate le riserve formatesi in seguito a ciascuna rivalutazione monetaria ¢ non operate; -
composizione della voce riserve statutarie laddove lo stamto preveda la costituzione di diverse
tipologie di tali riserve.

131 Cfr. sul punto: P. P. BIANCONE, [ prospetto delle variazioni di pairimonio netio, in Impresa c 1.
2003, p. 589; P. PISONI, M. CAMPRA e D. BUSSO, I prospetti aggiuntivi di bilancio secondo gli
IAS: rendiconto finanziario e prospetto delle variozioni di patrimonio netto, in Impresa c.f, 2004, p.
049; G. SAVIOLIL, JI bilancio di esercizio secondo i principi contabili internazionali ed internazionali,
Milano, 2004, p. 132.

63




interpretazioni fornite dalla SIC'*%;

— indicazione dei criteri di valutazione utilizzati: in particolare deve fornirsi
una chiara specificazione del criterio base adoperato, nonché delle scelte e
delle stime adottate per le voci pit significative, Tali informazioni
rivestono un’importanza fondamentale nell’ambito dell’intero rendiconto,
in quanto finalizzate a rendere note le ragioni delle decisioni prese nella
scelta delle regole da applicare: informazione molto importante
nell’ambito di un modello di bilancio che lascia ampia discrezionalita ai
redattori;

— specificazione dei prospetti quantitativi: si tratta di approfondimenti ¢
informazioni di supporto, relative alle singole voci di ogni prospetto di
bilancio.

Altre numerose informazioni sono inoltre richieste dai singoli standard. In
particolare:

a) lo IAS 14 impone la cosiddetta “informativa di settore”, ossia un’analisi
dei valori effettuata per attivita e/o zona geog,raﬁca13 >

b) lo IAS 24 richiede I"indicazione dei “rapporti con le parti correlate™, ossia

I’evidenziazione delle operazioni ¢ conseguenti valori in bilancio con

12 Tuttavia fanno eccezione i casi in cui il mancato rispetto di uno standard o di una sua
interpretazione sia giustificato da circostanze estremammente rare in cui una tale applicazione
determinerebbe una distorsione cosi grave da porsi in conflitto con le finalith del bilancio, In un caso
simile la ragione di una simile deroga ¢ 1'analisi delle probabili eventuali conseguenze deve essere
fornita nelle note af bilancio (IAS 1, parr, 17 ¢ 18),

33 Tale informativa consente di svolgere un’importante analisi di secondo livello, in cui partendo dai
dati generali del bilancio, se ne effettua una pitt approfondita “scansione”, che evidenzia quali settori
operativi sono maggiormente produttivi e in che misura. L'utilitd di una simile informativa &
evidenziata dallo stesso IAS 14, il quale espressamente indica quale sua finalith quella di
“comprendere meglio i risultati passati dell’impresa, determinare meglio i rischi ¢ la redditivita
dell’impresa ed effettuare giudizi pit aggiornati sutl’impresa nel suo insieme”,
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©)

soggetti controllati, collegati, controllanti e consociati'**;

lo TAS 32 prevede ’esplicazione delle finalita e delle strategie di gestione

del rischio relativo agli strumenti finanziari posseduti'®’,

Le principali differenze riscontrabili nel sistema IAS/IFRS circa il contenuto della

nota integrativa, rispetto alla normativa nazionale, possono essere individuate in

alcuni punti della disciplina dettata dall’art. 2427 c.c. e possono riassumersi nella

seguente elencazione:

a)

b)

quanto alle informazioni di carattere generale, oltre alla dichiarazione di
conformita ai principi contabili internazionali — ovviamente non prevista
dal codice civile — gli IAS/IFRS richiedono anche l'indicazione di dati
relativi alla descrizione della natura dell’attivita dell’impresa e delle sue
principali operazioni, nonché della denominazione della societa
controllante e della capogruppo, mentre tali informazioni non sono
menzionate nell’elenco di cui all’art. 2427 c.c.;

in merito alle informazioni aggiuntive relative ai prospetti di stato
patrimoniale e di conto economico, i principi contabili internazionali
richiedono, in aggiunta rispetto al contenuto previsto dal codice civile,
ihformazioni concernenti la natura e lo scopo di ciascuna riserva di
patrimonio netto, I'importo dei dividendi dichiarati in stato patrimoniale e

quelli approvati o proposti per ’esercizio di riferimento del bilancio in

13 1informazione & volta a consentire in sede di analisi del bilancio da parte degli utilizzatori, di
verificare e valutare se le suddette operazioni siano state effettuate seguendo la logica di mercato o
quella del gruppo di cui la societd fa parte e tutte e conseguenze economiche e patrimoniali da ¢id

derivanti.

% In realtd, per ragioni di completezza deve evidenziarsi come nelle note a bilancio sia anche
richiesta 1'indicazione di ulteriori dati piti specifici e settoriali di quelli citati, quali ad esempio le
informazioni sulla posizione finanziaria (TAS 7), quelte sulle modalita di determinazione dell’utile per
azione (IAS 33), quelle relative alle attivith destinate a cessare ( IAS 35), o quelle concernenti la
contabilizzazione dei contributi pubblici ¢ Uinformativa sull’ agsistenza pubblica (IAS 20).
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conto economico, la riconciliazione tra il numero di azioni in circolazione
all’inizio ¢ alla fine dell’esercizio, ’analisi dei costi per natura e per
destinazione;

¢) per quanto concerne l'informativa di settore, il codice civile ne ha previsto

’inserimento nella relazione sulla gestione™®

, mentre in nota integrativa
deve solo indicarsi “se significativa, la ripartizione dei ricavi delle vendite
e delle prestazioni secondo categorie di attivita e secondo aree
geografiche”;

d) relativamente all’informativa sulle operazioni con controparti correlate, in
nota integrativa il codice civile richiede la sola indicazione degli “impegni,
non risultanti dallo stato patrimoniale, relativi a tali soggetti”. Tuttavia,
una previsione corrispondente al dettato di cui allo IAS 24, la si trova
all’interno dell’art. 2428 c.c.'*’, dunque con riferimento alle informazioni
da fornire nella relazione sulla gestione. Inoltre, il codice prevede
I'indicazione sporadica di una serie di informazioni da inserire nei

138

prospetti di stato patrimoniale € conto economico ™;

e) in ordine alle informazion sui fatti intervenuti dopo la data del bilancio, 1

13 Infatti Part. 2428 c.c. prevede che nella relazione sulla gestione gli amministratori riportino
“un’analisi fedele, equilibrata ed esauriente della situazione della societd e dell’andamento e del
risultato della gestione nel suo complesso e nei vari settori in cui essa ha operato, anche attraverso
imprese controllate, con particolare riguardo ai costi, ai ricavi ed agli investimenti”.

7 In realty il dettato dell’art. 2428 prevede che dalla reazione sulla gestione devono risultare “i
rapporti con le imprese controllate, collegate, controllanti & imprese sottoposte al controllo di
quest’ultime” nonché “il numerc e il valore nominale delle azioni o quote delle societd controllanti
possedute o acquistate o alienate nel periodo™; la CONSOB, riconosciuta la genericita di tali norme,
ha emanato la comunicazione DAC/98015375, con la quale ha sancito che ai fini applicativi “un utile
punto di riferimento pud esser rappresentato dallo IAS 247, effettuando cosl un rinvio esplicito alla
disciplina IAS/IFRS in sede di interpretazione della norma nazionale.

% La frammentaria normativa in tema di operazioni con parti correlate contenuta nelle discipline sui
prospetti di stato patrimoniale e conto economico, consiste nella richiesta di informazioni relative a: -
partecipazioni, crediti & debiti verso controflate, collegate e controllanti (art. 2424 c.c. nella voce
“Attivo circolante”); - garanzie prestate, direttamente o indirettamente, a favore di controllate,
collogate e controllanti (art. 2424 ¢.c., terzo comma); - proventi ¢ oneri finanziari derivanti da rapporti
con controllate, collegate e controllanti (art. 2435 ¢.c. nella voce “Proventi e oneri finanziari”).
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principi contabili internazionali richiedono l'indicazione di tutte le
informazioni disponibili fino al momento di autorizzazione alla
pubblicazione, ossia fino alla data di approvazione del bilancio da parte
dell’organo amministrativo.

In ambito nazionale, 1’art. 2427 c.c. non prescrive alcuna informativa aggiuntiva
in merito ai fatti successivi la data del bilancio, mentre 1’art. 2428 prevede
genericamente che dalla relazione sulla gestione risultino “i fatti di rilievo avvenuti
dopo la chiusura dell’esercizio”. A tale carenza di normativa in sede civilistica
suppliscono i principi contabili nazionali, i quali prescrivono, nel dettaglio, anche le
informazioni da fornire relativamente ai fatti intervenuti dopo la data di
autorizzazione alla pubblicazione'®,

Le note al bilancio disciplinate dai principi contabili internazionali si presentano
dunque come maggiormente analitiche, e cid in conseguenza del fatto che i prospetti
di stato patrimoniale e conto economico non sono cosi dettagliati come quelli
disciplinati dal codice civile, ¢ che dunque ¢ stato necessario prevedere una loro
integrazione all’interno delle note esplicative. Altra rilevante differenza rispetto alla
nota integrativa disciplinata dal codice civile, pud rilevarsi nella circostanza che nelle

note esplicative IAS/IFRS sono contenute ulteriori informazioni rispetto a quelle di

commento ai prospetti quantitativi di bilancio — il riferimento & all’informativa di

¥ In particolare il principio contabile nazionale n. 29 stabilisce che i fatti successivi alla data di
bilancio che, pur non richiedendo variazioni nei valori dello stesso, influenzano la situazione esistente
alla chivsure dell'esercizio e sono d¢i importanza tale che la loro mancata comunicazione
comprometterebbe la possibilita dei destinatari dell’informazione societaria di fare corrette valutazioni
e prendere decisioni appropriate, devono essere illustrati nella nota integrativa. L’indicazione
dovrebbe riguardare la natura e la descrizione del fatio intervenuto, nonché, per quelli di maggiore
significativita e rilevanza, la stima dell’effetto sulla situazione patrimoniale/finanziaria dell’impresa. A
titolo esemplificativo, fatti rientranti sotto tale disposizione possonc ritenersi certamente le operazioni
quali fusioni, scissioni, conferimenti, piani di ristrutturazione, aumento di capitale, richiesta di
ammissione alla quotazione, ma anche 'assunzione di rilevanti impegni contrattuali o 1'avvio di
significativi contenziosi, successivi alla chiusura dell’esercizio.
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settore o alle informazioni sui rapporti con le parti correlate — che nel sistema

nazionale vengono invece collocate nell’ambito della relazione sulla gestione'".

3. LA SCELTA ITALIANA

Il processo comunitario di riforma della disciplina dei bilanci si ¢ sviluppato in
parallelo al processo italiano di riforma del diritto societario’®. Anche se i due
processi hanno originé ¢ significato diverso, il dibattito in corso al livello europeo in
ordine al passaggio al sistema [AS/IFRS ha influenzato, in qualche misura, la riforma
italiana: quest’ultima, infatti, interessava l’intera materia societaria, compresi i
bilanci, e non poteva pertanto ignorare completamente quanto stava accadendo al
livello comunitario,

In realta, il recepimento delle tendenze comunitarie all’interno del progetto di
riforma italiano ¢ stato pit di facciata che di sostanza: nonostante le numerose
modifiche formali apportate alla disciplina codicistica dei bilanci, infatti, 1 principi di

redazione di questi ultimi sono rimasti sostanzialmente invariati ">,

MO Cfr. per eventuali approfondimenti: P. L. MARCHINI, P. ZALERA, ILe informazioni
supplementari, in S. AZZALL Il bilancic consolidato secondo i principi contabili internazionali.
Problemi applicativi, Soluzioni aperative. Potenzialita informative, Milano, 2002, p. 205; P. PISONI,
M. CAMPRA, M. CANE, Societa quotate: le note al bilancio secondo gli 145, in Tmpresa c. i 2004,
p. 763; P. PISONI, D. BUSSO, M. CANE, Le differenze tra il bilancio atiuale e il bilancio vedatto con
gli 14S: le note al bilancio, in Impresa c. i. 2004, p. 1525; V. ARTINA, La nota integrativa: novitd e
contenuta, in I Corsi di pratica professionale, 2003, p. 38.

" 1 a riforma del diritto societario, infatti, & stata prevista con la legge delega 3 ottobre 2001, n. 366,
e attuata con il decreto legislativo 17 gennaio 2003, n. 6 (nonché con i due decreti “correttivi” n. 37 e
310 del 2004). La letteratura in materia di riforma del diritte societario & sterminata. Per una breve
panoramica delle problematiche sollevate dalla riforma sia sul piano giuridico, sia su quello tecnico
contabile, si rinvia a N. ABRIANI e T. ONESTI (a cura di), La riforma delle societd di capitali.
Aziendalisti e giuristi a confronto (At del Convegno di Foggia, 12 ¢ 13 giugno 2003), Milano, 2004,
In generale, per un inquadramento del nuovo diritto societario risultante dalla riforma del 2003, M.
RESCIGNO e A. SCIARRONE ALIBRANDI (a cura di), / nuovo diritto delle societd di capitali e
delle societa cooperative, Milano, 2004; M. BUSSOLETTI e M. DE BIASI, Artt. 2423-2435, in G.
NICCOLINI e A, STAGNO D'ALCONTRES, (a cura di), “Commentario - Societd di capitali”,
Napoli, 2004, p. 984 ss.

42 Come rilevato, ad esempio, da G. E, COLOMBOQ, 7 principi in tema di vedazione del bilancio, in P,
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Significativa, al riguardo, ¢ la conferma del ruolo preminente svolto dal principio
di prudenza nella redazione del bilancio di esercizio, senza tener conto del
ridimensionamento che questo principio subisce all’interno del sistema IAS/IFRS',

In tale contesto, si riduce anche I"effettiva portata della modifica apportata all’art.
2423-bis, co. 1°, punto 1, c.c., relativa alla possibilitd di tener conto, nella
valutazione delle voci, “della funzione economica dell’elemento dell’attivo o del
passivo considerato™™®,

La novitd di maggior rilievo introdotta dalla riforma italiana nella disciplina del
bilancio, dunque, resta I’eliminazione della possibilitd di effettuare rettifiche di

valore e accantonamenti in applicazione di norme tributarie, conseguenza

dell’abrogazione dell’art. 2426, co. 2°, c.cM®,

ABBADESSA e G. B. PORTALE (dir, da), “/l nuovo diritto delle societq — Liber amicorum Gian
Franco Campobasse”, vol, I, Milano, 2007, p. 155; T. ONESTI, Le innovazioni della riforma in
tema di bilanci, Introduzione alla miova discipling, in N. ABRIANI ¢ T. ONESTI (a cura di), “La
viforma delle societd di capitali, Aziendalisti e giuristi a confronto”, cit., p. 172,

1 Di riforma “gattopardesca”, in quanto imperniata su una ossessiva — ¢ anacronistica — difesa del
costo storico parla M, CARATQZZOLO, Le innovazioni della riforma in tema di bilanci: il punto di
vista dell’aziendalista, ivi, p. 183. Rileva la differenza di impostazione, senza peraltro soffermarvisi
criticamente, anche G. E. COLOMBO, 7 principi, in P. ABBADESSA e G B. PORTALE (dir. da}, “Il
nuovo diritto delle societd”, cir, p. 156-157.

14 per parte della dottrina, questa previsione avrebbe introdotto nell’ordinamento italiano il principio
di “prevalenza della sostanza sulla forma” (substance over form), che costituisce uno dei principi
caratterizzanti del sistema IAS/IFRS. Questa interpretazione, tuttavia, non pud essers accolta. Nella
sistematica della riforma italiana, infatti, la wvalutazione della funzione economica & comungue
subordinata al principio di prudenza. La regola principale resta quella per cui la valutazione va
effettuata secondo prudenza e, solo in via accessoria, & possibile “tener conto” della funzione
economica dell’elemento considerato (senza, tuttavia, essers obbligati a trarne alcuna conseguenza). E
quantomenc discutibile, inoltre, che il concetto di “funzione economica” rispecchi il significato del
principio “substance over form”, che, peraltro, riguarda 1'iscrizione ¢ la cancellazione di una voce nel
bilancio, ma non la sua valutazione. In tema, si pud vedere il contributo di I. VACCA, GIi IAS/IFRS e
il principio di prevalenza della sostanza sulla forma: efferti sul bilancio e sul principio di derivazione
nella determinazione del veddito d’impresa, in Riv. Dir trib., 1, 2006, p. 757 ss. Sull’origine,
nell’ambito della prassi contabile inglese, del principio della prevalenza della sostanza sulla forma, sul
suo significato e sul rapporto con la “funzione economica™ del nostro Codice civile nella versione
vigents, si veda anche P. ALZARINI, Artt, 2423 — 2423-bis, in M. NOTART e L. A. BIANCHI (a cura
di) “Obbligazioni e bilancio”, Commentario alla viforma delle socletd dir. da P. MARCHETTI, L. A,

~ BIANCHI, F. GHEZZI ¢ M. NOTARI, Milano, 2006, p. 382 ss. Per M. CARATOZZOLO (e

innavazioni, <it., 185), la modifica & una mera tautologia, che non dice nulla. Nel medesimo senso,
anche G. BE. COLOMEBO, Il bilancio rella riforma, in “Il nuovo diritto delle societd”, cit., p. 196,

W9 g, conseguentemente, del n. 14 dell’art. 2427 c.c., che disciplinava I’informativa da inserire in nota
integrativa in relazione alle interferenze fiscali esistenti in bilancio.
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Occorre evidenziare, inoltre, che i decreti delegati di attuazione della riforma del
diritto societario hanno tralasciato la previsione della legge delega, che richiedeva
I’individuazione dei soggetti cui “consentire” la redazione del bilancio in base ai
principi contabili internazionali**,

F evidente che la previsione del 2001, ¢& stata di fatto “scavalcata”
dall’approvazione del Regolamento 1AS, avvenuta prima dell’emanazione dei decreti
delegati: ma proprio questa vicenda evidenzia la miopia del legislatore italiano, che,
con tutta probabilita, aveva sottovalutato i tempi e la portata del processo di riforma
comunitario.

In effetti, ¢ probabile che il mancato riconoscimento degli IAS/IFRS da parte del
legislatore italiano impegnato nella riforma del diritto societario sia dovuto alla
volontd di non rimettere in discussione i risultati di una riflessione maturata in un
lungo arco di tempo e, comunque, in un periodo in cui la decisione di rendere
obbligatorio 1'uso degli IAS/IFRS nei bilanci di alcune categorie di societd non era
prevedibile.

Al riguardo, tuttavia, non si pud fare a meno di rilevare nuovamente che la

vicenda riflette, per molti aspetti, 1’atteggiamento tipico dell’Ttalia nei confronti della

normativa comunitaria: il recepimento degli TAS/IFRS in Italia si accompagna,

M6 [art, 6 della legge 3 ottobre 2001, n. 366, infatti, prevedeva che le nuove disposizioni dovessero
rispondere ai seguenti criteri e principi direttivi: - eliminazione delle interferenze prodotte nel bilancio
dalla normativa fiscale sul reddito di impresa anche attraverso la modifica della relativa disciplina e
stabilire le modalitd con le quali, nel rispetto del principio di competenza, occorre tenere conto degli
effetti della fiscalitdy differita; - previsione di una regolamentazione delle poste del patrimonio netto
che ne assicuri una chiara e precisa disciplina in ordine alla loro formazione e al loro utilizzo; -
previsione di una specifica disciplina in relazione al trattamento delle operazioni denominate in
valuta, degli strumenti finanziari derivati, dei pronti contro termine, delle operazioni di locazione
finanziaria e delle altre operazioni finanziarie; - individuazione delle condizioni in presenza delle
quali le societd, in considerazione deila loro vocazione internazionale e del caratters finanziario,
possono utilizzare per il bilancio congolidato principi contabili riconosciuti internazionalmente; -
ampliamento delle ipotesi in cui & ammesgo il ricorso ad uno schema abbreviato di bilancio e la
redazione di un conto economico semplificato; - armonizzazione della disciplina fiscale sul reddite di
impresa con le innovazioni introdotte dalla riforma e previsione di opportune disposizioni transitorie
per il trattamento delle operazioni in corso alla data di entrata in vigore di tali innovazioni.
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infatti, ad un misto di sfiducia, scetticismo e disinteresse nella fase di studio,
proposta ed elaborazione della nuova disciplina e, successivamente, a critiche e
polemiche nella fase di attuazione — quelle stesse critiche e polemiche che non si €
avuta la forza (o la lungimiranza) di svolgere in sede comunitaria e che risultand
inutili e imbarazzanti una volta che le proposte comunitarie sono divenute dec_isioni

vincolanti.

3.1 LA LEGGE COMUNITARIA DEL 2003 ED IL D.Lgs. n.
38/2005

Dopo aver effettuato questa doverosa premessa dalla quale emerge la rigidita
degli atteggiamenti dell’ordinamento nazionale a fronte dell’introduzione dei principi
IAS/IFRS, occorre compiere un cenno sui principali strumenti normativi di
attuazione dei predetti.

11 legislatore italiano gia nel 1998 aveva tentato il primo approceio agli standard
internazionali. Infatti, I'art 117 del decreto Draghi (D. Lgs. 58/98) prevedeva la
possibilita, per societa quotate in mercati italiani o comunitari, di redigere il proprio
bilancio consolidato sulla base di principi contabili internazionalmente riconosciuti e
compatibili con le direttive contabili; a tal fine detta norma delega al Guardasigilli, di
concerto con il Ministro dell’economia e su proposta della Consob, I’emanazione di
un regolamento volto ad individuare i principi suddetti'?’,

Tuttavia il regolamento non & mai stato adottato e, d’altra parte, I’emanazione dei

regolamenti CE 1606/2002 ¢ 1725/2003 ha fatto perdere rilevanza alla questione, dal

" Per approfondimenti si veda S. FRANZONI, Integrazione ira valori di bilancio, informazioni
guantitative e qualitative, in Salviond D.M. (a cura di} “L’efficacia della comunicazione economico-
[finanziavia e ['analisi della concorrenza, Torine, 2002 p, 144,
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momento che I'individuazione dei suddetti principi e del loro ambito applicativo &
stata svolta a livello comunitario.

Sicché 1'attenzione del legislatore si € spostata sul recepimento delle opzioni
previste dall’art. 5 della fonte comunitaria. La disposizione, come gid detto,
attribuisce agli Stati membri la facoltd di consentire o imporre "adozione degli
IAS/IFRS anche ai conti d’esercizio delle quotate e ai bilanci, sia d’esercizio che
consolidati, di ogni altro tipo societario.

In particolare, il Parlamento ha approvato la Legge 306/2003, detta anche Legge
Comunitaria'®, il cui art. 25 delega il Governo ad “adottare uno o pit decreti
legislativi per [esercizio delle facolta di cui all’art. 5 del regolamento
1606/20027"*°. La delega prevede anche I’eventuale modifica della normativa fiscale
in materia di reddito d’impresa al fine di armonizzarla con le innovazioni derivanti
dall’applicazione degli IAS/IFRS ed il coordinamento delle disposizioni vigenti in
materia di bilancio con quelle derivanti dall’adozione dei principi contabili
internazionali. Non ¢ stato invece previsto 1’esercizio della facolta di cui all’art. 9 del
regolamento comunitario che consente di posticipare 1’applicazione degli IAS/IFRS

per alcune tipologie di societa'*".

Y8 In Gazzetta Ufficiale n. 266 del 15 novembre 2003, suppl. ord. n. 173.

Y9 La facolts (non I‘obbligo) di fare uso degli IAS/IFRS & offerta alle societd non quotate che
redigono il bilancio in forma completa (non abbreviata). I'Ttalia ha cosl esercitato la facoltd, prevista
dal regolamento comunitario, di consentire l'utilizzo degli TAS/JFRS alle societd non quotate. La
norma, in sostanza, esclude dall'utilizzo degli IAS/TFRS soltanto le aziende che possono redigere il
bilancio in forma abbreviata ai sensi dell'art. 2435-5is ¢.c. Infatti, le societa non quotate che redigono
il bilancio in forma comypleta, hanno Ia facolta di utilizzare gli TAS/IFRS, con riferimento sia al
bilancio di esercizio sia al bilancio consolidato, Quest’ultime sono generalmente societd di dimensioni
medio-grandi che redigono il bilancio consolidato, ma che non sono guotate, Al fine di non creare un
disincentivo alla quotazione, il legislatore ha previsto anche per tali societd la facoltd éi redigere il
bilancio consolidato secondo gli TAS/IFRS a partire dall’esercizio chivuso o in corso al 31 dicembre
20035, Inoltre, & concessa loro la possibilitd di applicare i principi IAS nella redazione del bilancio
d’esercizic a partire dal 2005. Sul punto si vedano: P. MORETTI, Coordinamento tra principi IS e
discipling civilistica, in Corriere Tributario, n. 13/2005, p. 999; G ZANDA, Il bilancio delle societi,
cit,, p. 180-181.

B0 Cfr. P. PISONI ¢ D. BUSSO, Socield quotate: come cambia il bilancio con l'utilizzo degli JAS:
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La delega, seppur in ritardo, & stata esercitata con !’emanazione del decreto
legislativo 38/2005. Quanto all’ambito temporale e soggettivo di applicazione, il
provvedimento normativo stabilisce quanto segue: 1) le societa quotate, quelle con
strumenti finanziari diffusi presso il pubblico, le banche e gli intermediari

finanziari>"

devono applicare 1 principi contabili internazionali a partire
dall’esercizio chiuso o in corso al 31 dicembre 2005 per quanto riguarda i conti
consolidati; invece per quanto riguarda il bilancio d’esetcizio I'obbligo scatta
dall’esercizio successivo; 2) le imprese assicurative sono soggette allo stesso regime
di cui sopra, ma per le non quotate ¢ le quotate che redigono il conto consolidato
utilizzando ghi TAS/IFRS vi ¢ la facoltd — e non ’obbligo — di adottare le regole
internazionali nei conti individuali; 3) le societd incluse nel bilancio consolidato
redatto dalle societa precedenti, diverse da quelle che possono redigere il bilancio in
forma abbreviata, hanno la facolta di applicare gli TAS/IFRS per il bilancio
consolidato e per il bilancio individuale a partire dall’esercizio chiuso o in corso al
31 dicembre 2005; 4) le societd capogruppo non quotate, possono redigere il conto
consolidato secondo gli IAS/IFRS e, qualora decidano in tal senso, & loro concessa la
facoltd di applicare i principi internazionali anche al bilancio individuale; 5) le
rimanenti societa, fatta eccezione per quelle che possono redigere il bilancio in forma
abbreviata (art. 2435-bis c.c.), hanno la facoltd di adottare gli TAS/IFRS a partire
dall’esercizio individuato con decreto del Ministro dell’Economia e delle Finanze di

concerto con il Ministro della Giustizia.

Ii decreto prevede inoltre che qualora le societa — tra quelle che ne hanno la

aleuni punti significativi, In Impresa c.d. 2004, 225; P. MORETTI, L’applicazione dei principi TAS
nell’ordinamento italiono, in Corr. Trib. 2004, p. 2357.

15! Per intermediari finanziari si intendono: banche, society finanziatic holding dei gruppi bancari,
societd di gestione del risparmio, societd di intermediazione mobiliare, le sccietd finanziarie iscritte
nell’albo, gli istituti di moneta elettronica.
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facoltd — decidano di adottare gli IAS/IFRS, possono revocare la scelta solo in casi
eccezionali: in tal caso occorre indicare i motivi nella nota integrativa e comunque il
bilancio d’esercizio in cui si esprime la revoca deve esser redatto secondo gli
IAS/IFRS™,

La volonta del legislatore appare dunque chiara: si vuol avyiare un processo che
conduca ad una adozione generalizzata dei principi internazionali, con la sola
esclusione dei bilanci in forma abbreviata. E una scelta netta, che vuol mostrare la
piena apertura dell’ordinamento italiano alla tendenza comunitaria: la gia citata
armonizzazione delle regole contabili degli Stati membri.

I D. Lgs. 382005, denominato “Decreto IAS”, si occupa anche del
“coordinamento delle disposizioni vigenti in materia di bilancio con quelle derivanti
dall’adozione degli IAS/IFRS”, al fine di risolvere alcune problematiche di diritto
contabile interno'**, L’art, 5 introduce una clausola di salvaguardia, secondo la quale
nei casi (eccezionali) in cui una disposizione prevista dai principi internazionali
risulta incompatibile con la rappresentazione veritiera e corretta della situazione
patrimoniale, finanziaria e del risultato economico dell’impresa, la stessa non deve
esser applicata. In questa circostanza, gli eventuali utili derivanti devono iscriversi in
una riserva non distribuibile, fatta eccezione per I’ammontare di valore recuperato.
Tale disposizione ribadisce la centralita del criterio di true and fair view, imponendo
ai redattori del bilancio lo stesso limite che il regolamento CE 1606/2002 ha fissato

per I'endorsement dei principi dello TASB; frattandosi del momento applicativo vero

B2 Cfr, . MORETTI, Coordinamento tra principi IAS e discipling civilistica, in Corr. Trib., 2005, p.
998.

'3 Per approfondimenti si veda per tutti G. ZANDA, Il bilancic delle societd, cit., p. 181-186 ¢ la
bibliografia ivi inserita. Per quanto concerne invece la particolare onerositd delle operazioni di
conformazione alla normativa contabile internazionale, si veda nel dettaglio R. DI PIETRA,
Ragioneria internazionale e "armonia” contabile, Padova, 2000, p. 230,
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¢ proprio, ha poi previsto un trattamento contabile “prudente” degli utili derivanti
dalla deroga, vietandone la distribuzione.

L’art. 6 invece si occupa della disciplina civilistica delle plusvalenze derivanti
dall’applicazione del fair value. La norma tutela l'integritd del capitale sociale,
evitando che rivalutazioni derivanti da fair value vengano considerate come veri e
propri utili e come tali vengano distribuite o utilizzate per aumentare il capitale
sociale.

Al primo comma, lett. a), ¢ fatto divieto di distribuire utili corrispondenti a
plusvalenze imputate in conto economico per effetto dell’applicazione del fair value

o del metodo del patrimonio netto'™

, imponendone 1’iscrizione in una riserva
indisponibile. I divieto subisce un’eccezione: i plusvalori relativi a strumenti
finanziari di negoziazione, nonché quelli connessi ad operaziomi di cambio e di
coperturalss, anche se non realizzati, possono iscriversi in conto economico &
distribuirsi come utili dell’esercizio'. Tale trattamento si giustifica col fatto che
queste plusvalenze, anche se derivanti da valutazioni, possono comunque
considerarsi come se fossero realizzate; infatti, soprattutto i plusvalori da operazioni
di valuta possono in qualsiasi momento venir realizzati sul sempre attivo mercato dei

cambi'’,

1 divieto di distribuire plusvalori da patrimonio netto era gia presente nel nostro sistema all’art,
2426, n. 4 c.c.. la sua espressa previsione nel decreto tuttavia & volta puntualizzare che il divieto vale
anche per i bilanci IAS/TFRS.

135 per strumenti finanziari impiegati in operaziomi di copertura si intendono quelli volta a coprire
tischi derivanti da variazioni del fair value. Cid in quanto inseriti nella lett. a), relativa al trattamento
degli utili da fuir value.

% Questa disposizione diverge da quella di cui all’art. 2426, co. 1°, n. 8-bis c.c. , in quanto questa
prescrive che gli eventuali utili su cambi devono essere accantonati in una specifica riserva non
distribuibile. Dunque il trattamento degli utili relativi all” operativitd dei cambi & diverso a seconda
che si sia soggetti al principi internazionali o a quelli italiani.

%7 Alouni in dottrina criticano la scelta optata per gli strumenti di negoziazione, 1 quali non sono
supportati da un mercato cosl “attivo” da garantire un immediato e sicuro realizzo. G, COLOMBO, //
regime civilistico degli utili e delle riserve da adozione degli [AS/AFRS, in Le Societd: rivista di dirifto
e pratica commerciale, societaria ¢ fiscale 2006, p. 1338.
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Quanto alla lett. by del primo comma, essa vieta la distribuzione delle riserve di
patrimonio netto costituite in contropartita diretta delle valutazioni al fair value di
attivita e strumenti finanziari'*®: si tratta delle plusvalenze da fair value non iscritte
in conto economico, ma confluite in una riserva di patrimonio netto. Per entrambe le
situazioni il regime della riserva ¢ sostanzialmente il seguente: le plusvalenze
vengono calcolate al netto del relativo onere fiscale e vengono iscritte nella riserva
indisponibile; laddove gli utili di esercizio risultano inferiori all’ammontare delle
plusvalenze da fair value, una quota delle riserve disponibili (laddove ve ne siano)
pari alla differenza dei due ammontari deve essere riclassificata all’interno della
suddetta riserva indisponibile.

Il legislatore avrebbe potuto semplicemente stabilire che era fatto divieto di
distribuire dividendi laddove non vi siano riserve disponibili sufficienti a coprire gli
utili non distribuibili (come 1’art. 2426 n. 5 relativo all’iscrizione di oneri pluriennali
non ancora ammortizzati); invece ha voluto prevedere 1’iscrizione di una specifica
riserva per consentire 1’esatta individuazione della parte di utili non distribuibili
derivanti dal conto economico e la sua modificazione nel corso degli esercizi
successivi'™,

A questo proposito, secondo il disposto del 3° co. dell’articolo, la riserva pud nei
successivi esercizi o divenire nuovamente disponibile per effetto dell’effettivo
realizzo del plusvalore (ad esempio mediante una cessione), o subire una riduzione
pari all’importo delle plusvalenze divenute insussistenti per effetto della

gvalutazione.

158 g1 tratta delle riserve costituite e movimentate sulla base delle valutazioni di cui allo TAS 16 € TAS
38.

9 Cfr. P. BALZARINIL, Costituzione della riserva legale in AA. VV., Cod. comm. Nuove societa,
Milano, 2004, p. 803.
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Il quarto comma specifica poi che in relazione alla suddetta riserva, oltre alla
distribuzione ai soci, sono precluse anche le seguenti operazioni: - imputazione ad
aumento del capitale sociale; - distribuzione a possessori di azioni correlate (art.
2350, 3°co. c.c.); - utilizzo come parametro per 1’acquisto di azioni proprie (art.
2357, 1° co, c.c.) o di azioni o quote della controllante (art. 2359 bis, 1°co. c.c.); per
la concessione di prestiti o garanzie ai dipendenti (art. 2358, 3° co.); per la
partecipazione agli utili di promotori, soci fondatori, amministratori (art. 2432
c.c)'®,

Il quinto comma infine espressamente stabilisce che “la riserva indisponibile pud
essere utilizzata per la copertura delle perdite di esercizio solo dopo aver utilizzato le

riserve di utili disponibili e la riserva legale”16].

Passando ad analizzare ’art. 7'

, questo si occupa della disciplina relativa alla
“First Time Application”. La norma disciplina i diversi regimi di disponibilita cui
sono assoggettati i plusvalori che, in seguito alle operazioni richieste dall’IFRS 1,
emergeranno dal patrimonio netto. Invece, quanto agli effetti della FTA sul conto
economico, questi restano disciplinati dalle disposizioni di cui all’art. 6.

In sintesi, oltre a riprodurre il disposto di cui all’art. 6, co. 1°, lett. b) ¢ la relativa

eccezione, I"articolo distingue tre grappi: - plusvalori non distribuibili, da iscrivere in

%0 gul punto si vedano: G. COLOMBO, Il regime civilistico degli utili e delle riserve da adozione
degli IAS/IFRS, in Le Societd: rivista di diritto e pratica commerciale, societaria e fiscale 2006, p.
1337, ¥, DEZZANL, Art.6 del D. Lgs. 28 febbraio 2005, n 38 distribuzione di utili e riserve nel
bilancio di esercizio redatto con i principi IAS/AFRS, in Impresa c.i. 2005, p. 1314; F. DEZZANI, [
principi IAS/IFRS: il "reddito prodotta” e il “reddito potenziale”, in Impresa c.i., 2007, p. 1329; M.
NESSI, Nuovo bilancio: il passaggio agli I45, in I Corsi di pratica professionale 2005, p. 8.

11y utilitd di tale previsione non & unanimemente condivisa in quanto pregiudicherebbe tutto
Iimpianto costruite a protezione del capitale sociale. Infatti, nonostante la riserva venga posta
all’ultimo posto tra quelle cui attingere, e nonostants sia disposto 'obbligo di reintegrarla con gli utii
degli esercizi successivi, la previsione fa in sostanza venir meno la tutela dei creditori sociali proprio
nel momento pih pericoloso, ossia quando la societa & in crisi. Si veda per tutti R. SACCHI, Principi
contabili internazionali e finalita dell” informazione finanziaria, in Corriere Giuridico 2007, p. 5399,

162 3l punto si veda per tuthi G. ZANDA, Il bilancio delle societd, cit., p. 184-186, in particolare si
veda la nota n. 41 per ulteriori approfondimenti bibliografici.
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apposita riserva indisponibile (art. 7, co. 2° ¢ 7°); - plusvalori distribuibili con regole
identiche a quelle fissate dalla legge Visentini sui saldi attivi di rivalutazione
monetaria (art. 7, co. 60)163; - plusvalori liberamente distribuibili (art. 7, co. 3°, 4°,
59).

DalP’esame della norma pud evidenziarsi come il legislatore abbia voluto
disciplinare con attenzione un aspetto molto delicato del passaggio al sistema
IAS/IFRS, evidenziando ['enorme attenzione che ancora viene prestata

dall’ordinamento nazionale alla tutela del capitale sociale'™.

3.2 1L D.Lgs. n. 394/2003

I1 D.Lgs. n. 394/2003 recepisce in Italia la Direttiva CE n. 65/2001 sul valore
equolss. Con il recepimento della direttiva, il legislatore nazionale interviene sulle
norme del codice civile, su quelle relative al bilancio consolidato e ai bilanci bancari,
ma limitatamente all'informativa da inserire nella nota integrativa nella relazione
sulla gestione, a partire dal 1° gennaio 2005 (il decreto introduce, tra 1’altro, nel
Codice Civile art. 2427-bis)'*®,

1l decreto legislativo di recepimento prevede che il valore equo sia determinato in

base al valore di mercato, in riferimento agli strumenti finanziari per i quali sia

163 Aj sensi di tale disciplina (legge 72/1983), la riserva pud esser distribuita solo con I'osservanza
dell’ art. 2445 c.c., co. 2 e °3°; inoltre, se la riserva & wtilizzata per coprire delle perdite, non possono
distribuirsi wtili fin quando essa non sard reinfegrata o ridotta con decisione assembleare.

¥ Cfr. in tal senso A. QUAGLL, Le “riserve ias” wnel D, Lgs, N, 38/2005, in Rivista dei Dottori
Commercialisti 2006, p. 764; M. PROCOPIO, Gii IAS e { loro impatio in materia civilistica ¢
tributaria, in Corriere Tributario, 2006,

19 11 decreto ha inoltre modificato il D.Lgs. n. 127/1991 e il D.Lgs. n. 87/1992 con la conseguenza
che le nuove regole devorno essere applicate sia dalle imprese manifatturiere che dalle banche. Nen &
stata, inveoe, modificata la direttiva che regolamenta bilanci delle imprese di assicurazioni.

18 i fa presente che alcuni autori avevano inizialmente prospettato la possibilita che la norma fosse
applicabile ai bilanci predisposti successivamente al 1° gennaio 2005, Tale tesi & stata superata con
l'emanazione, da parte del Cnde e Cnr, del docomento "Le informazioni sul fair value degli strumenti
Jinanziari e sulle politiche di gestione degli strumenti finanziari”,
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possibile individuare facitmente un mercato affidabile. Se il valore di mercato non ¢
prontamente individuabile per uno strumento, ma pud essere individuato per 1 suoi
componenti o per uno strumento analogo, il valore di mercato pud essere derivato da
quello dei componenti e dello strumento analogo. Tuttavia, per gli strumenti per i
quali non & possibile individuare facilmente un mercato affidabile, il valore di
mercato pud essere determinato anche utilizzando modelli e tecniche di valutazione
generalmente accettati: questi modelli e queste tecniche devono assicurare una
ragionevole approssimazione al valore di mercato.

11 legislatore nazionale disciplina, in linea con quanto previsto dalla direttiva, che
qualora gli strumenti finanziari non possano essere valutati in modo affidabile al
valore equo, siano vé,lutati al costo. In ogni caso si tratta di un recepimento parziale,

che necessita di ulteriort specifiche disposizioni in materia di redazione del bilancio.

3.3 LA DELIBERA CONSOB N. 14990 DEL 14 APRILE 2003

Le autoritd di vigilanza non hanno tardato a comprendere la portata delle novita
introdotte dal Regolamento IAS e dal D.gs. 38 del 20035, nonché le potenziali
problematiche connesse alla loro applicazione. Gia al livello europeo, peraltro, sin
dai primi annunci della Commissione, si & sviluppato un ampio dibattito in ordine al
ruolo delle autoritd di vigilanza nella transizione al sistema TAS/IFRS, nonché alle
iniziative utili per far si che il passaggio avvenisse nella maniera meno onerosa ¢ piu
efficace possibile.

La Consob, sensibile a tali istanze, ha previsto con la delibera n. 14990 del 14
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aprile 2005'7 1a possibilita di adottare un percorso graduale nella presentazione dei
bilanci con 1 nuovi principi. In particolare, il quadro degli interventi in materia
confabile pud riassumersi nei seguenti punti: a) Prima relazione irimesirale; &
consentito alle imprese quotate, non ancora in grado di utilizzare ghi IAS, di redigere
la prima relazione trimestrale del 2005 in base alle norme precedenti; b) Prima
relazione semestrale; dovrd invece essere redatta secondo i principi IAS (IAS 34 -
Bilanci Intermedi); in caso di impossibilitd dovra essere prevista una riconciliazione
dei dati del patrimonio netto e del risultato economico redatti sulla base delle norme
precedenti; c) Seconda relazione trimestrale: & consentito, sempre nel caso di
impossibilita, 1utilizzo dei criteri contabili precedenti, ma ¢ obbligatoria la
riconciliazione dei saldi finali; d) Terza e quarta relazione trimestrale: devono essere
redatte secondo i principi [AS/IFRS.

La ragionevole certezza sulla correttezza delle informazioni fornite nel bilancio
annuale ¢ fortemente legata alla previsione di una fase di accertamento, condotta da
un organismo esterno di revisione, ¢ di un’ulteriore supervisione svolta dall’organo
interno incaricato dell’alta sorveglianza, che sia il collegio sindacale o 1l consiglio di
sorveglianza o il comitato per il controllo sulla gestione. Al contrario, notevolmente
ridotto & il livello di correftezza garantito dall’informativa intermedia. La revisione
esterna dei prospetti contabili semestrali non & prevista, se non in maniera facoltativa
e semplificata, mentre addirittura nessun intervento di certificazione esterno

coinvolge la relazione trimestrale. Resta, perd, I’obbligo di verifiche periodiche della

187 per approfondimenti si veda Consob, Delibera n. 14990, Modificazioni e integrazioni al
regolamento n. 11971 del 14 maggio 1999, modificato con delibere n. 12475 del 6 aprile 2000, n,
13086 del 18 aprile 2001, n. 13106 del 3 maggio 2001, n. 13130 del 22 maggio 2001, n. 13605 del 5
giugno 2002, n. 13616 del 12 giugno 2002, n. 13924 del 4 febbraio 2003, n 14002 del 27 marzo
2003, n, 14372 del 23 dicembre 2003, n. 14692 dell’ll agosto 2004 e n. 14743 del 13 ottobre 2004,
concernente lq discipling degli emitienti, 14 aprile 2005.

80



contabilitd generale, che la societa di revisione conduce almeno trimestralmente'®.

188 17 obbligo a questo tipo di verifica & sancito dalla Comunicazione in materia di controllo contabile
nel corso dell’esercizio, emanata dalla Consob, n. DAC/99023932 del 29 marzo 1999, Per
approfondimenti sulla portata di tali verifiche e sulle procedure a cui & tenuta la socista di revisione,
cft. ¥. BAVA, 11 controllo legale dei conti. Collegio sindacale e societd di vevisione, Milano, 2005,
passim.

81




CAPITOLO 2

IL TRATTAMENTO CONTABILE DELLE
IMMOBILIZZAZIONI MATERIALI SECONDO IL
PARADIGMA CIVILISTICO

1. INQUADRAMENTO DELLA FATTISPECIE

Dopo aver compiuto un’indagine, sia pure sommaria, sulla normativa contabile
internazionale, si ¢ ora in grado di analizzare la fattispecie costituente oggetto del
presente lavoro, ossia le immobilizzazioni materiali. Con questo termine si indica il
complesso dei faftori tecnici permanenti impiegati materialmente nell’attivitd
produttiva dell’impresa, e reintegrabili nell’aspetto economico-finanziario
essenzialmente attraverso il processo dell’ammortamento.

Le unita tecniche, gli impianti o le immobilizzazioni, costituenti il nucleo del
capitale tecnico permanente, configurano un fattore di produzione di massima
rilevanza nella realtd operativa dell’azienda.

L’efficienza stessa dell’impresa resta condizionata all’efficienza del capitale
tecnico, ragion per culi viene riconosciuta la notevole rilevanza che le
immobilizzazioni tecniche hanno, di fatfo, nella “struttura ossea” dell’’impresa e

pertanto nella determinazione del reddito aziendale'®.

19 Per ulteriori approfondimenti si vedano: M. LACCHINI, Modelli teorico contabili e principi di
redazione del bilancio, cit., p. 130 ss; V. ANTONELLI & R. D*ALESSIO, Summa Bilancio ed. 2008,
I Sole 24 ORE, Milano; G. ZANDA, [i bilancio delle societa, cit., p. 117 ss e p. 245 ss; D.
DELCOGLIANO, M. F. POLIDOROQ, Come leggere il bilancio. Concetti di base e metodi di analisi,
Guida per leggere ed interpretare il bilancio, Rimini, 2002; U, CACCIAMANI, Riforma del diritto
societario: aggregazioni aziendali in bilancio”, in Amministrazione & finanza, n. 1, 2003; G
CATTURI, La redazione del bilancio di esercizio. Secondo la dotiring, la normativa comumitaria,
civilistica e fiscale, Padova, 2003; C. BENEDETTL, I bilancio sociale: una rappresentazione
complessa della realtd aziendale”, in Cooperazione di credito, n. 169, 2000; M. DE SARNO, Profili
evoluiivi della comunicazione di bilancio dell’impresa, in Rivista Italiana di Ragioneria ed Economia
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Le immobilizzazioni materiali sono beni di uso durevole che costituiscono parte
dell’organizzazione permanente dell’azienda e che vengono impiegati normalmente
come strumenti di produzione del reddito della gestione caratteristica, non essendo
destinati né alla vendita, né alla trasformazione per l’ottenimento dei prodotti
dell’impresa’ . Tali beni incorporano una utilitd potenziale che sara resa durante lo
svolgimento della loro vita. La caratteristica delle immobilizzazioni materiali di
riferirsi a condiziont durature, non & tanto intrinseca nella natura dei beni acquisiti,
quanto pitt nella destinazione che assumono all’interno del complesso aziendale.
Esse, infatti, non sono beni destinati alla vendita né alla trasformazione per
Pottenimento di beni destinati alla vendita, bensi vengono utilizzate come strumenti
di produzione'”".

La destinazione dei fattori produttivi pluriennali pud dunque cambiare nel tempo.
Infatti, si possono avere due casi: 1) il fattore produttivo, che inizialmente & stato
iscritto tra le immobilizzazioni materiali, pud essere destinato alla vendita e, quindi,
viene iscritto tra le rimanenze; 2) il fattore produttivo, che inizialmente & stato
iscritto tra le rimanenze, viene destinato a permanere durevolmente in azienda e,

quindi, viene iscritto tra le immobilizzazioni materiali ™.

Aziendale, Settembre-Ottobre, 2003,

70 gul punto si veda M. LACCHINI, wf op. cit, p. 133 ed in particolare si consulti
Papprofondimento presente nella nota n. 6.

" Cfr. Documento n. 16 — Consiglio Nazionale Ragionieri Commercialisti ed Economisti d’Impresa
Consiglio Nazionale Dottori Commercialisti. Per un approfondimento si vedano tra gli altri: L.,
BIANCHLI, principi generali di bilancio, in La discipling giuridica del bilancio di esercizio, (a cura di
L.A. Bianchi), il Sele 24ore ed., 2001, p. 333 ss; A. PALMA, JI bilancio di esercizio. Asperti
istituzionali e profili evolutivi nell’attuale assetto normativo italiano, Torino, 2008, p, 277 secondo
cul: “le immobilizzazioni materiali hanno una caratteristica di non poter esserve, per principio, distolte
dall’economia di una impresa senza arrecare pregiudizio al normale svolgimento delle combinazioni
produttive di cui sone parte”,

2 Infatti, a suffragio di quanto suesposto, si possono riassurnere le caratieristiche comuni di tutte le
immobilizzazioni materiali nei seguenti punti: a) la destinazione ad un uso durevole. I beni in
questione costituiscono parte dell’organizzazione permanente delle imprese e si presume che essi
cederanno la foro ufifitd all’impresa durante tutta la loro vita utile. I cespiti che, in seguito ad una
delibera del Consiglio di amministrazione, sone destinati alla vendita, nel breve periodo non vanno
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I Codice Civile, all’art. 2424, rubricato Contenuto dello stato patrimoniale,
definisce cinque categorie di immobilizzazioni materiali'”; alla voce B,

sottocategoria 11, tali sono:

1) Terreni e fabbricati: - Terreni quali pertinenze fondiarie degli stabilimenti,

fondi e terreni agricoli, moli, ormeggi ¢ banchine, terreni e pertinenze
riferite ad autostrade in esercizio, cave, terreni estrattivi e minerari,
sorgenti; - Fabbricati civili, quali immobili destinati ad uso di abitazione
civile o ad wuso alberghicro turistico, termale, sportivo, balneare,
terapeutico, collegi, colonie, asili nido, scuole materne e tutti gli edifici atti
allo svolgimento di altre attivita accessorie; - Fabbricati industriali, quali
fabbricati e stabilimenti con destinazione industriale, opere idrauliche
fisse, silos, piazzali e recinzioni, autorimesse, officine, oleodotti, opere di
urbanizzazione, fabbricati ad uso amministrativo, commerciale, uffici,
negozi esposizioni, magazzini e altre opere murarie;

2) Impianti e macchinari: - fmpianti generici, quali impianti di produzione e

distribuzione di energia, officine di manutenzione raccordi e materiale

rotabile, mezzi per traino e sollevamento, centrali di conversione, parco

indicati in bilancio tra le immobilizzazioni bensl in un’apposita voce dellattivo circolante; b) la
caratteristica del requisito della materialitd. Sono immobilizzazioni materiali solamente i beni
materiali o gli anticipi a fornitori per I'acquisto di beni materiali (cfr. supra sul testo del presente
paragrafo); ¢) il titolo di proprietd. L'impresa iscrive in bilancio solamente le immobilizzazioni
materiali di proprietd, con esclusione di quelli in leasing o posseduti con altra forma di godimento, Il
passaggio del titolo di proprieta determina l'inclusione dei beni che costituiscono le immobilizzazioni
materiali nei relativi conti; d) la sussistenza fisica del bene. Le immobilizzazioni materiali vamno
isoritte in bilancio se fisicamente esistenti. Tuttavia vanno iscritte in bilancio anche i cespiti in corso di
produzione e gli anticipi corrisposti ai fornitori per l'acquisizione di immobilizzazioni materiali.

1% Come & noto, il patrimonio aziendale & costituito da immobilizzazioni e attivo circolante. In
particolare, il legislatore, ha distinto la categoria delle immobilizzazioni nella tradizionals
tripattizione: immobilizzazioni immateriali; immobilizzazioni materiali; immobilizzazioni finanziatie.
E molto importante ricordare che, nel Codice Civile, non & stata fornita una definizione di
"immobilizzaziona" ma ci si & limitati ad indicare indirettamente (art. 2424-bis c.c.) che "gli clementi
paltimoniali destinati a essere utilizzati durevolmente devono essere iscritii tra le immobilizzazioni",
Cfr. 8. MANFREDL, L evoluzione del sistema contabile italiana, cit., p. 61.
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3)

4)

5)

motori, pompe, impianti di trasporto interno, servizi vapore, riscaldamento
e condizionamento, impianti di allarme; - Impianti specifici e altri
impianti; - Macchinario automatico e non automatico,

Attrezzature industriali e commerciali: - Attrezzature, quali attrezzi di

laboratorio, equipaggiamenti ¢ ricambi, attrezzatura commerciale. -
Attrezzatura varia, legata al processo produttivo o commerciale
dell’impresa, completante la capacitd funzionale di impianti e
macchinario, distinguendosi anche per un piu rapido ciclo d’usura.
Comprende anche gli utensili;

Altri beni:- Mobili, quali arredi e dotazioni d’ufficio, mobili e dotazioni di
laboratorio, d’officina, di magazzino e di reparto, per fornitura di servizi
sanitari ed assistenziali, - Macchine d'ufficio, quali macchine
clettromeccaniche ed elettroniche, comprese le apparecchiature dei Centri
Elaborazione Dati e i sistemi telefonici elettronici; - Aufomezzi, quali
autovetture, autocarri, motoveicoli e mezzi di trasporto interni; - Migliorie
a beni di terzi; i tratta di migliorie a beni detenuti non in forza di un
diritto di proprieta, ad esempio migliorie effettuate su beni detenuti in
leasing; - Beni gratuitamente devolvibili: si tratta di beni per i quali &
prevista la devoluzione gratuita all’ente concedente alla fine della durata
della concessione;

Immobilizzazioni in corso e acconti: - fmmobilizzazioni materiali in corso

di realizzazione; in questa voce sono classificati componenti che sono in
corso di realizzazione ma che entreranno a far parte dei processi produttivi

solo a costruzione ultimata; - Anticipi a fornitori per ['acquisizione di
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immobilizzazioni materiali.

Una volta definite cosa sono le immobilizzazioni, appare utile enunciare le loro
caratteristiche che le differenziano dagli altri beni che vanno inseriti nell’attivo
circolante!™ ', Innanzitutto esse rappresentano dei costi, 'anticipati 0 sospesi,
comuni & piu esercizi, la cul ripartizione concorrera alla formazione del reddito e
della sitvazione patrimoniale e finanziaria, in piu esercizi consecutivi, attraverso la
rilevazione delle relative quote di ammortamento. La loro realizzazione non avviene
direttamente, ma indirettamente attraverso i ricavi d’esercizio conseguibili durante la
vita utile dei beni durevoli: c¢id rappresenta la partecipazione graduale delle
immobilizzazioni alla formazione dei ricavi.

Alira caratteristica & che le immobilizzazioni materiali sono iscrivibili in bilancio
se fisicamente esistenti, ¢ anche 1 cespiti in corso di costruzione e gli anticipi
corrisposti ai fornitori per 1’acquisto di beni durevoli devono essere iscritti in

bilancio'”®. E’ altresi importante che i sistemi contabili — amministrativi dell’impresa

7 pur anticipando quanto verrd detto nell’apposita sezione dedicata allo IAS 16, occorre premettere
che & posasibile riscontrare tipologie di attivitd in cui sono incorporati sia elementi di natura materiale,
guindi dotati di consistenza fisica, sia di natura immateriale. Per stabilire quale sia il principio a cui
assoggettare tali attivitd “miste” deve essere utilizzato un criterio soggettivo, osgia il redattore di
bilancio deve esprimere un giudizio in termini di significativitd dell’elemento dominante. In questo
modo, se la componente materiale & ritenuta magglormente significativa rispetto a quella immateriale,
I’attivita & contabilizzata secondo quanto disposto dallo TAS 16 Immobili, Impianti e macchinari;
viceversa, si applicano le disposizioni dello IAS 38 Attivitd immateriali. A titolo esemplificativo, il
software per il controllo compulerizzate di una macchina utensile, necessario per il funzionamento
della macchina stessa, o il software parte integrante del sistema operativo di un computer vengono
trattatl alla stregua di un’attivita materiale.

' 1a distinzione di cui sopra, si fonda essenzialmente sul criterio di desrinazione che presuppone
I’appartenenza del bene all’una o all’altra categoria a seconda del legame sirutiurale e funzionale dello
stesso con economico svolgimento della gestione, prescindendo dall’elemento cronologico. Ad
esempio, un credito sard valutato come immobilizzazione se & destinato a servire durevolmente
I'azienda, al contrario, sard valutato come patte dell’attivo circolante. Per un approfondimento sul
tema si vedano: M, LACCHINI, wult. op. cit., p. 132-133; T. ONESTL, La valutazione delle
immobilizzazioni materiali secondo lo schema di legge delegata e la [V Direttiva CEE, in Rivista
Iialiana di Ragioneria ed Fconomia aziendale, nov-dic 1988, p, 242, Per un’approceio critico alla
questione si veda A. BROGLIA GUIGGI, Il recente intervento normativo in tema di bilancio: il
decreto legislativo n. 127 del ¢ aprile 1991, in G. CERIANI, Le strutture obbligatorie del bilancio di
esercizio, in B. ARDEMANI, L’impresa, I, Il bilancio d’esercizio, Milano, 1991, p. 176-177.

8 Cfr. GUERRINI & ASSOCIATL Le valuiazioni di bilancio, Milapo, 2002, passin.
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siano affidabili dal punto di vista della attendibilita della rilevazione contabile e della

corretta valutazione di eventuali incrementi o decrementi subiti dai beni stessi

177

rispetto al costo originario . Infine & necessario che siano agevolati i controlli fisici

di accertamento dell’esistenza delle immobilizzazioni materiali per la rilevazione dei

cespiti acquisiti e delle alienazioni.

2. LE IMMOBILIZZAZIONI MATERIALI SECONDO 1IL
PARADIGMA CIVILISTICO TRA FINALITA E PRINCIPI
GENERALI NELLA DOTTRINA E NELLA PRASSI
OPERATIVA. CENNI

Una volta definito il concetto di immobilizzazione, esigenze di completezza

impongono di trattare I'istituto partendo da una sommaria analisi delle pit importanti

teorie dottrinarie relative al bilancio e ai suoi elementi'”.

Y7 Trattando delle rivalutazioni delle immobilizzazioni, scrive lo Zappa: “In tempi che succedono a
periodi di notevoli alterazioni nei prezzi degli impianti; specialmente dopo anni non brevi di
riveluzioni monetarie, all’affermarsi di un nuovo periodo di relativa stabilitd nel valore della moneta
corrente; quando i prezzi del mercato si siano largamente adattati al nuovo meodule monetario; quando
i precostituiti fondi in seguito all’oscillazione della valuta pitt non darebbero sufficiente ausilic ad una
consapevole e non troppo laboriosa determinazione di risultati; si vuole non raramente, mediants una
rivalutazione delle immobilizzaziond, costituire nuova base, non effimera né troppo eterogenea, alla
determinazione attendibile dei futuri redditi” (G. ZAPPA, Il reddito di impresa. Scritture doppie. Conti
e bilanci di aziende commerciali, Ristampa, Milano, 1950, p. 585-586). 11 tema delle rivalutazioni
degli elementi patrimoniali finalizzate all’individunazione di una corretta base per la determinazione
dei redditi fotori & stato sviluppato dal Masini e successivamente ripreso da altri Autori, Si vedano in
proposito: V. CODA, G FRATTINL, Valutazioni di bilancio, Ristampa della Seconda edizione,
Venezia, 1981, p.75 ss; C. MASINL, Lg dinamica economica nei sistemi dei valori d'azienda:
valutazion! e rivalutazioni, Milano, 1955, p. 357 ss; ID., I bilanci d’impresa. Principi ¢ concetti,
Seconda ristampa, Milano, 1957, p. 29 ss; B. SANTESSO, Valutazioni di bilancio. Aspetti economico-
aziendali e giuridici, Torino, 1992, p. 25 ss; ¥. SUPERTI FURGA, Le valutazioni di bilancio, Seconda
edizione, Milano, 1979, p. 63 ss. Per quanto concerne 1'uso non univoco del termine “rivalutazione
economica”, occorre segnalare che una parte della dottrina utilizza tale espressione per designare il
procedimento di rivalutazione in oggette. In proposito si vedano: B. CAMPEDELLI BERTACCHE,
Le rivalutazioni economiche nel bilancio di esercizio, in Rivista Italiana di Ragioneria e di Economia
Aziendale, n. 11/12, 1987, p. 520; M. CONFALONIERI, Le rivalutazioni in bilancio, in Contabilita,
finanza e controllo, n. 2, 1998, p. 154; M. NOVA, Le rivalutazioni “in esercizio” ai senst del decreto
legislativa 127/91; problematiche valutative e rappreseniative, in Rivista dei Dotiori Commercialisti,

1994, p. 747,

'8 pur nella molteplicita delle teorie e degli approcei che nel tempo si sono succedute e sviluppate in
merito alle finalitd, alla capacitd informativa e, non per ultimo, in tema di modelli di bilancio, si pud
affermare che in dotirina sia sempre stata condivisa 1’opindone che il processe di determinazicne delle
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Una finalita estremamente importante del bilancio & stata posta in evidenza
dall’Onida'”, il quale ha convenzionalmente stabilito due tipologie di finalita
perseguite del bilancio: una denominata “alfa”, I’altra “beta”. Entrambi i criteri,
secondo I’A., soddisfano un’esigenza di chiarezza in ordine ai postulati di bilancio e
ai criteri di individuazione ed iscrizione delle immobilizzazioni materiali.

Mediante 1’applicazione del criterio alfa, con il bilancio si & in grado di
individuare le condizioni pitt 0 meno favorevoli incontrate dalla gestione nel periodo
amministrativo di riferimento. In tal caso, si eliminerebbe ogni altro elemento di
discrezionalita soggettiva a livello di dati iscritti dagli amministratori della societa.

Il bilancio redatto in tal modo consentirebbe “utili comparazioni nel tempo e nello
spazio, ma non offrirebbe notizie sul futuro se non nei limiti dell'estrapolazione dei
dati storici; inoltre non fornirebbe notizie sull'economicita d’impresa”lgo.

Con riferimento al fine “alfa” & possibile esaminare: - 1 postulati di bilancio (o

principi generali di redazione); - i criteri particolari di valutazione, volti alla

grandezze astratte e tra loro inferrelate del reddito e del capitale potesse variaments configurarsi, in
relazione alle finalitd conoscitive perseguite: ’evoluzione del pensiero in materia pud dunque essere
interpretata in relazione al mutare della funzione informativa attribuita nel tempo al bilancio, come
risposta alla costante esigenza di fornire un’adeguata rappresentazione ed interpretazione della
continua dinamica ambientale e dei riflessi di quest’ultima sul sistema delle operazioni e,
conseguentemente, dei valori aziendali. Cfr. P. ONIDA, Economia d'azienda, Torino, 1971, p. 600
secondo cul: “S7 esprime questo concetto quando si afferma che I criteri di formazione del bilancio e
di determinazione dei swoi valori cambiano col mutare dei fini del bilancio. Gli scopi assegnati o
quest'ultimo, infatti, definiscono le conoscenze che ad esso si chiedono, gli aspetti nei guali si
vogliono considerare | risultati economici della gestione, e quindi il particolare senso nel quale deve
essere inteso Dastratio reddito d’esercizio che il bilancio dovrebbe configurare. Sul tema si rinvia, tra
gli altrd, a; G ZAPPA, La determinazione del reddito nelle imprese commerciali, Roma, 1920; A.
AMADUZZL, Equilibrio e conflitto di interessi nel bilancio dell'impresa, Bditrice Viscontea, Milano,
1957; A. CECCHERELLLI, [l finguaggio dei bilanci, Settima Edizione, Le Monnier, Firenze, 1961. Per
un approfondimento sull’evoluzions della funzione informativa del bilancio si rinvia, tra gli altri, a: R.
POLL, Il bilancio di esercizio. Evoluzione e prospettive nell’economia dei paesi industrialmente
progrediti, Milano, 1971, p. 59 ss; F. PEZZANI (a cura di), I bilancio di esercizio nell’informativa
esterna d’impresa, Giuffré, Milano, 1993, p. 21-17.

Y0 Cf. P. ONIDA, Economia d'aziends, cit., p. 585-625 riportato anche in Natura e limiti della
politica di bilancio, AAVY., Seritti in onore di Ugo Caprara, Vallardi, Milano, 1975, p. 4. Per
approfondimenti si veda altresi S. MANFREDI, L evoluzione del sistema di bilancio, cit., p. 55 ss.

B0 Cf. G. ZANDA, Bilancio d'esercizio e qualits dell'informazione esterna d'impresa. in Atti della
tavola rotonda "Contabilitd e bilancio.! uno schema concettuale, Luiss, Roma, 1977.
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determinazione di: immobili; merci; altre passivita; passivita.

In particolare, i principi generali di redazione che ispirano la formazione di un
bilancio del genere possono essere rappresentati nel modo seguente: 1) il bilancio &
uno strumento passivo, autonomo, sostanzialmente al di fuori del potere di intervento
degli amministratori’®'. Ne consegue che sono vietate le politiche di bilancio volte
alla stabilizzazione dei dividendi; 2) tutti 1 periodi amministrativi sono uguali, a
prescindere dat fenomeni economici, politici e sociali che in essi si verificano e
vanno, dunque, trattati allo stesso modo (criterio del “tempo ﬁsico”)lgz; 3) i criteri di

valutazione e la modalitd di rappresentazione dei conti devono essere costanti nel

tempo; 4) la competenza det costi e dei ricavi ¢ agganciata a parametri semplici e

Bl Attesa ’esistenza di una molteplicitd di fini perseguibili tramite il bilancio, la conciliabilith degli
stessi non rappresenta un presupposto scontato in dottrina ed anzi la sua mancanza & causa di
posizioni divergenti tra i difensori dell*unicita del bilancio e i sostenitori della necessith di predisporre
bilanci differenziati. In propositoc, Rossi afferma: “guando — come spesso accade — i fini che gli
amministratori si prefiggono di raggiungere sono disparati e, per lo pit, presuppongono ladozione di
criteri non conciliabili ira loro, bisogna rassegnarsi a soddisfarne taluni con strumenti diversi dal
bilancio [ ... occorre dare vita a pii bilanci, ciascuno dei quali verrd formato con criteri suol propri
ed il cui sistema di dati si giustifichera solianto alla luce delle premesse di partenza e delle
conclusioni alle quali tende”. Cft. N. ROSSL I bilancio dell'impresa, Torino, 1965, p, 165, In
proposito si veda la posizione contraria, tra gli altri, di M. CATTANEO, Il bilancio d’esercizio nelle
imprese, Etas, Milano, 1979, p. 33-37. Si segnala, inoltre, come vi sia stato anche chi ha proposto una
soluzione di compromesso, consistente nella redazione di vn bilancio aperto, ossia di un bilancio in
grado di fornire tutti gli elementi necessari affinché ciascun utilizzatore possa costruirsi il risultato che
ritiene conforme alle sue esigenze di conoscenza. Per gli opportuni approfondimenti, cfr. P
CAPALDQ, Bilancio di esercizio e informazione esterna, in AA. VV., Bilancic di esercizio e
amministrazione delle imprese. Studi in onore di Pietro Onida, Milano, 1981, p. 365-370.

"2 In base a tale criterio dovremo procedere quindi all’individuazione del periodo di competenza e,
successivamente, alla valorizzazione del costo/provento del periodo. Il periodo di competenza viene
individuato computando i giorni che decorrotio dalla data in cui hanno inizio gli effetti economici fino
alla data di chiusura dell’esercizio, e da tale ultima data fino alla data in oui terminano gli effetti
economici medesimi pertanto, i costi fissi di esercizio saranno imputati al periodo nel quale verranno
sostenuti laddove, per quanto concerne 1 costi comuni pluriennali anticipati, I*imputazione in bilancio
avverra per quote costanti, Cfr. gu tal punto P. ONIDA, Natura ¢ limiti della politica di bilancio, cit.,
p. 15 secondo cul: “Ad esempio, si distribuiscono i costi comuni nel tempo in guote eguali, a paritd di
lunghezza dei periodi di tempo considerati, o seguendo dati piani prestabiliti; st valutano, di regola,
rimanenze finali attive di prodotti, | cui valovi visultano vinviati a carico di esercizi successivi, col
medesimo criterio in tuiti i bilanci applicando, ad esempio, valori di primo costo diretto, senza
imputazione di quote di costi generali industriali o di amministrazione e calcolando i primi costi con
criterio invariato per quanto riguarda i loro componenti, Analogamente si procede per la valutazione
delle rimanenze di lavori in corso anche di lungo ciclo o delle scorte di materie e materiali”,
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relativamente obiettivi come il costo e sempre in applicazione del “tempo fisico”'®;

5) le valutazioni in bilancio, pertanto, non sono effettuate considerando la gestione
come un fenomeno unitario dal punto di vista del tempo e dello spazio e non si
fondano su una programmazione pluriennale'®”.

Secondo il postulato “alfa”, le immobilizzazioni materiali sono definite come
“costi comuni pluriennali antici]pati”185 (C.C.P,A), cio si basa sul fatio che esse
rappresentano dei costi di fattori di produzione aventi un’utilitd pluriennale che
vengono sostenuti anticipatamente. I C.C.P.A. sono pertanto iscritti nell’attivo
patrimoniale al costo imputabile ai vari esercizi di riferimento secondo quote fisse
che limitano la discrezionalita degli amministratori (applicazione del principio del
tempo fisico).

In riferimento all’altro criterio, ossia quello beta, Onida ha evidenziato come

Iapplicazione dello stesso evidenzi il diverso fine del bilancio che ¢ quello di

indicare il coefficiente di economicitd dell’impresa. Mediante questa diversa

185 Ofr, tesualmente S. MANFREDI, I evoluzione del sistema contabile italiano, cit., p. 56.

%% In contrapposizione all’approccio patrimonialista, va invece attribuito a Zappa (cfi. G. ZAPPA, Le
valutazioni di bilancio con particolave riguardo ai bilanci delle Societd Anonime, Milano, 1910, p.
25) e agli studiosi facenti parte della sua scuola il merito di aver affrontato il problema dell’analisi
delle operazioni dei risultati azlendali secondo un approccio pill sistematico, atiraverso il
riconoscimento di wna visione unitaria (nel tempo e nello spazio) del fenomeno gestionale che, pur tra
le evidenti ed inevitabili difficoltd connesse alla necessita di scindere seconde logiche convenzionali,
rispondenti ad esigenze operative, la dinamica gestionale ed i connessi risultati economici da essa
generati, consentisse di superare i limiti insiti in una valufazione atomistica delle operazioni
economiche, valorizzando "attitudine dell’intero sistema dei beni alla produzione della ricchezza. In
particolare, secondo Onida (in /I bilancio delle imprese, cit., p. 37) “La principale critica rivolta dai
redditualisii al sistema patrimoniale & che esso spezza la coordinazione esistente fra | varl faiti
aziendali quando rileva utili e perdite su un singolo elemento patrimoniale.. Ma il reddito d’esercizio
[ ] non & il risultato di un’ operazione isolata e condotta a compimenio, né pué ad esso assimilarsi,
negli aspetti che ora esaminiogmo: neanche & la somma degli wtili o delle perdite di distinte
operazionl, attuate isolatamente e senza intimi nessi ecotutianomici tra di esse: bensl & il risultato di
un complesso di operazioni, alcune condotte a termine, alive ancora in corso e tutte fra lovo collegate
economicamente da relazioni di varia natura e tali, in ogni caso, da togliere di regola autonomia ai
risultati di singole operazioni”. Sostanzialmente concordi con questa posizione M. ALLEGRINI,
Concetti di reddito e conseguenti logiche di valutazione, Milano, 20601, p. 30; G. FERRERO, Lg
valutazione del capitale di bilancio, Milanc, 1988, p. 16.

®5 Qi tratta di costi anticipati o sospesi comuni a pitt periodi amministrativi, la cui ripartizione
concorrerd alla formazione del reddito ed alla situazione patrimoniale-finanziaria dell’impresa cui
afferiscono per pill esercizi consecutivi.
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configurazione, il documento contabile de guo potra misurare ’attitudine gestionale
dell’impresa, in un periodo medio-lungo, a coprire tutti 1 costi assicurando nel
contempo una congrua remunerazione del residuale capitale di rischio'®,

In considerazione di quanto sostenufo, si & in grado di affermare con assoluta
certezza la contrapposizione intercorrente tra i principi generali di redazione del
bilancio secondo la prospettiva alfa e quelli riferentesi a beta. Infatti, nel primo caso
si avrd che: 1) il bilancio non & una rappresentazione estimativa degli amministratori;
2) 1 periodi amministrativi non sono identici fra loro ma si distinguono a seconda
delle influenze date dai differenti eventi economici, sociali, ambientali ecc. {criterio
del c.d. tempo economico)'®; 3) 1a competenza dei componenti del reddito d’impresa

in ragione del relativo esercizio st baserd sui seguenti principi: a) la gestione &

186 1y questo caso, 1l conto economico e lo stato patrimoniale devono evidenziare il reddito medio
prospettico e la redditivith media prospettica risultanti dalla programmazione pluriennale della
gestione, Cfr. testualmente S. MANFREDI, ult op. cit., p. 57, 8i veda altresi F. RANALLI 7/ bilancio
di esercizio. Caratteristiche e postulati, Roma, 1994, p. 15 secondo oui: “Evidenziare in bilancio il
reddito che razionalmente puo ritenersi prodotto nel periodo, vuol dire fornire un indice dell’efficacia
con cul limpresa sta realizzando le proprie combinazioni produttive”. Matacena parla in proposito di
reddito prodotto come segnalatore della “legittimita all’esistenza zconomica dell'impresa”. Cfr. A.
MATACENA, I bilancio di esercizio. Struttuve formali, logiche sostanziali e principi generali,
Bologna, 1993, p. 94,

87 1 a nozione del tempo ecoromico, rappresenta lo strumento concettuale mediante il quale Onida
giugtifica V’adozione di un criterio di competenza (il criteric beta appunte) che determina
T"appartenenza dei componenti di reddito al risultato economico riferito ad un periodo “contemplando
Pesercizio nello svolgimento pluriennale della congluntura e nelle sue linee di sviluppo, a medic ed a
lungo andare, dell’aziendy, e tenendo quindi presenti le relazioni [...] che costituiscono la gestione in
unita economica nel succedersi di fasi pitt 0 meno favorevol?”. Cosi facendo, afferma I’A., si giunge
alla determinazione di una misura di reddito che “lende ad approssimarsi invece alla redditivitg delia
gestione, contemplata, per quanto le previsioni lo consentano, nel suo pilt vasto disegno, al di ld def
limiti del singolo esevcizio”. Cft. P. ONIDA, Economia d'azienda, cit., p. 602-606. E bene considerare
che questa prospettiva svuota di qualsiasi significato ’attribuzions del reddito al singolo esercizio
amministrativo, legando il flusso di ricchezza agli andamenti economici di pili lungo periodo e
giustificando manovre (anche occulte) di bilancio tese alla stabilizzazione dei redditi di periodo, al
fine di dilwire nel tempo le fasi alterne della congiuntura e assicurare, nei limiti della capacitd
dell’impresa di creare ricchezza, la continua remunerazione del capitale proprio. Inolire, si ritiene
opportuno precisare che quelle che Onida chiama politiche di conguaglio dei risultati di esercizio non
sono finalizzate ad assegnare ad ogni periodo il medesimo risuliato economico, quanto “a rendere
possibile assegnazione, in ogni esercizio, di una remunerazione congrua, che potrd, da tempo a
tempo, gindicarsi diversa secondo il vischio dell'impresa, !'andamento del mercato monetario e
finanziario e le condizioni generali dell’economia ambiente”. Ctr. P. ONIDA, Il bilancio d’esercizio,
cit., p. 70, In particolare, sul rnolo delle riserve quale espressione delle politiche di bilancio adottate a
tali scopi, si rinvia a G CERIANI, Riserve e politiche di gestione nell’economia delle imprese,
Milano, 1979, p. 29 ss.
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unitariamente considerata ed in essa sono rappresentati sia i ricavi che 1 costi, 1 primi
sono utilizzati come contropartita dei secondi'®’; b) i singoli progetti operativi
devono essere giudicati unitariamente; c¢) la gestione ¢ le valutazioni s0no basati sulla
programmazione pluriennale; d) per far si che il conto economico e lo stato
patrimoniale indichino fedelmente il reddito medio prospettico e la redditivitd media
prospettica dell’impresa, sard necessario applicare una politica di bilancio volta alla
perequazione dei dividendi.

Con Tapplicazione del criterio “beta” la valutazione degli elementi che
costituiscono il patrimonio si svolge in due fasi: nella prima fase ciascun elemento
componente il patrimonio sard valutato singolarmente (in senso atomistico), si avra
pertanto che 1 beni costituenti immobilizzazioni materiali (es. macchinari, edifici)
vengono valutati in base alla loro capacita di ammortamento dell’impresa che, a sua
volta, costituisce il prodotto dato dalla differenza tra la capacita dell’impresa di

produrre reddito e la congrua remunerazione del capitale proprio’®

. In questa fase ¢
evidente che I'impresa dovra essere in grado di ammortizzare le spese garantendo sia

la congrua remunerazione del capitale investito, sia assicurando una quantitd

sufficiente di capitale per sostenere i C.C.P.A..

"8 11 tal senso i esprime P. ONIDA, Natura e limiti della politica di bilancio, cit. p. 16, secondo cui;
"Ouando si consideri.. il tempo economico e si tenga presente la solidarietd che lega, nell'unitd della
vita dell'impresa, gli anmi facili agli anni difficili (non si giunge af tepori della primavera senza
superare i vigori dell'inverno) | costi finanziariamente rigidi nel succedersi del tempo possono essere
resi in gualche modo elasticl rella lovo imputazione, ponendo in relazione econanica secondo la
logica delle grandi scelte d'impresa e della programmazione pluriennale, nelle fasi relativamente
Javorevoli, ricavi attuali anche con costi futuri (accantonamenti di ogni speciej e nelle fasi
relativamente avverse, costi attuali sia con ricavi futuri (mediante Uimputazione dei primi in conto
capitale, pinttosio che in conto esercizio,con la valutazione delle rimanenze finali d'esercizio ¢ di altre
aitivitdy) sia con ricavi passati (utilizzando accantonamenti costituiti in anni anteriori)”. V anche,
conformemente, Manfredi 8., op. cit.,, p. 58,

"®% In un sistema contabile a valori storici, I’ammortamento costituisce la ripartizione del costo di
un’immobilizzazione materiale tra pli esercizi della sua stimata vita utile. Esso non costituisce un
procedimento di valutazione dei cespiti né un procedimento per creare fondi per la sostituzione
dell'immobilizzazione materiale, cfr. OIC (2009) OIC 16 Par. D.XI -Principi Contabili 2010 — Il Scle
24 ORE. Per gli vlteriori approfondimenti si veda per tuiti S.MANFREDI, wit. op. cit., p. 59.
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Nella seconda fase le valutazioni effettuate nella prima saranno riconsiderate a
sistema (valutazione a sistema dei beni) per il raggiungimento di una duplice finalita;
da una parte procedendo in questo modo si pud verificare se & assicurata la congrua
romunerazione del capitale e, in caso contrario, sard necessario procedere al
risanamento dell’azienda abbattendo sia il valore dei cespiti ammortizzabili, sia il
valore del capitale per assicurarne una possibile remunerazione, dall’altro lato con la
valutazione de quo si pud verificare la fedele rappresentazione dell’economicitd
aziendale da parte del conto economico e dello stato patrimoniale. Sara necessario in
questa fase procedere ad una perequazione dei rispettivi dati per desumere il reddito
medio prospettico e la redditivitd media prospettica della societa.

Posta questa differenziazione fra i due criteri teorizzati dall’Onida, si possono
trarre delle importanti conclusioni sul sistema di iscrizione in bilancio delle
immobilizzazioni. In particolare, mediante il c.d. fine alfa, le immobilizzazioni
risultano iscritte al costo ed ammortizzate facendo esclusivo riferimento a quote
fisse, in tal modo si spiega la finalita di tale principio secondo la quale I’iscrizione
delle immobilizzazioni non dovrd soggiacere ad influenze date da politiche di
bilancio esercitabili nel corso dell’attivita produttiva dell’azienda.

Secondo il fine beta invece, la valutazione delle immobilizzazioni riferendosi ad
un periodo produttivo medio-lungo sard oscillante in proporzione della capacita
dell’impresa di generare un flusso costante di economicita nel tempo; in tal caso in
sede di redazione di bilancio, gli amministratori adotteranno criteri diversi di
ammortamento commisurati alla capacitd dell’impresa di conseguire un equilibrio

ottimale di esercizio'™.

1% Cfr, per tutti S. MANFREDI, wit. op. cit., p. 59-60 da cui si & tratto spunto per la stesura del
presente paragrafo.
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3. LA RILEVAZIONE INIZIALE DELLE IMMOBILIZZAZIONI
MATERIALI (art. 2426 c.c.)

Per quanto concerne la valutazione delle immobilizzazioni materiali, I"art. 2426
del Codice Civile, come modificato dall’art. 1 del D.Lgs. n. 127 del 1991, stabilisce
che il criterio di valutazione iniziale di un'immobilizzazione deve basarsi al costo di
acquisto o di produzionem.

11 costo d’acquisto € rappresentato dal prezzo effettivo d’acquisto di solito rilevato

dal contratto o dalla fattura'*>.

Y1 1] vecchio articolo 2424, 1° co., nn 1 e 3 del codice civile, stabiliva che “le immobilizzazioni
materiali o tecniche e quelle immateriali non potevanc essere iseritte in bilancio ad un valore
superiore al prezzo di acquisto o costo”. Il novellato art 2426 numero 1 ¢.c. stabilisce, invece, che “le
immobilizzazioni materiali, immateriali e finanziarie vanno iscritte in bilancio al costo di acquisizione
o di produzione”. Risulta evidente la differenza tra le due norme: mentre per la prima, il prezze di
acquisto o di produzione era il limite massimo di valutazione delle immobilizzazioni materiali e
immateriali — al di sopra del quale non si poteva andare se il valore del bene fosse stato superiore al
detto prezzo, ma al di sotto del quale si doveva andare (in applicazione del principio di precisione) se
il valore fosse stato inferiore al prezzo stesso - per la seconda norma il costo di produzione o di
acquisizione & il criterio normale di valutazione di tutti i beni costituenti immobilizzazioni. Si
definisce criterio normale in quanto il costo, per volonta del legislatore, opera come limite massimo di
valutazione, per le rimanenze di magazzino, per i titoli e per le attivita finanziarie rientranti nell’attivo
circolante (e, quindi, non costituenti immobilizzazioni) e il valore desumibile dall’andamento del
mercato alla chiusura dell’esercizio, & minore del costo storico (art. 2426, n.9); e pud essere swrogato
dal criterio del patrimonio netto della partecipata, per la valutazione delle partecipazioni in societd
controllate e collegate, o dal criterio def presunto ricavo pro-quota nel caso di lavori in corso su
ordinazione. Inolire, occorre ricordare che le fattispecie di costo (quello di acquisizione e di
produzione) non esauriscono la possibilita con cui un bene pud enirare nel patrimonio di una azienda:
non vengeno contemplati, infatti, i casi di apporto, permuta, acquisto a titelo gratuito ovvero a titolo
oneroso, ma con il concorso di contributi pubblici in conto capitale, Ne deriva che, nei citati casi
particolari d'acquisto, il valore da iseriversi in bilancio dovra desumersi dai principi generali, Sul
punto cft. per tutti: M, LACCHINI, Modelli teorico comabili e principi di redazione del bilancio, cit.,
p. 134-144; 8. MANFREDL, it op. cit., p. 62. Per un approfondimento sul concetto di costo, si veda
G. E. COLOMBOQ, Il bilancio nella disciplina giuridica in E. ARDEMANI (a cura di), Limpresa.
FEconomia controllo bilancio, vol. 11, Milano, 1991, p. 66-67, sccondo cui: “/I costo non é piu
indicato ... come ‘limite', bensi come 'criterio” di valuiazione ...; [in altri termini] il legislatore ha
ritemuto che il criterio coerente con la rappresentazione verifiera e corretta del pairimonio di
Sfunzionamento e del risultato dell’esercizic sia il costo storico”™. Si veda altresi S. MANFRED],
Levoluzione del sistema contabile, cit., p. 62-68. 8i ricorda che nel corse della trattazione, verranno
analizzate le sostanziali differenze che I'introduzione dello TAS 16 ha comportato riguardo alla
valutazione dei cespiti.

12 Non sempre appare facile poter individuare il costo di acquisto, a tal fine si pud far riferimento al
prezzo effettivamente pagato detraendo I'IVA quando cio & legislativamente previsto. Su questa
possibilita si veda il Principio contabile n. 4 del Consiglio dei Dottori Commercialisti (in [ principi
hase delle immobilizzazioni tecniche, Milano, 1979, p. 23) secondo cul: “if costo di acquisto &
rappreseniato dal prezzo effetiivo d’acquiste. Di solito si rileva dal contratto o dalla fattura relativi..
ULVA non costituisce un elemento di costo, ma un credito versol'erario, salvo il caso di LVA. non

94



Il criterio generale del costo non viene sempre utilizzato, ma necessita di ulteriori
considerazioni nel caso in cui [’immobilizzazione sia stata acquisita grazie a
contributi pubblici'”®, derivi da un’aggregazione di imprese'* o sia stata acquisita
tramite un contratto di Jeasing finanziario.

Gli oneri accessori d’acquisto comprendono tutti gli eventuali altri oneri che
I’impresa deve sostenere perché I'immobilizzazione possa essere utilizzata, esclusi

. - . 105
gli oneri finanziari~™.

Esempi di oneri capitalizzabilil%, per quel che riguarda quei beni di uso durevole

riconducibili sotfo la voce di impianti e macchinario, sono 1 costi di trasporto e di

detraibile: Gli sconti commerciali si portano a riduzione del costo. GIi eventuali sconti cassa vengono
di solito accreditati al conto economico a meno che non siano di ammontare rilevante, nel qual caso
possono essere portati a riduzione del prezzo di acquisto”. In alcuni casi poi, la definizione del costo
iniziale dell'immobilizzazione risluta essere alquanto problematico: & il caso in cui oggetto
dell'acquisto non risulta essere un singolo bene, bensi una unitd economico-tecnica come ad es. uno
stabilimento. In siffatta situazione il prezzo d'acquisto pud essere suddiviso tra le varie
immobilizzazioni che costituiscono lo stabilimento mediante un processo arbitrario, ovvero prendendo
in considerazione 1 prezzi espressi dal mercato per i singoli beni che compongono il complesso,
tenendo in debita considerazione lo stato di obsolescenza tecnico/economica di detti beni oggetto
d'acquisto rispetto a quelli reperibili sut mercato. Cft. per tutti 8. MANFRED], uiz, op. cit., p. 63; M,
LACCHINL, uit. op. cit., p. 135.

% Con riferimento alla normativa contabile internazionale si veda lo TAS 20 rubricato
“Contabilizzazione dei contributi pubblici e dell’assistenza pubblica”.

1 beni acquisiti in aggregazione di imprese devono essere iscritti al fuir value del momento
dell’operazione, al lordo dell’eventuale effetto di imposte differite derivanti da un differente valore tra
quello di bilancio & quello riconosciuto fiscalmente.

% | a categoria dei costi accessori, non essendo di facile individuazione, pud essere individuata grazie
alla dottrina prevalente, ed in particolare si veda 'Onida (in Il bilancio delle imprese, cit., passim) il
quale rileva che i costi accessori possono essere rappresentati da "provvigioni dovute ad eventyali
intermediari per mezzo dei quali i sono effettuati gli acquisti, spese ed onorati di perizie e collaudi,
spese legali ¢ notarili e oneri fiscali, spese di trasporto, diritti doganali ed aliri simili costi.
Relativamente alle macchine sono pure notevcli, talora, le spese determinate dal montaggio ¢ dalla
posa in opera; ad es., spese di viaggio e diarie spettanti ad operai o tecnici inviati dalla stessa ditta
fornitrice delle macchine, per porre queste in opera ed a volte anche per addestrare le maestranze al
loro use; consumi di materiali, combustlbili ed energia elettrica per 1 lavori di installazione e
montaggio ¢ via dicendo. Cft. in questo senso anche S. MANFREDIL, uit. op. cit., p. 63.

1% Nell’uso comune il termine “capitalizzare” viens associato al concetto di “immobilizzi”, altrimenti
definiti “beni capitali” mentre si usa definire “imputazione™ qualsiasi addebito di costi agli elementi
del bilancio. Si osserva che da un punto di vista giuridico-normativo i prodotti destinati alla vendita ed
i beni strumentali trovano ambiti di riferimento differenti. Tuttavia, da una certa parte della dottrina
aziendalistica, tale distinzione di fatto non viene operata, dato che ogni elemento viene considerato
semplicemente come facente parte delle “operazioni in corso a fine esercizio”. Da qui il titolo det
contributo, che, fra Ialtro, tenta di far luce sull’adegiatezza della distinzione diffusa {ra i verbi
capitalizzare e imputare, a seconda del bene di riferimento di S. VIGNINI, L. SEMPRINI, Oneri
[finanziari, imputazione o capitalizzazione? , in “Rired”, fascicolo n. 5- 6/2010, p. 365.
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installazione, le spese ed onorari per perizie ¢ collaudi, ed eventuali dazi per
I'importazione. Esempi di oneri capitalizzabili per i fabbricati sono, invece, le spese
notarili per la redazione dell’atio di compravendita, le tasse per la registrazione
dell’atto, 1 costi per opere di urbanizzazione primaria e secondaria poste
obbligatoriamente a carico del proprietari0197.

Alquanto controversa appare la possibilitd di capitalizzazione degli oneri

finanziari (ad es. mutuo) sostenuti dail’impresa per acquistare beni/immobilizzazioni

costruiti presso terzi. In tale faftispecie, infatti, 1 beni che non sono ancora entrati nel

Y7 In dottrina la capitalizzazione degli oneri finanziari non & pacifica in quanto vi sono filoni
dottrinari discordanti fra loro. Diversi Autori si sono espressi a favere della capitalizzazione degli
oneri finanziari, tra gli altri si vedano: A. CECCHERELLL I linguaggio dei bilanci, Firenze, 1961, p.
372; P. ONIDA, I bilancio d'esercizio delle imprese, cif., p. 354 e la Commissione per lo Studio dei
Principi contabili per la redazione dei bilanci a partecipazione statale. Al contrario, invece, si &
espresse il Consiglio Nazionale dei Dottori Commercialisti (documento n, 4, p. 23, punto 3) e
relativamente alla Direttiva, si veda L. COSSAR, Il rendiconto generale d'esercizio nelle imprese
societarie. Analisi del contenuto formale e sostanziale secondo la IV Direttiva CEE, Udine, 1979, p.
105. Per quanto concerne la dotirina pil: recente sono a favore dell’impossibilitd di riconoscere alcuni
oneri accessori quali oneri finanziari: S. MANFREDI, wlt. op. cit., p. 64 e la bibliografia di seguito
riportata; G. E. COLOMBO, Il bilancio nella discipling giuridica, cit, p. 71, il quale motiva la
possibilith di computare gli oneri finanziari negli oneri accessori al costo di acquisto sulla frase
contenuta nel punto 1 dell'art. 2426 c.c. che recita: "con gli stessi criteri [ovvero per la quota
ragionevolmente imputabile al prodotto e fino al momento dal quale il bene pud essere utilizzato]
possono essere aggiuntl agli oneri relativi al finanziamento della fabbricazione, interno o presso
terzi”; A, PALMA, Le valutazioni, in AAVV. (a cura di A. PALMA), {1 bilancio di esercizio, Milano,
1992, p. 140-141, osserva: “II legislators ha previsto la possibilitd di comprendere nel costo delle
immobilizzazioni gli oneri relativi al finanziamento della fabbricazione, interna o presso terzi. Da cid
dovrebbe derivare I'tmpossibilita di capitalizzare gli oneri finanziari nel caso di beni acquisiti sul
mercato. Tuttavia l'espressione “fabbricazione presso terzi” lascia spazio a due possibili
interpretazioni: linterpretazione esfemsiva della norma pud indurre a ritenere applicabile la
capitalizzazione anche degli oneri finanziari in presenza di contratti d'acquisto di immobilizzazioni
maietiali, a condizione che vi sia una relazione diretta tra esborso per l'acquisto e oneri finanziari
sostenuti. L'interpretazione restrittiva porterebbe invece a far rientrare in questa solo eventuali
contraiti d'appalto nell'ambito defl'esecuzione di un complesso e articolato lavoro interno. Ne
seguirebbe percid che la fattispecie non sarebbe estensibile a contratti d'acquisto”. Liinterpretazione
restrittiva i ritfene sia avvalorata dalla Relazione ministeriale che recita: “La regola dettata per 1 costi
di indiretta imputazione & poi estesa agli oneri finanziari, compresi quelli sostenuti per for costruire il
prodotto da terzi”. Peraltre, si conviene con guanto sostenuto da ANT. AMADUZZI, G. BENIGNI, Le
valutazioni secondo il prezzo di acquisizione o il costo di produzione. Artt 32-42 della IV Direttiva
CEE in AAVV., La coniabilitd delle imprese ¢ la IV Direttiva CEE, cit.,, p. 197-198: “si deve
comunque tenere presente che anche la capitalizzazione degli oneri finanziari non deve essere tale da
far superare al cespite il valore di mercato o quelle recuperabile mediante 1'uso”. Inolire, con
riferimento agli oneri finanziari da capitalizzare, un’altea parte della dottrina si & posta il problema se
per oneri finanziari dovessero intendersi solo gli oneri reali o anche quelli figurativi. In tal senso, si
vedano V. CODA, I costi di produzione, Milano, 1968, p. 363-364; L. GUATRI, Le aziende
industriali, Milano, 1966, p. 47-49; F. SUPERTI FURGA, Il bilancio di esercizio italiano secondo la
normativa europed, Seconda edizione, Milano, 1994, p. 156 ¢ 157.
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ciclo produttivo, non pofranno essere contabilizzati se non in futuro quando
I’impresa potra effettivamente impiegarli. Di qui I'importante principio secondo cui,
nel caso di costruzione in economia, la valutazione avviene al costo di produzione
che deve comprendere tutti quei costi necessari perché I’immobilizzazione possa
essere utilizzata'®®,

Come si & gia detto in apertura del presente paragrafo, 1’art. 2426 c.c., oltre al
costo di acquisto dell’immobilizzazione materiale contempla anche quello di
produzione. Quest’ultimo deve includere tutti i costi diretiamente imputabili al
prodotto™ (costi diretti come ad es.: costi delle materie prime, della mano d’opera

impiegata per la fabbricazione, costi di progettazione, costi delle forniture di beni e

servizi specifici che sono stati impiegati per la fabbricazione ecc.) e puo

Y% A tal riguardo si veda la definizione disposta dal codice civile all’art. 2426, richiamata dal
documento 1. 16 emanato dal CNDC, oggetto di analisi nel presente capitolo. Cfr. sul punto G
CATTURI, La redazione del bilancio d’esercizio, Padova, 1992, p. 122 ove si osserva che: “i
legislatore fa riferimento al momento nel quale il bene puo essere utilizzato per indicare sia il caso in
cui il bene risultl ultimato in base al suo processo tecnico di lavorazione, sia il momento in cui il bene
viene inserito organicamenie nella combinazione dei fatiori produttivi della societi che lo acquista’”,
Secondo I’A., appare ovvio che il legislatore in tale ipotesi abbia preferito accordare una preferenza
alla prima ipotesi piuttosto che alla seconda. Tuttavia, se si considera un impianto, per esempio, il suo
valore di scambio al momento dell’acquisto (valore di acquisizione) si configura nonmalmente come
valore oggettivo, misurato dalla quantita di denaro necessaria per la sua acquisizions. In pratica, se
diverse imprese volessero acquisire la disponibilitd di uno stesso impiante, dal medesimo fornitore e
alle stesse condizioni, dovrebbero sostenere un identico esborso monetario equivalente al costo. Una
volta acquisito, I'impianto verrd immesso nel contesto produttivo dell’impresa cessando la sua vita
isolata ed iniziando la sua vita di “relazione” con gli altri fattori produttivi presenti in azienda. Il
valore dell’impianto deve essere rivisto alla luce del nuovo contesto in cui si trova ad operare, nel
senso che il suo valore dipende ota dall’utilith che lo stesso bene & in grado di attribuire all’impresa
attraverso il suo economice utilizzo (valore d’uso), Pertanto, mentre il valore di scambio dell’impianto
& sostanzialmente nguale per tutte le imprese che intendono acquisirlo sul mercato, il valore d™uso
dello stesso impianto pud variare da impresa ad impresa in relazione alle differenti condizioni di
utilizzo e alle diverse e mutevoli prospettive economiche delle singele aziende. Quindi si pud
affermare che mentre il valore di scambio si configura come valore oggettive, il valore d’uso
rappresenta un veloro soggettivo, cioé legato alle condizioni operative delle singole imprese. Cfr. sul
punte C. CARAMIELLOQ, Capitale e reddifo, Operazioni di gestione e “dinamica dei valori”,
Milano, 1993, p. 156; P. ONIDA, Economia d’azienda, Ristampa della terza edizione rifatta e
ampliata, Torino, 1971, p. 673 & 674,

9 In dottrina si veda per tutti . ONIDA, La logica e il sistema delle rilevazioni quantitative
d’aziendn, Milano, 1970, passim secondo cui: “si allocane fra i componenti diretti quei costi che
direttamente riguardano un’unitd di fattore produttivo ¢ la sua utilizzazione all’interno del ciclo
produttivo indipendenternente dai costi sopportati dalla societd per I acquiste di aliri prodotti”. Cfr. sul
punio 5. MANFREDIL, ult. op. cit., p. 67.
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comprendere anche altri costi relativi al periodo durante il quele avviene la
fabbricazione, per la quota ragionevolmente imputabile al prodotto (trattasi dei costi
indiretti quali ad es.: costo dei materiali di consumo, costo dell’energia,

ammortamenti, costo del lavoro indiretto ecc). Inoltre, sempre con riferimento al

200

»

periodo di fabbricazione, e fino al momento nel quale il bene pud essere utilizzato
il costo di produzione ricomprende anche gli eventuali oner relativi al finanziamento
della fabbricazione (interessi passivi pagati su prestiti richiesti per finanziare le spese
sostenute), con esclusione di eventuali imputazioni di costi di natura straordinaria®’.
A differenza dei costi diretti, quelli indiretti potrebbero suscitare alcune
problematiche che restano comungue apparenti’ -, Infatti, si potrebbe pensare che i
redattori del bilancio societario possano discrezionalmente iscrivere detti costi vista
la loro indiretta individuazione, a tal proposito si & pronunciata la Relazione
ministeriale che ha chiarito come: “i redattori del bilancio dovranno riferirsi alla
clausola generale del bilancio di esercizio, anzitutto, per decidere se imputare alle

immobilizzazioni, oltre ai costi diretti, anche una quota di costi indiretli, e, in

seconda battuta, optare per un determinalo criterio di ripartizione dei costi comuni

2 Ty questo senso si & espressa la Relazione ministeriale al D.Lgs n. 127 del 1991, In dottrina si veda
A. PALMA, Le valutazioni, cit., p. 144-145 secondo cui: “Mentre con le espressioni utilizzate nel
codice relative ai costi ci si riferisce a quelli che possono essere capitalizzati, con ['espressione
“relativi al periodo di fabbricazione” e "fino al momento dal quale il bene pud essere utilizzato” si &
voluto circoscrivere ulteriormente il periodc temporale entro il quole | costi indivetti sostenuti
possono essere imputati al bene in costruzione”.

M Bventuali costi generati da accadimenti negativi di natura straordinaria {scioperi, incendi, catastrofi
naturali quali terremoti o alluvioni, ecc.) ocoorsi durante la costruzione dei beni non possono essere
capitalizzati e costituiscono, invece, componenti negativi di reddito dell'esercizio nel quale si sono
manifestati. Cft. per tutti S. MANFREDI, ult. op. cit., p. 66; M. LACCHINL, ult. ap. cit., p. 141.

2 Come si & visto, I’art. 2426 c.c. stabilisce che il costo di produzione “pud comprendere altri costi
per la quota ragionevolmente imputabile al prodotto”. L'espressione “pud comprendere” non pud
esgere intesa quale facoltd concessa al compilatore del bilancio, cft. in tal senso G E.COLOMBO (in
Il bilancio nella disciplina giuridica, cit., p. 75 88) il quale si esprime infatti dicendo che: “. # verbo
“potere” { "pud comprendere”) nell’art. 2426, n. 1, non assegna all'autore del bilancio una scelta di
opportunitd, bensi un margine di discrezionalitd lecnica da wtilizzare al fine della miglior
realizzazione della rappresentazione veritierq e covetta”.
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(laddove siano verificate le condizioni per U'imputabilitd di tali costiy™.

Infine, occorre ricordare che il punto n. 1 dell’art. 2426 c.c. estende la possibilita .

di capitalizzare 1 costi indiretti esplicitamente anche agli oneri relativi al
finanziamento della fabbricazione; la norma, pertanto, chiarisce esplicitamente la
possibilita di capitalizzare gli oneri finanziari nell’ipotesi di costruzione di

. 1s o . 204
immobilizzazioni in economia®™*.

5 Fra i componenti indiretti di costo del prodotto si allocano - osserva 1'Onida - tutti quelli relativi a
oneri che sone o si considerano comuni a pit produzioni simultanee o successive entro dati periodi di
tempo e si addossano a ciascun prodotto mediante ripartizione tra i diversi prodotti ai quali gli oneri
comuni si estendono” (cfr. P. ONIDA, La logica e il sistema delle rilevazioni quantitative d'azienda,
Milano, 1970, p. 242). In ordine alla possibilita di computare nel costo di fabbricazione anche quote di
costi indiretti, si veda altresi, A. VIGANO, Le immobilizzazioni tecniche investigate nella dinamica
economica d'impresa, Milano, 1979, p. 117 ss. Per altri approfondimenti si vedano: M. LACCHINT,
wlt. op. cit, p. 140 ¢ 1a bibliografia ivi inserita neila nota n, 18; 8. MANFREDI, ult. ap. cit., p. 67.

2* A tal riguardo il Principio contabile n. 4 Costruzioni in economia (par. D. IL b, p. 25-26) precisa
che, nell’ampia categoria det costi indiretti possono essere capitalizzate le sole spese generali di
fabbricazione (quali ad es.le spese di progettazione, i costi di fornitura esterna), viene esclusa pertanto
la possibilitd di rinviare al futuro altre categorie di oneri di natura indiretta quali le spese generali
amministrative e comerciali. L”imputazione delle spese generali di fabbricazione & ammissibile solo
nelle ipotesi in cui 'impresa svolge attivitd di costruzione dei cespiti in economia in modo
continuativo. Di converso, nel caso in ol atiivitd di costruzione in economia abbia carattere
eccezionale, appare coerente escludere dalla valutazione le spese generali di produzione. Cft. per tutti
M. LACCHINI, uft. op. cit., p. 141 nonché N, DI CAGNO (Il bilancie d’esercizio, Bari, 1994)
secondo cui: “La difficolta nel procedimento valutativo delle costruzioni interne discende dalla
necessita di distinguere nell’insieme dei costi di diversa watura, sostenuti dall’impresa, quelli da
capitalizzare come immobilizzazioni materiali e, di converso, la parte di tali costi da far concorrere
alla determinazione del veddito come componenti negativi. Invero gli impianti costruiti in economia
non possono essere valutati al costo primo, comprensivo cioé dei soli costi di manodopera divetta
impiegata € dei materiali utilizzati, E' necessario, invece, assegnare con tutte le cautele, ma con

Vinevitabile discrezionalitd, una quota di costi generali in modo da attribuire alle immobilizzazioni un

valore pieno, confacente ai fini della corretia e veritiera rappresentazione della situazione
patrimoniale, e m modo da iscrivere un valore adeguato per la determinazione delle quote
d’ammortamento e percid della redditivita degli esercizi nei gquali le immobilizzazioni saranno
utilizzate”. St vedano altresi A. PALMA, Le valuiazioni, op. cit., p. 146 secondo cui: gli oneri
Jfinanziari per essere lecitamente copitalizzati, devono essere espliciti ovvero addebitati da terzi su
capitali presi a prestito per la fabbricazione del bene e realmente wiilizzari per tale fabbricazione; un
altro elemento molio importante riguarda il periodo di riferimento: possono essere capitalizzati sono
gli oneri finanziari di medio-lungo termine, nel caso di brevitd dello stesso & necessaria un’analisi di
merito sull 'effettiva correlazione di faito ira questi e l'investimento in affo”; 8. TERZANI,
Introduzione al bilancio d’esercizio, Padova, 1995, p. 105 il quale osserva che: “anche gli interessi
passivi corrisposti per [’acquisto o la costruzione di immobilizzazioni possono essere capitalizzati nel
valore del beni interessati, temendo conto del fatto che essi appartengono all’organizzazione
permanente dell’azienda e donno un reddito quando risultano funzionanti”. U A. prosegue 1'indagine
sulla capitalizzazione degli interessi passivi riferendosi a quelli pagati wricamente per acquistars le
immehilizzazioni in oggetto, infine, devono essere rapportati al tempe che intercorre tra il momento
del¥’acquisizione e quello in cui il bene & pronto per essere utilizzato senza prescindere dalla fase di
montaggio e della messa in opera del bene siesso. Per ulteriori approfondimenti anche bibliografici si
veda M. LACCHINI, uft. op. cit., p. 142-143, in particolare si veda la nota n. 23.
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Un punto molto importante da considerare si riferisce alle ipotesi relative ai casi
diversi dall’acquisto del bene presso terzi o dalla costruzione in economia®®; nel
caso in cui il valore del bene che deve essere iscritto in bilancio, pervenga da una
relazione di stima redatta da un perito ai sensi dell’art. 2433 c.c., il valore di
riferimento sard quello che figura da tale relazione; nel caso in cui il bene sia
pervenuto nel patrimonio societario attraverso una donazione (o a titolo gratuito), la
valutazione del valore dell’immobilizzazione si basera sul prezzo di mercato di beni
analoghi o, se minore, sul valore di utilizzazione del bene®™®; nel caso di acquisto
avvenuto con contributi pubblici in conto capitale, si preferisce iscrivere all’attivo il
costo comprensivo del contributo e contemporaneamente si procede all’iscrizione
nella colonna del passivo di una voce di netto (riserva di capitale), ossia il conto
contributi capita16207; nel caso di pennutazog, Iiscrizione del valore si basera su
quello certificato sul libro contabile del bene ceduto, tuttavia, nel caso in cui il valore
de quo dovesse risultare eccessivamente inferiore a quello presente sul mercato e al
valore di utilizzazione per I'impresa, sara preferibile iscrivere il valore risultante da

queste ultime due ipotesi (ex art. 2423, co. 4° c.c.)zog.

%% Per un approfondimento della casistica di cui sopra si vedano per tutti; M, LACCHINT, uit. op. cit.,
?o's 143-144; §. MANFREIM, L evoluzione del sistema contabile, cit., p, 68,

Cfr. G E. COLOMBO, /] bilancio nella discipling giuridica, cit., p. 75.
07 Cfr. G B. COLOMBO, Il bilancio nella disciplina giuridica, cit., p. 75-76.
2% Nella maggior parte dei casi le immobilizzazioni sono acquistate per cassa o accendendo un debito
o altra obbligazione per la quale sia facilmente determinabile ’equivalente in denaro. In taluni casi
un*immobilizzazione materiale potrebbe essere acquisita tramite una permuta, per esempio in cambio
di azioni ordinarie dell’impresa, e questo potrebbe far nascere problemi nella determinazione del
valore da capitalizzare. Tn linea generale, la registrazione deve essere fatta al valore di mercato del
bene oppure a quello della contropartita data in cambio del bene che si acquisisce,
0 qul tema della permuta cft. il Principio contabile n. 4 del CNDC, par D.IL ¢) Permuta: 1. Come
regola generale, la permuta di un’immobilizzazione tecnica con un’altra, qualora nell’aspetto
sostanziale rappresenti un’operazione di acquisto-vendita, va effettuata sulla base dei valori di
metcato dei beni permutati, 11 valore di mercato del bene ricevuto in permuta rappresenta il valore da
ascrivere in bilancio per il bene ricevuto. 11 valore di mercato del bene ricevuto in permuta rappresenta
it valore con cui si determina 'utile o la perdita sul bene dato a permuta, 2, Vi sono dei casi in cui la
permuta di un’immobilizzazione non rappresenta nell’aspetto sostanziale una compravendita, ma
costituisce un mezzo per procurare la disponibilitd di un bene similare senza 1’obiettivo del
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Al punto 2 dell’art. 2426 c.c. si stabilisce che: “Il costo delle immobilizzazioni,
materiali e immateriali, il cui utilizzo & limitato nel tempo, deve essere
sistematicamente®'® ammortizzato in ogni esercizio in relazione con la loro residua
possibilita di utilizzazione #21

La procedura di ammortamento ¢ prescritta per le immobilizzazioni materiali la
cui utilizzazione & limitata nel tempo, pertanto, non appare applicabile a tutte le
immobilizzazioni. Vi sono, infatti, immobilizzazioni non soggette a utilizzazione
limitata nel tempo, quali ad esempio i terreni e altre che pur soggette a tale
limitazione, per la loro modesta entith non vengono assoggettate all’ammortamento,
ma direttamente imputate a spese nell’esercizio. La scelta dell’uno o dell’altro
metodo non deve contrastare con i principi di verita ¢ correttezza a fondamento del
bilancio d’esercizio.

Al punto 3, I’art. 2426 c.c. sancisce che: “IL’immobilizzazione che, alla data della
chiusura dell’esercizio, risulti durevolmente di valore inferiore a quello determinato

. . 212 . . .
secondo i due punti precedenti” ", deve essere iscritta a tale minor valore; questo non

pud essere mantenuto nei successivi bilanci se sono venuti meno i motivi della

conseguimento di un ricavo. In tali casi, il valore originario dell’immobilizzazione acquisita deve
essere tenuto pari al valore contabile dell’immobilizzazione ceduta, come nel caso di permuta di
un’immobilizzazione tecnica destinata alla produzione contro una similare immobilizzazione tecnica
da destinarsi anch’essa alla produzione. Cid naturalmente purché tale valore sia basato su corretti
principi contabili. Nel caso in cui ’immobilizzazione ceduta fosse sopravvalutata (o sottovalutata) a
motivo di inadeguati (o eccessivi) ammortamenti sarebbe necessario procedere al ricomputo
dell’"immobilzzazione acquisita in base ai corretti principi contabili, Tale tipo di permuta solitamente
non costituisce un vero e proprio procedimento di compravendita.

0 «rquverbio sistematicamente mira ad evitare che gli ammortamenti vengano accelerati o
rallentati nei vari esercizi a seconda della convenienza, anziché essere effettuati secondo i piani” cff,
Relazione Ministeriale di commento all’art. 2426 c.c.

Mow«ry formula — in relazione con la residua possibilite di wtilizzazione - & sembrata la pii idonea a
ricomprendere tutte le componenti dell’ammortamento (uswra fisica, superamento tecnologico,
ecc.,.)” cofr. sul punto Relazione Ministeriale di commento all’art. 2426 c.c. Per ulteriori
approfondimenti, si veda infra al paragrafo appositamente dedicato all’ammortamento,

N2 “La perdita di valove che richiede la svalutazione deve essere dwratura: danmeggiomenti,
obsolescenza, andamento non remunerativo del mercato dei prodotii ecc.. Dell’vhsolescenza deve
temersi conto gia wella determinazione degli anmmortamenti, ma inattese innovazioni tecnolegiche
possono rendere antieconomico 'impianto e vichiedere quindi la sua svalutazione”. Cfr. Relazione
ministeriale di commento all’art. 2426 ¢.c.
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rettifica effettuata’’

. La svalutazione di cui trattasi, deve tener conto di due
premesse: ~ il valore iscritto in bilancio delle immobilizzazioni non deve superare
quello effettivo d’uso delle stesse, il quale pud essere inferiore al valore di costo
rettificato degli ammortamenti; - il fine degli ammortamenti & ripartire sugli esercizi
di competenza un costo pluriennale e non determinare il wvalore che le
immobilizzazione devono avere in bilancio.

E’ chiaro pertanto che, nel caso in cui si verifichi una perdita durevole di tale
valore durante la vita del cespite, il valore delle immobilizzazioni deve essere
rettificato mon con gli ammortamenti, bensi ricorrendo a svalutazioni. Aspetto non
meno rilevante della norma in questione ¢ che quando vengono meno in tutto o in
parte le cause che hanno determinato la svalutazione, questa non pud essere
mantenuta, dovendo essere ripristinato il valore al costo. Una tale situazione deve
accadere molto raramente, perché una perdita di valore duratura con la conseguente
svalutazione, deriva da fafti gravi da valutarsi con molta accuratezza, altrimenti la
norma sulle svalutazioni diventerebbe un comodo strumento di attuazione di
politiche di bilancio,

In ultima analisi, il quarto comma dell’art. 2423 c.c. dispone che: “... [omissis] se
in casi eccezionali, ’applicazione di una disposizione degli articoli seguenti &
incompatibile con la rappresentazione veritiera e corretta, la disposizione non deve
essere applicata”.

Relativamente alla definizione dei casi eccezionali, la Relazione Ministeriale di
commento a tale articolo cosi recita: “Non si é ritenuto possibile precisare i casi

eccezionali in cui ['osservanza degli articoli seguenti potrebbe wisultare

3 per ulteriori approfondimenti su quanto citato sopra, si veda "apposito paragrafo del persente
capitoio dedicato alla svalutazione economica defle immobilizzazioni,
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incompatibile con la rappresentazione veritiera e corretta; dovrda comungue trattarsi
di casi veramente eccezionali, essendo evidente che le specifiche norme relative aile
strutture e alle valutazioni sono detiate al fine di assicurare la rappresentazione
veritiera e corretta. In particolare, non costituisce caso eccezionale la eventuale

sopravvenuta scarsa significativiti dei valori storici per effetto dell 'inflazione...” **

4, L’AMMORTAMENTO DELLE IMMOBILIZZAZIONI
MATERIALI

L’ammortamento pud essere definito un procedimento tecnico-contabile
attraverso il quale il valore del bene strumentale viene ripartito nei diversi esercizi
d’imposta in proporzione al deperimento e al consumo dello stesso nell’attivita
produttiva; il valore dei beni ad utilitd pluriennale viene trasferito per quote al conto
economico gravando sul risultato d’esercizio,

E quindi, in un sistema contabile a valori storici, la ripartizione del costo (come
definito nel codice civile) di un’immobilizzazione materiale tra gli esercizi della sua

215

stimata vita utile® .

In tal senso, l'ammortamento rappresenta la misura del contributo che

24 1] ptineipio della deroga di cui trattasi viene ripreso anche nella normativa internazionale. E’ questo
uno dei casi in cui la normativa internazionale si rifa alle disposizioni nazionali in materia contabile.
5 Rileva G. FERRERO, La valutazione del capitale di bilancio, cit, p. 88: “I valore
dell’ investimento in corso alla fine di ogni esercizio é dato dal residuo costo ammortizzabile che viene
rimviato a carico degli esercizi successivi, nei quali si presume che | corrispondenti beni di uso
durevole abbiano ancora, come tall, una love "vita economicamente utile”, Tale valove dipende
dungue anche dal processo di ammortamento’ del velativo costo pluviennale, il quale - per quanto
processo di Fipartita imputazione nel tempo di dati costi ammortizzabili - costituisce pure, per gli
effetti che comunque determina sui vesidui costi da rinviare al futuro, un processo quanto meno
indiretto di valutazione dei cespiti in oggetto”. Cir. S. MANFREDI, L'evoluzione del sistema
contabile, cit., p. 69, in particolare si veda la nota n. 63 alla quale si & fatto riferimento.
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I'immobilizzazione da al processo produttivom. Tale procedura si sposa con il

principio della competenza economica ¢ temporale, prevista tanto ai fini civilistici

quanto a quelli fiscali*’’, in base al quale, per la determinazione dell'utile civilistico e

del reddito imponibile, si deve tener conto tanto dei proventi quanto degli oneri di

competenza dell’esercizio.

Come si ¢ visto nel precedente paragrafo, 1’art. 2426 c.c. prevede al secondo
punto che: “il costo delle immobilizzazioni, materiali e immateriali, la cui
utilizzazione & limitata nel tempo, deve™™® essere sistematicamente ammortizzato in
ogni esercizio in relazione con la loro residua possibilita di utilizzazione. Eventuali
modifiche dei criteri di ammortamento e dei coefficienti applicati devono essere

motivate nella nota integrativa”. Il termine “sistematicamente” significa che non &

215 Nell'ampia dottrina nazionale che intende l'ammortamento come processo di ripartizione di un
costo comune a pin esercizi, si vedane, tra gli altri: A, AMADUZZI, L'Azienda nel suo sistema e
nell’'ordine delle sue rilevazioni, Torino, 1981; D, AMODEOQ, Ragioneria generale delle imprase,
Napoli, 1988; F. LIZZA, Contabilita sistematica degli impianti, Roma, 1974; P, ONIDA, I bilancio di
esercizio nelle imprese, cit; O. PAGANELLIL, Il bilancio di esercizio. Problemi di valutazione,
Bologna, 1974; F. RANALLIL, Ammortamento e rinnove degli impianti nel bilancic di esercizio,
Padova, 1990; R. N. ANTHONY, Principi di contabilitd nazionale, Milano, 1992, p. 139-140 . Tale
nota bibliografica & stata integralmente presa da S. MANFREDI, op. ¢, p. 69 e M. LACCHINI,
Modelli teorico-contabili, cit., p. 145.

27 Da un punto di vista esclusivamente fiscale, invece, l'ammortamento dei beni materiali deve essere
effettuato in base ad appositi coefficienti ministeriali al momento in attesa di revisione (si veda [art.
102 TUIR. Coefficienti stabiliti con D.M. 31/12/1988 soggetti a modifica ex L.244/2007) nonostante
una recente determinazione che aveva fissato i termini entro il 31/12/2009 al fine di tenere conto del
maggior peso nei processi produttivi acquisito dai beni ad alta tecnologia e risparmio energetico (cft.
sul punte art. 6 D.L. 78/2009 “Manovra d’estate”),

5§ bene ricordare che la procedura di ammortamento, costituisce un obbligo gravante sugh
amministratori indipendentemente dal fatto che I’esercizio si sia chiuso con un utile o una perdita, A
tal fine si riporta di seguito quanto sostenuto da G. PAOLONE (in # bilancio di esercizio, Torino,
2004, p. 134) secondo cul: “stabilendo la sistematicitd dell’ammortamento, il decreto ha stabilito
l'obbligatorieta della sua imputazione a tutti | periodi in cui § beni partecipano all'attivitd produttiva
indipendentemente dai risultati conseguiti, La quota di ammortamento va pertanio imputata ol conto
economico annuale anche gquando lesercizio chiude in perdita”. Si veda altresi C. CARAMIELLOQ, I
bilancio di esercizio, ieri e oggl. Brevi note per un confronto, Milano, 1994, p. 82 sscondo cui: “la
guota di ammortamento non é tanto collegata al deperimento o al conswimo del bene guanto, pil
ampiamente alla presenza funzionale dello stesso nella combinazione aziendale. L'altezza della quota
di ammortamento, appunto, & funzione della suddetia presenza: questa non pud prescindere,
ovviamente, dalle possibilitd prospettiche di utilizzazione. La quota di ammortamento, dunque, é un
valore storico-prospeitico, collegato alla  "residua possibilitd  di  utilizzazione” del bene.
L'ammortamento, pertanto, proprio in quanto rappresenta la leva necessaria per aggiornare la
presenza del beng cui si riferisce, deve essere fatto n ogni esercizio, anche in quelli caratterizzati da
eventuale non utilizzo”, Per approfondimenti bibliografici, si vedano anche: M. LACCHINI, wir, op.
cit., p. 144-154; 8, MANFREDI, uft, op. cit., p. 69 ss.
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possibile decidere se imputare o meno I"ammortamento ovvero se imputarlo con
quote di volta in volta decise in base ad eventuali obiettivi di bilancio. In definitiva,

I’ammortamento deve basarsi su piani strutturati nei guali devono essere precisati i

tempi, i modi e la durata del procedimento di ripartizione dei costi delle

immobilizzazioni nei diversi esercizi, evitando in tal modo 1’attuazione di politiche
discrezionali di bilancio?,

Una discussione assai dibattuta in dottrina riguarda una duplice interpretazione del
termine “sistematico’; secondo la prima, tale termine dovrebbe essere inteso nel
senso che il piano di ripartizione dei costi e delle utilitd pluriennali debba essere
costituto avendo riguardo alla funzione meramente tecnica dell’immobilizzazione, e
quindi considerando come parametro di riferimento il deperimento o il logorio fisico
del bene™; una seconda interpretazione invece il termine de guo si riferirebbe alla
diversa funzionalita economica conseguita dai cespiti all’interno del ciclo produttivo
dell’azienda™'.

Tuttavia, ai fini di un inquadramento pit sicuro delle diverse componenti
dell’ammortamento (usura fisica, superamento tecnologico, minore alienabilita

dell’i1npiant0222), sembra piti idonea alla ratio del codice I'interpretazione secondo la

quale & la nozione di “residua possibilita di wtilizzazione” I’elemento determinante

M9 Cfr. F. SUPERTI FURGA, I bilancio di esercizio italiano secondo la normativa europea, cit., p.
124; 8. TERZANI, Iniroduzione al bilancic d’esercizio, cit. p. 111 secondo il quale: “gfi
ammortamenti devono derivare da appositi piani prestabiliti che consentono di ripartive il loro costo
nel tempo in funzione della vita utile del bere”. Cfr. M. LACCHINI, wlt. ap. cit., p. 148,

0 Secondo questa interpretazione, la quota di ammortamento imputabile in ciascun esercizio si basa
essenzialmente su un indicatore reddituale ottimale inconirate durante la gestione delle attivitd. Cfr.
M. LACCHINI, wlt. op. cit., p. 148,

2L Questa interpretazione indurrebbe a ritenere che, valore preponderante nel calcolo
dell’ammortamento delle immobilizzazioni, sia dato da fattori non aventi natura squisitamente tecnica,
o meglio, il legislatore utilizzando il termine “sisternaticamente” propenderebbe per I’individuazione
di un reddito che sia tendenzialmente indicatore delle condizioni di economicita dell’azienda. Cir. T
ONIDA, /I bilancio delle imprese, cit., p. 423; M. LACCHINI, w/#, op. cif., p. 148-149, in particolare
si veda ["ampia nota di commento 1. 32 a p. 148.

22 Cfr. R. CORTICELLL, I'obsolescenza degli impianti Milano, 1983; F. PODDIGHE, La
manutenzione degli impianti, Pisa, 1979.
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per dare un’adeguata spiegazione all’avverbio “sistematicamente”.

L’espressa “residua possibilita di utilizzazione™ in sostanza riassumerebbe le
quote di ammortamento considerando in foto non solo quelle relative al deperimento
fisico del bene o alla sua usura, ma riferendosi altresi alla mera funzione tecnica delle
stesse e alla funzione di economicitd svolta all’interno del ciclo produttivo nel suo

insieme??

. Questa interpretazione appare la piu lineare ¢ conforme alla volonta del
legislatore, e corrisponde pienamente a quanto stabilito dal documento n. 4 del
CNDC nel quale si afferma testualmente che: “ai fini del calcolo dell’ammortamento
va considerata la durata economica o vita utile delle immobilizzazioni (che
normalmente ¢ inferiore alla durata fisica del bene) commisurata all’utilita
economica perseguita dal bene nel medio e lungo periodo, oltre alle cause che
fisiologicamente possono influire sul valore dello stesso™?%*, Ne deriva che si dovra
verificare, in maniera continuativa, la residua capacita di utilizzazione al fine di
identificare le variazioni di natura tecnica e/o economica che incidono sul valore del

bene da ammortizzare™’.

3 Cfr, S. TERZANI, Introduzione al bilancio d’esercizio, cit., p 106 secondo il quale: il periodo di
ammortamento corrisponde alla vita utile del bene da ammortizzare e sulla sua durata influiscono
malti fattori tra i quali guelli di natwra fisica ed economica, Molto importanie & il chiarire cosa si
intende per vita wutile del bene: in tal senso si fu riferimento al periodo di tempo nel quale
Vimmobilizzazione & in grado di produrre un’utilitd economica alla societd che lo detiene”.

24 Cfy. M. LACCHINI, ult op. ¢it., p. 150, R. CARAMEL, Le nuove norme sul bilancio, Tl Sole 24
Ore, Milano, 1991, p. 114; 8. MANFREDI, wlt. op. cit., p. 74; P. ONIDA, Il bilancio di esercizio delle
imprese, cit., p. 350; F. SUPERTI FURGA, [l bilancio di esercizio italiano secondo la normativa
europea, cit. p. 124.

5 Cfr. E. SUPERTI FURGA, [ bilancio di esercizio italiano secondo la normativa europea, cit. p.
124 secondo cui: “la gestione aziendale comporta il mantenimento dei programmi preordinat! fino
all'esaurimento dei processi produttivi cul partecipano le immobilizzazioni oggetto del processo di
ammortamento. Circostanze generali d'ambiente (mutamenti tecnologici, condizionamenti legislativi,
e altro), di mercato, come variazioni quali-quantitative della domanda di mercate dincetta e di
sbocco o dell'offerta di fuitori di produzione alternativi, e di strategie aziendall che interagiscone con
| mutamenti sopra indicati, possono indurre ad wuna revisione delle quote di ammortamento. Il punto 2
dell'ari, 2426 - prosegue [l'Autore -sembra aver pienamente recepifo quesia realtd economico-

aziendale, ammetiendo modifiche ai criteri di ammortamento scelti all'inizio del processo, ma al

tempo stesso maniiene la correlazione tra le quote di ammortamento e | nuovi programmi adottati”,
Per ulteriori approfondimenti si vedano: 8. MANFREDI, wit. op. cit., p. 75-76 da cui si & preso il
materiale della relativa nota, nonché M. LACCHINI, #it. op. cit, p. 131-152.
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L’ammortamento deve basarsi su un piano, preferibilrhente sctitto, in cui vengono
riassunti tutti 1 termini necessarl per una corretta quantificazione della quota
annuale®®. Per quanto riguarda invece il valore da ammortizzare il codice stabilisce
che tale valore corﬁsponde al costo originario (costo di acquisto o di préduzione),
comprese le capitalizzazioni avvenute durante la vita del bene.

Il piano di ammortamento di ciascuna immobilizzazione deve essere costruito
tenendo conto: del valore da ammoriizzare; della residua possibilita di utilizzazione,
dei criteri di ripartizione del valore da ammortizzare.

Il valore da ammortizzare ¢ rappresentato dalla differenza tra il costo di
acquisizione dell’immobilizzazione e il suo presumibile valore residuo al termine
della vita utile. Il valore residuo al termine della vita utile dell’immobilizzazione
rappresenta un valore presunto. Esso deve essere determinato facendo riferimento al
prezzo realizzabile sul mercato attraverso la cessione di immobilizzazioni simili sia
con riferimento alle caratteristiche tecniche del bene che al processo di utilizzazione
cui esso € sottoposto. Nel corso della vita del bene, la presunzione del valore residuo
al termine della vita utile pud subire modifiche, ad esempio perché sono intervenute
delle variazioni dei prezzi. Di conseguenza tale valore deve essere periodicamente
aggiornato nel piano di ammortamento dell’immobilizzazione®™’. Inoltre il valore di
recupero va considerato al netto di eventuali costi di rimozione del bene. Spesso, il

valore di realizzo € estremamente modesto: questa ragione, insieme alle difficolta di

28 Secondo P BASTIA, Il nuovo bilancio dlesercizio. Aituazione della 1V Direttiva CEE, Clueb,
Bologna, 1993, p. 45: “L'ammortamento deve essere operalo secondo un piano sistematico, quindi
deve essere predefinito vispetto all'iilizzazione del bene. Il piano iniziale non va poi modificato
durante la vita del bene, se non in casi eccezionali e con debita spiegazione nella nota integrativa”.

27 Cfr. A. VIGANO, Le immobilizzazioni teeniche investigate nella dinamica economica d’impresa,
Milano, 1976, p. 162 secondo cui: “7 programmi, i piani, le prospeitive e le predizioni d'impresa sono
suscettibili di periodiche revisioni a causa di una molteplicita di fattori {economici, ambientali,
aziendali, ecc.); le durate delle fmmobilizzazioni tecniche possono viproporsi quindi al termine di
clascun esercizio in dipendenza delle niove conoscenze acquisite nel sistema produttivo posto in
continua evoluzione”. Per approfondimenti sul punto si veda supra sul testo del presente paragrafo.
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una sua determinazione attendibile, portano spesso a non tenerne conto. Nel caso in
cui si presume che il valore di realizzo sia inferiore rispetto ai costi di rimozione del
bene, la differenza ¢ accantonata lungo la vita utile del cespite.

~ La vita utile dell’immobilizzazione deve essere determinata tenendo conto dei
seguenti fattori: deterioramento fisico legato al trascorrere del tempo; condizioni di
utilizzo (all’aperto, al chiuso, luoghi freddi, umidi, ecc..); politiche di manutenzione
e riparazione; grado di wutilizzo; durata economica dei cespiti desumibile
dall'esperienza relativa all'impresa, ad altre imprese operanti nello stesso settore, a
stime dei produttori; obsolescenza del cespite ¢ del prodotto da esso ottenibile; piani
aziendali per la sostituzione dei cespiti; fattori ambientali, economici e legali che
possono imporre dei limiti all'uso del cespite. Anche la presunta durata utile
dell’immobilizzazione pud subire variazioni nel tempo con la conseguente necessita
di modificare il piano di ammortamento predisposto originariamente.

I criteri ammessi alla ripartizione del costo ammortizzabile ai fini del calcolo delle
quote di ammortamento sono: 1) Quote ammortamento costanti, il cui calcolo viene
effettuato dividendo il valore da ammortizzare per il numero di anni di vita utile del
bene. Si tratta del metodo che presenta una maggiore facilita di applicazione e
consente con maggiore chiarezza il confronto dei bilanci relativi a vari esercizi.
Spesso si applicano quote di ammortamento costanti pari alle quote di
ammortamento ordinarie fiscalmente deducibili. Questo modo di procedere, molto
diffuso nella pratica, ¢ ammissibile solamente se i suddetti coefficienti sono
rappresentativi della residua vita utile dell’immobilizzazione. L'uso di quote costanti
di ammortamento si fonda sull’ipotesi che I'immobilizzazione cede, negli anni di vita

utile, un’utilita costante. Va perd osservato che spesso gli impianti, i macchinari e le
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altre immobilizzazioni presentano un’efficienza che pud mutare nel tempo anche in
modo molto sensibile oppure pud accadere che 'utilita di tali beni rimane costante
nel tempo solo grazie a manutenzioni e riparazioni che diventano via via pill onerose.
Inoltre occorre osservare che anche quando la produzione ottenibile nei vari esercizi
dagli impianti & abbastanza costante, le quantitd vendute possono essere
sensibilmente diverse con la conseguenza che il valore recuperabile attraverso i
ricavi d’esercizio conseguibili durante la vita utile del bene non risultano essere
costanti nel tempo. Questa considerazione inevitabilmente si riflette sulla Vallitazione
della proficua utilizzazione futura delle immobilizzazioni**®; 2) Quote di
ammortamento decrescenti (double declining-balance method). Seppure il criterio di
quote di ammortamento costanti & quello da preferire™, 1 criteri di ammortamento
devono comunque assicurare una razionale e sistematica imputazione del valore
dell’immobilizzazione durante la vita utile della stessa. Di conseguenza, non
necessariamente devono essere applicate quote di ammortamento costanti, ma
possono essere applicate anche quote di ammortamento decrescenti, pur essendo da
preferirsi le primem. Anche se le quote di ammortamento costanti sono da preferirsi,
secondo ’OIC - 16 & ammissibile anche il calcolo di quote di ammortamento

decrescenti. Questo metodo presuppone che le immobilizzazioni cedano all’impresa

** Secondo molti autori I’applicazione di quote costanti di ammortamento & appropriata nel caso di
immobilizzazioni tecniche la cui efficienza non varia in mode sensibile nell’arco della loro vita utile e
quando le spese di manutenzione ¢ di riparazione che gravano sui vari esercizi, sono mantenute stabili
altraverso la costituzione di fondi di manutenzione e riparazione e ancora se la produzione effettuata
grazie alle immebilizzazioni in questione non ¢ molto diversa tra un esercizio e 1altro. Del medesimo
avviso ¢ 8. TERZANI, Introduzione al bilancio d’esercizio, cit. secondo cui: “@ preferibile il metodo
delle quote di ammortamento costanti, anche se implica 'utilizzazione costante o quasi dei beni nel
tempo. Tale metodo si basa sull’ipotesi che I'immobilizzo suddivida la sua utilitd nei vari esercizi in
modo uniforme”, Cfr. altresi M. LACCHINI, wit. op. cit,, p. 152-153,

% Cfr, M. LACCHINI, ult. op. cit., p. 152; S. MANFREDI, ult. op. cit., p. 76-77.

B0 G, M. LACCHINI, wlt, op. cit., p. 153, in particolare i veda la nota n. 40.
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una maggiore utilitd nei primi esercizi di vita rispetto ai successivi®’.

Le quote di ammortamento decrescenti possono essere calcolate con diversi
metodi matematici. Alcuni autori®? suggeriscono il caleolo di quote di
ammortamento decrescenti rappresentate da una percentuale fissa del valore residuo
da ammortizzare risultante all’inizio dell’esercizio, altri suggeriscono I’uso di una
percentuale decrescente sul valore originario del bene, altri ancora ritengono utile
calcolare le quote di ammortamento in modo direttamente proporzionale al
decrescere del numero di esercizi che deve ancora decorrere prima della eliminazione
dell’immobilizzazione.

L’OIC 16 suggerisce 'uso di due metodi per il calecolo delle quote di
ammortamento decrescenti: il metodo logaritmico ed il metodo aritmetico o
americano. Il metodo logaritmico consiste nell’applicare una formula al valore
residuo da ammortizzare all’inizio dell’esercizio. Poiché tale valore decresce nel
tempo per effetto del calcolo delle quote di ammortamento, la quota calcolata in ogni
esercizio sara inferiore rispetto a quella dell’esercizio precedente.

Il metodo aritmetico o americano che consiste nel moltiplicare il costo storico del
cespite per un rapporto costruito ponendo al numeratore il numero di anni di vita
residui del bene e al denominatore il numero di anni che rappresentano la somma dei
periodi di ammortamento non ancora decorsi. Mano a mano che si riduce la vita utile
residua del bene si riduce anche la quota di ammortamento annua.

Il codice civile tuttavia, non ritiene applicabile il sistema delle quote di
ammortamento crescenti per il calcolo delle quali si possono utilizzare varie formule:

ad esempio la quota di ammortamento pud essere determinata in misura

21 Cfr. Principio contabile nazionale 16, § D.X1.4.
22 Cft. per tutti R. N. ANTHONY, Principi di contabilita naziongle, cit., p. 129.
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inversamente proporzionale al numero di esercizio della residua vita utile
dell’immobilizzazione oppure in misura direttamente proporzionale al numero di
esercizi gia trascorsi della presunta vita utile dell ‘immobilizzazione o ancora in base
ad una percentuale crescente del valore originarié dell’immobilizzazione. L uso di
quote di ammortamento crescenti pud ritenersi utile nei casi in cui gli impianti
presentano una utilizzazione limitata nei primi esercizi di vita e il loro
funzionamento tende a crescere nel tempo™-,

Esiste poi la possibilitd di calcolare guote di ammortamenio variabili. Anche
queste non sono ritenute opportune dall’OIC 16 se non in ipotesi particolari come nel
caso di industrie estrattive. Il calcolo di quote di ammortamento variabili si ha
allorquando le quote sono determinate di esercizio in esercizio in base ad opportuni
indici quantitativi come la quantita di produzione o le ore di lavoro.

| Le quote di ammortamento calcolate in base alla quantitd di produzione sono
determinate in modo direttamente proporzionale al rapporto tra la quantity di
produzione ottenuta nell’esercizio e il volume complessivo di produzione che si
presume si possa avere nel corso della vita utile dell’impianto.

In modo analogo le quote di ammortamento calcolate in base alle ore di lavoro
sono determinate in modo direttamente proporzionale al rapporto tra le ore di lavoro
dell’esercizio dell’impianto da ammortizzare e quelle complessive presunte per
Iintera durata della vita utile del bene. E evidente che il limite maggiore di questo
metodo sta nella difficolta insita nella previsione della quantita totale di produzione o
delle ore complessive di lavoro dell’impianto. La determinazione preventiva di tali

valori & estremamente ardua, come pure difficile ¢ prevedere in modo attendibile la

73 11 limite principale di tale metodo di ammortamento sta nel fatto che lo quote pil elevate di
ammortamento gravano sugli esercizi nei qualt i beni richiedono maggiori spese di manutenzione €
riparazione a causa del logorio fisico.
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durata dei beni da ammortizzare soprattutto per la possibilita che vengano eliminati
dal processo produttivo per cause economiche.

Va poi osservato che non sempre vi ¢ una relazione tra volume di produzione o
ore di lavoro e deperimento fisico del bene. In alcuni casi, infatti, il logorio fisico
dell’immobilizzazione non é direttamente proporzionale alla quantita prodotta o alle
ore di lavoro: 1’uso di un impianto, spesso, ¢ solo una delle cause del suo
deperimento fisico. Esistono poi delle immobilizzazioni che subiscono un logorio
fisico maggiore proprio quando sono inattive come nel caso delle fornaci. Infine, uno
stesso impianto potrebbe subire un deperimento diverso a seconda del tipo di
lavorazione eseguita.

Ultima considerazione, ma non meno importante, ¢ che il logorio fisico ¢
solamente uno dei fattori di cul occorre tenere conto nella ripartizione del costo
pluriennale tra vari esercizi attraverso il calcolo delle quote di ammortamento. E’ pur
vero che, in alcuni casi pud apparire logico far gravare il costo pluriennale relativo ad
una immobilizzazione maggiormente negli esercizi in cui, a seguito di una maggiore
produzione, sono conseguiti dei maggiori ricavi. In ogni caso, 1 criteri di
ammortamento proporzionali alle quantita di produzione o alle ore di 1airoro, anche
quando sono ritenuti opportuni, vanno usati con cautela in modo da evitare di
imputare degli ammortamenti esigui in alcuni esercizi in attesa di migliori condizioni

di gestione.

5. LA SVALUTAZIONE DUREVOLE DELLE
IMMOBILIZZAZIONI

Le esigenze legate alla comunicazione dei risultati economici ¢ finanziari
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dell’impresa hanno fatto si che la gestione aziendale venisse considerata come un
insieme di operazioni collegate ma distintamente individuabili; Pinterruzione della
gestione al termine del periodo amministrativo non genera pitt un’unica grande
rimanenza, ma una serie di rimanenze qualitativamente distinte.

Si pone quindi il problema di valutare in modo cotretto le rimanenze al termine
del periodo amministrativo e, come detto in precedenza, le immobilizzazioni
rappresentano una parte considerevole delle rimanenze medesime.

Il valore originario di iscrizione delle immobilizzazioni neflo stato patrimoniale &
rappresentato dal costo di acquisto o di produzione dei cespiti, poiché tale valore ¢
I'unico certamente assegnabile. Tuttavia, nel corso degli esercizi, il criterio del costo
storico non sempre risulta idoneo a cogliere il valore funzionale di
un’immobilizzazione, ossia quel valore che riflette il continuo mutare delle
condizioni aziendali e di mercato. Per questo motivo, nella valutazione dei cespiti,
successivamente al primo anno, deve tenersi conto della presunzione di realizzabilita
dei beni durevoli strumentali all’attivitd aziendale negli anni a venire, o meglio, la
previsione del ricavi conseguibili durante la partecipazione dei cespiti al processi
produttivi  (attraverso Dimputazione a conto economico delle quote di
ammortamento).

Una volta iscritto in bilancio il valore al costo del cespite, esso deve essere
sistematicamente ridotto delle quote di ammortamento, che definiscono il costo di
utilizzo di competenza dell’esercizio e deve essere evidenziato il costo sospeso (0
valore netto contabile, dato dalla differenza tra costo storico e fondo ammortamento),
ammortizzabile negli esercizi successivi.

Quindi, 11 redattore del bilancio, non solo deve ammortizzare secondo il piano
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predefinito il costo iscritto del bene, ma deve anche verificare che il valore netto
contabile, o il costo sospeso, sia recuperabile negli esercizi successivi con 1 ricavi
correlati all’utilizzo del bene, quindi in funzione della sua utilita effettiva.

Se il valore netto contabile dell’immobilizzazione risulta superiore al presumibile
valore di realizzo indiretto futuro, e tale situazione ¢& stata causata da
danneggiamenti, errori di progettazione o costruzione, cambiamenti tecnologici o
ambientali o obsolescenza tecnica, tutti motivi riconosciuti come gravi e duraturi, si
deve operare una congrua svalutazione del bene, per rendere il suo valore espressione
dell’effettiva potenzialita economica dello stesso®*.

La dottrina italiana riconosce, quindi, un limite superiore all’assegnazione del
valore contabile alle singole immobilizzazioni, e tale limite ¢ rappresentato dal
valore di realizzo netto sebbene indiretto. F sufficiente la diminuzione del valore di
realizzo indiretto al di sotto del valore contabile netto affinché debba essere iscritta
in bilancio una perdita durevole di valore™”.

11 concetto stesso di perdita durevole di valore delle attivita immobilizzate ¢ stato
introdotto nell’ordinamento giuridico italiano dal D.Lgs. n.127 del 9 aprile 1991, con
il quale sono state recepite la IV direttiva europea relativa ai bilanci annuali e la VII
direttiva sui bilanci consolidati.

All’art. 35 della IV direttiva europea viene sancito che: “...[omissis] gli elementi

delle immobilizzazioni devono essere oggetto di retiifiche di valore per dare a iali

¥ Se la capacitd di ammortamento risultante dalla differenza tra capacitd di reddito e congrua
remunerazione del capitale dovesse essere inferiore al valore di costo non ammortizzato iscritto in
bilancio, si dovrd procedere zlla svalutazione delle immobilizzazione in quanto il loro valore d*uso &
considerabile ogpettivamente e durevolmente inferiore al costo non ammortizzato iscritto in bilancio.
Cfr. P. ONIDA, 1l bilancio di esercizio nelle imprese, cif., p. 361-362; M, LACCHINI, u/t. op. cit., p.
158; S. MANFREDL, ult. op. cit., p. 81.

¥ Pertanto vige un obbligo e non una mera discrezionalitd nella svalutazione dell’immobilizzazione
che ha subito una perdita di valore. Cft. sul punto S, VICARI, Risorse aziendali e valore, in Sinergie,
n. 29/1992; R. CARAMEL, [l bilancio nella disciplina giuridica, cit., p. 69; M. LACCHINI, »it. op.
eit., p. 155; S. MANFREDI, u/t, op. cit., p. 77 ss.
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elementi il valore inferiore che deve essere ad essi attribuito alla data di chiusura
del bilancio qualora si preveda che la svalutazione sia duratura [...] le rettifiche di
valore devono essere iscrifte nel conto profilti e perdite e indicate separatamente
nell’allegato (nota integrativa) se non sono indicate separatamente nel conto profitti
e perdite [...] il valore inferiore non pud essere mantenuto se sono venuti meno i
motivi che hanno originato le retiifiche di valore”.

Tali indicazioni sono state riprese dall’art. 2426 c.c. che prevede che se alla
chinsura dell’esercizio un’immobilizzazione risulti “durevolmente” di valore
inferiore al costo iniziale di iscrizione (costo d’acquisto o produzione), deve essere
iscritta a tal minor valore. Questo non pud essere mantenuto nei successivi bilanci se
sono venuti meno i motivi della rettifica effettuata®,

In riferimento al termine “valore inferiore” utilizzato nel codice civile all’art.
2426, si & concordi nel ritenere che il legislatore non abbia voluto riferirsi al valore di
mercato, bensi al valore di realizzo indiretto dell’immobilizzazione®™’. ITn sostanza
I'impresa & chiamata a contabilizzare una perdita durevole di valore di

un’immobilizzazione quando si rende conto che il valore di realizzo indiretto &

inferiore al suo valore contabile, caso in cui non sarebbe corretto continuare a

6 prima della riforma introdotta dal D.Lgs n. 127 del 9 aprile 1991, il codics civile non trattava in
modo esplicito la tematica delle perdite durevoli di valore, ma si limitava a prevedere che il prezzo di
acquisto o costo di produzione defle immobilizzazioni dovesse essere proporzionalmente ridotto in
presenza di perdite o diminuzione di utilizzo,

=7 8i esprime in questo senso G. E. COLOMBO, wlt. op. cit., p. 65-66, secondo cui “i criterio
concorrente con quello del costo, in base al quale decidere se, ed in quale misura, iscrivere wn minor
valore, deve essere dedoito dalle funzioni svolte, nel patrimonio sociale, dal bene da valutare” Tn
ragione di cid se si tratta di bene destinato all'utilizzo durevole nell'esercizio dell'impresa
(immobilizzazione), il presumibile realizzo futuro in sede di cessione (valore di dismissione) é ..
irrilevante, mentre decisivo é il realizzo indiretto mediante contributo alla produzione di beni o servizi
che vervanno poi direttamente realizzati”; A. PALMA, Le valwtazioni, cit., p. 157; Contra
CARATOZZOLO, {l bilancio d’esercizio negli aspetti civilistici e contabili, cit., p. 776-777 secondo
cui il minor valore dell’immobilizzazione deve essere calcelato non soltanto facendo riferimento al
disvalore rispetto al mercato, ma anche ad altri fattori che incidono indubbiamente sul valore dei
cespiti (incendi, insufficienza tecnica,), pertanto, il valore d’uso non pud essere considerato come
univoco, Per approfondimenti su quanto detto in nota si vedano per tutti: M. LACCHINI, ult. op. cit.,
p. 156-158: S. MANFREDL, ult. op. cit., p. 80-81.
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iscrivere I’immobilizzazione al valore contabile, dato che la perdita & percepibile®?®,

La perdita di valore deve essere durevole, e deve derivare da cause gravi e
straordinarie, aspetti questi che devono essere accertati valutando le cause che hanno
portato alla rilevazione della svalutazione™".

Dal momento che né 1’art. 2426 c.c., né la relazione accompagnatoria del D. Legs.
127/1991 forniscono definizioni compiute di perdita durevole di valore, i principi
contabili nazionali provvedono a fornire una loro interpretazione, con lo scopo di
evitare rilevazioni arbitrarie o distorte della perdita durevole di valore.

La procedura da applicare per la rilevazione delle perdite durevoli di valore
consiste nell’individuare la presenza di indicatori che fanno supporre che un’attivita
possa aver subito una riduzione di valore, nel determinare se tale perdita abbia il
carattere della durevolezza e, in caso affermativo, nel determinare la misura della

perdita da rilevare in bilancio.

Le immobilizzazioni materiali vanno valutate al costo “finche vi & evidenza che il

B8 Cfr. R. CARAMEL, wit, op. cit., secondo cui: “!’iscrizione di valori inferiori al costo non & frutio
di libera scelta o di mera discrezionalita degli autori del bilancio, ma deve fondarsi su una delle
ragioni indicate dalla legge o desumibili dal sistema delle leggi”. Detta osservazione, pettanto,
ribadisce che sard necessario effettuare una iscrizione inferiore al costo in quanto previsto dalla legge
¢ che detta svalutazione rispette al costo risulterd obbligatoria in ragione del sistema normativo che
individua nel costo il principio di valutazione delle poste di bilancio. Cfr. altresi 8, MANFREDI, ulr
op. cit., p. 78; G. E. COLOMBO, I bilancio wnella disciplina giuridica, cit., p. 69; M. LACCHINI,
Modelli teorico-contabili, cit., p. 155.

59 Come si vedra aache nel testo, costituiscono un esempio di cause producenti un disvalore:
I'obsolescenza, i danneggiamenti, i cambiamenti tecnologici, i mutamenti nelle produzioni o gli
andamenti non remunerativi dei mercati. E intuitivo notare la relazione intercorrente tra gli
ammortamenti ¢ un’eventuale perdita di valore: quanto pitt appropriato & il metodo d’ammortamento
utilizzato, tanto meno probabile & che si verifichi la necessitd di dover procedere alla rilevazione di
una perdita di valore. B’ necessario, infatti, che la struitura degli ammortamenti approssimi il modo in
cui I'immebilizzazions tecnica viene impiegata nel processo produttivo. Nel caso di una procedura di
ammortamento corretta che viene effeftuata “in relazione alla residua possibilitd di utilizzazione™, &
raro il rischio di rinviare al futuro costi sospesi che essi non saranno in grado di sopportare. Il piano
d’ammortamento deve essere impostato in relazione alla vita utile del bene, che dipende non solo
dall'usura fisica, ma anche e soprattutto dalla sua durata economica. Se il piano d’ammortamento &
corretto, il valore netto contabile, ossia il costo del bene ancera da ammortizzare ¢ gravante sugli
esercizi futuri, sard sicuramente recuperabile in funzione della sua effettiva utilith, Cfr. sul punto G.
PATMA, Il bilancio d’esercizio e il bilancio consolidato, cit; A. BERTONI, La valutazione delle
immobilizzazioni materiali in Le valutazioni di bilancio. Normativa e principi comtabili nazionali,
Guerini scientifica, 20035,
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valore netto contabile potra essere recuperato tramite 1"uso™*°, 11 valore iscrivibile a
bilancio non pud quindi eccedere il valore recuperabile tramite 1’uso, ossia quel
valore che sulla base di elementi disponibili, si prevede possa essere recuperato
tramite flussi di ricavi sufficienti a coprire tuiti 1 costi, incluso ’ammortamento®*.

Il criterio base per l'individuazione di una perdita durevole di valore ¢ quindi
individuato nell’insufficienza dei flussi di ricavi dell’impresa, lungo la restante vita
utile dell’immobilizzazione, a coprire tutti i costi ¢ le spese, incluso I’ammortamento
relativo all’immobilizzazione oggetto di analisi**.

La decisione della svalutazione deve essere presa quando esistono obiettive
condizioni di irrecuperabilita del valore del cespite, situazione che deve risultare da
uno studio documentato basato su elementi oggettivi.

Quando viene rilevata una perdita durevole di valore, essa viene iscritta a conto
economico, fra i costi della produzione, alla voce B.10.c “Altre svalutazioni delle
iminobilizzazioni”, mentre in contropartita si ha una riduzione del valore contabile
dell’attivita.

Dopo la svalutazione gli ammortamenti devono essere ricalcolati sul nuovo valore

0 Cfr, Principio contabile n. 16 “Le immobilizzazioni materiali”.

M Cfr. R. CARAMEL, Le nuove norme sul bilancio, cit, p. 15-16, secondo cui: “La legge parla di
valore inferiore alla data del bilancio ma non si viferisce al valore di mercato, alivimenti avrebbe
usato un’espressione pin esplicita, cosi come ha fatto disciplinando la svalutazione delle aitivitd
clrcolanti. Si riferisce, invece, al valore effettivo del bene immobilizzato nell’economia dell azienda in
Junzionamento, ossia nel caso di beni strumentall ... al valore che poird esseve recuperato tramite
lM'uso: poiché il recuperc avviene con gli ammortamenti, il valore effettivo & quindi quello il cui
ammoriamento negli esercizi futuri troverd, secondo una ragionevole aspeftativa. adeguata copertura
coi ricavi correlati all'utilizzo del bene. Quando viene meno guesta "capacita di ammortamento”, il
bene immobilizzato deve essere svalutato, iscrivends cosi nello stato patrimoniale solo un coste
sospesc dal quale la gestione futura travra utilitd e contabilizzando, in coerenza con il principio della
prudenza, una perdita gid manifestatasi™,

2 Sul punto si veda P. ONIDA, 17 bilancio di esercizio nelle imprese, cit. p. 349 secondo cui: “il
valore aitribuibile nei bilanci di funzionamento aile aliivitd in esame pud considerarsi fipicamente
realizzabile nella sua maggior parte, non direitamente con la futura vendita dei beni d'uso, ma
indirettamente, attraverso 1 ricavi d'esercizio conseguibili durante la vita wiile di quel beni
nell'impresa”, nonché: G FERRERO, La valutazione del capitale di bilancia, cii. p. 83; M.
LACCHINI, #it. op. cit., p. 156; S. MANFRED], ult. op. cit.,p. 79.
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contabile, in base alla vita utile residua. Inoltre, le imprese che hanno operato una
svalutazione, hanno 1’obbligo di fornire nella nota integrativa una descrizione dei
criteri di valutazione impiegati e un prospetto da cui risultino le movimentazioni
delle immobilizzazioni, in seguito a eventuali svalutazioni.

Dal momento che le cause alla base di una perdita durevole di valore devono
essere gravi e straordinarie, si potrebbe obiettare con la decisione di iscrivere le
perdite durevoli di valore tra i componenti ordinari di reddito alla voce B.10.c e

proporre di considerarle come componenti straordinari, Ma la IV Direttiva, su cui si

Jada il D.Lgs. 127/91, considera straordinari “i proventi e gli oneri non derivati dalle

attivita ordinarie” ¢ i Principi contabili nazionali chiariscono che “si tratta dei

proventi e degli oneri la cui fonte & estranea alla gestione ordinaria™*.

2 .

Il concetto di straordinarietd &, quindi, da legarsi all’estraneita dalla gestione

ordinaria. Le svalutazioni delle immobilizzazioni sono il riflesso, sul conto

economico, dell’applicazione dei criteri di valutazione previsti dalla legge all’art.
2426 c.c.,, ¢ pertanto sono operate regolarmente nel corso dell’esercizio o

regolarmente si valuta la congruitd degli importi iscritti in bilancio®™. Le

3 Cnde — Cor, Principio contabile n. 12.

** 11 confronto tra il valore di acquisizione di un bene ed il suo valore recuperabile (valore di cessione
o valore di realizzo e valore d’uso, a seconda dei casi) pud evidenziare una situazione in cui il valore
originario non appare economicamente reintegrabile. E evidente che in questo caso il valore originario
non pud essere mantenuto e rappresentato nel bilancio di esercizio, poiché la sua iscrizione porterebbe
ad una sopravvalutazione del bene e potrebbe portare ad una sopravvalutazione del capitale netto
(fenomeno dell’annacquamento del capitale) in contrasto con il principio della prudenza. In tali
circostanze si rende necessario effettuare una svalutazione, ciod una riduzione di valore in grado di
riportare il valore del bene ad un livello che risulti recuperabile, a seconda dei casi, con la vendita o
l'utilizzo nei processi produttivi aziendali. E chiaro che, se successivamente alla svalutazione dovuta
ad una perdita di valore di un elemento patrimoniale attivo, vengono meno le ragioni che avevano
portato alla riduzione di valote, occorre ripristinare (totalmente o parzialmente a seconda dei casi) il
valore originaric mediante una rivalutazione (rivalutazione di ripristino o pill semplicemente ripristino
di valore). Per approfondimenti si vedano: E. CAVALIERI, Le riserve nell’economia dell impresa,
Padova, 1983, p. 17 ss; 8. CORONELLA, Riserve ¢ annacquamenti patrimoniali occulti, in Rivista
Italiana di Ragioneria e di Economia Aziendale, n. 1/2, 1997, p. 47 ss; U. DE DOMINICIS, Lezioni di
ragioneria generale, Volume Terzo, Capitale, costi, ricavi e reddito, Parte Prima, Bologna, 1976, p.
366 ss; G. ROBERTO, Le riserve nel bilancio di esercizio, Torino, 2000, p. 31 ss.
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svalutazioni ricorrono dunque, in modo ricorrente alla formazione del risultato di
periodo e pertanto si connettono, in senso lato, all’attivita lucrativa dell’impresa.

Come gia accennato nel paragrafo appositamente dedicato alla valutazione delle
immobilizzazioni materiali, 1’art. 2426 c.c., ma anche la IV Direttiva europea,
prevedono che quando sia venuta meno la causa che ha determinato la perdita
durevole di valore, deve essere ripristinato il valore originario, nel rispetto del
principio generale della rappresentazione veritiera e corretta. Il principio contabile n.
16 precisa che, nei casi in cui l'iscrizione di un cespite a un minor valore non abbia
pit motivazione d’essere, devono essere eliminati dal bilancio gli effetti conseguenti
alla svalutazione, e pertanto deve essere ripristinata la valutazione al costo
originario®®.

Per rilevare e quantificare la perdita determinatasi per riduzione durevole di
valore, l'impresa deve seguire un procedimento, di impairment fest, che pud essere
definito come il procedimento con cui ’impresa valuta la perdita di valore di
determinate attivitd, tra le quali sono ricomprese le immobilizzazioni materiali**®. 1l
test serve per verificare, su base annuale, se il valore recuperabile di tali attivita sia
inferiore al valore contabile. La riduzione del valore contabile determina in tal caso

una perdita, fatta salva comunque la possibilitd per I'impresa di ripristinare il

maggior valore qualora vengano meno le ragioni che avevano determinato la

5 11 ripristino di valore va iscritto nel conto economico alla voce A5 “altri ricavi e proventi”, come
precisa il documento interpretativo n. 1 del Cnde. Cur, che recita :” rientrano nella voce A3 1 ripristini
di valere a seguito di precedenti svalutazioni delle immobilizzazioni materiali ¢ immatetiali™.

8 per ulteriori approfondimenti si vedano tra gli altri: M. BINL L. GUATRI, Impairment. Gli
intangibili specifici, Milano, 2003; ID., Impairment. I tassi nella valutazione delle Cash Generating
Units, Milano, 2004; M. FAZZINL, L'applicazione dell’impairment test agli intangibile assets, Un
confronto fra i principi contabill internazionali, Milano, Franco Angeli, 2004; A. LIONZO, !l giudizic
di impairment. Profili valutativi e riflessi sui processi organizzativi e gestionali, Milano, Franco
Angeli, 2007, M. NOVA, L'lmpairment test. L'applicazione alle Cash Generating Units e
all’avviamenio, Milano, Egea, 2006; C. TEODORI, L’adozione degli TAS/IFRS in Ialia: le aitiviid
immateriali e 'impairment test, Torino, 2006.
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riduzione.

La determinazione delle perdite di valore si realizza attraverso le seguenti fasi: -
identificazione di un’attivita che possa aver subito una perdita di valore; -
determinazione del valore recuperabile, inteso come il maggiore tra il fair value e il
valore d’uso; - determinazione della perdita di valore,

Le perdite di valore sono valutate in relazione al concorso alla futura produzione
di ricavi, alla prevedibile vita utile e al valore di mercato, sostanzialmente come

previsto dalla normativa nazionale.
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CAPITOLO 3
LO IAS 16: IMMOBILI, IMPIANTI E MACCHINARI

1. ASPETTI DEFINITORI ED AMBITO DI APPLICAZIONE
DELLA NORMATIVA IAS 16

Lo IAS 16* definisce il trattamento contabile di immobili, impianti e macchinari,
identificandoli come attivitd materiali che ci si attende saranno utilizzate per piu di
un esercizio amministrativo: 1) nella produzione o fornitura di beni e servizi; 2) per
darle in affitto a terzi; 3) possedute ai fini amministrativi. I beni strumentali sono
quindi quelle attivitd materiali immobilizzate funzionali al perseguimento
dell’oggetto sociale. Tale caratteristica non ¢ intrinseca nel bene, ma deriva dalla
destinazione che gli & stata attribuita dagli amministratori ed & funzione dei fattori e
delle condizioni che possono mutare nel tempo per obsolescénza, strategia
produttiva, cambiamenti nei mercati, etc.. Se le attivitd sono strumentali, e
partecipano quindi alla realizzazione dei ricavi, sono soggette all’ammortamento®.

Riepilogando, la definizione di immobilizzazione materiale, contenuta nel

principio contabile nazionale n. 16, e quella di Immobili, Impianti ¢ Macchinari

contenuta nello [AS 16 sono sostanzialmente equivalenti, in quanto entrambe fanno

*7 Lo TAS 16 fu approvato nel marzo det 1982 e nel dicembre del 1993 tale principio & stato rivisto
nella sostanza all’interno del progetto sulla comparabilit e sui miglioramenti da apportare al bilancio
ed ¢ stato modificato in IAS 16, “Immobili, impianti e macchinar?”. 1l presente principio contabile
internazionale entra in vigore a partire dall’esercizio con inizio dal 1° luglio 1999 o da data
successiva. Era incoraggiata un’applicazione anticipata e le imprese che si fossero uniformate al
presente principio per 1 bilanci annuali degli esercizi con inizip anteriore al 1° luglio 1999 dovevano
indicare in nota integrativa tale fatto ed adottare congiuntamente lo IAS 22 “Aggregazioni di
imprese”’, lo TAS 36 “Riduzione durevole di valore delle attivitd” e lo TAS 37 “dccantonamenti,
passivita e attivita potenziali”, cfr. IAS 23, par. 67~ 68. Nel corso degli anni al suddetto principio
internazionale sono state apportate numeroso madifiche al fine di renderio coerente con gli aliri TAS.
M Cfr AL PORTALUPI, /48 16 — Immobili, impianti e macchinari, in “Pratica Contabile”, n. 8/20035,
IPSOA, p. 19.
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riferimento a beni detenuti dall’azienda, di uso durevole, come strumentali per la
produzione del reddito (utilizzo diretto nella produzione di beni o servizi, per usi
nell’amministrazione aziendale o per locazione)**.

Occorre perd segnalare che gli immobili destinati ad investimento immobiliare
hanno una autonoma disciplina negli IAS/IFRS (IAS 40), mentre con la normativa
attuale sono incluse, indistinte, nelle immobilizzazioni materiali. Inoltre, 1 beni
detenuti in virth di un contratto di locazione finanziaria, trattati dallo IAS 17
(Leasing), sono anch’essi trattati come immobilizzazioni nel bilancio del locatario e
valutati come tali.

I Codice Civile®™, come si & gia visto, definisce cinque categorie di
immobilizzazioni materiali: a) terreni e fabbricati; b) impianti ¢ macchinari; ¢)
attrezzature industriali e commerciali; d) altri beni; €) immobilizzazioni in corso ¢
acconti. Talt categorie devono essere espresse separatamente nello Stato

Patrimoniale. Questa classificazione ¢ ripresa dal principio contabile nazionale n. 16,

il quale prevede, tra I’altro, che le immobilizzazioni destinate alla vendita sulla base

My quindi la destinazione oggettiva o soggettiva (impressa dall’imprenditore) del bene

all’utilizzazione durevole nel processo produttivo dell’impresa, & non la sua natura o strottura, a farlo
qualificare come immobilizzazione. Ne consegue che, in funzione della predetta destinazione, &
possibile che il medesimo bene operi in un esercizio come immobilizzazione ed in vn altro come
elemento del capitale disponibile {cio¢ come disponibilitd). Per questa ragione il legislators impone la
diversa collocazione in bilancio, delle immobilizzazioni rispetto alle disponibilitd, cioé ai beni
acquistati o costruiti per essere alienati nel breve o nel medio periodo. Nell’impostazione dettata dal
codice civile fra le immobilizzazioni materiali non sono compresi selo i beni che gid partecipano al
ciclo produttivo, ma anche quelli in corso di realizzazione ed i erediti per gli acconti corrisposti ai
fornitori di beni strumentali. La collocazione di quest’ultimi valori finanziari tra le immobilizzazioni
materiali trova giustificazione nel fatto che gli stessi non 8i tradurranne in introiti monetari, ma
nell’acquisizione di beni strumentali. Per un approfondimento del problema relativo alla
classificazione dei beni secondo la destinazione economica, piuttosto che seconde ui criteri finanziari
e delle relative caratteristiche, si richiamano i seguenti scritti: P. ONIDA, I Bilancio di Esercizio nelle
imprese, Milano, 1974, G. FERRERQG, F. DEZZANI, Manuale delle analisi di bilancio, Milano, 1979,
0 Lart 2424 c.c. prevede la presentazione delle immobilizzazioni materiali secondo una
clagsificazione obbligatoria e particolarments analitica (voce B.II). In dottrina st vedano a tal
proposito: MODICA P. D., Le immobilizzazioni materiali nelle imprese: lineamenti generali.
Universita deghi studi di Cagliari, Dipartimento di ricerche aziendali, economia, diritto,
comunicazione. Prestampa; P. MORETTI, Rilevazione inizicle e rideterminazione dei cespiti secondo
il principio 148 16, in “Corriere Tributario”, n, 31/2003, p. 2431, nonché il paragrafe del presente
lavoro appositamente dedicato alle immobilizzazioni secondo il paradigma civilistico.
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di una delibera del Consiglio di Amministrazione ed il cui realizzo é previsto nel
breve periodo, siano riclassificate in un’apposita voce dell’attivo circolante.

Lo IAS 16 non prevede delle rigide categorie, ma si limita a fornire degli esempi
indicando terrent, terreni e fabbricati, macchinari, navi, aerei, autoveicoli, mobili ed
attrezzature e macchine d’ufficio.

Affinché un’attivita sia rilevata in bilancio come immobilizzazione materiale i
principi contabili internazionali prescrivono che debbano essere soddisfatte le
seguenti condizioni: 1} si deve avere la probabilita che 1"impresa godra di futuri
benefici economici generati dal bene; 2} I’impresa & in grado di determinare il costo
del bene in modo attendibile”’. Tuttavia mentre per la disciplina italiana al fine di
iscrivere in bilancio un’attivitd & necessario il passaggio del titolo di proprieta,
secondo gli IAS ¢ sufficiente anche la sola esistenza di confratti preliminari,
promesse di vendita o compromessi; ovvero si prende in considerazione il momento
in cui i rischi e i benefici legati al bene sono trasferiti all’impresa®-.

Le problematiche principali nella contabilizzazione di immobili, impianti e
macchinari sono la determinazione del momento per la rilevazione delle attivita, la
determinazione dei loro valori da iscrivere e degli ammortamenti che devono essere
rilevati in relazione ad essi. [l presente principio richiede che un elemento di
immobili, impianti e macchinari sia rilevato come attivita quando soddisfa il criterio
di definizione e di rilevazione di un’attivitd esposto nel quadro sistematico per la

preparazione e la presentazione del bilancio.

1 Tali condizioni verranno successivamente riprese nell’apposito paragrafo del presente capitolo,
dedicato alle regole generali di valutazione.

*? Per un maggiore approfondimento si veda infra nel successivo paragrafo del presente lavoro. In
dottrina a tal proposito, si vedano tra gli altri: B, FRIZZERA, Principi Contabili nazionali ed
Internazionali, 1L Sole 24 Ore S.p.A., Milano, 2006; R. BAUER, GIi IAS/IFRS in bilancio: come ¢
quando applicare | principi contabili internazionall, sintesi e confronte cown i principi noazionali,
esempi pratic., [IPSOA, Milanofiori, Assago, 2007.
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Lo IAS 16 deve essere applicato per la contabilizzazione di immobili, impianti e
macchinari eccetto il caso in cui un altro principio contabile internazionale richieda o
consenta un trattamento contabile differente, ¢ rinvia ad altri principi contabili
internazionali la trattazione per la svalutazione delle perdite di valore (IAS 36), degli
oneri finanziari (JAS 23), dei contributi pubblici (IAS 20), e degli investimenti in
immobili (IAS 40)*%.

In relazione alla tipologia dei beni regolati dal suddetto IAS, si ha una sostanziale
equivalenza rispetto all’OIC n. 16: infatti, in entrambi sono contemplate le categorie
di immobili, impianti e macchinari detenuti dall’impresa ¢ aventi una funzione
strumentale per la produzione del reddito.

I principi contabili sono, nella sostanza, in linea con quanto disposto dalla prassi
internazionale con 1’eccezione, come si € detto, della contabilizzazione del leasing
finanziario ex IAS 17.

Altre differenze significative riguardano il momento di iscrizione delle
immobilizzazioni materiali, che per la prassi contabile italiana avviene al passaggio
di proprieta, mentre per lo TAS 16 un’immobilizzazione puod essere iscritta a bilancio
se & probabile che 1 benefici economici vadano a favore dell’impresa ed il costo ¢
ragionevolmente determinabile.

Altro aspetto che va evidenziato sono le rivalutazioni, che in Italia sono consentite
solo in applicazione di leggi speciali, mentre sono previste dagli TAS nel modello
della rideterminazione del valore e dei terreni che per la prassi internazionale non

possono mai essere ammortizzati® .

3 Fonte: 11 sole 24 ore, Documenti di “Norme e tribut?” 14 ottobre 2005.

B4 10IC 24 prevede invece che “i terreni possano essere esposti insieme ai fabbricati con la dizione
terreni e fabbricati. Sono possibili altre descrizioni pill rappresentative delle immobilizzazioni
dell’impresa”. Autorevole dottrina rileva come questa precisazione sia di dubbia interpretazione, in
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;

L’ultima differenza da evidenziare rignarda gli immobili destinati dall’impresa
all’investimento immobiliare, i quali per la prassi internazionale non tricadono
nell’ambito di applicazione delle IAS 16, ma hanno una specifica disciplina
0255

contenuta nello 1AS 4

Il presente principio non si applica: 1) ad immobili, impianti e macchinari

quanto non & chiaro se si intende che ¢ consentito iscrivere nell’attivo in un’unica voce i terreni e i
fabbricati oppure se essi possano essere rilevati in un unico conto. La prima ipotesi & certamente
I"unica corretta in quanto 1 terreni e i fabbricati devono essere esposti in maniera separata in quanto i
primi nen sono ammortizzabili. La valutazione delle immobilizzazioni materiali nell’approccio
metodologico comporta una logica unitaria, in quanto vi & una stretta interdipendenza tra le diverse
sottostanti problematiche, sebbene in astratto, sul piano meramente organizzativo, possano essere
analizzate separatamente. Cosi si esprime in proposito P ONIDA, I Bilancio, cit. secondo cui: Nella
composizione  dei  bilanci  ordinari  d'esercizio possano  considerarsi, relativamente alle
immobilizzazioni di cul parliamo, i seguenti problemi caratteristici :— determinazione del valore
complessivo attribuibile alle immobilizzazionl, nonché delle parii da esse ammortizzabile in pit
esercizi e quindi del presunio valore di eliminazione; — determinazione del tempo entro il quale
Uammortamenio dovrebbe esaurirsi; — determinazione delle guote di ammortamento. Questi problemi
non possano avere soluzioni indipendente; anzi le soluzioni reciprocamente si condizionano, essendo
luna fattore per la determinazione delle alfre e viceversa. La determinazione delle guote di
ammortamento & naturalmente conressa a quella del valove da ammortizzare e del tempo entro il
g;;xale Vammortamento si dovrebbe esaurire.

Un investimento immobiliare & una proprietd immobiliare (ossia un tetreno, un fabbricato, o parte
di esso, o entrambi) posseduta dal proprietario (o dal locatario attraverso un contratto di leasing
finanziario) o al fine di percepirne i canoni di locazione, o per puntare sull’apprezzamento nel lungo
termuine del capitale investito, oppure per entrambe gueste ragioni. Un investimento immobiliare non
pud dunque essere impiegato nella produzione o nella formitura di bemi o di servizi o
nell’amministrazione aziendale e non pud essere destinato alla vendita, nell’ambito del normale
svolgimente dell’attivita imprenditoriale. Esempi di investimenti immobiliari possono essere: 1) i
terreni posseduti per un apprezzamento a fungo termine del capitale investito; 2) i terreni posseduti per
un utilizzo futuro non ancora determinato; 3) un edificio di proprieta dell’impresa che redige il
bilancio (o posseduto dall’impresa in virtd di un contratto di leasing finanziario), date in locazione ad
un terzo attraverso uno o pin contratti di leasing operativo; 4) un edificio di proprietd dell’impresa non
ancora occupato, ma posseduto al fine di essere locate attraverso una o pil operazioni di leasing
operativo, ecc. Tra le attivitd che possono essere qualificate come investimenti immaobiliati rientra, al
verificarsi di specifiche condizioni, anche 1’interesse in un bene immobiliare detenuto da un locatario
tramite un leasing operativo. Un investimento immobiliare si caratterizza per il fatto che da esso si
originano, a favore dell’impresa, flussi finanziari «ampiamente indipendentiy» rispetto alle altre attivitd
possedute dall’impresa stessa. Proprio V'autonomia di detti flussi finanziari rende un investimento
immobiliare diverso, ad esempio, dagli immobili ad uso del proprietario, disciplinati dallo IAS 16
«Immobili, impianti ¢ macchinari». Un immoebile ad uso proprietario & un immobile posseduto dal
proprietario o dal locatario (tramite un contratto di leasing finanziario) per essere impiegato nella
produzione o nella fornitura di beni o servizi, ovvero nell’amministrazione aziendale, caratteristiche
queste che rendono tali beni non clasgificabili come investimenti immobiliari. In questo case, infatti, i
flussi finanziari che si originano dalla produzione o daila fornitura di beni o servizi, ovvero dall’uso
dell’immobile nell’amministrazione aziendale, non sono imputabili unicamente all’immobile, ma
anche ad altre attivita impiegate nel processo produttivo o nell’ambito della fornitura dei beni. Sul
punto si vedano: P. MORETTI, Rilevazione iniziale e rideterminazione dei cespiti secondo il principio
IAS 16, in Corr. Trib. n. 31/2005, p. 2431; Id., Svalutazione delle immobilizzazioni materiali per
perdite di valore, ivi n. 32/2005, p. 2517; 8. MANFREDI, L evoluzione de! sistema coniabile italiano,
cit., p. 84 e 104 ss; G. ZANDA, Il bilancio delle societi, cit., p. 245 ss.
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posseduti dall’azienda per la vendita in conformita del dettato dell’IFRS 5, nonché
alle attivitd non correnti possedute per la vendita ¢ attivitd operative cessate™®; 2}
alle attivita biologiche connesse ad attivita agl‘i0016257; 3) ai diritti minerari, ricerca
ed estrazione di minerali, petrolio, gas naturale e simili risorse naturali non
rigenerative (IFRS 6 rubricato “Diritti di esplorazione e valutazione delle attivita
minerarie”). Tuttavia, ¢ bene precisare che il principio de guo si applica agli
immobili, impianti e macchinari utilizzati per sviluppare o mantenere le aftivita
predette di cui ai punti 2 ¢ 37,

Lo TAS 1 hon richiede di norma, obbligatoriamente, la separata indicazione, nello
stato patrimoniale, delle diverse categorie di immobilizzazioni, che pud essere
demandata alle note al bilancio®’. 1l suddetto TAS individua, infaiti, un’unica voce,
“Immobili, impianti e macchinari”, per iscrivere 1 beni materiali in bilancio. Al par.
73, 1o TAS 1 prevede perd che se vi sono singole categorie di immobili, impianti e
macchinari valutati in modo differente, queste devono essere separatamente indicate
nello schema di stato patrimoniale (ad esempio, attivitad valutate con il metodo del
costo e attivitd valutate con il metodo della rideterminazione).

Ad eccezione della separata indicazione dei terreni, i quali devono essere

contabilizzati separatamente anche quando acquistati congiuntamente ai fabbricati*®,

in linea generale le categorie prevista dal Codice Civile possono essere ritenute

%6 per approfondimenti si vedano per tutti: M. POZZOLQ, IFRS 5: Attivitd non correnti possedute
per la vendita e attivitd operative cessate. 11 Sole 24 ORE, 13, 2006, p. 69-70; M. POZZOLL, .
ROSCINI VITALI, Manuale Operative IAS/IFRS. ed. 11 sole 24 Ore, Milano, 2007,

BT Alle attivita biologiche connesse all’attivita agricola si applica lo TAS 41,

% paragrafo modificato dal Reg (CE) n., 2263/2004 (IFRS 5). Per ulteriori approfondimenti si veda
per tutti: S. MANFREDIL, uit. op. cit., p. 61 ss.

9 Cfr. OIC, “Guida operativa per la transizione ai principi contabili internazionali IAS/TFRS?, 2005,
p. 53

*0 1.0 YAS 16, par. 58. chiarisce inoltre che: ** i terreni hanno vita illimitata e percid non sono
ammortizzabili (ad eccezione dei terreni come cave e per discariche); — gli edifici hanno una vita
limitata e per questo sono attivitd ammortizzabili. Inoltre un incremento del valore del terreno sul
quale non & costruito un edificio non influisce sulla determinazione della vita utile del fabbricato”.
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valide anche ai fini IFRS.

Di norma, le immobilizzazioni materiali sono classificate tra le attivitd non
correnti in base allo IAS 1. Se sono possedute per la vendita, come detto supra,
devono essere classificate separatamente e deve cessarne 1’ammortamento (IFRS 5).
Si devono tuttavia classificare in voci separate le eventuali singole immobilizzazioni
materiali valutate secondo criteri differenti (es. al costo rivalutato invece che al costo
storico).

Infine, lo TAS 16 detta anche una disciplina specifica per i1 pezzi di ricambio e le
attrezzature per la manutenzione degli immobili, impianti ¢ macchinari®®, Il
principio prevede che tali beni debbano essere contabilizzati come rimanenze di
magazzino e che, pertanto, vadano disciplinate dallo TAS 2, rubricato Rimanenze.

Deve puntualizzarsi inoltre che 1 pezzi di ricambio aventi un valore rilevante e le
parti delle attrezzature, possono essere considerati alla stregua degli impianti,
immobili ¢ macchinari se vengono stabilmente utilizzati dall’impresa nel suo ciclo
produttivo (quindi in pill esercizi}; i beni di cui trattast sono ammortizzati in base alla
loro vita utile che pud anche differire rispetto a quella dei beni ai quali si riferiscono

¢ nel cui valore sono inglobati*®.

1 per un approfondimento si veda per tutti G. ZAPPA, Le valutazioni di bilancio, con particclare
riguardo af bilanci delle societa per azioni, Milano, 1971 secondo cui: “per una correfia imputazione
delle spese & importante di distinguere le spese di manutenzione e i riparazione da quelle di
rinnovazione, Queste ultime, come pure quelle sopporiate per sostituzioni 0 per nuove costruzioni, o
5i aggiungono ai costi iniziali oppure separatamente si isorivono e si ammortizzanc nei conti e negli
inventari. Non sempre pero torna facile la distinzione di cui sopra, né minori difficoltd presenta la
necessaria separazione tra spese di manutenzioni e di riparazione ordingrie e straordinarie. Nel
procedere a detta classificazione la pratica ha quasi unicamente riguardo all’ammontare delle spese
stesse, e collocane fra le ordinarie le spese che voglion farsi sopportare ad un solo esercizio, fra le
straordinarie quelle il cui onere, come troppo gravose per un solo bilancio, vuol addossarsi a pity di
un esercizio”. Si veda altresi A. PALMA, I7 bilancio di esercizio, cit., secondo cui: “le manutenzioni
ordinarie sono quelle costituite da spese di natura ricorrente che si sostengono per mantenere in
efficienza le immobilizzazioni materiall, onde garantive la lovo vita utile prevista, nonché la capacitd e
la produttivita originarie”.

BT Cfr, per tutti G ZANDA, ult. op. cil., p. 247.
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2. LE REGOLE GENERALI DI VALUTAZIONE

Immobili, impianti e macchinari spesso costituiscono la parte pil rilevante del
totale dell’attivo dell’impresa, ¢ pertanto la loro rilevazione e iscrizione in bilancio
pud influire decisamente sulla situazione patrimoniale e reddituale dell’azienda.
Infatti, decidere se una spesa rappresenta un’attivita o un costo pud avere un effetto
rilevante sui risultati di gestione dell’impresa.

Le condizioni richieste affinché un elemento di immobili, impianti e macchinari
possa essere rilevato come attivitd sono le stesse che in genere sono richieste per la
loro rilevazione in bilancio. Pertanto quando: a) é probabile che i futuri benefici
economici riferibili al bene saranmno goduti dall’impresa. In tal caso, il grado di
certezza del flusso di benefici economici futuri viene esaminato sulla base delle
conoscenze disponibili al momento della rilevazione iniziale momento in cui &
necessaria una ragionevole garanzia che 1’impresa ricevera i benefici riferibili al bene
¢ sosterra 1 rischi associati; b} i costo del bene puo essere attendibilmente
determinato. B’ questo un requisito automaticamente soddisfatto perché il costo del
bene viene identificato nell’operazione di compravendita stessa®®. Nel caso di una
costruzione interna, invece, una valutazione attendibile del costo pud essere ottenuta
tenendo conto delle fatture d’acquisto di materiali, lavoro ¢ altri fattori di produzione

impiegati durante il processo di costruzione®®,

%3 Tuttavia, vi possono essere dei casi in cui I"impresa ottiene la disponibilitd del bene ed inizia a
riceverne i benefici in un momento anteriore all’acquisizione della proprietd. Queste pud ad esempio
accadere negli appalti per forniture complesse, con consegna anticipata di un singolo impianto e sua
immediata entrata in funzione. In tale ipotesi, dunque, secondo gli IAS il bene deve essere iscritto
nell’attivo patrimoniale ¢ conseguenternente ammortizzato. Si ritiene che tale impostazione abbia
valenza anche ai fini fiscali, con conseguente possibilita di dedurre ammortamenti relativi a beni non
di proprieta.

%11 costo di una produzione interna deve essere determinato impiegando gli stessi principi previsti
per i beni acquistati, Tale costo & costituito, ad esempio, dai costi sostenuti per I"acquisto di materie
prime, semilavorati e prodotti finiti e da tutti i costi sostenuti per portare il bene nelle sue condizioni
di operativitd per I'ugo. Lo IAS 16 esclude la possibilitd di capitalizzare le spese di pre-produzione
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Si evince pertanto, come gia si € visto, che 1’iscrizione iniziale deve avvenire nel
momento in cui i rischi e i benefici del bene sono trasferiti all’impresa,
indipendentemente dal passaggio formale di proprieta.

I Principi Contabili Italiani affermano invece che il titolo per ’iscrizione in
bilancio di una immobilizzazione & costituito dal passaggio del titolo di proprieta.
Mentre dunque lo IAS 16 consente di inserire tra 1’attivo immobilizzato anche bent
oggetto di contratti preliminari o promesse di vendita, in Italia ¢ necessario il
passaggio del titolo giuridico, perché solo da quel momento si costituisce 1’effetto
traslativo o costitutivo della proprietd o di un altro diritto reale®®. Questo potrebbe
comportare che il costo di un bene in contabilita non sia fiscalmente riconosciuto,
poiché per ’art. 109 dél TUIR, ai fini della deducibilitd dei costi, rileva il momento
in cui si verifica Ueffetto traslativo della proprieta (la stipulazione dell’atto di

compravendita per gli immobili, e la vera e propria spedizione per i beni mobili)266.

(pre-production costs) e 1 costi di avviamento (start-up cosis) nonché le spese generali e
amministrative, Pertanto devono essere esclusi ad esempio 1 seguenti costi; a) costi di apertura di un
nuovo impianto; b} costi per introduzione di un nuove prodotto o servizio {compresi costi
pubblicitari e per attivith promozicnali). Invece, esempi di costi direttamente imputabili possono
essere: a) 1 costi dei benefici per i dipendenti (TAS 19} derivanti dalla costruzione o acquisizione di un
elemento di «immobili, impianti e macchinari»; b) i costi per la predisposizione del luogo
d’installazione; ¢) 1 costi iniziali di consegna e movimentazione, d) gli onorari corrisposti a
professionisti, Cfr. per tutti P. MORETTI, Rilevazione iniziale e rideterminazione dei cespiti secondo
ilﬁprinczpio IAS 16, in Corriere Tributario 31/2005, p. 2430 ss.

5 Tnfatti, 1a contabilizzazione di un’attivita materiale dipende da diverse iransazioni o eventi, come
ad esempio: 1) Uacquisto, la costruzione o la produzione dell’atiivitd; 2) nel caso di leasing
finanziario, ’essere locatario; 3) il cambio di destinazione dell’attivitd (es. trasferimento dalla voce
degli investimenti in immobili); 4) scambio (o permuta) di attivitd non monetarie; 5) prima adozione
degli IFRS; 6) aggrepazioni aziendali, Per approfondimento si veda A. PORTALUPIL, uft, op. cit., p.
19.

%5 £ bene soffermarsi sull’aspetto fiscale delle immobilizzazioni materiali previsto dall’art. 102 del
TUIR, che gia nel co, 1° del medesimo recita che: “... [omissis] la deducibilita ¢ ammessa solamente
a partire dall’esercizio di entrata in funzione del bene”. Pertanto se sono stati effettuati degli
ammortamenti in bilancio su dei beni effettivamente pronti all’uso (e quindi iscrivibili in bilancio e
ammortizzabili, secondo la normativa civilistica), dovranno effettuarsi delle variazioni aumentative
del reddito d’impresa, d’importo pari agli ammortamenti effettuati. La deducibilita delle quote
d’anunortamento & ammessa nel limite dei coefficienti ministeriali stabiliti con il Decreto Ministeriale
del 31 dicembre 1988, con riferimento ai differenti settori d’attiviid. Inoltre il legislatore fiscale ha
imposto la riduzione alla meta dell’aliquota di ammortamento fiscalmente deducibile, nel periodo
d’imposta relativo all’entrata in funzione del bene. Potrebbe accadere che l'applicazione della
normativa civilistica, ¢ quindi ’ammortamento delle immobilizzazioni in relazione alla residua
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In casi specifict pud essere appropriato aggregare elementi individualmente non
significativi, quali stampi, attrezzi e mairici, e applicare i criteri al valore
complessivo.

La maggior parte dei pezzi di ricambio e delle attrezzature per la manutenzione, &
solitamente iscritta come rimanenza e rilevata come costo al momento dell’utilizzo. I
principali pezzi di ricambio e i macchinari tenuti a disposizione tuttavia, sono trattati
come immobili, impianti e macchinari quando I'impresa prevede di utilizzarli per pi
di un esercizio. Nel caso in cui vengano acquistati immobili, impianti o macchinari
per ragioni di sicurezza o ambientali, che possano essere necessari all’impresa al fine
di realizzare benefici economici anche futuri (ad esempio, un’ industria chimica pud
dover introdurre nuovi processi per adeguarsi alle regolamentazioni in materia
ambientale} le eventuali modifiche agli impianti possono essere rilevate come attivita
nella misura in cui esse siano recuperabili (cid che si verifica quando senza di esse
I"impresa non potrebbe produrre e vendere prodotti chimici).

Con riguardo alla questione dei terreni su cui insistono i fabbricati, ai fini della
redazione del bilancio TAS destinato alla pubblicazione, & opportuno evidenziare
separatamente il valore dei due beni, ferma restando la prassi, di cui si & discusso, di

dedurre extracontabilmente anche I’ammortamento del costo del terreno su cui &

possibilith di utilizzazione del bene, comporti la rilevazione, nel conto economico, di una quota
d’ammortamento superiore a quella massima fiscalmente consentita: in tal caso occorrerd procedere
alla rettifica in diminuzione del reddito d’impresa della differenza d’ammortamento eccedente.
Potrebbe altresi verificarsi il caso contrario, ossia che a conto economico sia stata imputata una quota
inferiore di quella fiscalmente deducibile, Trattasi di ammortamenti non imputati al conto economico,
eccedenti quanto necessario per ridurre il valore delle immobilizzazioni materiali in relazione alla loro
residua possibilita di utilizzazione, come previsto dall’art. 2426 al punto 2 del codice civile. In tal caso
la differenza pud essere beneficiata dal contribuente invia extracontabile atiraverso il cosiddetto
quadro EC nella dichiarazione dei redditi, che assume la specifica funzione di monitorare 1 maggiori
costi imputati non imputati a conto economico ma ammessi in deduzione ai fini fiscali. Nel quadro EC
verrd, in tali casi, annotato 'importo corrispendente all’ammortamente non transitato nel conto
economtico, di cui si ha diritto, fiscalmente, alia deduzionePer approfondimenti si veda: F. DEZZANI,
L.DEZZANL Il "Disinguinamento” del bilancio d’esercizio in www.associazionetributaristi.it.
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presente il fabbricato®®’.

Infine, & molto importante ricordare che le immobilizzazioni materiali acquisite
per mezzo di una operazione di aggregazione di impresa (Business Combination), ai
sensi dell’IFRS 3, devono essere necessariamente valutate al fair value delle attivita
alla data dell’operazione, ad eccezione delle attivitd non correnti classificate come
possedute per la vendita secondo quanto previsto dall’IFRS 5, che devono essere
rilevate al fair value al netto dei costi di vendita.

Generalmente, nella valutazione delle attivitd acquisite tramite una business
combination terreni e fabbricati si valutano al valore di mercato, Gli impianti e i
macchinari si valutano anch’essi al valore di mercato, determinato da una perizia. Se
non vi ¢ valore di mercato né un fair value perché si tratta di un’attivita che non
costituisce un usuale oggetto di vendita, se non come parte di un’azienda
funzionante, ’acquirente pud dover stimare il valore utilizzando 1’approccio del

reddito o del costo per sostituzione ammortizzato”®®,

2.1 LA RILEVAZIONE INIZIALE DELLE IMMOBILIZZAZIONI

In linea con quanto disciplinato dal Framework, un’immobilizzazione materiale,
che rientri tra gli elementi disciplinati dallo IAS 16, deve essere inizialmente
valutata al costo, inteso come l’equivalente prezzo per contanti alla data di

270

rilevazione e quindi comprensivo degli oneri di diretta imputazione™ ™.

Lo TAS 16 indica tre diverse tipologie di valutazione per i cespiti iscritti per la

%67 Notizie tratte dalla rivista JAS-IFRS, anno IT, n° 1.

%% Cfr. A, PORTALUPL, /48 16 — Immobili, impianti e macchinari, cit., p. 25.

% 8i veda il paragrafo precedente per quanto concerne le due condizioni essenziali di rilevazione in
bilancio di un’immobilizzazione materiale.

T Cf. C. MEZZABOTTA, La transizione agli IAS/IFRS secondo I'OIC, in “Pratica Contabile”, n.
9/2005, IPSOA, p. 13
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prima volta in bilancio a seconda che essi siano stati oggetto di: 1) acquisizione

distinta; 2) acquisizione tramite permuta; 3) produzione interna’ .

2.1.1 ACQUISIZIONE DISTINTA

Per quanto concemne il costo di immobili, impianti e macchinari, la prassi
internazionale considera il prezzo di acquisto effettivamente pagato per il
conseguimento del bene, inclusi eventuali dazi all’importazione e tutti i costi
direttamente o indirettamente imputabili alla sua messa in funzione come ad es. le
tasse d’acquisto non detraibili, i costi di tragporto e di assicurazione (IAS 16 par.
1527,

Secondo lo IAS 16, se il costo contiene anche una componente finanziaria, poiché

il termine di pagamento eccede i normali termini di dilazione del credito e non sono

! La suesposta classificazione & stata utilizzata da G. ZANDA, I/ bilancio delle societd, cit., p. 247 a
cui si rinvia.

2 Ai sensi del documento OIC n.16 il costo di acquisizione otiginario ¢ costituito da tutti i costi
necessari affinché I’immobilizzazione possa essere utilizzata, Comprende quindi, oltre al prezzo di
acquisto, anche gli oneri accessori, quali, a titolo esemplificativo, le spese notarili per la redazione
dell’atto di acquisto ¢ le imposte necessarie per la sua registrazione, gli onorari tecnici per ia
progeitazione, i costi di trasporto, 1 dazi di importazione, le spese di istallazione, montaggio e posa in
opera, le spese di messa a punto, gli oneri per perizie e collaudi. I'IVA, invece, non rappresenta parte
del costo, salvo al case di IVA indetraibile. Gli sconti commerciali, infine, devono essere portati a
riduzione del costo di acquisto, mentre gli sconti per cassa rappresentano proventi finanziari, a meno
che non siano di ammontare rilevante, nel qual caso devono essere portati a riduzione del prezzo di
acquisto, Lo TAS 16 al par, 15 detta la definizione di costo di acquisto, e stabilisce che esso
comprende; — il prezzo d’acquisto del bene, inclusi i dazi all’importazione e le tasse di acquisto non
recuperabili, dopo aver dedotto sconti commerciali e abbuoni; — gli eventuali costi direttarmente
imputabili alla messa in funzione del bene per 1’uso inteso dalla direzione aziendale; ~ la stima
iniziale dei costi di smantellamento e di rimozione del bene e dei costi di bonifica del sito in cui si
trova 1’attivita, se rispondenti alle previsioni dello IAS 37. Tali costi, pur non portando direttamente
benefici economici all’azienda, devono essere sostenuti per ragioni ambientali ¢ di sicurezza per cui
devono essere capitalizzati sul bene stesso con contropartita un accantonamento del passivo secondo
quanto dettato dallo TAS 37, Accontanamenti, passivitd e attivitd potenziali. Inoltre, 1o TAS 16 par 15
oltre a dettare la definizione & costo di acquisto, fornisce un’elencazione dei costi direttamente
imputabili: predisposizione del luogo di istallazione; costi iniziali di consegna e movimentazione;
costi di istallazione; onorari professionali, quali quelli di architetti ed ingegneri; costo stimato per lo
smantellamento, per la rimozione dell’attivith e per la bonifica del territorio. Per approfondimenti si
vedano: G ZANDA, ull. op. cit., p. 248; S. MANFREDI, wit. op. cit., p. 85 e 87; F. ROSCINI
VITALL “Guida ai nuovi principi contabili nazionali, Il Sole 24 Ore, 2005, p. 163,
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esplicitati interessi, tale componente deve essere rilevata come onere finanziario™”,

Tuttavia, nel caso in cui ¢i si trovi dinanzi a delle condizioni di pagamento differito
che vanno oltre le dilazioni normalmente concesse, il costo dell’attivitd & dato
dall’equivalente prezzo in contanti comprensivo degli oneri finanziari, relativi al
periodo precedente il momento in cui il bene diviene disponibile per I'uso. Per
quanto riguarda, invece, la quota attribuibile al periodo successivo a quello in cui‘ il
cespite diviene disponibile per I'uso, la componente finanziaria non esplicitata dovra
essere contabilizzata separatamente come interesse. Se Ientitd decide di capitalizzare
gli oneri finanziari, dovra farlo per tutte le attivita che soddisfano i requisiti per la
capitalizzabilita.

Gli oneri finanziari disciplinati dallo IAS 23 possono essere capitalizzati se
lattivitd cui si ﬁferiséono | soddisfa la definizione di- “attivitd qualificata alla
capitalizzazione”, vale a dire quando si ¢ in presenza di un bene che richiede un
rilevante periodo di tempo prima di essere pronto per l'uso previsto o per la

vendita?’* In tal caso, la capitalizzazione dei costi sard possibile laddove sia

B 1 molto importante considerare anche 1'ipotesi in cui I’'immobilizzazione materiale sia pervenuta
nel patrimonio aziendale a titolo gratuito. In tal caso, il principio contabile CIC 16, par. D.ILd,
stabilisce che le immobilizzazioni materiali acquisite in tutto o in parte a titolo gratuite devono essere
iscritte nell’attivo patrimorniale al momento in cui il titole di proprieta delle stesse si trasferisce
all’impresa. Inoltre, tali immobilizzazioni devono essere iscritte tra i conti d’ordine se alla data di
bilancio il titolo di proprietd non & staio ancora legalmente trasferito all’impresa. I'ammortamento
delle stesse avverra utilizzando i medesimi eriteri stabiliti per le immobilizzazioni materiali acquisite a
titolo oneroso. ‘

7 La societd che intende capitalizzare gli oneri finanziari deve innanzitutto identificare la data di
inizio della capitalizzazione. Il principio identifica le condizioni al verificarsi delle quali pud avere
inizio la capitalizzazione, in particolare la capitalizzazione deve iniziare quando: — l'impresa sta
sostenendo 1 costi per 'ottenimento del bene; - 'impresa sta sostenendo gli oneri finanziari; — sono in
corso le attivitd necessarie per predisporre 1l bene per uso o per la vendita. Si comprende che ["inizio
della capitalizzazione non necessariamente coincide con ’avvio del processo produttivo. Infatti, la
capitalizzazione pud avere inizio gid in una fase precedente alla mera produzione fisica, ovvero
quando viene poste in essere l'insieme di aftivith, che comprende anche quelle tecniche e
amministrative (sl pensi alle attivitd legate all’ottenimento di autorizzazioni), propedeutiche alla
produzione o acquisizions del bene. Inolire, durante i periodi, non brevi, nei quali lo sviluppo del bene
& interrotto, la capitalizzazione degli oneri deve essere sospesa. Tuttavia, se durante 1'interruzione del
processo produttivo vengono poste in essere significative attivitd tecniche ¢ amministrative, pud non
essere necessario interrompere la capitalizzazione. Quest ultima deve invece essere “definitivaments”
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|
i.

probabile che gli stessi generino benefici economici futuri a favore dell’impresa
aumentande di conseguenza il valore complessivo del bene acquistato dai
fornitori®”.

Le spese generali e amministrative noxn concorrono a formare il costo di immobili,
impianti e macchinari, a meno che possano essere direttamente attribuite all’acquisto
del bene o alla sua messa in opera. Inoltre, le perdite operative iniziali sostenute
prima del raggiungimento della prestazione programmata, devono essere rilevate
come costi d’esercizio.

Lo IAS 16 pone particolare enfasi sui beni composti da elementi, di importo
significativo, con vita utile differente, che devono obbligatoriamente essere
considerati separatamente per quanto rigearda I’ammortamento secondo la procedura
detta del component approach. E’ questo il caso ad esempio, dell’ascensore in un
edificio, o il motore di un acroplano. In sede di iscrizione iniziale ¢ quindi necessario

considerare tali aspetti e procedere all’allocazione del costo™ °.

interrotta quando tutte le operazioni necessarie per predisporre il bene per 'utilizzo o per la vendita
sono sostanzialmente terminate. Lo standard precisa inolire che se if valore comtabile oil costo finale
atteso del bene che giustifica la capitalizzazione eccede il suo valore recuperabile o il valore nette di
realizzo, il valore contabile deve essere svalutato o amwullato, essendo in ogni caso consentita la
rideterminazione del valore capitalizzato al fine di eliminare [Deffetto di svalutazioni o di
anrllamenti. Cfr. sul punto: G- ZANDA, wlt. op. cit,, p. 248; P. ZAMBON, W. ROTONDARO,
Trattamento degli oneri finanziari secondo i “nuove” IAS 23, Ed. 1i Sole 24 Ore, n. 41/mov, Milano,
2009; 5. MANFREDL, ult. op. cit., p. 85-86.

5 Cfr. G, ZANDA, ult. op. cit., p. 248, S. MANFREDI, wlt. op. cit. p. 86.

8 1,0 1AS 16 prevede che I'impresa deve procedere a ripartire il costo di un cespite nelle sue parti
significative e ammortizzare clascuna parte distintamente, in presenza di vite utili differenti. Viene
fatto in particolare ’esempio della fusoliera e dei motori di un aeromobile {par. 44). Dunque lo IAS 16
impone quello che viene comunemente chiamato “component approach”. Al riguardo & stato ossetvato
che tale impostazione & sconosciuta nel sisterna fiscale italiano. I limiti tabellari infatti fanno
riferimento ai beni intesi nella lore unitarietd sotto il profilo giuridico. Per approfondimenti si vadano:
D. STEVANATO, Profili tributari delle classificazioni di bilancio, in Corriere Tributario, n. 39/2008,
p. 3155 ss; M, BEGHIN, Immobilizzaziont materiali, IAS 16 e determinazione del veddito d’impresa,
in Corriere Tributario, n. 442007, p. 3571 ss.
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2.1.2 ACQUISIZIONE TRAMITE PERMUTA

IOIC n. 16 e lo TAS 16 prevedono che un elemento di “immobili, impianti e
macchinari” possa essere acquisito in cambio di attivitd non monetarie 0 con una
combinazione di attivitd monetarie e attivitd non monetarie’ . In questo caso la
regola generale prevede che il valore dei beni oggetto di permuta debba essere
determinato in base al fair value (valore equo o valore di mercato) dei beni
permutati, rilevando quindi utili o perdite dall’operazione®”®, 11 valore di mercato del
bene ricevuto in permuta consiste nel valore da iscrivere in bilancio per il bene
ricevuto e rappresenta il valore con cui si determina 1’utile o la perdita sul bene dato
in pennuta279.

Sono previste due eccezioni a questa regola generale. Il costo del bene acquistato
{o ceduto) in permuta deve essere rilevato al valore contabile del bene ceduto (o
acquistato), anziché al valore di mercato quando: — "acconto della permuta non ha
sostanza commerciale; — non sia attendibilmente misurabile il fair value dei beni
permutati.

Secondo lo IAS 16 il cespite iscritto tra le immobilizzazioni materiali deve essere
eliminato dal bilancio se viene ceduto o se non ci si attende da esso alcuna utilita
economica futura. Eventuali plusvalenze o minusvalenze derivanti da tale operazione
dovranno essere contabilizzate nel conto economico cosi come previsto anche dai
principi contabili italiani (questo ¢ il caso della permuta con “sostanza

49280

commerciale” ). Per determinare il momento in cui si deve contabilizzare la

777 Cfr, TAS 16, par. 21-22.

78 Per un ragguaglio sulla nozione di fair value si veda il capitolo I° del presente lavoro.

7 Per approfondimenti si vedano: G. ZANDA, ult. op. cit., p. 249; S. MANFREDI, ult. op. cit., p. 87-
88.

#¢ Pily in particolare, un’operazione di permuta & dotata di sostanza commerciale quando: a) la
configurazione dei flussi attesi dall’attivitd ceduta differisce dalla configurazione dei flussi attesi
dall’attivita acquisita. Per configurazione si intende il mix degli importi, della tempistica e dei rischi;
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cessione dell’attivitd materiale, bisogna applicare.quanto indicato per la vendita dei
beni dallo TAS 18, rubricato “Ricavi”, che sancisce che con la cessione devono essere
trasferiti, dal venditore al compratore, i rischi significativi e 1 benefici derivanti
dall’utilizzo del bene®!.

Nei principi contabili nazionali le operazioni di permuta di beni simili (cioé
operazioni che non rappresentano nell’aspetto sostanziale una compravendita, quindi
¢ 1l caso della permuta “in senso sostanziale’y non danno origine alla rilevazione
della plusvalenza, ma il costo del nuovo bene & rappresentato dal valore netto
contabile di quello ceduto. Analogamente lo IAS 16 prevede, qualora le operazioni di
permuta abbiano sostanza commerciale, la rilevazione in base al fair value dei beni

oggetto della permuta®*~,

b} I'operazione genera una variazione del valore delle attivita interessate allo scambio; ¢) le variazioni
sub a-b sono significative. Di converso, se 'operazione di permuta non ha sostanza commerciale, e
quindi né il fair value dell’attivita ceduta o quello dell’attivitd acquisita possono essere determinati in
modo attendibile, il valore di iscrizione dell’attivita materiale acquisita con la permuta ¢ fatto pari al
valore contaile dell’attivitd ceduta. Per apprefondimenti si vedano per tutti: G ZANDA, ult. op. cit., p.
249-250; S. MANFREDL, ult. op. cit., p. 88.

BT principi contabili intemazionali subordinano tale momento al verificarsi di un insieme di
condizioni, volte a garantire che il trasferimento sostanziale dei rischi e dei benefici connessi alla
proprietd del bene sia avvenuto o che sia possibile stimare la percentuale di completamento del
servizio reso; eventi ai quali deve ovviamente associarsi I’elevata probabilitd di ottenere in cambio
flussi finanziari, la cui entitd rappresenti la misura attendibile del ricavo (cfr. In tal senso IASB, 145
18 — Ricavi, 2004, parr. 14-28; IASB, Framework for the prepavation and the presentation of the
Sfinarncial statements, 2001, parr. 70-77). It problema principale nella contabilizzazione dei ricavi & la
determinazione del momento della rilevazione. Presupposti affinché un ricavo possa essere
contabilizzato & che: 1) sussista la probabilita che i benefici economici associati alla transazione
affluiscano all’impresa, e che 2) tali benefici, ed i costi sostenuti, o da sostenere, riguardo
all’operazione possono essere quantificati in modo attendibile. Quando ¢’¢ incertezza sulla
recuperabilita di un valore gid compreso nei ricavi, tale valore deve essere rilevato come costo, invece
che come rettifica del ricavo originariamente rilevato. Quando ¢’& incertezza sulla determinazione dei
ticavi, il riconoscimento dei ricavi deve essere rinviato. Quando invece 1 costi relativi ad un ricavo
non possonc essere attendibilmente valutati, un eventuale corrispettivo gia ricevato per la vendita o la
permuta, deve esgere rilevato come una passivita. In dotirina si vedano: A. PROVASOLI (a cura di),
Management. Volume 2: Amministrazione e bilancio, BEgea, Milano, 2004, p. 185-189; M. P1ZZ0,
L'iscrizione dei vicavi tra realizzazione ¢ recognition, Padova, 2005, p. 58-65; A, LIONZO, I sistema
dei valori di bilancio nella prospettiva dei principi contabili internazionali, Milano, 2003, p. 86-88; P.
BOGARELLI, Reddito e Patrimonio. La sistermatica det valori di conto nelle imprese, Padova, 2002,
p. 232-233.

* Qulla base di quanto suesposto, parrebbe di poter concludere che non vi siano sostanziali differenze
rispetto a quanto previsto dal Principio contabile nazionale QIC 16, laddove quest’ultimo consente di
iserivere in bilancio I’immebilizzazione acquisita al medesimo valore contabile di quella ceduta a
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2.1.3 ACQUISIZIONE PER PRODUZIONE INTERNA

Nel caso di produzione interna, lo IAS 16, al par. 22, precisa che il valore di
iscrizione del bene ¢ pari al costo di produzione, determinato applicando gli stessi
principi previsti per un bene acquistato presso terze economie. Pertanto, se ’impresa
prodﬁce normalmente beni simili per la vendita, il costo del bene ¢ solitamente
uguale al costo di produzione dei beni destinati alla vendita. Tl costo di anormali
sprechi di materiale, lavoro o altre risorse, sostenuto nella produzione interna di
un’attivita, non pud essere incluso nel costo di un bene.

E’ possibile invece capitalizzare tufti 1 costi sostenuti per la costruzione del bene
medesimo ¢ anche i costi connessi agli oneri finanziari specificatamente dedicati
all’acquisizione dell’immobilizzazione (IAS 23, par. 13 ss) ad esclusione dei costi
dovuti per le inefficienze produttive del bgne in costruzione.

Secondo il disposto del Framework (parr. 11 e 13), una spesa successiva relativa a
un elemento di immobili, impianti € macchinart gid rilevato, deve essere aggiunta al
valore contabile del bene quando: & probabile che 1’impresa godra del benefici
economici futuri eccedenti le prestazioni norméli del bene gia accertate al momento
della prima rilevazione, ed il relativo costo pud essere attendibilmente qualificato.
Tutte le altre spese sostenute successivamente devono essere rilevate come costo

- 283
nell’esercizio nel quale sono sostenute™.

condizione che la permuta non rappresenti in realtd una compravendita, bensl uno strumento per
ottenere la disponibilita di un bene simile, dal punto di vista funzionale, a quello permutato. Pertanto,
parrebbe di poter concludere sul punto che lo TAS 16, cosi come il Principio contabile nazionale OIC
16, preveda il mantenimento della valutazione sulla base del costo, qualora la permuta rappresenti una
mera sostituzione di un bene. Al contrario, qualora nella medesima transazione si possa ravvisare una
{ nalitd traslativa, i Principi contabili internazionali impengano di applicare il fair value nella
valutazione del bene ricevuto in permuta, Cfr, per tutti D. PINI, Beni immobill: aspetti contabili e
novitd fiscali, in MAP On-Line n. 2 - Febbraio 2007.

3 pertanto, lo IAS 16, come il principio contabile nazionale n. 16, non ammette la capitalizzazione
dei costi di manutenzione nei casi in cui #on vi sia un miglioramento ovvero un incremento dei
benefici economici futuri generati dal bene. Al contrario dei principi contabili nazionali, gli IAS/IFRS
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Una spesa successiva pud essere rilevata come attivitd sole quando essa migliori
le condizioni del bene rispetto alle prestazioni originariamente accertate, come ad
esempio, la modificazione di un impianto per estendere la sua capacitd o la sua vita
utile, o per ottenere una riduzione dei costi di produzione o per migliorare la qualita
del prodotto stesso. Oppure I*acquisto di un fabbricato che necessita di restauri: in tal
caso la spesa successiva viene aggiunta al valore contabile nella misura in cui questa
puo essere recuperata dall’utilizzo futuro del bene stesso.

I costi di riparazione o manutenzione di immobili, impianti ¢ macchinari sono
sostenuti per integrare o mantenere 1 benefici economici futuri attesi dalle prestazioni
del bene, e come tali sono rilevati come costo d’esercizio, dato che esso va ad
reintegrare, piuttosto che incrementare, i livelli medi di prestazione originariamente

accertati®®®. Pertanto, il trattamento contabile appropriato per spese sostenute

non prevedono la possibilitd di costituire fondi di manutenzione ciclica {per esempio per le navi) nei
casi in cui non esiste, alla data di riferimento del bilancie, un’obbligazione attuale ad effettuare la
manutenzione. Lo IAS 16 impone l'eliminazione del valere contabile della parte di una
immobilizzazione, se tale parte & stata sostituita e I’azienda ha incluse il costo della sostituzione nel
valore contabile dell’immobilizzazione stessa. Inoltre, se non & possibile determinare il valore della
parte sostituita, ’azienda pud utilizzare il costo della sostitnzione come indicazione del costo della
parte eliminata. Pertanto, in sede di valutazione iniziale delle immobilizzazioni si deve tenere conto di
cio, effettuando le opportune rettifiche. Cfr. OIC, Guida operativa per la transizione ai principi
contabili internazionali IAS/IFRS, 2005, OIC, p. 56.

24 Pertanto, 1 costi sostenuti successivamente all’acquisto del bene per effettuare migliorie, sostituire
una parte, o effettuare manutenzioni di un suo elemento possono essere capitalizzati nel valore
contabile del bene stesso se rispettano il criterio generale di rilevazions; ovvero, una spesa successiva
relativa a un elemento di immobili, impianti e macchinari gia rilevata, deve essere aggiunta al valore
contabile del bene quando & probabile che "impresa godrd di benefici economici futuri eccedenti le
prestazioni normali del bene stesso originariamente accertate, e 1’impresa posa misurare tale costo in
maniera attendibile, analogamente a quanto previsto in genere per tutte le altre immobilizzazioni
materiali. Tutte le alire spese sostenute successivaments devono essere rilevate come costo
nell’esercizio in cui sono sostenute. Lo IAS 16 individua diverse tipologie di spese successive: 1) le
manutenzioni ordinarie; 2) gli interventi di rifacimento a intervalli regelari o non regolari; 3) Ie
manutenzioni a interventi regolari 0 non regolari. In particolare possono essere capitalizzati: 1 costi
sostenuti dall’impresa per effettuare delle sostituzioni di parti di un elemento di “immobili, impianti e
macchinari” (I’impresa nel corso della vita utile di un bene, pud procedere, con intervalli regolari o
non regolari, alla sostituzione di alcuni parti del bene stesso; i costi sostenuti dall’impresa per
effettuare significative verifiche o ispezioni per evidenziare eventuali guasti, indipendentemente dal
fatto che le parti dello stesso siano sostituite 0 meno, per garantire il continuo proficuo utilizzo). In
questi casi il valore contabile delle parti sostituite, e I’eventuale valore contabile netto del costo della
precedente verifica deve essere eliminato dalla contabilitd dell’impresa. Lo TAS 16, inoltre, specifica
che il valore residuc di precedenti manutenzioni che siano stati capitalizzati deve essere stornato dal
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successivamente all’acquisto di un bene dipende dalle circostanze considerate nella
valutazione ¢ rilevazione del bene e dal fatto che la spesa successiva sia

recuperabile™,

3.VALUTAZIONE SUCCESSIVA ALL’ISCRIZIONE

Lo Tas 16 dispone che gli elementi di immobili, impianti e macchinari, possono
gssere valutati negli esercizi successivi a quello iniziale applicando: 1) i modello del
costo, iscrivendo 1 beni al costo, al netto degli ammortamenti e di eventuali
svalutazioni per riduzioni di valore; 2) il modello di rideterminazione del valore, il
quale dispone che i1 beni debbano essere iscritti al fair value, inteso come ’importo al
quale un’attivita pud essere scambiata tra parti consapevoli e consenzienti in una

libera transazione®®¢,

bene e contabilizzato a conto economico allorché venga effettuata una nuova manutenzione, Non sono
capitalizzabili, invece, i costi di manutenzione ordinaria (costi di manodopera, materiali di consumo e
piccoli pezzi di ricambio) effettuati su un elemento di “immobili, impianti e macchinari”, La ragione
di ¢id risiede nel fatio che tali costi non rispettano il criterio generale previsto per 1’iscrizione di
un’attivitd in bilancio e, quindi, sono rilevati a conto economico nell’esercizio in cui sono sostenuti.
Nella disciplina nazionale vengono enunciati gli stessi principi, sono capitalizzabili tutti questi costi
che apportano miglicramenti, modifiche o sostituzioni ai beni di riferimento. 11 documente n,16 dei
principi contabili nazionali stabilisce che possonce essere capitalizzate: le spese di manutenzioni
straordinarie che comportano un aumento significativo e tangibile di produttivita o di vita utile del
cespite; 1 rinnovamenti, purché non riguardino soltanto una parte dell’immobilizzazione materiale; gli
oneri finanziari se sono relativi a finanziamenti accesi per acquistare o produrre un bene utile
all’attivita di impresa; e 1 pezzi di ricambio di rilevante costo unitario e di usc molto ricotrente.

5 Cfr, Principi contabili nazionali e internazionali: “Lo I4S 167 in www. cnde.t. In dottrina si
vedano: G. ZANDA, uit. op. cit.,, p. 250-251, in part, si veda la nota .7; 5. MANFREDI, uit. op. cit., p.
88-89; A. CARLETTI, fas 16. immobili, impianti e macchingti, in Il Sole 24 Ore, n, 4, 2006,; C.
MEZZABOTTA, La transizione agli TAS/AFRS secondo POIC, in “Inserio Pratica Confabile”, n
8/2005, IPSOA, p. 14; F, GIUNTA, M. PISANI, [/ Bilancio, Milano, Apogeo, 2003, p. 453 ss.

%8 Condizione necessaria affinché possa essere utilizzato il modello della rideterminazione, & che il
Jair value sia attendibilmente determinabile. Tuttavia tale trattamento contabile non & consentito dai
principi italiani: per la legislazione nazionale non & possibile effettuare alcuna rivalutazione se non in
virtd di apposite leggi che le prevedano. Infine, sia la disciplina italiana che quella internazionale
prevedono che la rivalutazione di un cespite debba essere rilevata tramite la creazione di una riserva di
patrimonio netto senza transitare per il conto economico. Per approfondimenti sulla nozione di fair
value, si veda quanto gia anticipato nel primo capitolo del presente lavoro. In dottrina si vedano: P. L.
MARCHINI, /] fair value. Prospeitive di applicazione, Roma, 2004; M, PIZZ0, Il fair value nel
bilancio d’esercizio, Padova, 2000, p. 7-12; P. PISONI, D. BUSSOQ, Introduzione del fair value,
principio della prudenza e risultato economico, in Contabilita, fase. 5, anno 2003, p. 451-461; F.

139




i
i
|
"
|
i

I vantaggi che Vengonb attribuiti all’utilizzo del modello di valutazione al fair
value sono soprattutto di natura informativa: la determinazione del valore equo
consente, al contrario della valutazione al costo, di prevedere i futuri cash flow
associati all’elemento valutato e pertanto offre una visione pit aggiornata rispetto al
costo storico.

Per quanto concerne il modello del costo, si prevede che un bene venga iscritto in
bilancio al costo al netto degli ammortamenti cumulati e di eventuali svalutazioni per
riduzioni di valore. Gli elementi su cui si basa il calcolo degli ammortamenti sono gli
stessi sia nei principi contabili nazionali che in quelli internazionali (costo del bene,
valore residuo se significativo, vita utile del bene).

Lo IAS 16 prevede che I’ammortamento del costo deve avvenire “al netto del
valore residuo”, se questo & determinabile, mentre non deve essere operato nessun
ammortamento se il valore residuo supera il valore contabile,

Tl valore residuo di un bene & definito come il valore stimato che I’azienda
potrebbe ricevere in quel momento dalla sua dismissione, al netto dei costi stimati di
dismissione, se il bene fosse gia al tempo e nella condizione attesa alla fine della sua
vita utile (deve essere riesaminato almeno ad ogni chiusura di esercizio). Tuttavia, lo
IAS 16 precisa che I’ammortamento € rilevato anche se il fair value dell’attivita
supera il suo valore contabile.

I principi contabili internazionali prevedono, inoltre, che ciascun componente di
un’immobilizzazione materiale, avente un costo significativo in relazione al costo

totale della stessa e avente una vita utile differente, deve essere ammortizzato

ROSCINI VITALIL, M. VINZIA, Fair value: rappresentazione contabile e valutazioni finanziarie
secondo gli Tas: prevalenza della sostanza sulla forma, valutazione delle attivita, metodi per la stima
del valore corrente, casi applicativi, in Sole 24 Ore, Milano, 2003; G. ZANDA, wit. op. cit., p. 251-
253; 8. MANFREDYL, ufz. op. cit., p. 89-92.
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separatamente (cosiddetto component approach o approccio per componenti).

In particolare in base allo IAS 16, i terreni, salvo particolari situazioni (cave, siti
utilizzati per discariche e altre situazioni simili), non devono essere ammortizzati, in
quanto hanno vita utile illimitata. Se il costo del terreno include i costi di
smantellamento, rimozione e bonifica, la parte del costo relativo alla bonifica del
terreno ¢ ammortizzata durante il periodo di benefici ottenuti dall’avere sostenuto tali
costi®’.

Da ultimo, 1 principi internazionali non indicano alcuna preferenza per 1 diversi
metodi di ammortamento (quote costanti, quote decrescenti, quantitd prodotte),
rinviando al metodo che meglio riflette i benefici ricevuti dall’utilizzo del bene,
mentre i principi contabili nazionali privilegiano il metodo a quote costanti.

Per quanto concerne invece il metodo della rivalutazione, il fair value di terreni ed
edifici & rappresentato dal valore di mercato determinato mediante una perizia

eseguita da periti professionalmente qualificati®®,

1l fair value di elementi di iinpianti e macchinari & anch’esso determinato dal
valore di mercato risultante da una perizia estimativa, ¢ se a causa della particolare
natura dell’impianto non si dispone del valore di mercato, devono essere valutati al
loro costo di sostituzione ammortizzato™’. E’ necessario che le rivalutazioni siano

effettuate con sufficiente regolarita, in modo che il valore contabile non differisca

significativamente da quello che sarebbe determinato utilizzando il fair value.

BT Cfr. OIC, “Guida operativa per la transizione ai principi contabili internazionali IAS/IFRS”, cit.,
p. 57. Per approfondimenti, si vedano i diversi cenni compiuti a tal proposito nel presente capitolo.

¥ Di norma un ripristino del valore contabile di un bene precedentemente svalutato rispecchia un
miglioramento nella stima delle prestazioni potenziali offerte dal bene stesso, derivanti dal suo utilizzo
o dalla sua vendita, rispetto alla data in cui 'impresa aveva rilevato la perdita per riduzione durevole
di valore,

* e non sussistono parametri di mercato per il fair value (valore equo) a causa della natura specifi
ca di un elemento di immobili, impianti e macchinari, e ’slemento & venduto raramente, se non come
parte di un’attivitd, in esercizio, 1’entitd pud avere bisogno di stimare il fair valfue utilizzando un
approccio basato sui fl ussi di reddito o sul costo di sostituzione ammortizzato (cft. IAS 16, par. 33).
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La frequenza delle rivalutazioni dipende dalle oscillazioni nei fair value degli
elementi di cui trattasi. Vi sono, infatti, alcuni beni che possono subire significative
oscillazioni dei loro fair value e pertanto necessitano di rivalutazione annuale,
mentre ve ne sono altre che non avendo significative oscillazioni di fair value,
necessitano di rivalutazioni con una frequenza temporale di tre o cinque anni®”.

Nel caso di aumento del valore contabile di un bene, 'incremento deve essere
accreditato direttamente al patrimonio netto come riserva di rivalutazione. Deve
essere considerato come ricavo se storna un decremento precedentemente rilevato
come costo. Quando il valore contabile di un bene viene invece diminuito in seguito
a procedimenti di rideterminazione del valore, il decremento deve essere rilevato
come costo. Deve essere stornato dalla riserva di rivalutazione se il bene era stato
precedentemente rivalutato.

E’ possibile inoltre, in caso di dismissione del bene, realizzare la riserva di
rivalutazione eventualmente costituita, portandola a utili a nuovo, senza farla
transitare nel conto economico. Si evidenzia il fatto che se viene rivalutato un
elemento di immobili, impianti ¢ macchinari, ’intera sua classe di appartenenza deve
essere rivalutata; cio allo scopo di evitare rivalutazioni selettive di attivita e
I’iscrizione in bilancio di valori valutati in date differenti*®.

E’ da sottolineare, in ultima analisi, che il modello del costo e il modello

dell’importo rivalutato, non sono completamente alternativi tra loro, in quanto 1™uno

0 Per approfondimenti si veda il par. 34 dello IAS 16 che stabilisce che aleuni immobili, impianti e
macchinari, possono subire significative variazioni del loro fair value e necessitano invece di stime
annuali del loro valore, In dottrina si vedano per tutti; G, ZANDA, M. LACCHINI, Rivalutazione dei
beni aziendali ed wtilizzo oi poste del patrimonio wetto, Torino, 1993, P. MORETTI, Staio
patrimoniale e conto economico secondo | principi IAS, in Corr, Trib. 1, 37/2004, p. 2901,

*! Tuttavia, se il bene & ancora in uso presso ’impresa, in ciasoun esercizio di utilizzo, un ammontare
della riserva, pari alla differenza tra I"ammortamento basato sul valore rideterminato del bene e
I'ammortamento basato sul costo originario del bene stesso, pud essere trasferito ad utili portati a
miovo (realizzo parziale della riserva). Ch. sul punto P. MORETTI, Rilevazione iniziale e
rideterminazione dei cespiti secondo il principio IAS 16, cit.
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comprende spesso le metodologie dell’altro, ma per il principio della coerenza, si

deve fare uso di un unico modello per tutti gli elementi che rientrano nella categoria
. e 293

di immobili impianti € macchinari®™,

L’opzione ““fair value”, non elimina, infatti, il processo di ammortamento, che
viene imputato a conto economico, ma deve rilevare in apposita voce di patrimonio
netto la rivalutazione. E’ inoltre richiesta specifica informativa per ciascuna categoria
di tali beni, con riferimento all’indicazione di quale sarebbe stato il valore di

iscrizione in bilancio qualora fosse stato adottato il modello del costo®”.

3.1 AMMORTAMENTO

L’ammortamento, come si ¢ pilt volte detto, & la ripartizione sistematica del valore
ammortizzabile di un bene lungo il corso della sua vita utile tenuto conto delle
eventuali rivalutazioni dei cespiti che comportano una rideterminazione delle quote
&’ammortamento in relazione al nuovo valore attribuito al bene®,

Di esercizio in esercizio, I'impresa fruisce dei benefici economici generati da un

elemento di immobili, impianti e macchinari utilizzato durante 1’esercizio della

P2 Cfr, M. PIZZO, “I fair value nel bilancio d'esercizio”, cit. p. 10.

3 per approfondimenti si consulti il sito: www.revisorionline.it, JAS 16 — Immobili, impianti e
macchinari nonché C. MEZZABOTTA, dmmortamento del costo rivalutato delle immobilizzazioni
materiali, in “Pratica Comtabile”, n. 8/2005, IPSOA, p. 30; B. CAMPEDELLI BERTACCHE, Le
rivalutazioni economiche nel bilancio di esercizio, in Rivista Italiona di Ragioneria e di Fconomia
Aziendale, n. 11/12, 1987, p. 520; M, CONFALONIERI, Le rivalutazioni in bilancio, in Contabilitd,
finanza e controllo, n. 2, 1998, p. 154,

¥4 Per un approfondimento sulla nozione de quo si veda per tutii: A. CECCHERELLI, [stituzioni di
ragioneria, Firenze, 1955, secondo cui: “la quota di ammortamento dei beni materiali corvisponde tra
laltro anche ad un deperimento, viel senso che in realta Ie cose deperiscono con 'uso fino a perdere
la loro capacita produttiva, ed assumere anche il carattere di quota di ricostituzione, in quanto le cose
deperite debbono, per assicurare il funzionamento dell’impresa, sostituirsi quando in modo da
mantenere costante lo stato di efficienza”. Nella determinazione della vita utile deve considerarsi; -
L'utilizzo atteso del bene, tenende conto della capacitd di produzione fisica attendibile; - T1
deterioramento fisico, in dipendenza all’utilizzo e alla manutenzione effetiuata; - L obsolescenza
tecnica o commerciale; Le restrizioni legali o altri vincoli nell’utilizzo del bene. Cfr. A. QUINDICI,
IAS 16 — Immobili, impianti e macchinari, cit., p. 5; G, ZANDA, wit. op. cit.,, p. 254; S. MANFREDI,
wlt. op. cit., p. 93-94.
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propria attivita, e pertanto tale bene subisce una riduzione di valore che riflette il suo
consumo. Proprio per questo, P’ammortamento ha inizio quando 1’immobilizzazione
& pronta per 1’uso, ossia si trova nel luogo e nelle condizioni necessarie perché possa
essere utilizzata. Per contro, I’ammortamento di un’attivita cessa quando & avvenuta
la sua eliminazione contabile, oppure quando essa viene clagsificata come attivitd
posseduta per la vendita®””,

L’ammortamento si ripartisce per tutta la vita utile del bene, che si riferisce
all’utilizzo atteso: non sempre, infatti, la vita utile coincide con la vita economica del
bene. La vita utile originariamente stimata per un cespite pud subire variazioni, sia in
aumento che in diminuzione, in relazione a vari fattori, quali ad esempio gli
interventi di manutenzione che ne consentono un utilizzo maggiore, o viceversa le
innovazioni tecnologiche non previste che lo rendono obsoleto prima del termine
inizialmente programmat0296. Ad esempio, nel caso in cui un’azienda decida di

rinnovare i macchinari ogni due o tre anni, a prescindere dall’attitudine del bene a

#5 Qualora un immobile, ad uso del proprietario & quindi destinato ad essere utilizzato con finalita

strumentale all’esercizio dell’attivitd dell’impresa, ovvero qualificato come investimento immobiliare,
venga destinate alla vendita, in relazione al medesimo troveranno applicazione i criteri previsti
dall’IFRS 5. Tale principio dispone ’esposizione separata, nello stato patrimoniale, delle attivita che
soddisfano i criteri per essere classificate come possedute per la vendita e, nel conto economice, det
risultati delle attivitd operative cessate. Dalla data a partire dalla quale I"immobile soddisfa i criteri per
gssers clagsificato come attivitd in dismissione, cessa I’ammortamento e it bene deve essere valutato al
minore tra il suo valore contabile e il fair value al netto dei costi di vendita. In particolare a norma del
paragrafo 6 dell'TFRS 3, un’attivitd non corrente deve essere classificata come posseduta per la
vendita nel caso in cui il valore contabile del bene sard recuperato principalmente con un’operazione
di vendita anziché con il suo uso continuativo. Affinché sussistano 1 presupposti per la qualificaziche
secondo 1 criteri indicati dal principio contabile citato, la vendita deve essere altamente probabile,
ovverosia: - la Direzione, ad un adeguato livello, deve essersi impegnata in wn programma per la
dismissione dell’attivith; - devono essere state avviate le attivitd per individuare un acquirente e
completare il programma; - 1attivitd deve essere attivamente scambiata sul mercato ed offerta in
vendita, a un prezzo ragionevole rispetto al propric fuir value (valore equo) corrente; - il
completamento della vendita dovrebbe essere previsto entro un anno dalla data della classificazione
(tuttavia & consentito superare tale periodo in caso di ritardo causato da eventi o circostanze fuori del
controllo dell’entitd e se vi sono suffi cienti evidenze che questa resti irapegnata ad attuars il suo
programma di dismissione dellattivitd). Cfr. D. PINI, Beni immobili e aspetti contabili, cit.

%10 1AS 16, al par. 52, chiarisce che le riparazioni e le manutenzioni di un bene non determinano i
venir meno della necessita di procedere all’ammortamento del bene. Cft. S. MANFREDI, u/t. op. cit.,
p. 93, in part. si veda la nota n. 94.
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continuare ad essere utilizzato, & ovvio che I’ammortamento dovra essere calcolato
sull’arco temporale in cui I’azienda prevede di utilizzare oggettivamente il bene.

Lo IAS 16 dispone che il criterio di ammortamento adottato debba rispondere alle
modalitd con cui 1 benefici affluiscono all’azienda e deve essere rivisto ogni chiusura
di esercizio ed eventualmente modificato®’. Non viene suggerito I"utilizzo di nessun
criterio di ammortamento, ma € opportuno che il criterio prescelto venga poi
utilizzato costantemente in ossequio al principio della prospettiva della continuita
aziendale.

Il valore ammortizzabile di un’attivita, nel caso si opti per il metodo del costo, ¢
dato dal valore di iscrizione iniziale al netto del valore residuo™®. Per valore residuo
s’intende la stima dell’ammontare in denaro che I'azienda crede di poter ottenere
dalla cessione del bene al termine della sua vita utile, e al netto degli stessi costi di
cessione™.

Di grande innovazione ¢ il c.d. “approccio per componenti” (componeni

approach) stabilito dallo IAS 16. Secondo i principi contabili internazionali ciascun

componente di un’immobilizzazione materiale che abbia un costo significativo

BT Cfr, sul punto G. ZANDA, wit. op. cit., p. 255. Per un approfondimento sul punto si veda la nota n.
302 del presente paragrafo.

¢ £ molto importante ricordare che nel bilancio & necessario che siano indicati: - i criteri impiegati
nella determinazions del valore contabile lordo; - 1 criteri di ammortamento impiegati; - le vite utili
considerate per 1 cespiti e le relative aliquote di ammortamento; - un apposito prospetto chiamato
“prospetic di riconciliazione”, cosl denominato proprio per la sua funzione di riconciliare il valore
contabile all’inizio e alla fine di un esercizio, riportando le specifiche di eventuale incrementi per
rivalutazione o decrementi dovute a perdite durevoli che 1 cespiti hanno subito, gli ammortamenti
effettuati. E poi prevista un’apposita informativa per gli elementi iscritti secondo il modello di
rideterminazione del valore. Viene richiesto di indicare: - la data a cui si riferisce 1a rideterminazione
del valore; - le modalita e le assunzioni adottate; - il valore che sarebbe stato scritto applicando il
modello del costo.

11 valore residuo & il valore stimato che I’azienda potrebbe ottenere in quel momento della sua
dismissicne, al netto dei costi stiinati di dismissione, se il bene fosse gia nel tempo e nella condizione
attesa alla fine della sua vita utile. Lo IAS 16 specifica che il valore residuo di un bene & generalmente
esiguo, per oui tale valore diviene irrilevante ai fini del calcolo del valore ammortizzabile.
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rispetto al bene cui si riferisce deve essere separatamente ammortizzato’ . Ad
esempio, se un componente ha una vita utile pin breve rispetio a quella del bene
principale dovra essere ammortizzato per il periodo in cui effettivamente I’impresa
trae un beneficio economico da esso. In particolar modo, come si & pin volte detto,
occorre separare la componente terreno dall’elemento fabbricato qualora siano stati
contabilizzati come un unico bene. 1 terreni e i fabbricati devono essere rilevati
separatamente anche se sono stati acquistati insieme. Difatti, salvo rari casi, come per
le cave, i terreni hanno una vita utile illimitata a differenza dei fabbricati che invece
ne hanno una limitata. Pertanto 1 primi non devono essere ammortizzati mentre per i
secondi occorre procedere con 1’ammortamento®’,

Sia 1 principi contabili nazionali che quelli internazionali sanciscono che il
metodo corretto per calcolare I’ammortamento deve essere scelto in base ai benefici
economici futuri generati da un bene. A tal fine & possibile utilizzare i seguenti tre

metodi; 1) a quote costanti’™; 2) a quote proporzionali ai valori residui’; 3) per

0 Cfr, TAS 16, par. 43. Pi nel dettaglio, il par. 44 dello TAS 16 prevede che si debba ripartire
Iimporto rilevato inizialmente con riferimento a un elemento di immobili, impianti € macchinari nelle
sue parti significative e si deve procedere all’ammortamento di ciascuna parte distintamente,
evenfualmente provvedendo a raggruppare quei compoenenti che hanno analoga vita utile. L’esempio
fornito dallo standard internazionale in commento riguarda la rilevazione di un aeromobile, per il
quale parrebbe appropriate procedere con ’autonoma rilevazione e ammortamento (sulla base della
vita residua propria di ciascun componente) di fusoliera e motori di un aeromebile, sia se di proprista
sia se utilizzati con un leasing i nanziario. In quest’ultima circostanza, per una completa disamina
della fattispecie, si fa rimando alla disciplina prevista dallo IAS 17.

01 i deve ricordare che anche per i principi nazionali i terreni non sono ammortizzabili, ma il valore
del fahbricato pud incorporare anche quello del terreno su cui si trova, salvo che ai fini del calcolo
dell’ammortamento i1 valore del terreno deve essere scotporato in base a stime. I principi nazionali
affermano inoltre che qualora il terreno acquisti valore grazie al fabbricato costruito su di esso,
bisoghera ammortizzare anche il terreno in quanto & da supporsi che qualora il fabbricato andasse in
rovina si azzerercbbe anche il valore del terreno. Cir, sul punto G ZANDA, wlt. op. cit., p. 254, S.
MANFREDI, wlt. op. cit., p. 94.

*2 11 metodo di ammortamento a quote costanti rappresenta un’ipotesi semplificatrice, in effetti
sembra pill probabile che Uimpresa tragga dalle immobilizzazioni una maggiore utilith nei primi anni
deila loro vita, anni in cui pin intenso probabilmente & il loro utilizzo. Spesso si applicano quote di
ammortamento costanti in numero pari alle quote di ammortamento ordinarie fiscalmente deducibili.
Questo modo di procedere, molto diffuso nella pratica, & ammissibile solamente se 1 suddetti
coefficient sono rappresentativi della residua vita utile dell’ immobilizzazione. Tuso di quote costanti
di ammortamento si fonda sull’ipotesi che I'immobilizzazione cede, negli anni di vita utile, un’utilita
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unita di prodott0304.

Schematicamente si pud dire che il metodo di ammortamento a quote costanti
comporta una quota costante durante la vita utile se il valore residuo del bene non
cambia, mentre il criterio a quote proporzionali ai valori residui comporta una quota
di ammortamento decrescente durante la vita utile. Il metodo per unitd di prodotto,
infine, consiste in una quota basata sull’utilizzo atteso o sulla produzione ottenuta dal

hene.

costante. Va perd osservato che spesso gli impianti, i macchinari ¢ le altre immobilizzazioni
presentano un’efficienza che pud mutare nel tempo anche in modo molto sensibile oppure pud
accadere che 'utilita di tali beni rimane costante nel tempo solo grazie a manutenzioni e riparazioni
che diventano via via pil onerose, Inoltre occorre osservare che anche quando la produzione ottenibile
nei vari esercizi dagli impianti & abbastanza costante, le guantitd vendute possono essere
sensibilmente diverse con la conseguenza che il valore recuperabile attraverso i ricavi d’esercizio
conseguibili durante la vita utile del bene non risultano essere costanti nel tempo. Questa
considerazione inevitabilmente si riflette sulla valutazione della proficua utilizzazione futura delle
immobilizzazioni.

3% 11 principio contabile n, 16 individua due diversi procedimenti di applicazione del metodo a quote
proporzionali: — il procedimento detto “logaritmico”, che consiste nell’applicare la percentuale
ottenuta da una formula sul valore netto del cespite all’inizio del periodo per determinare la quota di
ammortamento del periodo; — il procedimento deito “aritmetico™ o “americano”, consistente, invece,
nel calcolare il tasso di ammortamento da applicare al valore originario in ciascun esercizio, in base
“al rapporto tra il numero di anni residui di vita ufile (...) e la somma dei numeri che rappresentano
Vintera vita utile stimata del cespite.

M1 quote di ammortamento calcolate in base alla quantitd di produzione sono determinate in modo
direttamente proporzionale al rapporto tra la quantitd di produzione ottenuta nell’esercizio e il volume
complessivo di produzione che si presume si possa avere nel corso della vita utile dell’impianto. In
modo analogo le quote di ammortamento calcolate in base alle ore di lavoro sono determinate in modo
direttamente proporzionale al rapporio tra le ore di lavoro delf’esercizio dell’impianto da
ammortizzare e quelle complessive presunte per I'intera durata della vita utile del bene. E’ evidente
che il limite maggiore di questo metodo sta nella difficoltd insita nella previsione della quantitd totale
di produzione o delle ore complessive di lavoro dell’impianto, La determinazione preventiva di tali
valori & estremamente ardua, come pure difficile ¢ prevedere in modo attendibile la durata dei beni da
ammortizzare soprattutto per la possibilith che vengano eliminati dal processo produttivo per cause
economiche. Va poi osservato che non sempre vi & una relazione tra volume di produzione o ore di
lavore e deperimento fisico del bene. In alcuni casi, infatti, il logorio fisico dell’imnmobilizzazione non
& direttamente proporzionale alla quantita prodotta o alle ore di lavoro: 'uso di un impianto, spesso, &
solo una delle cavse del sno deperimento fisico. Esistono poi delle immobilizzazioni che subiscono un
logorio fisico maggiore proprio quando sono inattive come nel caso delle fornaci. Infine, uno stesso
impianto potrebbe subire un deperimento diverso a seconda del tipo di lavorazione eseguita. Ultima
considerazione, ma non meno importante, & che il logorio fisico & solamente uno dei fattori di cuid
occorte tenere conto nella ripartizione del costo pluriennale tra vari esercizi attraverso il calcolo delle
quote di ammortamento. E’ pur vero che in alcuni casi pud apparire logico far gravare il costo
pluriennale relativo ad una immcbilizzazione maggiormente negli esercizi in cui, a seguito di una
maggiore produzione, sono conseguiti dei maggiori ricavi. In ogni caso, i criteri di ammortamento
proporzionali alle quantitd di produzione o alle ore di lavoro, anche quando sono ritenuti opportuni,
vanno usati con cautela in modo da evitare di itnputare degli ammortamenti esigni in aleuni esercizi in
attesa di migliori condizioni di gestione.
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Il metodo & applicato in modo uniforme da esercizio a esercizio, a meno che si
verifichi un cambiamento nella modalita di consumo attesa di tali benefici economici
futuri (par, 61 TAS 16)°%,

Seppure il criterio di quote di ammortamento costanti & quello da preferire, i
criteri di ammortamento devono assicurare una razionale e sistematica imputazione
del valore dell’immobilizzazione durante la vita utile della stessa. Di conseguenza,
non necessariamente devono essere applicate quote di ammortamento costanti, ma
possono essere applicate anche quote di ammortamento decrescenti, pur essendo da
preferirsi le prime3 o,

Infine occorre ricordare che, qualora l'impresa adotti, per la contabilizzazione
successiva a quella iniziale, i1 modello della rideterminazione del valore in presenza
di una variazione del fair value dell’attivita, si deve procedere all’aggiornamento del
piano dell’ammortamento utilizzando due tipi di metodologie: a) aggiornamento
dell’intero piano di ammortamento che deve riguardare sia il valore iniziale che le
quote annue, In sostanza, si effettua una rivalutazione sia del costo di iscrizione sia
del fondo di ammortamento per rendere coincidenti sia il valore netto contabile
inizialmente iscritto che quello rivalutato; b) aggiornamento del piano di

ammortamento residuo: 1’aggiornamento in questione riguarda soltanto il periodo di

vita residuo del bene. In altri termini, 1! fondo ammortamento viene stornato in modo

3051 parr. 60 & 61 dello IAS 16 prevedono che “(...) il criterio di ammortamento utilizzato deve
riflettere le modalitd con le quali st suppone che i benefici economici futuri del bene siano utilizzati
dail’entitd. Il criterio di ammortamento applicato a un’attivita deve essere rivisto almeno alla
chiusura di ogni esercizio e, Se ¢f sono stati cambiamenti significativi, nelle modalita attese di
consumo dei benefici economici futuri generati da wn bene, il criterio deve essere modificato per
riflettere il cambiaomento della modalitd. Tale cambiamento deve essere comtabilizzato come un
camblamento nella stima contabile secondo guanto previsto dallo JAS 87,

% Anche se le quote di ammortamento costanti sono da preferirsi, secondo I’ OIC - 16 & ammissibile
anche il calcole di quote di ammortamento decrescenti. Questo metodo prosuppone che le
immobilizzazioni c¢edano all’impresa una maggiore utilitd nei primi esercizi di vita rispetto ai
successivi,
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da ridurre il costo di iscrizione del bene; successivamente, quindi, viene rivalutato il
valore contabile netto del bene. Utilizzando questa procedura, sard necessario
redigere un nuovo piano di ammortamento con una vita utile del bene che risultera
ridotta proporzionalmente alla durata residua dell’immobilizzazione materiale

valutata al fair value®”.

3.2 SVALUTAZIONE PER PERDITA DUREVOLE DI VALORE

Per rilevare e quantificare la perdita determinatasi per riduzione durevole di
valore, l'impresa deve seguire un procedimento c¢.d. di impairment test, che pud
essere definito come il procedimento con cui 'impresa valuta la perdita di valore di
determinate attivita, tra le quali sono ricomprese le immobilizzazioni materiali. Il test
serve per verificare, su base annuale, se il valore recuperabile (revocable amount) di
tali attivitd sia inferiore al valore contabile®™. La riduzione del valore contabile
determina in tal caso una perdita, fatta salva comunque la possibilita per I’impresa di
ripristinare il maggior valore qualora vengano meno le ragioni che avevano

determinato la riduzione®.

37 Cft. testualmente G. ZANDA, uit. op. cit., p. 255; S. MANFREDI, w/i. op. cit., p. 95.

% La perdita per riduzione durevole di valore & I'ammontare per il quale il valore contabile di
un’attivitt o umitd generatrice di flussi finanziari eccede il valore recuperabile. Per un
approfondimento sul punto si vedano tra gli altrit A. PROVASOLL Valori di mercato e valori
contabili. La sfida dell’impairment test, in Rivista dei dottori commercialisti, 1/2003; M, MANCIN,
La rilevanza del fair value nella svalutazione delle immobilizzazioni in bilancio, L'interpretazione
Jornita dai principi contabili nazionali e internazionali e dalla dottring contabile, n fvi, 6/2002; A,
LIONZO, /i giudizio di impairment. Profili valutativi e riflessi sui processi organizzativi e gestionali,
Franco Angeli Ed., 2008; M. NOVA, Impairment test, Bgea, 2006; ¥. CAPALBO, Le “perdite di
valore” delle immobilizzazioni tecniche, Padova, 2000; L. GUATRI, M. BINI, Impairment. 7/ valore
potenziale controllabile, n. 1, Milano, 2003; S. MANFREDI, wii. op. cit., p. 96-97; G. ZANDA, ult.
op. cit., p. 256-257; A, QUAGLL, Bilancio di esercizio e principi contabili, Torino, 2006, p. 130 ss; E.
PATTUMELLL, IAS 16 e 40: immobilizzazioni materiali. Analisi dei principali aspetti ineventi il
trattamento contabile degli immobili, impianti e macchinari (lay 16) e degli investimenti immobiliari
gfas 40), in Guida alla Contabilita e Bilancio, Bilancio las, 2 aprile 2007, p. 28.

" La disposizione interpretativa contenuta nel SIC-14 (Immobili, impianti e macchinari - Rimborsi
per riduzioni durevoli di valore o pevdite di beni) dispone che le imprese possono ricevers risarcimenti
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La determinazione delle perdite di valore si realizza attraverso le seguenti fasi:

]

identificazione di un’attivitd che possa aver subito una perdita di valore;
determinazione del valore recuperabile, inteso come il maggiore tra il fair value e il
valore d’uso; - determinazione della perdita di valore®!°,

L’obiettivo dell’introduzione dello IAS 36, rubricato Riduzione durevole di valore
delle artivita, in merito alla rilevazione delle perdite durevoli di valore, € stato quello

di evitare che le attivita di un’impresa potessero essere iscritte in bilancio a un valore

monetari o non monetari da terzi per riduzioni durevoli di valore o per la perdita di elementi rientranti
tra gli immobili, impianti e macchinari. Spesso il risarcimento monetario ricevuto deve essere usato
per impellenti ragioni economiche, per ripristinare i beni che hanno subito una riduzione durevele di
valore o per acquistare o costruire nuovi beni al fine di rimpiazzare le attivita perse o cedute. Lo IAS
16 non fornisce una guida esplicita su come contabilizzare tali rimborsi monetari e non monetari.
Esempi di risarcimenti monetari possono essere: — indennizzi da parte di societd assicuratrici dopo
una riduzione durevole di valore o una perdita di elementi rientranti tra gli immobili, impianti e
macchinari, dovuta a disastri naturali, furti 0 a un errato utilizzo; ~ rimborsi governativi per espropri
di elementi rientranti tra gli immobili, impianti @ macchinari; per esempio un terreno che deve sssere
usato per fini pubblici; — risarcimenti connessi alla conversione involontaria di elementi rientranti tra
gli elementi di immobili, impianti e macchinari; per esempio la ricollocazione di impianti da una
definita area urbana a un’area non urbana in conformitd a una politica nazionale sul territorio; — la
sostituzione complessiva o parziale di un’attivitd che ha subito una riduzione durevole di valore o di
un’attivitad persa. Il problema consiste nel determinare come contabilizzare: — le riduzioni durevoli di
valore o la perdita di elementi rientranti tra gli immobili, impianti e macchinari devono essere rilevate
secondo le disposizioni dello IAS 36; — il relative risarcimento da parte di terzi deve essere imputato a
conto economico quando vi sono le condizioni per la rilevazione in bilancio; — il successivo ripristino,
acquisto o costruzione di attivitd deve essere determinato ed esposto in bilancio come prescritto dallo
TAS 16.

I Ogniqualvolta si verifica una perdita per riduzione durevole di valore, lo IAS 36 richiede che
Pimpresa la rilevi in bilancio. Al fini della rilevazione e della quantificazione della perdita per
riduzione durevole di valore di un’attivita, 'impresa segue il procedimento di impairment test che pud
essere riassuntivamente definito come segue: la direzione aziendale deve in primo luogo valutare, alla
chiusura di ogni esercizio, se esiste una qualsivoglia indicazione che le possa far ritenere che
un’attivitd abbia subilo una riduzione durevole di valore, I'impresa ricava le indicazioni circa la
possibilitd che un’attivita abbia subite una riduzione durevole di valore sia da fonti interne, sia da
fonti esterne di informazione come ad esempio il mercato. Se esistono indicazioni in tal senso,
["impresa deve procedere alla stima del valore recuperabile dell’attivitd stessa. E doveroso ricordare
che, nell’impairment test ,il fair value (al netto dei costi di vendita del bene) rappresenta unc dei
parametri di riferimento al fine della verifica dell’esistenza di una perdita per riduzione di valore di un
bene; nel modello della rideterminazione del valore, invece, il fair value rappresenta il valore eque del
bene stesso, da iserivere a bilancio poiché maggiormente rappresentativo del valore reale dell’attivita,
Quando inteso come vero e proprio criterio di valutazione alternativo al costo storico (modello della
rideterminazione del valore), il fair value impone una periodica revisione del valore assegnato
all’elemento patrimoniale, che pud determinare riduzion: di tale valore come pure incrementi di esso.
Quando, invece, il fair value & impiegato ai fini di una procedura di impairment, gli elementi ai quali
ci si riferisce sono necessariamente attivitd e, per di pit, solo alcune categorie di queste. Inoltre, e
sopratiutto, esso rappresenta un valore cautelare, che indica il valore massimo al quale le attivita
possono essere rilevate in bilancio, Cfr. Italia oggd, Lunedi 13 Marzo 2006 ““I chiarimenti sullo Ias 36
nella Guida della Commissione di dottori commercialisti e ragionieri” p. 24; F. GIUNTA., M.
PISANI, If Bilancio, Milano, Apogeo, 2005, p. 447 ss.
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superiore a quello recuperabile.

Un’attivita ¢ iscritta in bilancio a un valore superiore a quello recuperabile se il
suo valore contabile eccede I’importo che pud essere ottenuto dall’utilizzo o dalla
vendita dell’attivita. Quando si & in una circostanza simile, si afferma che ’attivita ha
subito una perdita durevole di valore € questa deve essere rilevata.

Il valore recuperabile, come richiesto dallo IAS 36 deve essere determinato al pit
alto tra il prezzo netto di vendita (coincidente quasi sempre con il fair value) ¢ il suo
valore d’uso. 1l valore d’uso & inteso come il valore attuale dei flussi finanziari futuri
stimati che si suppone deriveranno dall’uso continuativo di un’attivita e dalla
dismissione della stessa al termine della sua vita utile’’.

Il principio indica anche quando I'impresa deve ripristinare una perdita durevole
di valore e prescrive alcune informazioni integrative da fornire in merito all’attivita
che ha subito una riduzione durevole di valore. Una perdita durevole di valore gia
rilevata deve essere ripristinata se, € solo se, vi sia stato un cambiamento nelle stime
utilizzate per la determinazione del valore recuperabile.

Una perdita durevole di valore deve essere rilevata a conto economico come
costo, nel caso in cui comporti la svalutazione di cespiti iseritti in bilancio al costo
storico. Se invece tali cespiti siano stati precedentemente rivalutati, con la
conseguente creazione di una riserva di rivalutazione, la perdita di valore deve essere

stornata dalla riserva®'2.

Come precedentemente illustrato, il tema della svalutazione delle

M (4. Principio contabile internazionale n. 36, “Riduzione durevole di valore delle attivité” ed in
dottrina si veda P, MORETTI, Svalutazione delle immobilizzazioni materiali e perdite di valore”, in
Corriere Tributario, 32/2003, Approfondimenti Bilancio.

2 Cfr. sul punto: A, QUAGLL, Bilancio di esercizio e principi contabili, Torino, 2006, p. 133 ss; 1.,
BANDETTINI, Una prima lettura del bilancio di esercizio secondo gii IAS/IFRS, Padova, 2006, p.
114 s3; M, ALLEGRINI, P, MARTINI (a cura di), Bilancio civilistico e imponibile fiscale, Principi
contabili nazionali e internazionali, Napoli, Esselibri, 2005, p. 175 ss; 8. AZZALI, M. ALLEGRINI,
A, GAETANO, M. PIZZ0, A. QUAGLI, Principi contabili internazionali, Torino, 2006, p. 209,
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immobilizzazioni materiali viene affrontato anche dai principi contabili nazionali
all’interno del documento 16, il quale stabilisce che qualora si presentino sintomi che
facciano prevedere difficolta per il recupero del valore netto contabile tramite 1'uso, €
necessario accertare se si sia verificata una perdita durevole di valore, che va rilevata
tramite una svalutazione; e distinguono due parametri, a seconda della destinazione
assunta dall’immobilizzazione, al fine di accertare ipotesi di perdite durevoli: — se
I'immobilizzazione ¢ destinata all’alienazione (cespiti non pit utilizzati o utilizzabili
nel processo produttivo), il valore di riferimento & quello di presunto realizzo diretto,
al netto di tutti i costi di smantellamento; — se invece I’immobilizzazione continuera
a far parte dell’organizzazione permanente dell’impresa, il valore di riferimento &

quello recuperabile tramite 1’uso.

3.3 CAMBIO DI DESTINAZIONE E DISMISSIONE DELLE
IMMOBILIZZAZIONI MATERTALI SECONDO LA
NORMATIVA TAS/TFRS. CENNI

Quando la destinazione di un bene all’interno dell’impresa muta, passando da
investimento accessorio a bene strumentale, o viceversa, anche 1 principi contabili
internazionali applicabili variano, passando dallo TAS 40 allo IAS 16, o viceversa’'’.

Lo IAS 40 individua cinque condizioni che evidenziano un cambiamento nell’uso
del bene al verificarsi delle quali un bene che non era un investimento immobiliare
pud essere qualificato come tale o viceversa. Queste condizioni sono: 1) I’inizio

dell’uso dell’immobile da parte del proprietario, per un cambiamento della

destinazione del bene da investimento immobiliare ad immobile ad uso del

313 Per un maggiore approfondimento si consuld: F. ROSCINT VITALL Applicazione del fair value

agli investimenti immobiliari e in agricoltura, in Forum Fiscale, n. 7-8/2003.
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proprietario; 2) ’inizio di un progetto di sviluppo in vista di una vendita futura, a
seguito del cambiamento di destinazione del bene da investimento immobiliare a
rimanenza; 3) la cessazione dell’uso da parte del proprietario, per un cambiamento
della destinazione del bene da immobile ad uso del proprietario ad investimento
immobiliare; 4) ’inizio di un contratto di /easing operativo con terzi, a seguito del
cambiamento di destinazione del bene da immobile ad uso del proprietario ad
investimento immobiliare; 5) il completamento della costruzione o dello sviluppo per
un cambiamento della destinazione da immobile in via di costruzione o di sviluppo
(materia disciplinata dallo IAS 16) ad investimento immobiliare.

Le suddette cinque ipotesi di cambiamento dell’uso del bene influenzano le
rilevazioni contabili e 1 processi valutativi degli investimenti immobiliari, nel caso in
cui 'impresa abbia valutato gli investimenti immobiliari seconde il metodo del fair
value.

I’impresa che opta per il modello del fair value, nel caso in cui rilevasse un
cambiamento nella destinazione d’uso del bene in virtd del quale un investimento
immobiliare iscritto al fuir value si qualifica come un immobile ad uso proprietario o
come una rimanenza, applicherd il fair value alla data del cambiamento d’uso quale
sostituto del costo dell’immobile per la successiva contabilizzazione, secondo le
disposizioni contenute rispettivamente nello IAS 16 “Immobili, impianti e
macchinari” e nello 1AS 2 “Rimanenze”. Se ¢ un immobile ad uso proprietario a
cambiare destinazione d’uso, qualificandosi come investimento immobiliare iscritto
al fair value, I'impresa continuera ad applicare lo IAS 16 fino alla data in cui si
verifica il cambiamento d’uso. Le differenze che a tale data si rilevano tra il valore

contabile dell’immobile determinato secondo lo [AS 16 ed il fair value devono
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essere trattate dall’impresa come surplus o deficit da rideterminazione secondo
quanto previsto dallo TAS 16. 1l maggior valore del fair value rispetto al valore
contabile sard pertanto trattato come rilevazione in ottemperanza alle indicazioni
dello TAS ossia mediante imputazione a riserva non distribuibile, solo le variazioni di
valore successive al mutamento di destinazione, coerentemente con la nuova
funzione assunta dal cespite, potranno invece eésere imputate a Conto Economico.

Nel caso invece di un cambiamento nella destinazione di un bene da rimanenza ad
un investimento immobiliare iscritto al fair value, la differenza tra il fair value
dell’immobile a tale data ed il suo precedente valore contabile deve essere iscritta nel
conto economico, coerentemente con la disciplina prevista per la vendita delle
rimanenze.

La stessa considerazione vale quando I'impresa termina la costruzione o lo
svitluppo di un investimento immobiliare costruito in economia che sard iscritto al
fair value. Se I"impresa ha deciso di utilizzare nella valutazione dell’investimento
immobiliare il modello del costo, le cinque ipotesi di cambiamento nell’uso del bene
non influenzano le rilevazioni contabili e 1 processi valutativi degli investimenti
immobiliari.

Per quanto concerne l'ipotesi di dismissione di un’immobilizzazione,
|’eliminazione dell’investimento immobiliare®™®, ottenuta tramite lo storno del suo
valore contabile dallo stato patrimoniale, pud avvenire al momento della sua
trasmissione o perché il bene & permanentemente inutilizzato e non si prevedano
benefici economici futuri per ’impresa dovuti alla sua dismissione. La dismissione

pud avvenire tramite la vendita del bene oppure tramite la stipula di un contratto di

34 Cfr. TAS 40, par 60-64,
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. Lo 315
leasing finanziario®”.

I proventi o gli oneri finanziari, derivanti dall’eliminazione dell’investimento
immobiliare, si originano dalla differenza tra il ricavo netto della dismissione ed il
valore contabile dell’attivita e devono essere imputati direttamente nel conto
economico dell’esercizio in cui il bene viene dimesso o ceduto. Il corrispettivo da
ricevere per la dismissione di un investimento immobiliare & rilevato inizialmente al
fair value. Tn particolare, se viene differito il pagamento per un investimento
immobiliare, il corrispettivo ricevuto ¢ rilevato inizialmente all’equivalente valore
monetario del prezzo. La differenza tra 'importo nominale del corrispettive e il
prezzo monetario equivalente & rilevato secondo lo TAS 18 come interesse attivo
secondo un criterio proporzionale basato sul tempo che tenga in considerazione

I’effettivo rendimento originato dal credito.

315 Cfr. TAS 40, parr. 69 ss.
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